Universidade de Sao Paulo
Faculdade de Filosofia, Letras e Ciéncias Humanas
Departamento de Sociologia
Programa de Pés-Graduacéo em Sociologia

Edison Ricardo Emiliano Bertoncelo

Classes sociais e estilos de vida na sociedade brasileira

Sao Paulo

2010



Universidade de Sao Paulo
Faculdade de Filosofia, Letras e Ciéncias Humanas
Departamento de Sociologia
Programa de Pds-Graduacado em Sociologia

Classes sociais e estilos de vida na sociedade brasileira

Edison Ricardo Emiliano Bertoncelo

Tese apresentada ao Programa de Pos-Graduagao
em Sociologia do Departamento de Sociologia da
Faculdade de Filosofia, Letras e Ciéncias
Humanas da Universidade de Sdo Paulo, para a
obtengdo do titulo de Doutor em Sociologia.

Orientador: Prof. Dr. Brasilio Sallum Jr.

Sdo Paulo

2010



A minha familia, por tudo.

A Canmila, por todo amor e compreensao,
sem 0s quais a caminhada ndo seria
possivel.



Agradecimentos

Este trabalho se beneficiou do ambiente intelectual e das amizades que me
cercaram na Universidade de Sao Paulo.

Tive o privilégio de ver as versdes iniciais do projeto de doutorado lidas por
colegas da area de Sociologia e de outras areas académicas durante os seminarios de
projeto coordenados pelo Prof. Dr. Paulo Roberto de Menezes.

Os comentarios feitos e as questdes levantadas por Nadya Guimardes e Alvaro
Comin, por conta do Exame de Qualificagdo, contribuiram enormemente para a
conformagao final deste trabalho.

Agradeco a Fundagdo de Amparo a Pesquisa do Estado de Sao Paulo pela
concessao da bolsa de doutorado e pelo apoio financeiro para realizagdo desta pesquisa.
Agradeco também a Coordenagdo de Aperfeigoamento de Pessoal de Nivel Superior
(CAPES) pela concessdao de bolsa de doutorado-sanduiche, que me permitiu realizar
estagio doutoral no Departamento de Sociologia da Universidade de Essex (Inglaterra).

Agradego especialmente ao Prof. Brasilio Sallum Jr. Sua dedicacdo impar e
enorme capacidade intelectual me inspiraram desde o ingresso no Mestrado ¢ sempre
orientardo minha conduta como sociologo e académico. Nao é nenhum exagero ou mero
formalismo dizer que, sem seu apoio intelectual e seus conselhos, este trabalho nao teria
sido possivel. Claro, assumo toda a responsabilidade pelos erros e falhas que este texto

possa conter.



Resumo

O objetivo principal deste trabalho é investigar a formacdo das classes sociais na
sociedade brasileira como possiveis coletividades que balizam a sociabilidade cotidiana
e configuram estilos de vida. Para tanto, inicialmente faco uma breve incursdo pela
literatura de estratificagdo social e analise de classe, de forma a identificar os dilemas
teoricos que caracterizam o campo de analise de classes atualmente. Investigo, entdo, se
os padrdes de escolha dos agentes sociais em dominios diversos da pratica (alimentagao,
cuidados de si, cultura, etc.) variam segundo a classe e outros fatores, como género e
idade. A hipdtese principal € que a classe ¢ um fator relevante para explicar os padrdes
de escolha dos agentes sociais e a formagao de estilos de vida.

Palavras-chave: classe, coletividade, estilo de vida, cultura, sociabilidade

Abstract

This study aims at investigating the process of social class formation as social
collectivities which shape social relations and lifestyles in the Brazilian society. We
initially engage with the recent literature on social stratification and class analysis, in
order to depict the main theoretical dilemmas which characterize that scientific field.
Then, social agents’ practices in different domains are examined in order to reveal the
principles which might shape the probability of such practices (class, gender, age, etc.).
We expect that class remain a central factor to explain the patterns shaping social
agents’ practices and the formation of lifestyles.

Key words: class, collectivity, lifestyle, culture, sociability
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Introducao

O tema desta tese ¢ o espaco das classes sociais na sociedade brasileira. Nela,
quero investigar a formagdo das classes enquanto possiveis coletividades sociais que
balizam a sociabilidade cotidiana, configurando estilos de vida. Para apreender esse
processo, analiso os modos como as classes condicionam as praticas de consumo e as
fronteiras simbdlicas demarcadas com base nessas praticas. Ora, se essas fronteiras
simbolicas forem percebidas como significativas pelos agentes sociais, ¢ provavel que
delineiem divisdes sociais que conformam as praticas cotidianas, os processos de
interagdo e associagdo social, enfim, as relagdes sociais em contextos diversos de agdo.

A analise de classes geralmente ndo toma a questdo da formagdo das classes
como uma preocupacao central. No Programa de Nuffield, um dos principais centros de
produgdo cientifica no campo da estratificacdo social (e andlise de classes), as classes
sdo concebidas como categorias analiticas que identificam os elementos ou as barreiras
do ambiente externo de acdo do ator racional. No campo neomarxista, cujo principal
expoente ¢ o socidlogo norte-americano Erik Olin Wright, as classes sociais sdo vistas
como localiza¢des dentro das relagdes de producido que podem dar origem a formas de
acdo de coletiva. Talvez tenha sido o socidlogo francés Pierre Bourdieu o principal
pesquisador a ter construido um modelo tedrico e analitico voltado para a investigacao
das formas de sociabilidade baseadas nas classes. A meu ver, 0 principal problema no
campo da analise de classes € 0 modo de concebé-las: seriam as classes atores
coletivos? Seriam elas categorias que identificam o sistema de oportunidades e
restricdes que confronta o ator racional? Seriam elas coletividades sociais? Dessas

diferentes concepcdes, derivam diferentes maneiras de definir as fronteiras que



possivelmente separam os agentes sociais ¢ diferentes estratégias metodologicas para
investigar esses processos sociais.

Nesta introdugdo, fago uma breve incursdo sobre a producdo tedrica e empirica
recente no campo da analise de classes, de modo a construir o problema de pesquisa que

. . 1
orientara este estudo .

As classes na teoria sociologica contemporanea

O principal eixo que estrutura o campo da andlise de classes atualmente ¢, a meu
ver, um que opde, de um lado, perspectivas que enfocam a construcao de esquemas de
posi¢des de classe com base em dimensdes objetivas (definidas a priori pelo
pesquisador) que buscam captar as principais divisdes sociais geradas pelo
funcionamento do mercado e processos produtivos (em que se destacam os socidlogos
John Goldthorpe e Erik Olin Wright) e, de outro, perspectivas que tomam as classes
como possiveis coletividades sociais trazendo ao centro da investigacdo a dimensao
cultural (simbdlica) e as praticas classificatérias (e classificaveis) dos agentes sociais

(em que se destaca Pierre Bourdieu).

Os estudos de classe no campo neoweberiano: o Programa de Nuffield

O chamado Programa de Nuffield, cujo principal expoente ¢ o socidlogo
britdnico John Goldthorpe, ¢ uma das principais referéncias na produgdo tedrica e
empirica no campo da analise de classes atualmente (GOLDTHORPE; MARSHALL,

[1992] 1997). A génese e dinamica desse conjunto de estudos estdo ligadas a uma

' Ha diversos balangos sobre a produgdo na anélise de classes produzidos na literatura sociolégica
nacional e internacional. Entre eles, Crompton, 2003; Savage, 2000; Scalon, 1999; Bertoncelo, 2009.



apropriacdo peculiar da teoria socioldgica classica e aos embates com a teoria e
pesquisa sobre estratificagdo social levadas a cabo nos Estados Unidos.

Nessa ultima, a estratificagdo das sociedades é concebida em termos de um
sistema de papeis sociais funcionalmente diferenciados e hierarquizados segundo sua
importancia para o funcionamento do sistema social (PARSONS, 1964). Sob essa
perspectiva, a estratificacdo social pode ser entendida como um mecanismo de
integracao social. A hierarquia de fun¢des e os diferencias de recompensas materiais e
simbolicas expressam valores institucionalizados no sistema social e internalizados
pelos atores sociais (DAVIS; MOORE, [1945] 1996).

Os estudos mais recentes sobre o tema nos Estados Unidos (especialmente de Otis
Blau, Peter Duncan e Donald Treiman) foram bastante influenciados pela teoria
funcionalista. Em geral, tais estudos argumentam que os processos alocativos no
sistema social seriam crescentemente conformados pelos valores do “universalismo” e
do “desempenho” (componentes dos dilemas de orientagdo parsonianos), sob o impacto
dos imperativos funcionais associados aos processos de industrializagdo e diferenciagdo
social. Em tais estudos, as ocupacdes sdo distribuidas em escalas e hierarquizadas
segundo varidveis socioecondmicas, como renda e qualificacdo educacional. Concebe-
se que essa hierarquia expressa diferenciais de recompensas materiais e simbdlicas
conformados pelos valores institucionalizados no sistema social (BLAU; DUNCAN,
1967; TREIMAN, 1977).

Diferentemente, a teoria e pesquisa sobre estratificagdo social (mais
especificamente, os estudos sobre classe) na Sociologia britanica foram em grande parte
influenciadas pela tradicdo socioldgica classica, conformada pelas teorias marxista e
weberiana. A influéncia marxista direcionou o foco de muitos estudos para grupos de

trabalhadores manuais e para a possivel constituicdo deles como atores coletivos
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(LOCKWOOD, [1960] 1996). Foi, no entanto, a teoria weberiana que inspirou mais
diretamente os modelos tedricos € os aparatos conceituais que deram fundamento as
proposicdes e pesquisas nessa area.

Como aspecto mais geral da influéncia weberiana (Weber, 1982), a famosa
distin¢do entre classe, status e partido foi apropriada como uma forma de diferenciar as
diversas dimensdes da estratificagdo social e de acentuar a possibilidade de conflitos em
torno das diferentes formas de distribui¢do de poder. Com base nisso, a perspectiva
norte-americana sobre estratificacdo social foi criticada por reduzir a estrutura social a
seus componentes normativos (Status), marginalizando, dessa forma, os componentes
materiais (SCOTT, 1996). Essa énfase sobre a dimensdo normativa — que conforma as
expectativas de recompensas materiais e simbolicas — impediria que se captasse o
elemento do conflito gerado pela escassez (CROMPTON, 2003).

Na perspectiva analitica mais sintética, baseada na teoria weberiana, a
estratificacdo social ¢ concebida como uma estrutura conformada por componentes
materiais e normativos que se interconectam empiricamente. Com base nesse
entendimento, a distingdo weberiana entre situacdo de classe e classe social foi
apropriada como uma forma de investigar como as relacdes econdmicas que estruturam
diferentes situagdes de classe se conectam a relagdes ndo-econdmicas. O conceito de
classe social permitiria, portanto, captar a imbrica¢io empirica entre classe e status.’

A essa vertente de intencdo sintética, podemos contrapor outra que sublinhou as
dimensdes instrumental e coercitiva da vida social com base na obra weberiana. Destaco
a obra de Frank Parkin (1975). Nela, a estrutura social das sociedades modernas ¢

conformada por duas estratégias antagonicas. Uma delas ¢ a estratégia de

% Nesse sentido, Giddens (1975) cunhou o conceito de estruturagdo para dar conta dos processos pelos
quais relagdes tipicamente econdmicas se transformam em sistemas estruturados de relagdes sociais
baseados em classe. De forma semelhante, Lockwood ([1958] 1989) buscou captar os componentes
materiais ¢ simbdlicos que estruturam a estratificacdo social ao propor um esquema analitico
diferenciando as classes em termos de trés dimensoes: econdmica, relacional e normativa.
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monopolizacdo, em que os individuos e grupos em posi¢des sociais privilegiadas
mobilizam mecanismos de fechamento social para restringir o acesso a essas posi¢des e
aos recursos e recompensas associadas a elas. Por outro lado, os individuos e grupos
excluidos de posigdes sociais privilegiadas buscariam ampliar o acesso a recursos
socialmente valorizados, através de estratégias de usurpacao.

Os estudos sobre estratificagdao social baseados em Nuffield foram conformados
pelas distintas formas de apropriacdo da obra weberiana na Sociologia britanica.
Enfatizou-se a distingdo entre as formas de distribuicdo de poder e o componente do
conflito entre os atores sociais por recursos e posicdes sociais valorizadas.’ Igualmente
importante, nota-se, em tais estudos, uma oscilacdo entre as duas formas principais de
apropriagdo da teoria weberiana, aquela mais sintética e a outra que enfatiza as
dimensdes instrumentais e coercitivas da vida social. Ao longo do tempo, as
preocupagdes sintéticas deram lugar a uma teorizacao unidimensional, baseada na teoria
da acdo racional (TAR).

John Goldthorpe e seus colaboradores tém produzido os principais estudos de
classe dentro daquilo que foi denominado de Programa de Nuffield (GOLDTHORPE;
MARSHALL, [1992] 1997). Com excecdo dos estudos sobre os trabalhadores afluentes
(que enfocaram as teses sobre a dilui¢do da fronteira entre trabalho manual e nao-
manual — LOCKWOOD et al., 1969), seus estudos de classe enfocaram a construgdo de
um esquema de posi¢des de classe que captasse as principais divisdes produzidas pelo
funcionamento do mercado e sistema produtivo, de forma a investigar o impacto dessas
divisdes sobre as chances de vida, especialmente chances de mobilidade social e de
sucesso em trajetdrias educacionais. Por isso, esse esquema ndo tem uma forma

hierarquica claramente definida, diferentemente das escalas de prestigio ou de status

3 Ver, entre outros, Goldthorpe, Llewellyn ¢ Payne (1987).
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socioeconomico (GOLDTHORPE; LLEWELLYN; PAYNE, 1987; ERIKSON;
GOLDTHORPE, 1992; BREEN; HOTTMAN, 1995; GOLDTHORPE, 2007a).

Em um dos primeiros estudos, Goldthorpe, Llewellyn e Payne (1987) construiram
um esquema de posi¢des de classe pela agregacdo de 36 categorias ocupacionais em
termos de situagdes de mercado e de trabalho (LOCKWOOD, [1958] 1989). A situacao
de mercado se refere as fontes e niveis de rendimentos das ocupagdes e outras condigdes
de emprego, tais como grau de estabilidade economica, oportunidades de promogao,
incrementos salariais, etc. A situacdo de trabalho se refere a posi¢do dentro dos sistemas
de autoridade e controle que regulam os processos produtivos (GOLDTHORPE,
LLEWELLYN E PAYNE, 1987, p. 40).

Esse esquema foi parcialmente alterado em estudos posteriores.” O esquema
diferencia posi¢cdes ocupacionais inicialmente em termos do status empregaticio:
empregador, autonomo e empregado. Entre estes ultimos, os mais numerosos, as
posicdes de classe sdo diferenciadas em termos de relacdes de emprego. Estas se
expressam sob duas formas tipico-ideais de contratos empregaticios, que emergem das
exigéncias criadas pelas relagcdes entre empregador e empregado, quais sejam, o
monitoramento do trabalho e o grau de especificidade do capital humano. De um lado,
os contratos de trabalho definem relagdoes de emprego em que o monitoramento do
trabalho pode ser feito por supervisdo direta da producdo obtida e em que o capital
humano mobilizado para a produgdo ¢ relativamente abundante. Esse tipo de contrato
regula tipicamente as relagdes de trabalho de trabalhadores manuais. De outro lado, os
contratos de servi¢o definem relagdes de emprego em que o monitoramento do trabalho
¢ relativamente dificil devido a especificidade do capital humano e a delegacdo de

autoridade. Esse tipo de contrato estabelece relagcdes de emprego de longo-prazo com

* Erikson e Goldthorpe (1992) argumentam que o esquema de classes mais recente revela mais
claramente que o objeto da andlise de classe sdo as posi¢des, definidas em termos de relagdes de
emprego, e N30 as pessoas que ocupam tais posicdes.
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maiores beneficios (escalas salariais, planos de pensdo, estabilidade no emprego,
possibilidade de progressdo na carreira) € maior autonomia no trabalho, como uma
forma de produzir um alinhamento de interesses entre empregador ¢ empregado. Formas
modificadas ou mistas de contrato sdo definidas, resultando em onze posi¢des de classe
(ERIKSON; GOLDTHORPE, 1992; GOLDTHORPE; MCKNIGHT, 2006;
GOLDTHORPE, 2007a). Em tal esquema, as variagdes nas chances de vida sdo
explicadas em termos dos diferentes tipos de recompensa e incentivo associados aos
diferentes tipos de contrato de trabalho (BREEN, 2005).’
Quadro 1

Esquema de Posicdes de Classe

Classe Regulacdo do emprego

I Profissionais, administradores e gerentes de nivel alto Contrato de servigos

II Profissionais, administradores e gerentes de nivel Contrato de servigos
baixo

[ITa Empregados ndo-manuais de rotina (nivel alto) Mista

1IIb Empregados ndo-manuais de rotina (nivel baixo) — Contrato de trabalho
geralmente mulheres

IVa Pequenos empregadores =

IVb Pequenos proprietarios, conta propria -

IVc Pequenos empregadores rurais -

A% Técnicos de nivel baixo e supervisores de trabalho Mista
manual

VI Trabalhadores manuais qualificados Contrato de trabalho

Vlila Trabalhadores manuais ndo-qualificados Contrato de trabalho

VIIb Trabalhadores rurais Contrato de trabalho

Fonte: Erikson e Goldthorpe (1992).

Os estudos de mobilidade social sdo centrais nessa perspectiva analitica. Quando
medidas em termos absolutos (fluxos empiricamente observaveis de entrada e de saida
das posicdes de classe), as taxas de mobilidade social permitem revelar niveis variados
de associagdo, ao longo do tempo, entre individuos e familias, de um lado, e posicdes de

classe, de outro. Se tais niveis forem elevados, as posi¢des de classe podem dar origem

> Segundo Breen (2005), as diferengas entre o esquema de posicdes de classe baseado nas situagdes de
mercado e de trabalho das ocupagdes e aquele baseado em relagdes de emprego sdo minimas, pois as
divisdes sociais definidas com base no primeiro ou no segundo critério sdo bastante similares. Ademais,
em ambos os casos, as diferencas teoricamente identificadas sdo tidas como base de desigualdades nas
chances de vida que podem ser empiricamente examinadas.
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a formacgdes demograficas, ou seja, formagdes em que ha grande probabilidade de
permanéncia de individuos e familias nas mesmas posi¢des de classe do ponto de vista
intra e intergeracional. A formagdo das classes do ponto de vista demografico pode
facilitar a emergéncia de identidades culturais e politicas comuns aos individuos e
familias em uma mesma posi¢do de classe. As classes, entdo, podem se constituir como
coletividades socioculturais ou sociopoliticas. Quando medidas em termos relativos
(que controlam os efeitos das variagdes no tamanho das categorias de origem e destino),
as taxas de mobilidade social permitem calcular as chances de individuos de diferentes
origens de classe de alcangarem certos destinos sociais. Nesse sentido, servem como um
indicador do grau de abertura ou fluidez de uma sociedade (KURZ; MULLER, 1987;
GOLDTHORPE, LLEWELLYN E PAYNE, 1987; ERIKSON; GOLDTHORPE, 1992,
2002). Os estudos de classe nessa perspectiva tenderam a privilegiar a investigacdo do
impacto das posi¢des de classe sobre as taxas relativas de mobilidade, quer dizer, sobre
as chances de ascensdo, descenso ou reproducdo social (BREEN; ROTTMAN, 1995;
ERIKSON; GOLDTHORPE, 2002).

Talvez as evidéncias empiricas mais importantes produzidas por tais estudos
sejam aquelas que demonstram a persisténcia de diferenciais de chances de vida —
especialmente chances de mobilidade social e de sucesso educacional — associadas a
diferentes posi¢des de classe em sociedades capitalistas avancadas (as chamadas
regularidades macrossociais), apesar de mudancas nas estruturas de classe ao longo das
ultimas décadas (aumento relativo das ocupagdes ndo-manuais e reducdo relativa das
ocupagdes manuais) e dos esfor¢os dos governos nessas sociedades em universalizar o
acesso a educacdo em todos os seus niveis. Em outras palavras, as chances de
individuos de diferentes origens sociais de alcangarem destinos relativamente mais

elevados e percorrerem trajetérias educacionais levando a qualificagdes valorizadas
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permaneceram extremamente desiguais nessas sociedades (GOLDTHORPE, 1996a;
BREEN; GOLDTHORPE, 1997).

Nos ultimos anos, a produgdo tedrica e empirica dos autores vinculados a Nuffield
tem se voltado para a constru¢do de um modelo tedrico que permita explicar tais
regularidades macrossociais, dando menor énfase a questdes como a formagdo de
coletividades de classe. De fato, em sua “primeira” versdo, o Programa de Nuffield
buscava investigar a possivel formagao de categorias demograficas e sociopoliticas com
base em posi¢des de classe (GOLDTHORPE; LLEWELLYN; PAYNE, 1987). De
forma similar, alguns estudos anteriores sobre os “trabalhadores afluentes” ou sobre
fragdes de trabalhadores ndo-manuais tentavam dar conta ndo apenas das chances de
vida desses individuos e familias com base em suas posi¢des de classe, mas também dos
padrdes culturais ou normativos que informavam suas condutas sociais (LOCKWOOQOD,
[1958] 1989, [1960] 1996, [1966] 1996; LOCKWOOD et al., 1969; GOLDTHORPE;
LOCKWOOD, [1963] 1996). Em sua versao mais recente, diferentemente, sublinha-se
que o objeto da teoria sociologica deve ser a explicacdo da estabilidade das relagdes de
classe, quer dizer, da forte resisténcia a mudangas demonstrada pelas relagdes de classe
e chances de vida associadas a ela (GOLDTHORPE; MARSHALL, 1992; BREEN;
ROTTMAN, 1995; GOLDTHORPE, 2007a). Argumenta-se, com base no
individualismo metodoldgico, que a explicagdo das referidas regularidades
macrossociais deve ser buscada na dimensdo microssocial, isto €, aquelas devem ser
entendidas como resultados (ndo-esperados) de agdes e escolhas individuais.

Uma versdo da teoria da agdo racional ¢ formulada para dar conta dos processos
de decisdo que ocorrem no nivel micro e que sustentam as regularidades observadas no
nivel macro. A versdo construida por Goldthorpe assume uma racionalidade de forca

intermediaria, quer dizer, de tipo subjetivo e situacional (a0 modo de Popper). Quer
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dizer, os fins da agdo ndo sdo incorporados ao modelo explicativo (portanto,
permanecem exdgenos a ele) e se concebe que as agdes sociais sdo informadas por
crengas subjetivamente formuladas com base nas informagdes disponiveis nas situagdes
de acdo, abandonando-se a proposi¢do de que os atores sociais teriam conhecimento
perfeito acerca do ambiente de a¢do. A agdo racional orienta-se, segundo os autores,
para a satisfacdo do critério de eficiéncia, uma vez que as situagdes de agdo seriam
demasiadamente complexas para permitirem a maximizagao de interesses. As principais
proposicdes desse modelo explicativo sustentam que os atores sociais t€ém objetivos
[goals], meios alternativos para persegui-los e, ao escolherem entre diferentes cursos de
acdo, tendem a avaliar seus custos e beneficios relativos (GOLDTHORPE, 1996a,
2007a).

A andlise de classes oferece para esse modelo explicativo os elementos para a
identificagdo do ambiente condicional (externo) em que o ator racional age, ambiente
esse conformado pela estrutura de oportunidades e restricoes que confronta o ator
externamente (os recursos potencialmente disponiveis, a probabilidade de sucesso ou
fracasso em um dado curso de acdo, os custos e beneficios provaveis associados a um
curso de agdo, etc.). Uma vez conhecidos os contornos principais do ambiente externo e
dado o pressuposto analitico de que a acdo se orienta pela norma da eficiéncia, os fins
da agdo podem, entdo, ser vistos como formas de adaptacdo eficiente as pressdes
externas. Em outras palavras, as escolhas dos atores s3o, na verdade, estratégias
adaptativas frente a estrutura de oportunidades e restrigdes que determina os custos e
beneficios relativos de diferentes cursos de acao.

Assim, por exemplo, no caso dos filhos da classe trabalhadora, deixar a escola
apods o periodo de estudos obrigatdrios e optar por um curso profissionalizante que leve

a um oficio manual seriam escolhas racionais (de fato, as mais racionais e eficientes)
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diante da estrutura de oportunidades e restrigdes que se impde sobre os atores
localizados nessa posicdo de classe: recursos escassos relativamente aos custos
provaveis de periodos mais longos de estudo; rendimentos de trabalho decrescentes ao
longo do tempo no seio familiar, especialmente no periodo em que os custos da
educacao dos filhos se tornam potencialmente maiores (associados a entrada no ensino
superior); riscos relativamente maiores associados ao possivel fracasso do filho em
trajetorias educacionais mais ambiciosas, pois isso impediria o ingresso em posigoes de
classe superiores e tornaria menos provavel a obten¢do posterior de trabalho manual.
Diferentemente, no caso daqueles com origens sociais em posicdes de classe mais
elevadas (como a “classe de servigos™), a escolha por trajetorias mais ambiciosas e
prolongadas redundando em qualifica¢des educacionais valorizadas seria a escolha mais
racional: a probabilidade de desemprego de longa duragdo ¢ menor; os rendimentos do
trabalho sdo progressivos ao longo do tempo (portanto, os custos adicionais produzidos
pelo “prolongamento dos estudos” impactariam relativamente menos); os riscos de
fracasso educacional podem ser compensados mais facilmente com a mobilizacdo de
outros tipos de recursos (redes sociais, capital econdmico), evitando, com isso, 0 risco
de mobilidade descendente.

O Programa de Nuffield tem influenciado um conjunto de pesquisas sobre
estratificacdo social e também tem sido alvo de diversas criticas. Enquanto alguns
autores argumentam que o esquema de classes de Goldthorpe capta adequadamente as
divisdes sociais resultantes das relacdes de emprego nas sociedades capitalistas
avancadas — tomando este esquema como o mais adequado para apreender os “efeitos
de classe” sobre um conjunto de fenomenos sociais (MARSHALL et al., 1989;
EVANS, 1992; BREEN; ROTTMAN, 1995) —, outros afirmam que este ndo € o caso.

Scott (1996, 2000, 2002), Scott e Morris (1996) e Edgell (1993) criticam o esquema e,



18

de forma mais geral, a perspectiva de analise de classe vista até aqui por ndo incorporar
adequadamente as relagdes de propriedade e o processo de formagdo das classes
“superiores” (grandes proprietarios capitalistas e rentistas). A literatura feminista, por
sua vez, considera inadequada a estratégia metodoldgica de considerar a familia como
unidade de andlise e derivar a posi¢do dela daquela do chefe de familia, além de enfocar
as trajetorias de homens adultos nos estudos sobre mobilidade social. Esse tipo de
enfoque impede que se capte como a segmentagao do mercado de trabalho em termos de
género conforma a estrutura de classes e os padroes de mobilidade social (WITZ, 1995;
CROMPTON, 1995, 1996, 2003).°

Igualmente relevante tem sido o enorme debate em torno da natureza e
orientacdes politicas da “classe de servicos”. De um lado, Goldthorpe utiliza este
conceito para abarcar em uma mesma posicdo de classe ocupacdes gerenciais e
profissionais, com base no argumento de que os individuos nessas ocupagdes teriam
uma orientacdo essencialmente conservadora do ponto de vista politico, porque se
inclinariam para a manutengdo de suas posigdes sociais privilegiadas (GOLDTHORPE,
1995). De outro lado, alguns autores sustentam que a chamada “classe de servigos”
deveria ser dividida em termos do controle de ativos produtivos — aos moldes do
neomarxista Erik Olin Wright — dando origem a fragdes profissionais, gerenciais e
empresariais. O ponto chave do argumento ¢ que, das diferentes propriedades
relacionais desses ativos (em termos da capacidade de acumulagdo, grau de
convertibilidade e mobilidade espacial etc.) emergiriam diferentes padrdes de
mobilidade social e geografica, orientagdes politicas, estilos de vida, entre outros

(SAVAGE, 1988; SAVAGE et al., 1992; BUTLER; SAVAGE, 1995).

% Para um contraponto, ver Goldthorpe ([1983] 1996). Voltarei a isso em um capitulo posterior.



19

Note-se, enfim, que a incorporagdo da analise de classes dentro do modelo teérico
da acgdo racional teve conseqiiéncias paradoxais. Por um lado, tendo como fungdo
identificar os componentes ou barreiras do ambiente de agdo postulado pelo referido
modelo teorico, a analise de classes ganhou um fundamento mais s6lido no interior do
campo neoweberiano se comparado com outro baseado apenas na capacidade de
produzir evidéncias empiricas “significativas” (GOLDTHORPE; MARSHALL, 1992).
No referido artigo, a utilidade da analise de classes para a Sociologia ¢ defendida em
termos de sua capacidade de produzir correlagdes significativas entre posicdes de classe
e fenomenos sociais diversos. Na teoria da acdo racional, a analise de classes se torna
parte de um modelo explicativo, e ndo apenas de uma perspectiva descritiva. Por outro
lado, dados os pressupostos epistemoldgicos especificados pelo modelo tedrico da agao
racional (a acdo humana seria essencialmente racional e estruturada por um sistema de
recompensas € punigdes externo aos atores sociais), o escopo da andlise de classes ¢
reduzido a identificagdo do ambiente condicional de acdo e a investigacdo das
regularidades macrossociais que resultam das estratégias adaptativas dos atores
racionais. Enquanto alguns estudos iniciais tentaram construir uma perspectiva analitica
sintética centrada na investigacdo dos processos de formacao de coletividades de classe
(LOCKWOOD et al., 1969; GOLDTHORPE; LLEWELLYN; PAYNE, 1987), a
teorizagdo e produgdo empirica recentes no Programa de Nuffield tornaram-se
essencialmente unidimensionais, sublinhando, ao modo dos estudos de estratificagao
social de Frank Parkin, a instrumentalidade da agdo social e a natureza coercitiva da
ordem social. 7 Embora seja sublinhado que a teoria da agdo racional permite incorporar
sistematicamente a capacidade de escolha dos atores sociais, 0 que se sobressai na

analise sdo atores adaptando-se ao ambiente externo. De fato, vemos atores fazendo

7 N . ~ N ;. .~ . ;. s .
Para uma investigacdo dos pressupostos epistemoldgicos da tradicdo socioldgica cldssica, ver

Alexander, 1982-3.



20

“escolhas” entre cursos de ag¢do que ja estdo pré-determinadas de antemdo: as mais
eficientes diante da estrutura de oportunidades e restrigdes que se impde a partir de fora.
Por marginalizarem os componentes normativos da vida social (valores, normas,
codigos, simbolos), a voluntariedade da agdo desaparece nos estudos de classe
vinculados a Nuffield. Quer dizer, a a¢do torna-se mecanica, movida por fatores
puramente externa aos atores sociais.® Em suma, o paradoxo reside no fato de que a

énfase na agdo acaba por sublinhar o peso do ambiente externo.

A andlise de classes no campo neomarxista

Dois desafios importantes atingiram o campo marxista nas Ultimas décadas do
século passado. Um deles decorreu da crescente complexidade da estrutura social nas
sociedades capitalistas avancadas devido a constituicdo e ampliagdo de uma camada
gerencial e profissional. Na tradicdo marxista, argumentou-se que o processo de
reproducdo capitalista tenderia a polarizar a estrutura social em torno das posigdes de
capitalistas e trabalhadores. Essa divisdo estrutural tenderia a se materializar em uma
polarizagdo politica (e boa parte dos esforcos de tedricos marxistas voltou-se para a
explicacdo dos processos que medeiam essa passagem), que resultaria na superagdo
revolucionaria do capitalismo (MARX; ENGELS, [1848] 1998). Outro desafio dizia
respeito a emergéncia de novos atores coletivos que ndo tinham base no proletariado e,
mais do que isso, formas de acdo coletiva que ndo pareciam expressar o conflito entre

capital e trabalho (OFFE, 1985).

¥ Contrariamente, um estudo de Paul Willis (1977) sobre trajetorias educacionais de criangas oriundas da
classe operaria tenta incorporar os padrdes simbélicos que medeiam a reproducdo de classe e, de forma
mais ampla, a reproducdo das sociedades capitalistas. De fato, o referido estudo tenta mostrar que os
filhos de classe operaria, os lads, livre e entusiasticamente adentram posi¢des subordinadas na estrutura
de classes porque infundem o trabalho manual de significados positivos, embora essa escolha,
objetivamente, resulte em seu aprisionamento permanente a posigdes relativamente inferiores e precarias
no sistema capitalista (voltarei a esse tema em um capitulo posterior).
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Os tedricos marxistas tentaram lidar com essas questdes de maneiras diversas
(POULANTZAS, 1979; CARCHEDI, 1977; CROMPTON; GUBBAI, 1977). A
estratégia de Erik Olin Wright tenta superar o argumento da polarizagdo estrutural e
politica. A escolha por analisar mais detidamente os estudos de Wright baseia-se no fato
de que este autor vem conduzindo o empreendimento tedrico e empirico de maior
folego no campo neomarxista da analise de classe.’

Enquanto o enfoque dos estudos anteriores de Wright se voltava para os modos
como as relagdes de dominagdo constituiam divisdes sociais (WRIGHT, [1976] 1996), a
atual perspectiva de andlise de classes do autor enfoca as relagdes de exploragdo, que
sdo, segundo ele, a caracteristica distintiva de uma teoria marxista de classe. Tal
perspectiva foi primeiramente apresentada em Classes (1985) e seus fundamentos tém
como base o modelo tedrico de John Roemer (1982), um autor marxista que tentou dar
conta das relagdes de exploracao utilizando uma versao da teoria dos jogos. Seguindo as
linhas gerais dos argumentos de Roemer, Wright afirma que as relagdes de exploragao
em qualquer sociedade tém como base as relagdes de propriedade de ativos produtivos.
As relagdes de exploragdo sdo definidas com base no critério da opressdo econdmica,
segundo o qual o bem-estar material da classe exploradora depende causalmente da
privacdo da classe explorada do controle de ativos produtivos, e com base no critério da
apropriacéo, segundo o qual o bem-estar material da classe exploradora depende
causalmente do esfor¢o da outra (WRIGHT, 1985, 1997).

As localizagdes de classes s3o “posigdes dentro das relagdes sociais de
producdo...” em um dado modo de producdo (WRIGHT, 1989, p. 13). Um modo de
producéo qualquer ¢é caracterizado por relagdes de propriedade constituidas em torno de

um ativo produtivo. Em uma dada formagdo social, articulam-se diferentes modos de

? Sua obra tem influenciado um conjunto de estudos comparativos internacionais nas ultimas décadas. No
Brasil, o trabalho de Wright foi incorporado em um estudo de Santos (2002).
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produ¢do e mecanismos de exploracdo, pois ha diversos ativos produtivos
desigualmente distribuidos. Com essa distingdo entre modo de producdo e formagdo
social (POULANTZAS, 1979), Wright tenta dar conta da complexidade estrutural das
sociedades capitalistas avangadas. Em formagdes sociais desse tipo, o mecanismo de
exploragdo constituido em torno das relagdes de propriedade sobre os meios de
produgdo (ativos de capital) ¢ dominante e define a principal divisdo de classe:
capitalistas e trabalhadores. Articulados a ele, operam dois outros mecanismos de
exploragdo: um deles relacionado com o controle sobre ativos organizacionais e outro
relacionado com ativos de qualificagdo (WRIGHT, 1989, pp. 17-23).

As relagdes de propriedade constituidas com base nos ativos de qualificacdo e
organiza¢do produzem um conjunto de localizagdes contraditorias na estrutura de
classes das sociedades capitalistas avancadas, distintas das duas classes polarizadas com
respeito as relagcdes de propriedade propriamente capitalistas. Tais localizagdes de
classe sdo contraditorias com respeito as relagdes de exploracdo. Embora aqueles que
controlam ativos de qualificagdo e de organizagdo ocupem posigdes privilegiadas na
apropriacdo do excedente socialmente produzido, eles estdo sujeitos ao mecanismo de
exploragdo capitalista, através do qual parte do produto de seu trabalho é apropriada
pelos proprietarios dos meios de producdo. Em consequéncia disso, os interesses
objetivos que emergem dessas localizagdes de classe sdo essencialmente contraditorios,
fazendo emergir orientagdes politicas potencialmente ambivalentes. Por estarem na
intersecdo de diferentes mecanismos de exploracdo, os ocupantes das localizagdes
contraditérias de classe podem defender os interesses da classe capitalista, da classe
trabalhadora ou ainda interesses especificos a sua classe.

Portanto, as “novas” classes médias ganharam uma posicao estrutural peculiar nos

trabalhos de Wright, sendo definidas em funcdo de relagdes de propriedade de ativos
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produtivos. Essa conceituacao teve implicagdes para o papel politico das classes sociais.
O proletariado ndo aparece mais como o Unico ator coletivo revoluciondrio das
sociedades capitalistas ¢ nem mesmo como o ator coletivo central e, além disso, o
socialismo ndo ¢ concebido como o futuro provavel do capitalismo. De fato, dado o
pressuposto de que os atores sociais se orientam para a ampliagdo dos retornos de seus
ativos produtivos, Wright argumenta que os ocupantes das localizagdes contraditorias se
inclinariam para a supressdo das relacdes de propriedade baseadas no mecanismo de
exploragdo tipicamente capitalista, tornando-se a classe dominante em uma formagao
social distinta, em que as relagcdes de propriedade de ativos de qualificacdo ou de
organizagdo se tornassem dominantes (WRIGHT, 1989, pp. 23-31).

O esquema resultante possui doze localizagcdes de classe em sua versdo mais
desagregada. Os proprietarios (controladores de ativos de capital) sdo diferenciados
segundo a quantidade de empregados; os nao-proprietarios, em termos das relacdes de

propriedade dos ativos de qualificacdo e organizagdo (ver Quadro 2). 10

1% As relagdes de propriedade dos ativos organizacionais sdo operacionalizadas em termos de posigdes
gerenciais e de supervisdo. As primeiras se distinguem em termos do poder decisorio sobre o processo
produtivo. As posigdes de supervisdo sdo definidas em termos do poder de supervisdo sobre o trabalho
alheio. A operacionalizacdo do conceito de ativo de qualificagio ¢ mais complexa e depende de titulos
ocupacionais, credenciais educacionais ¢ de uma medida de autonomia no trabalho. Os especialistas
(experts) incluem todos os profissionais, ¢ os gerentes (por titulo ocupacional) e técnicos, ambos com
titulo universitario. Os trabalhadores qualificados (skilled workers) incluem professores de escola,
artesdos, gerentes e técnicos sem titulo universitario, e trabalhadores de escritério ¢ de vendas com titulo
universitario e autonomia no trabalho (Wright, 1989, p. 141-54, 303-17).
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Esquema de Posic¢des de Classes de Wright

Relagéio com os meios de produgéo

Proprietarios Empregados
A —
— —
+10 | Capitalistas | Gerentes Gerentes Gerentes nao-
especializados | qualificados | qualificados gerentes
Pequenos Supervisores | Supervisores | Supervisores
empregadores | especializados | qualificados | ndo- ‘
2-9 qualificados | Supervisores
Pequena Especialistas | Trabalhadores | Trabalhadores
0-1 Burguesia qualificados ndo- nio-gerentes
qualificados

Especialistas  Qualificados Nao-qualificados

Relagéio com recursos escassos
Fonte: Wright (1989, p. 25).

Precisamente pelo folego empirico e tedrico dos trabalhos de Wright, criticas
foram direcionadas a diversas dimensdes de sua obra. Talvez a critica mais frequente
questione a conexao entre relagdes de propriedade de ativos produtivos e relagdes de
exploragdo (BURRIS, 1989; SAVAGE; WARDE; DEVINE, 2005). Embora tais
relacdes de propriedade possam gerar capacidades diferenciais de apropriagdo do
excedente social, ndo fica claro se ha, de fato, relagdes de exploragdo, especialmente
quando consideramos o controle de ativos de qualificacdo e de ativos organizacionais.
As relagdes de exploragdo implicam, como vimos, que os que controlam ativos
produtivos ndo apenas mobilizam estratégias de fechamento social que buscam
reproduzir a escassez relativa de seus ativos, mas também se apropriam do trabalho
daqueles excluidos do controle desses ativos. Aqueles que controlam ativos de
qualificacdo e organizacionais exploram, de fato, os que estdo privados do controle
desses ativos ou simplesmente estdo em melhores condigdes de resistir a exploragao de

seu trabalho? A meu ver, Wright ndo consegue esclarecer essa questdo
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satisfatoriamente. Em tultima analise, a perspectiva analitica de Wright ndo se diferencia
muito, nesse ponto, da perspectiva neoweberiana que enfoca os mecanismos de
fechamento social (PARKIN, 1975; MURPHY, 1988).11

Creio, no entanto, que o principal problema da perspectiva de Wright refere-se a
conexao entre classe e agdo coletiva, pela centralidade dessa questdo para a teoria
marxista. Wright tenta conectar esses elementos construindo um modelo tedrico
complexo que distingue um nivel micro — apreendido pelos conceitos de localizacdo de
classe, consciéncia de classe e praticas de classes — e um nivel macro, conformado pela
estrutura de localizagdes de classe (WRIGHT, 1997, pp. 185-215). O problema ¢ que
esse modelo especifica um pressuposto marxista tradicional de que os interesses que
orientam a acdo sdo estruturados essencialmente pelo ambiente material conformado
pelas relagdes de produgdo. Por isso, ele ndo vai muito além da estratégia marxista de
ligar classe e acdo coletiva pelo elo mediador da consciéncia de classe (LOCKWOOD,
[1981] 1988). Como nos ensina Lockwood (1992), a imagem marxista de uma
sociedade dividida em duas classes antagonicas — e da forma¢do de uma classe como
um sujeito histérico — implica a existéncia de fortes elos de solidariedade moral unindo
seus membros e a teoria marxista — pelo menos em sua vertente analitica — ndo
consegue dar conta da formacao desses elos, porque ndo incorpora sistematicamente os

componentes normativos da vida social.'*

" 'Uma critica semelhante poderia ser feita em relagdo aos trabalhos de Aage Sorensen (2000), em que
exploragdo ¢ definida como a apropriacdo de uma fatia do excedente social maior do que os custos
associados a produgdo e reprodugdo dos ativos produtivos. Essa sobrevalorizacdo ocorre com base em
estratégias de fechamento social que restringem o acesso a esses ativos produtivos. Para uma critica aos
argumentos de Sorensen, ver Goldthorpe, 2000.

12 Para uma visdo sobre a vertente analitica do marxismo, ver Roemer, 1989.
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Classes como coletividades sociais: a perspectiva analitica de Pierre

Bourdieu

A perspectiva analitica de Pierre Bourdieu enfoca o processo de formacdo de
coletividades sociais e os modos como elas balizam a sociabilidade cotidiana. H4 uma
inten¢do fundamentalmente sintética que se expressa na tentativa de superar as
antinomias cléassicas da sociologia (estrutura e a¢do, material e simbolica, estratégico e
interpretativo), incorporando os componentes objetivos que estruturam a vida social
bem como as praticas de classificacdo dos agentes que delineiam fronteiras nas relagdes
sociais (BOURDIEU, [1989] 2005a). Essa intengdo sintética ¢ explicitada na ruptura

com trés postulados da tradicdo marxista:

“ruptura com a tendéncia para privilegiar as substancias [...] em detrimento das
relacBes e com a ilusdo intelectualista que leva a considerar a classe teérica, construida pelo
cientista, como uma classe real, um grupo efetivamente mobilizado; ruptura com o
economicismo que leva a reduzir o campo social, espaco multidimensional, ao campo
econdmico, as relagdes de producdo econdmica constituidas assim em coordenadas do
espaco social; ruptura, por fim, com o objetivismo, que caminha lado a lado com o
intelectualismo e que leva a ignorar as lutas simbdlicas desenvolvidas nos diferentes
campos € nas quais estd em jogo a propria representacdo do mundo social...” (Bourdieu,
2005b, p. 133).

Em seu principal trabalho sobre classes sociais (La Distinction), Bourdieu ([1979]
2008) investiga os determinantes sociais do gosto e, mais especificamente, conecta a

. . oy % \ s - 13 e
capacidade de julgamento ou o juizo estético as classes sociais. - Para capta-los, o autor
propde investigar a génese do principio gerador e unificador das praticas sociais (o
habitus) como produto da incorporagdo de uma condicdo de classe e de seus

condicionamentos sociais. Classe ¢ definida por Bourdieu (ibid., p. 97) como um

“conjunto de agentes situados em condi¢des homogéneas de existéncia, impondo
condicionamentos homogéneos ¢ produzindo sistemas de disposi¢des homogéneas, proprias
a engendrar praticas semelhantes, além de possuirem um conjunto de propriedades comuns,
propriedades objetivadas, as vezes, garantidas juridicamente — por exemplo, a posse de
bens ou poderes — ou incorporadas, tais como os habitus de classe — em particular, os
sistemas de esquemas classificatorios”.

' Para uma analise da apropriagdo da tradigdo sociologica classica por Bourdieu, ver Brubaker (1985).
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Ha trés dimensodes analiticamente distintas que se interconectam empiricamente: a
dimensao do espaco social, a do habitus e a do espago simbolico.

O espaco social ¢ “construido na base de principios de diferenciacdo ou de
distribuicdo constituidos pelo conjunto de propriedades que atuam no universo social
considerado, quer dizer, apropriadas a conferir, ao detentor delas, forca ou poder neste
universo.” (BOURDIEU, 2005b, pp. 133-4). O espaco social ¢ um espago
multidimensional de posi¢des. Cada agente ou conjunto de agentes ocupa uma POSIGa0
relativa nesse espago segundo sua posigdo na distribui¢do das propriedades relevantes
consideradas para construi-lo. As propriedades primarias do espago social
correspondem ao volume global de capital possuido pelo agente e pela composi¢do ou
estrutura de seu capital. O conceito de capital se refere aos recursos ou poderes “que
definem as probabilidades de ganho em um campo determinado” (ibid., p. 134). O
conceito de capital econdmico ¢ concebido de modo amplo por Bourdieu, englobando
renda, relacdo com os meios de producdo e posses materiais. O capital cultural pode
existir sob trés formas distintas, mas inter-relacionadas. Bourdieu enfatiza que o capital
cultural ¢, em um sentido, incorporado sob a forma de disposigdes para apreciar ¢ se
apropriar de objetos da “cultura legitima”, institucionalizada no sistema educacional e
em aparatos culturais (museus e galerias de arte). Essas disposi¢des incorporadas podem
adquirir, através do sistema escolar e universitario, uma forma institucionalizada
(credenciais). Além disso, essas disposi¢des informam as escolhas de consumo dos
agentes sociais, objetivando-se em bens e praticas, ¢ modalidades de consumo (forma
objetivada). Definindo “as probabilidades de ganho em um campo determinado...”
(Bourdieu 2005b, p. 134), capital cultural e capital economico estruturam, de forma
auténoma, as desigualdades socialmente existentes. Ressalte-se, neste ponto, que a

perspectiva de Bourdieu distingue-se das outras vistas anteriormente (¢ do mainstream
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da analise de classe) por conceber gostos e praticas culturais como fatores que
estruturam as probabilidades de ganhos em diferentes campos sociais.

Assim, o espaco social é construido segundo duas dimensdes principais: volume e
composi¢ao do capital possuido pelo agente. Tais dimensdes sdo apreendidas sincronica
¢ diacronicamente. A diacronia se refere as trajetorias modais, que sdo as trajetorias
percorridas com mais freqiiéncia pelos agentes ligando origens e destinos particulares e
que representam os modos tipicos de apropriacdo do capital (BOURDIEU, 2008, pp.
103-6).

Sdo essas dimensdes (volume e composicdo do capital, e trajetorias modais),
segundo Bourdieu, que diferenciam mais fortemente posigdes relativas no espago social
por conformarem as principais linhas de divisdo e conflito em sociedades capitalistas
avancadas, “‘com base nas quais os agentes tém mais possibilidades de se dividirem e de
voltarem a agrupar-se realmente em suas praticas habituais, além de se mobilizarem ou
serem mobilizados... pela e para a ag¢do politica, individual ou coletiva.” (Ibid., 101)."
Em A Distin¢8o, vemos que o espago social (que é, na verdade, um mapa “sociologico”
da sociedade francesa dos anos de 1970) ¢ estruturado por dois eixos formando quatro
quadrantes. O eixo vertical corresponde ao volume de capital total e o eixo horizontal a
duas espécies de capital: a esquerda, o capital cultural, e, a direita, o capital econdmico.
Bourdieu distingue trés grandes classes ao longo do primeiro eixo: classe burguesa
(regido superior), pequena burguesia (regido intermediaria) e classe manual (regido
inferior). Ao longo do outro eixo, sdo diferenciadas fragdes de classe segundo a

composi¢ao do capital. De um lado (a direita), vemos as fragdes cujo volume de capital

' Em seu estudo sobre a sociedade francesa, Bourdieu argumenta que o componente mais valorizado do
capital cultural refere-se ao controle da “cultura legitima” e a estética do desinteresse, que conforma uma
“capacidade para neutralizar as urgéncias habituais e suspender as finalidades praticas, [uma] inclinagéo e
aptiddo duradouras para uma pratica sem fungdo pratica...” (BOURDIEU, 2008, p. 55).

> Bourdieu utiliza ocupag¢des como indicadores das posigdes relativas no espago social, pois elas
frequentemente indicam — especialmente nas sociedades capitalistas — a participagdo relativa dos agentes
na apropriagdo de capital cultural e econdmico.
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¢ determinado especialmente pela posse de capital econdmico (ex.: empresarios,
comerciantes, etc.). Do outro lado, estdo as fragdes distinguidas em termos da posse de
capital cultural (professores, intelectuais, etc.). Por sua vez, o eixo diacrénico diferencia
regides do espago social em termos das trajetorias coletivas das fragdes de classe (de
decadéncia ou ascensdo) e de seus padrdes tipicos de recrutamento e composicao.

As posi¢des no espago social diferenciam-se relacionalmente em termos de
condicionamentos sociais de diversos tipos (constituindo diferentes condi¢des de
classe), sendo que o principal deles é a distancia relativa a necessidade material. Uma
dada condicdo de classe ¢ incorporada pelos agentes ao longo do processo de
socializagdo, conformando os habitus de classe, que sdo sistemas de disposi¢des
duraveis e transponiveis que orientam as percep¢des, agoes e classificacdes dos agentes
em campos sociais diversos. Como um sistema de disposi¢des, habitus nao pode ser
confundido com habito, que implica uma mera repeticdo ou rotinizacdo de agdes.
Embora o habitus carregue as marcas das estruturas externas, ele delimita, a0 mesmo
tempo, um espago para a improvisacdo e a criatividade dos agentes. As praticas sociais
sdo resultado da interacdo dos sistemas de esquemas de acdo incorporados com as
estruturas externas, quer dizer, das disposi¢des dos agentes com as ldgicas operantes e
relagdes de poder nos diversos campos sociais. O habitus ¢, ao mesmo tempo, uma
estrutura estruturada, por ser produto da incorporagdo das propriedades relacionais do
espaco, € uma estrutura estruturante, por operar como principios pré-reflexivos que
regulam as escolhas dos agentes e que fixam probabilidades de agdo.'°

Pela mediacdo do habitus e sua capacidade de gerar praticas classificaveis e

classificadoras, o espaco social transmuta-se em espago simbdlico e as praticas dos

' A nogdo de disposi¢des enfatiza o carater pré-reflexivo do principio orientador das praticas sociais.
Essa nogdo de pratica segue uma tradigdo formada por filésofos como Heidegger, Merleau-Ponty e
Wittgenstein, que situaram o ator em suas praticas, em contraposi¢do a outra que o via fundamentalmente
como um sujeito de representacdes (TAYLOR, 1993).
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agentes tornam-se signos de distingdo. O espaco simbolico ¢ o espaco dos estilos de
vida, definidos como “conjunto unitdrio de preferéncias distintivas que exprimem, na
logica especifica de cada um dos subespacos simbodlicos — mobiliario, vestuario,
linguagem e hexis corporal — a mesma intengdo expressiva...” (BOURDIEU, 2008, p.
165). Essas retraducdes expressivas, que dao certa homogeneidade as praticas dos
agentes de uma mesma classe independentemente de qualquer intencionalidade,
decorrem de uma propriedade particular do habitus, qual seja, a transponibilidade. O
habitus produz continuamente transposigdes sistematicas requeridas pelas condig¢des
particulares das praticas dos agentes. Essa unidade expressiva se manifesta através do
gosto de classe, a “férmula geradora que se encontra na origem do estilo de vida”, pois
constitui “a propensdo e aptiddo para a apropriacdo — material e/ou simbdlica — de
determinada classe de objetos ou de préaticas classificadas e classificantes...” (Ibid., p.
165). Nesse sentido, o habitus tende a produzir uma homologia entre o espago
simbolico e o espago social (e um conjunto de homologias entre os diferentes campos
sociais), de forma que a hierarquia de estilos de vida exprime, simbolicamente, as
diferencas objetivas do espaco social, o que tende a naturalizar as desigualdades entre os
agentes sociais.

As propriedades dos estilos de vida s@o constituidas relacionalmente, no interior
das disputas em torno da apropriacdo de praticas e objetos disponiveis na sociedade.
Tais disputas sdo, a0 mesmo tempo, instrumentais € expressivas, pois os agentes se
orientam para os objetos e praticas de um campo social em termos de estratégias de
“maximizacdo” do capital simbolico conformadas no interior das expectativas
estruturadas pelo habitus. A objetivagdo dessas lutas simbodlicas em distintos estilos de
vida tende a demarcar fronteiras simbolicas e sociais. Como salienta Bourdieu, o gosto ¢

o “operador pratico da transmutagdo das coisas em signos distintos e distintivos, de
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distribui¢cdes continuas em oposi¢cdes descontinuas; ele faz com que as diferencas
inscritas na ordem fisica dos corpos tenham acesso a ordem simbdlica das distingdes
significantes” (BOURDIEU, 2008, pp. 166; grifos do autor).

Como podemos ver, as disputas simbdlicas constituem a dimensdo chave da “luta
de classes” para Bourdieu. Estas sdo disputas essencialmente classificatorias e
envolvem a defini¢do do contetido (objetos e praticas) da cultura legitima, os modos
legitimos de dele se apropriar ¢ a hierarquizagdo dos diferentes estilos de vida. Embora
as disputas simbdlicas sejam parcialmente condicionadas pelas propriedades objetivas
do espaco social, elas também impactam sobre ele, delimitando fronteiras sociais
(WACQUANT, 1991). Por isso, a incorporagdo dessas propriedades através do habitus
¢, ao mesmo tempo, uma incorporacdo das classificacdes dominantes e,
consequentemente, uma ‘“naturalizagdo” do mundo. Precisamente porque os agentes
mobilizam os capitais acumulados nessas disputas simbolicas, as fragdes dominantes
tendem a levar ampla vantagem sobre as demais fragdes de classe, tendo maior
probabilidade de impor seus padrdes de julgamento e classificacdo nos diversos campos
sociais. Embora ocupando lugar central nas teorias marxistas como sujeito historico de
superagdo do capitalismo, as fragdes trabalhadoras se encontram, na teoria de Bourdieu,
em situacdo extremamente desfavoravel nas disputas em torno dos sistemas
classificatdrios que sustentam as relagdes de dominagao de classe.

A meu ver, o modelo tedrico de Bourdieu permite construir uma perspectiva de
analise de classe que avanga em relagdo as demais em termos de sua capacidade de
sintetizar dimensdes diversas da vida social'’. Nela, as classes sociais se distinguiriam

umas das outras em termos de estilos de vida internamente coerentes e unificados. Estes

'7 Ndo ha espaco aqui para discutir em detalhes as principais criticas & teoria de Bourdieu. Por isso,
remeto o leitor aos seguintes textos, que abordam questdes centrais dessa teoria. Em Jenkins (1992) e
Alexander (1995), argumenta-se que a teoria de Bourdieu falha em construir uma teoria sintética que
supera as classicas antinomias socioldgicas. Sallum Jr. (2005) questiona a estreita conexdo entre posigdo
social e habitus. Bennett (2007) questiona a propriedade da transponibilidade do habitus.
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seriam produtos de diferentes habitus de classe, cuja unidade expressiva estaria
ancorada, estruturalmente, em conjuntos diferenciados de condi¢des de existéncia. O
processo de formacéo das classes envolveria a interpenetracdo das dimensodes simbolica
e objetiva da vida social. Em outros termos, os estilos de vida sdo retraducdes
expressivas de condigdes objetivas de classe (WEININGER, 2005; SALLUM JR.,
2005). Isso porque as disposi¢des para agir incorporadas sob a forma de habitus de
classe orientariam as escolhas por certos bens e praticas (e por certas modalidades de se
apropriar deles) que, por sua vez, demarcariam fronteiras simbdlicas e sociais. O ponto
fundamental ¢ que a cultura (o componente simboélico da vida social, como os codigos
ou sistemas classificatorios que orientam as escolhas dos agentes sociais) seria um
componente constitutivo das relagdes e fronteiras de classe. Ou seja, as classes para
Bourdieu s3o mais do que agregados de emprego, definidos pelo pesquisador com base
em critérios objetivos (basicamente econdmicos), como parece Ser O caso nhas
perspectivas neomarxista e neoweberiana de analise de classe (CROMPTON, 2003). Ao
invés, na perspectiva de Bourdieu, as classes se constituem no plano material e cultural,
balizando a sociabilidade cotidiana e configurando estilos de vida. Por isso, a
investiga¢do do processo de formacdo das classes como coletividades supde observar as
praticas dos agentes sociais € os modos como aquelas delineiam fronteiras nas relagdes

sociais.

Problema de pesquisa e hipoteses

Este breve balango da literatura nos coloca diante de maneiras diferentes e

contraditorias de conceber as classes. Nos estudos de classe vinculados ao Programa de

Nuffield (especialmente em seu periodo mais recente), as classes sdo concebidas como
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categorias que identificam as principais barreiras no ambiente externo de agdo do ator
racional: tais barreiras se referem a distribuicdo de recursos, oportunidades,
recompensas de varios tipos, etc., estruturadas por diferentes tipos de relagdes de
emprego, e fixam probabilidades de escolha entre os cursos de ag¢do disponiveis. Em um
sentido, os estudos de classe de Nuffield se alinham com a teoria weberiana sobre
estratificacdo social por enfatizar a importancia das classes para a conformacdo das
chances de vida de individuos e familias. No entanto, tais estudos se afastam desta ao
confundirem posicdo de classe e classe social, ignorando os processos que conectam
relacdes econdmicas a relagdes ndo-econdmicas, fazendo das classes sociais formas de
sociabilidade coletiva (SCOTT, 1996). De fato, como enfatizei anteriormente, os
estudos iniciais do que viria a ser chamado de Programa de Nuffield buscavam construir
uma perspectiva analitica sintética para investigar o processo de formacao das classes
sociais como coletividades. Posteriormente, houve uma reducao do escopo da analise de
classes, enfatizando a investigacao e explicacdo do impacto das posi¢des de classe — em
comparagdo com outras variaveis — sobre fendmenos sociais diversos, abandonando-se a
intencdo existente nos estudos iniciais de identificar classes sociais. Como argumenta
Scott (1996, pp. 215-6; tradugdo propria):

Apesar de Goldthorpe continuar a usar o termo ‘classe social’, suas novas categorias
ndo sdo de modo algum classes sociais. Elas sfo categorias econdmicas nominalmente
definidas de situacdes de classe que foram criadas para maximizar o poder de previsdo do
esquema em pesquisas comparativas. Se o termo ndo causasse maiores confusdes, as novas
categorias de Goldthorpe poderiam ser chamadas de ‘classes economicas’ para distingui-las
das classes sociais que Weber viu como as verdadeiras coletividades em uma sociedade de
classes. Por essa razao, Goldthorpe abandonou qualquer tentativa de mapear as fronteiras
reais de classe e buscou uma estratégia de pesquisa puramente preditiva, ao invés de
explicativa.

Na perspectiva neomarxista de Olin Wright, as classes s3o concebidas como
possiveis atores coletivos. Seguindo em linhas gerais os pressupostos da tradi¢do
marxista em sua vertente analitica, temos um esquema utilitario de agdo, em que os fins

da acdo, e os meios para alcanga-los, sdo determinados pela posi¢do nas relagdes de
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produgdo. Dai, emergem os interesses que orientam as agdes coletivas das classes
sociais.

Embora empregando modelos tedricos distintos, os estudos de classe vinculados
ao Programa de Nuffield e ao empreendimento neomarxista de Olin Wright se
assemelham sob varios aspectos (EDGELL, 1993). De um ponto de vista mais abstrato
ou metafisico, tais estudos pressupdem que a acdo social é essencialmente utilitaria e se
orienta para um ambiente externo que a conforma por meio de uma estrutura de
oportunidades e restrigdes. Mais concretamente, ambas as perspectivas de analise
empregam um modelo dedutivo para construir esquemas de posigdes ou localizagdes de
classe. Em um modelo desse tipo, as posi¢des ou localizacdes de classe sdo
diferenciadas com base em critérios objetivos definidos pelo pesquisador (como a
propriedade dos meios de produgdo, qualificagdo, hierarquia organizacional, relagdes de
emprego, etc.). Os critérios sdo definidos teoricamente, quer dizer, em termos das
expectativas produzidas pela teoria sobre onde estdo e quais sdo as principais divisdes
sociais geradas no ambito do mercado e da produgdo. As posigdes de classe assim
definidas se assemelham a agregados de emprego (CROMPTON, 2003). Isso se da nao
apenas porque as ocupacdes sdo utilizadas como proxy das posi¢cdes de classe. Além
disso, os critérios utilizados para identificar as divisdes de classe sdo basicamente
critérios econdmicos ou, pelo menos, relacionados com o funcionamento do mercado e
da producdo. Por fim, em ambos os casos, a estratégia de investigagdo enfoca possiveis
correlacdes entre tais posicdes de classe e fendomenos sociais diversos (oportunidade de
mobilidade social, trajetorias educacionais, voto, probabilidade de auferir rendas
elevadas, etc.).

Embora ndo sem problemas, o modelo tedrico de Pierre Bourdieu permite

construir uma perspectiva de analise de classe que avanga em relagdo aquelas em termos
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de sua capacidade de sintetizar dimensdes diversas da vida social. Quer dizer, ao
distinguir um espago de posigdes de classes sociais € um espago de estilos de vida (cujas
homologias sd3o produzidas pela mediagdo dos habitus de classe), Bourdieu permite
incorporar sistematicamente a cultura (os componentes simboélicos da vida social:
valores, normas, codigos, classificagdes, etc.) como elemento conformador das relagdes
sociais. As classes se constituem tanto no plano material quanto no plano cultural.
Contrariamente ao modelo dedutivo utilizado em outros estudos de classe, a perspectiva
analitica de Bourdieu nos propde um modelo indutivo, em que sdo observadas as
praticas dos agentes em diversos dominios da vida social — através de suas escolhas de
consumo ¢ das modalidades sob as quais os bens sdo consumidos — ¢ os modos como
aquelas demarcam fronteiras nas relagdes sociais (SAVAGE et al., 2007). As classes,
entdo, sdo construtos analiticos que permitem apreender o processo de formacdo de
coletividades sociais. Nesse sentido, as classes “fixam balizas, por sua posi¢ao relativa
no plano material e cultural, a sociabilidade cotidiana, aos movimentos sociais, aos
grupos de pressdo e as coletividades moldadas por aparelhos institucionais...”
(SALLUM JR., 2005, p. 40; grifos do autor).

Nas ciéncias sociais brasileiras, essa concep¢do de classe foi muito pouco
explorada. Os estudos sobre estratificagdo social, pelo menos em sua fase mais recente,
enfocam a constru¢do de esquemas de posicdes de classe (aos moldes dos estudos
vinculados a Nuffield) para a investigagdo dos padrdes de mobilidade social ou, de
forma mais geral, dos diferenciais de chances de vida. As pesquisas nessa area t€ém
produzido evidéncias importantes acerca dos fluxos de mobilidade social, do grau
relativo de fechamento da sociedade brasileira, etc. (entre outros, RIBEIRO; SCALON,
2001). Privilegia-se, portanto, a investigacdo das correlagdes entre agregados

ocupacionais e chances de vida. Uma excecdo ¢ o estudo de Scalon, em que a autora
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enfoca a possivel formagao das classes como coletividades demograficas com base na
observacao das taxas de mobilidade absoluta, ou seja, dos fluxos de entrada e de saida

entre as posi¢des de classe (SCALON, 1999).'® Nele, a autora nota

uma expressiva coesdo no topo dessa estrutura [de classe], expressa nas taxas de
mobilidade intergeracional, que denota a forte tendéncia de heranga social e a eficicia da
elite em transmitir ¢ manter sua posi¢do privilegiada. No entanto, tomando como base as
taxas de mobilidade total, é possivel argumentar a favor da existéncia de uma relativa
abertura para a entrada de individuos oriundos de estratos menos favorecidos. No entanto, se
a homogeneidade de origem nos estratos superiores ndo ¢ perfeita, ela ¢ francamente visivel
e real nos estratos inferiores... (1999, pp. 106-107).

De forma semelhante ao estudo de GOLDTHORPE; LLEWELLYN; PAYNE
(1987) sobre os padroes de mobilidade na sociedade britanica nas décadas que se
seguiram a II GM, Scalon descreve taxas de reproducdo demografica relativamente
maiores nas posi¢des de classe (ou estratos) superiores e inferiores, especialmente entre
os ultimos.

A meu ver, essa forma de investigar a formagao de coletividades de classe fornece
um retrato parcial sobre a constituicdo e reprodugdo de divisdes sociais. Se, como
Bourdieu nos diz, os individuos carregam as marcas de suas origens sociais em seus
corpos (através do habitus), ascensdo social ndo implica necessariamente aceita¢ao pelo
grupo de destino. Ao contrario, embora os socialmente ascendentes possam desenvolver
uma forte orientacdo de status, buscando adotar os padrdoes de comportamento e de
julgamento do grupo de referéncia (através de estratégias de consumo conspicuo e
investimento no aprendizado sobre os modos corretos de se comportar e portar), o0 modo
de aquisicdo do capital cultural (rdpido e superficial, ndo-incorporado) acabaria por
revelar, segundo o autor, as lacunas e falhas no aprendizado e as pretensdes
interessadas, marcando-os negativamente (BOURDIEU, 2008, pp. 298-349). Isso
implica que devemos estar atentos para a possivel manuteng@o de fronteiras simbolicas

entre ascendentes e estabelecidos, embora, de um ponto de vista “objetivo” ou dos

'8 Para a distin¢do entre taxas de mobilidade absolutas e relativas, ver KURZ; MULLER, 1987.
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critérios adotados pelo pesquisador, possam ocupar uma mesma posi¢ao de classe (ver
também ELIAS; SCOTSON, 2000)."

Mais fundamentalmente, as evidéncias empiricas sobre mobilidade social
dependem, em larga medida, de escolhas sobre onde tragar as fronteiras de classe. De
fato, onde e por que tragar as fronteiras de classe sdo questdes importantes no interior
do campo da analise de classes. Os estudos de classe nas ciéncias sociais brasileiras t€ém
optado pelo modelo dedutivo, em que se identificam as fronteiras de classe com base
em critérios objetivos definidos pelo pesquisador. Ao modo dos estudos de classe de
Nuffield, alocam em uma mesma categoria de classe, “aquelas posi¢des cujos membros
sdo tipicamente comparaveis em termos de suas fontes e niveis de rendimento, seus
graus de seguranca econdmica, suas oportunidades de avanco econdmico e seus graus
de autonomia ao desempenhar tarefas de trabalho.” (BREEN; WHELAN, 1996, p. 20;
apud RIBEIRO, 2007, p. 121). No entanto, por mais relevantes — do ponto de vista
estatistico — que esses critérios “objetivos” sejam para alocar ocupagdes em diferentes
categorias de classe da forma mais homogénea possivel, eles podem ndo captar as
percepcgdes dos agentes sobre suas posicdes relativas no espaco social e as experiéncias
de mobilidade social vivenciadas por eles. Talvez, por ndo incorporarem a cultura e o
modo como ela conforma as fronteiras sociais, esses estudos de classe nos fornegam
esquemas de posi¢des de classe pouco adequados para apreender os padrdes de
sociabilidade cotidiana (muito embora produzam correlagdes significativas entre
posicdo de classe e outros fendmenos sociais).

A questao central deste estudo, o seu problema, concerne justamente identificar o
modo mais adequado de conceber as classes sociais, de forma a detectar as fronteiras

reais que balizam a sociabilidade cotidiana e estruturam as praticas sociais. Para

' Por isso, Bourdieu salienta que a trajetoria, como modo tipico de apropriagio do capital, ¢ uma
propriedade relevante do espago social, que conforma, por meio do habitus, as escolhas e praticas dos
agentes sociais.
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apreender os processos que possivelmente levam a formagdo e reproducdo dessas
fronteiras sociais, utilizo um modelo teérico e um aparato analitico-conceitual inspirado
nos estudos de classe de Pierre Bourdieu. A hip6tese principal que orienta este estudo
sustenta que as classes sociais sdo construtos analiticos Uteis para apreender o processo
de formagao de coletividades sociais que estruturam as praticas cotidianas dos agentes,
configurando estilos de vida. Em outros termos, ¢ provavel que a “presencga das classes”
na vida cotidiana possa ser detectada por meio da investigagdo dos estilos da vida.
Espero que, ao incorporar a dimensdo simbdlica da vida social através da investigagdo
dos modos como a cultura (entendida como as diversas modalidades de apropria¢ao de
bens e praticas em campos sociais diversos) possivelmente conforma as relagdes sociais,
tenhamos um mapa social e simbolico — onde se localizam as fronteiras que realmente
separam os atores sociais — da sociedade brasileira diferente daqueles produzidos nos
estudos de classe realizados em ambito nacional. Para tanto, o espago das classes sociais
na sociedade brasileira constitui o objeto principal deste estudo, dentro dos limites

impostos pelos dados existentes™.

? s dados utilizados neste estudo provém de fontes secundarias, quer dizer, ndo foram obtidos
especialmente para a realizag@o desta pesquisa. Para a realizag@o da parte empirica deste estudo, utilizo a
Pesquisa de Org¢amentos Familiares (POF), 2002-2003, ¢ um banco de dados sobre a Regido
Metropolitana de Belo Horizonte, referente ao ano de 2002 e organizado por Neuma Aguiar.
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Capitulo 1 — Classe e consumo: a formacdo das classes como coletividades

sociais

Na perspectiva analitica de Pierre Bourdieu, as classes se distinguem em termos
de estilos de vida internamente coerentes (e relacionalmente referidos), produtos da
transposi¢do dos mesmos esquemas de classificacdo e percep¢do para diferentes
subespacos simbolicos. A formagdo de coletividades sociais pode ser explicada da
seguinte forma: agentes que ocupam uma mesma regido do espaco social, de um ponto
de vista sincronico e diacronico, tém alta probabilidade de compartilhar sistemas de
esquemas de percepcao, classificacdo e acdo, devido a internalizacdo das propriedades
relacionais do espaco. Por mediacdo dos habitus, as escolhas de consumo e praticas
sociais em dominios diversos da vida social tornam-se expressivas das posi¢cdes de
classe. De fato, € a referida conexdo entre classe e consumo (status) que permite pensar
0 processo de formagéo das classes como coletividades sociais.

No entanto, a produgdo sociologica recente tem enfatizado uma crescente
desconexdo entre classe e consumo. Entre aqueles que investigam consumo e estilos de
vida, argumenta-se que a classe ¢ um elemento cada vez mais marginal na explica¢do
das escolhas de consumo e na conformacgdo de estilos de vida (BAUDRILLARD,
[1975] 2008, [1981] 1991; PAKULSKI; WATERS, 1996; LASH; URRY, 1994;
GIDDENS, [1999] 2002). Entre tedricos da analise de classe, especialmente os
associados ao Programa de Nuffield, argumenta-se que as classes sdo fatores que
estruturam chances de vida no mercado, mas tém pouca relevancia para explicar
escolhas de consumo ou estilos de vida (GOLDTHORPE; CHAN, 2005, 2006, 2007c,

2007d). Se, de fato, as classes se tornaram marginais para a conformagdo de gostos e
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praticas sociais, entdo, fara pouco sentido toma-las como categorias uteis para investigar
a formagdo de coletividades sociais e padrdes de sociabilidade cotidiana. O objetivo
deste capitulo é analisar o debate em torno da (des)conexdo entre classe e consumo e

propor uma forma de conectar esses elementos.

A literatura socioldgica sobre classe e consumo: uma revisao

Parte da literatura contemporinea sobre a “época atual” argumenta que as
mudancgas associadas a transi¢do para a alta modernidade ou modernidade tardia
(BECK, 1992; LASH; URRY, 1994; GIDDENS, [1999] 2002) ou pds-modernidade
(BAUDRILLARD, [1981] 1991) teriam cindido a relacdo entre classe e consumo e,
mais profundamente, atenuado (ou destruido) a determinacdo das classes sobre
processos sociais diversos.

A transi¢do para a alta modernidade envolveria mudangas profundas nas relagdes
entre estrutura e agéncia. A libertagdo dos individuos de contextos tradicionais de ag¢do
(entre eles, as classes sociais) seria acompanhada pela emergéncia de um novo regime
de construcdo do eu: um regime baseado na reflexividade. Em um contexto de forte
ampliacdo das oportunidades de escolha (e dos riscos associados a elas), produzida pela
emergéncia de uma ordem social pos-tradicional, os atores sociais seriam
crescentemente responsaveis pela constru¢do de trajetorias de vida em termos de uma
“biografia do eu”. Segundo Giddens (2002, p. 79), “nas condi¢des da alta modernidade,
ndo s seguimos estilos de vida, mas num importante sentido somos obrigados a fazé-lo
— ndo temos escolha sendo escolher. Um estilo de vida pode ser definido como um
conjunto mais ou menos integrado de praticas que um individuo abraga [...] porque dao

forma material a uma narrativa particular da autoidentidade.” A reflexividade na alta
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modernidade estaria relacionada, portanto, com a ampliagdo do leque de escolhas em
torno dos estilos de vida e do planejamento da vida.

Entre os tedricos da pds-modernidade, afirma-se que a inflagdo e circulagao rapida
de bens e signos (e a separagdo destes em relacdo a seus referentes), no contexto da
emergéncia de um regime de significacdo baseado na figuracdo (LASH, 1990), podem
colocar em risco a legibilidade dos bens e praticas usados como marcadores sociais. Nas
condi¢des da pds-modernidade, os individuos poderiam manipular os signos da cultura
de consumo por livre associa¢do, o que permitiria um posicionamento social apenas
precario e instavel em termos das escolhas de consumo. A estabilizagdo do sentido dos
objetos culturais e a estruturacdo deles em formas hierarquicas relativamente estaveis,
correlacionadas a divisdes sociais em termos de classe ou outra categoria qualquer, se
tornariam problematicas. Isso implicaria uma implosdo do espaco social e da logica da
distin¢do, ou um desaparecimento das coordenadas do espago social (BAUDRILLARD,
[1981] 1991).

Como enfatiza Featherstone ([1990] 1995), os exemplos de desordem ou
desclassificacdo cultural — nos estudos sobre a pos-modernidade — produzidos pela
inflacdo de bens e signos sdo geralmente retirados da midia, especialmente da televisdo.
Nos trabalhos de Baudrillard, enfoca-se, segundo Featherstone (ibid., p. 34), como “a
superproducdo de signos e a reprodugdo de imagens e simulagdes resultam numa perda
do significado estdvel e numa estetizagdo da realidade, na qual as massas ficam
fascinadas pelo fluxo infinito de justaposi¢des bizarras, que levam o espectador para
além do sentido estavel.” Ao invés, sublinha Featherstone, se tomarmos as praticas
cotidianas dos atores sociais, envolvidos em relagdes de interdependéncia e balancas de
poder, veremos que as interagdes sociais implicam praticas de classifica¢do, quer dizer,

“os estilos e marcas diferentes de roupas e produtos da moda, conquanto estejam
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sujeitas a mudanga, imitagdo e copia, constituem um conjunto de pistas usados no ato de
classificar os outros.” (Featherstone, 1995, p. 39).

As formas culturais poés-modernas (marcadas pela mistura de codigos e estilos,
pelo pastiche, pela subversdao de fronteiras simbolicas tradicionais, etc.) podem ser
vistas como movimentos “novos” dentro do espago social, associados a emergéncia de
uma “nova” fracdo de classe (a dos intermediarios ou especialistas culturais). Nesse
sentido, a produgdo e expansdo dessas formas culturais seriam o resultado de processos
de longa duragdo que elevaram o numero de especialistas culturais (especializados na
produgdo de bens simbodlicos) nas sociedades capitalistas avancadas. Sendo marcada por
um habitus que valoriza uma atitude de aprendizagem perante a vida, de estetizacdo da
vida cotidiana e de relaxamento dos padrdes de comportamento, essa fracdo de classe
buscaria legitimar novos gostos e estilos de vida nas disputas simbolicas com outras
fragdes de classe. No contexto dessas disputas, os especialistas culturais atuariam como
intermediarios entre o campo cultural e o campo das classes sociais, ampliando o leque
de bens culturais disponiveis ao consumo e estimulando uma nova pedagogia e
orientacdo em relacdo a vida, que valorizam a estetizagdo da vida, a exploracdo
emocional e a mistura de estilos e cddigos (FEATHERSTONE, 1995; LASH, 1990).
Por isso, as imagens de desordem cultural (e seus slogans, como “nada de regras,
apenas escolhas”), associadas as versdes mais radicais do argumento pos-modernista,
ndo implicariam exatamente a auséncia total de controles ou determinagdes. Ao invés,
tratar-se-ia de um descontrole controlado, em que hedonismo e célculo instrumental se
interpenetrariam: “assim, ¢ possivel falar no hedonismo calculista, no célculo do efeito
estilistico e numa economia das emog¢des, por um lado, e numa estetizagdo da dimensao
racional instrumental ou funcional, mediante a promoc¢do de um distanciamento

estetizante, por outro” (FEATHERSTONE, 1995, p. 123).
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Em suma, a expansdo de formas culturais pos-modernas estaria associada a
estratégias de reposicionamento social e a emergéncia de novos marcadores sociais com
base em estilos de vida marcados pela estetizacdo da vida cotidiana, ndo implicando
necessariamente a implosdo do espaco social e da conexdo entre classe e consumo. De
forma similar, a énfase sobre a reflexividade na teorizagdo sobre a modernidade tardia
ou alta modernidade poderia expressar as orientagdes de grupos sociais especificos
(daqueles que, de fato, possuem as disposi¢des e os recursos para fazer das “trajetorias
de vida” a materializacdo de projetos do eu reflexivamente construidos) e ndo uma
condicdo geral de um “novo” periodo historico (SAVAGE, 2000; SKEGGS, 2004). Ou
seja, talvez nem todos possam se tornar “os novos herois da cultura de consumo [que]
transformam o estilo num projeto de vida e manifestam sua individualidade e senso de
estilo na especificidade do conjunto de bens, roupas, praticas, experiéncias, aparéncias e
disposi¢des corporais destinadas a compor um estilo de vida.” (FEATHERSTONE,
1995, p. 123).

Em outra vertente desse debate, nos campos da sociologia da cultura e da andlise
de classes, pesquisas recentes tém chegado a conclusdes diferentes, mesmo
contraditdrias, quanto a conexao entre classe e consumo e, de forma mais ampla, sobre a
possibilidade de concebermos as classes como uma categoria 1til para entendermos a
sociabilidade cotidiana. As principais questdes em debate concernem os argumentos de
Bourdieu de que haveria homologias entre o espaco das classes sociais € o espago dos
estilos de vida e de que o capital cultural seria um mecanismo crucial de reprodu¢do
social.

Nas ciéncias sociais norte-americanas, a obra de Bourdieu foi apropriada sob o
foco da relagdo entre capital cultural e reproducdo de classe, por um conjunto de

sociologos orientados para a constru¢do de um novo tipo de Sociologia da Cultura (Paul
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DiMaggio, Craig Calhoun, Richard Peterson, Michele Lamont, David Halle).
Particularmente, busca-se examinar em que medida, nessa sociedade, as praticas
culturais teriam efeitos classificatorios que demarcam fronteiras simbolicas e,
possivelmente, divisdes sociais, de modo que o capital cultural seria um mecanismo
central a reproducgdo de classe. O capital cultural é geralmente concebido, ao modo de
Bourdieu em A Distingdo, como disposigdes (estética Kantiana) para apreciar e
consumir “alta cultura” (que sdo as formas culturais abstratas): opera, literatura, arte,
musica classica, teatro, etc. Em seus estudos, Bourdieu encontrou padroes distintivos de
consumo cultural associados as diferentes classes (e suas fragdes): as fragdes
dominantes dotadas de uma estética do desinteresse, as fragdes populares marcadas por
uma estética da necessidade, e as fragdes intermediarias caracterizadas por uma estética
da boa vontade cultural (2008, pp. 241-370). Contrariamente, as pesquisas norte-
americanas em geral ndo encontraram evidéncias conectando classe e consumo cultural
ou de que o capital cultural demarque fronteiras sociais relevantes.

Em um de seus principais estudos sobre o tema, Michele Lamont examina a
possivel existéncia de formas de capital cultural na sociedade norte-americana e na
sociedade francesa, com base em entrevistas com individuos de “classe média”
(especialmente profissionais e administradores) em Paris, Clermont-Ferrand, Nova
Iorque e Minnesota. As evidéncias do estudo apontam que as fronteiras simbolicas
nessas sociedades podem ser construidas com base em trés eixos distintos: hierarquia
cultural, valores morais e posses materiais. Comparativamente, nota a autora, as
fronteiras baseadas em posses materiais e valores morais sdo mais relevantes na
sociedade norte-americana do que na sociedade francesa, enquanto o oposto se daria
com as fronteiras baseadas em hierarquias culturais. Ou seja, as classificagdes

simbolicas baseadas em hierarquias culturais seriam pouco importantes para distinguir
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conjuntos de agentes na sociedade norte-americana (LAMONT, 1992). De forma
semelhante, Halle (1991) investiga a possivel formagao de capital cultural na sociedade
norte-americana com base em dados sobre a posse de obras de arte em residéncias. As
evidéncias do estudo mostram que o gosto pela arte abstrata, tal como objetivado na
posse de obras de arte, ¢ predominantemente encontrado entre as “classes médias”, mas
esse ¢ minoritario mesmo nessa fragdo de classe. Isso indicaria que o consumo de alta
cultura (ou, pelo menos, de arte abstrata) ndo seria uma marca de classe importante
nessa sociedade, ndo constituindo, consequentemente, um capital relevante que poderia
ser mobilizado para reproducdo de vantagens sociais.

Embora tais estudos sejam relevantes para desenvolver a perspectiva analitica de
Bourdieu de um ponto de vista comparativo, talvez eles ndo apreendam adequadamente
sua natureza relacional. Bourdieu sublinha que os resultados empiricos de seus estudos
(as homologias particulares encontradas entre o espago social e o espaco simbdlico)
deveriam ser entendidos relacionalmente (BOURDIEU, 2005a). Quer dizer, o sentido
ou significado de um objeto social deriva ndo de suas caracteristicas intrinsecas, o que
caracterizaria uma leitura substancialista. Ao invés, um bem ou pratica qualquer
adquire um sentido especifico (vulgar ou elegante, legitimo ou ilegitimo, belo ou feio,
etc.) devido as relagcdes com outros bens ou praticas em um campo social qualquer, com
outros bens ou praticas em outros campos sociais (pois o habitus seria transponivel de
um campo a outro) e devido as relacdes dos campos sociais entre si. Isso implica, ainda,
que o sentido de um objeto social pode mudar ao longo do tempo no contexto de
mudangas nas relagdes entre os campos sociais e dentro deles. De fato, enfatiza Holt
(1998), a literatura socioldgica norte-americana anteriormente analisada tende a fazer
uma leitura substancialista (por isso, ndo-relacional) dos estudos de Bourdieu, na

medida em que enfoca:
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se a articulagdo particular do capital cultural na sociedade parisiense de 1960,
objetivada primariamente nas artes legitimas e incorporada na apreciagdo estética formal,
vale para os Estados Unidos contemporaneamente... A falha nesse argumento ¢ que as artes
constituem apenas uma pequena fracdo do universo dos campos de consumo que podem ser
alavancados para a reprodugdo social. Ao enfocarem exclusivamente o campo artistico,
esses estudos subestimam as atividades para as quais as elites culturais norte-americanas
dedicam a maior parte de suas energias fora do trabalho, como alimentagdo, decoragdo de
interiores, férias, moda, esportes, leitura, hobbies e eventos sociais. (1998, p. 6; tradugfo

propria)

Adicionalmente, Holt (1998) argumenta que os esquemas de classe usados para
operacionalizar a teoria de Bourdieu na sociedade norte-americana nao costumam
distinguir analiticamente entre as propriedades estruturantes do espago social, ou seja,
capital econdmico, capital cultural e capital social, o que impede que se capte o
processo através do qual essas propriedades possivelmente estruturam o gosto e as
praticas de consumo (e, mais amplamente, os estilos de vida).

Levando em conta essas criticas, Holt produziu um estudo empirico comparando
as praticas de consumo em campos sociais distintos (alimentag¢do, decoragdo, moda,
esportes, etc.) de dois pequenos grupos (compostos por 10 individuos cada), mas
bastante diferentes entre si. Um deles é constituido por profissionais, gerentes ou
especialistas com titulos académicos, cujos pais tém elevado capital cultural (curso
universitario). O outro ¢ composto por individuos vinculado ao trabalho manual: os
individuos nesse grupo possuem, no maximo, o equivalente ao ensino médio, exercem
trabalho manual e vém de familias de trabalhadores manuais com escasso ou pouco
capital escolar. As evidéncias obtidas, segundo o autor, apontam para a existéncia de um
conjunto de oposi¢des entre as praticas de consumo dos dois grupos. No caso do
primeiro grupo, as escolhas de consumo expressariam o principio (que se transpde para
varios campos) do distanciamento estetizante em relagdo a necessidade material (por
exemplo, escolha de mobilia em termos do valor estético do objeto, € ndo em termos de
sua funcionalidade), enquanto que as escolhas de consumo do segundo grupo estariam

fortemente marcadas pela proximidade em relagdo a necessidade material, que se
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manifestaria na aplicagdo de esquemas classificatorios que enfatizam a funcionalidade
do objeto e julgamentos que apelam para a “imanéncia” do bem consumido (por
exemplo: preferéncia por filmes ou livros que “dizem” algo sobre o mundo). Holt
argumenta que o distanciamento estetizante a necessidade material viria acompanhado
de uma énfase sobre a capacidade de combinagdo criativa e experimentacao estilistica,
sobre a autenticidade e o ecletismo. Diferentemente, as praticas de consumo do segundo
grupo estariam muito mais “amarradas” a dinamica da cultura de massa (Holt, 1998, pp.
7-22).

Embora os resultados desse estudo ndo possam ser generalizados do ponto de
vista estatistico (uma vez que os grupos nio sdo representativos da sociedade norte-
americana), eles nos mostram que a perspectiva analitica de Bourdieu pode ser util para
a investigacdo das praticas de consumo (e, mais fundamentalmente, da sociabilidade
cotidiana) em sociedades contemporaneas fortemente marcadas pela cultura de
consumo, ou seja, pela proliferacdo de bens e signos (para usar a linguagem dos pos-
modernistas) disponiveis aos individuos e grupos sociais. As evidéncias do estudo de
Holt apontam que a classe seria um elemento conformador do gosto e,
consequentemente, das praticas de consumo e estilos de vida e que tais estilos de vida se
estruturariam em termos de oposi¢des simbolicas. Assim, embora o capital cultural
possa se articular de forma diferente na sociedade norte-americana em relagdo ao modo
como ele se articulava na sociedade francesa na década de 1960%', esse conceito ainda
pode ser relevante para compreendermos o processo de reproducdo social e da formacao

de fronteiras sociais contemporaneamente.

21 Nessa sociedade, o capital cultural se articulava sob duas formas diferentes e, mesmo, contraditorias.
De um lado, estavam os intelectuais, artistas e professores universitarios, cujo gosto se orientava para as
formas culturais abstratas e para a valorizagdo da forma em detrimento da fungdo, e cujas escolhas de
consumo expressavam disposicdes marcadas pela estética kantiana do desinteresse. De outro lado,
estavam os industriais e comerciantes, cujo gosto se orientava para a indulgéncia, para o luxo e consumo
conspicuo, expressando uma estética hedonista (BOURDIEU, 2008, pp. 264-275).
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Atentando para as especificadas histdricas da articulagdo do capital cultural em
uma sociedade fortemente marcada pela cultura de consumo, Holt sublinha a
centralidade da dimens@o incorporada do capital cultural: “as elites culturais nas
sociedades capitalistas avancadas agora buscam assegurar distingdo adaptando suas
praticas de consumo de forma a acentuar a forma incorporada.” (1998, p. 5; traducdo
propria) Quer dizer, o modo de se apropriar de um bem ou pratica vale tanto ou mais do
que simplesmente consumi-lo. Se, no contexto da cultura de consumo, as praticas das
“elites sociais” tendem a atravessar fronteiras culturais tradicionais (argumento
defendido nos debates em torno da emergéncia dos onivoros culturais), isso nao
significa necessariamente o desaparecimento de fronteiras simbolicas. Na verdade,
possivelmente temos uma apropriacao seletiva de elementos da “cultura popular”, na
busca de um estilo de vida tnico e auténtico (SKEGGS, 2004), criando uma oposi¢ao
entre a “originalidade” e a “mera imitacdo”. Nesse sentido, a combinagdo entre
“connoisseurship”, que acentua saberes sobre objetos culturais ndo-sabidos pela
maioria dos consumidores, ¢ o ecletismo, marcado pela mistura de estilos ¢ codigos,
experimentacao seletiva e transposi¢ao de fronteiras, pode se tornar um trunfo relevante
nas disputas classificatorias contemporaneamente.

Questdes semelhantes surgem no debate em torno da possivel emergéncia dos
onivoros culturais. Alguns individuos sao assim classificados porque suas escolhas de
consumo tendem a atravessar fronteiras culturais tradicionais, como aquela existente
entre “alta cultura” e a “cultura popular”. Parece haver certo consenso na literatura
sobre o tema de que as classes médias, nos EUA e Europa Ocidental, possuem maior
diversidade de gostos e praticas culturais que outros grupos (PETERSON, 2005). No
entanto, hd enormes divergéncias acerca da natureza desse “novo” padrdo de consumo e

do seu significado para a articulagdo do capital cultural (WARDE; MARTENS;
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OLSEN, 1999; WARDE; WRIGHT; GAYO-CAL, 2007). Talvez a principal
divergéncia se dé em relagdo ao modo de caracterizar os onivoros culturais. Estes
podem ser caracterizados em termos do volume de gostos, da diversidade de gostos ou
da orienta¢é@o em relagdo aos objetos sociais. O terceiro critério ¢ possivelmente o mais
adequado para apreender o principio que orienta as escolhas de consumo dessas grupos
sociais, qual seja, a abertura em relacdo a diversidade [openness to diversity], principio
que caracterizaria gostos que se apropriam seletivamente de objetos socialmente
disponiveis (WARDE; WRIGHT; GAYO-CAL, 2007). Nessa linha de argumento,
pesquisas recentes que utilizam dados qualitativos apontam para o fato de que os
onivoros culturais ndo se distinguem de outros grupos especialmente em termos da
quantidade de seus gostos ¢ praticas. Ao invés, distinguem-se pela composicao deles:
embora seus gostos e praticas culturais atravessem fronteiras tradicionais, os onivoros
culturais tendem a gostar relativamente mais de “bens legitimos” e a desprezar certos
objetos e praticas “populares”, como assistir varias horas de TV e comer fast food
(idem, ibid.). Certas fronteiras culturais sdo raramente atravessadas, mesmo pelos
onivoros culturais (BENNETT et al., 2009). Essas evidéncias parecem indicar que a
emergéncia dos onivoros culturais ndo estd associada necessariamente a maior
tolerdncia no campo cultural, embora esteja associada a maior fluidez em suas
fronteiras. Ao invés, essa “nova” orientagdo em relacdo ao consumo pode ser “um modo
de negociar e demonstrar uma forma de distingdo social” nas sociedades de consumo
contemporaneas (WARDE; WRIGHT; GAYO-CAL, 2007, p. 164; tradugdo propria).
De certo modo, as evidéncias que apontam para a emergéncia desse novo
principio orientador das praticas e escolhas de consumo vdo de encontro as evidéncias
encontradas por Bourdieu quanto a articulagdo do capital cultural na sociedade francesa

da década de 1960. L4, o capital cultural articulava-se em torno do controle da cultura
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legitima e de orientagdes ao consumo marcadas pela estética kantiana ou pela estética
do hedonismo. Contemporaneamente, ao invés, “a participacdo ou o conhecimento da
cultura legitima n3o ¢ mais a Unica, ou mesmo a principal, marca de distin¢do.”
(WARDE; WRIGHT; GAYO-CAL, 2007, p. 149, tradugdo propria). No entanto, isso
ndo quer dizer que a cultura tenha se tornado um componente irrelevante de
conformagdo de fronteiras simbolicas e sociais (LAMONT; MOLNAR, 2002).
Crescentemente, o capital cultural se articularia em torno de uma orientagdo ao
consumo marcada pela abertura a diversidade, em que elementos da “cultura legitima”
se combinam com elementos, seletivamente apropriados, da “cultura popular”. Uma
orientacdo desse tipo seria uma marca distintiva de conjuntos de agentes sociais
contemporaneamente. Fundamentalmente, o argumento em torno da emergéncia dos
onivoros culturais pode ser Util para explicar “como o consumo cultural respondeu ao
volume, taxa e variedade crescentes da producdo de uma industria cultural em expansao
em um contexto de afluéncia material.” (WARDE; WRIGHT; GAYO-CAL, 2007, p.
249; tradugao propria)

Em estudos de classe recentes, encontramos evidéncias contraditorias acerca da
relacdo entre classe e consumo. Na Gra-Bretanha, um dos principais centros de
producdo de pesquisa sobre estratificacdo social, parece haver um consenso
razoavelmente amplo de que as classes ndo estdo mais associadas as principais
clivagens constituidas em torno das escolhas e praticas de consumo. De fato, um dos
principais expoentes do Programa de Nuffield, John Goldthorpe, produziu um conjunto
de artigos (com Tag Wing Chan) acentuando a importancia da distingdo weberiana entre

classe e status (GOLDTHORPE; CHAN, 2005, 2006, 2007c, 2007d). Contrariamente a

Bourdieu, os autores argumentam que classe e status estruturariam aspectos distintos da
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ordem de estratificacdo social e impactariam sobre as chances de vida dos individuos
através de mecanismos diferentes.

No capitulo anterior, vimos que os estudos de classe de Goldthorpe distinguem
posicdes de classe com base em relagdes de emprego. Diferentemente, concebem status
como se referindo a uma estrutura de relagdes (percebida e, em certa medida,
socialmente aceita) de superioridade, inferioridade ou igualdade entre individuos
posicionados em ocupagdes. Com base em informagdes sobre a ocupagdo de amigos
préximos, a ordem de status é construida como uma hierarquia de ocupagdes (assume-se
que as relagdes de amizade sdo mais frequentes entre individuos que se veem como
iguais) (GOLDTHORPE; CHAN, 2007d). Assim definidos e operacionalizados, status e
classe impactariam diferencialmente sobre a ordem de estratificacdo social. As posi¢des
de classe constituiriam o principal fator a conformar as chances de vida no mercado. De
fato, as evidéncias apontam para uma forte correlagdo entre classe, de um lado, e
desemprego de longo-prazo e variagdes de rendimentos no curto-prazo e longo-prazo,
de outro (GOLDTHORPE; MCKNIGHT, 2006). Diferentemente, status se
correlacionaria mais fortemente com praticas de consumo e diferencas de estilo de vida
(GOLDTHORPE; CHAN, 2005).

De modo a explorar essa hipotese, os autores investigaram empiricamente praticas
de consumo (os dados de consumo referem-se a participagdo) em trés campos culturais
distintos: musica, teatro e cinema e artes visuais. As evidéncias produzidas apontaram
(parcialmente) a existéncia de uma divisdo, nesses campos, entre onivoros € univoros
culturais, sendo que a probabilidade de um individuo se encaixar em um ou outro tipo ¢é
condicionada, em grande parte, pelo status, e ndo por classe. O argumento da pos-
modernidade, que sublinha a individualizagdo do consumo, ndo se sustentaria, segundo

os autores, pelo simples fato de as evidéncias revelarem a existéncia de tipos de
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consumidores bem diferentes entre si, o que apontaria para algum tipo de padronizagao
das praticas e escolhas de consumo para além de idiosincracias individuais ou, em
outros termos, para além da livre manipulagdo dos signos e bens de consumo pelo
individuo. Tampouco se sustentaria o argumento das homologias postulado por
Bourdieu, uma vez que ndo ha evidéncias de uma oposi¢ao entre um “gosto legitimo e
exclusivo”, que se expressa nas praticas das fragdes de classe dominantes, € um “gosto
vulgar”, predominante entre as fracdes de classe inferiores® (GOLDTHORPE; CHAN,
2005, 2006, 2007c).

Contrariamente, estudos recentes realizados por pesquisadores sediados na
Universidade de Manchester, e baseados no esquema analitico de Bourdieu, acentuam a
importancia da classe para a estruturacdo das praticas e escolhas de consumo e a
relevancia destas para a conformacdo das relagdes de classe, especialmente para o
processo de reprodu¢do de posicdes sociais mais elevadas (SAVAGE et al., 2005;
SAVAGE et al.; 2007; BENNETT et al., 2009).

Segundo os autores, os estudos recentes que investigam a relacdo entre classe e
cultura teriam problemas tedricos e metodologicos, o que os impediria de apreciar
adequadamente a importancia da classe como um fator estruturante das praticas sociais
e a relevancia da cultura como componente conformador das relagdes de classe. De
forma similar a Holt (1998), argumentam que tais estudos tenderiam a fazer uma leitura
“substancialista” da obra de Bourdieu, ligando posi¢des de classe a tomadas de posi¢ao
especificas no plano simbdlico (por exemplo: a estética do desinteresse seria o principio
orientador das escolhas de consumo das fragdes dominantes; ou as elites gostariam de
ténis, enquanto as fracdes populares prefeririam o futebol, etc.), marginalizando a

concepgao relacional e a énfase sobre a autonomia dos campos sociais, que perpassam

2 Como vimos, esse tipo de leitura ndo aprecia corretamente a dimensio relacional da obra de Bourdieu.
A relevancia do consumo da “cultura legitima” para diferenciar conjuntos de agentes nos planos
simbolico e social varia de uma sociedade para outra.
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o trabalho desse autor. Essa leitura “substancialista” teria informado escolhas
metodoldgicas inadequadas: sdo utilizados esquemas de posi¢des de classe em que estas
sdo definidas a priori com base em critérios objetivos — o chamado modelo dedutivo —
e, entdo, tomadas como uma variavel independente que possivelmente impacta sobre a
probabilidade de diferentes escolhas ou praticas de consumo. De fato, as pesquisas
socioldgicas sobre consumo geralmente empregam procedimentos estatisticos que
buscam identificar os efeitos de variaveis independentes (classe, género, idade,
educacdo,etc.) sobre variaveis dependentes (frequéncia ao cinema, teatro, etc.), através
do uso de técnicas multivariadas (regressao, modelos log-lineares, etc.). Ao invés, seria
mais adequado, segundo os autores, utilizar um modelo indutivo, em que se constréi um
“mapa cultural” das praticas e gostos dos agentes sociais e, a partir dai, observar as
provaveis fronteiras demarcadas pelas tomadas de posicdo no plano simbolico. Essa
estratégia metodologica permitiria apreciar a importancia da cultura como um possivel
fator estruturante das relacdes de classe e operacionalizar a concepgdo relacional que
informa os estudos de Bourdieu (SAVAGE et al.; 2007).

Em Bennett et al. (2009), encontramos uma tentativa de replicar o estudo de
Bourdieu, A Distin¢do, através da investigagdo de praticas culturais e das relagdes de
classe na sociedade britanica, ao mesmo tempo, qualificando-o a luz de
desenvolvimentos subseqiientes nas ciéncias sociais. Ha trés questdes principais que
orientam o referido estudo. Em primeiro lugar, investiga-se a possivel relevancia do
capital cultural na Gra-Bretanha e as formas que ele toma nessa sociedade. Para os
autores, o conceito de capital cultural deve ser desagregado, para que se possa apreciar
como seus diferentes componentes operam diferencialmente (por exemplo: gerando
taxas de retorno desiguais em termos de outros tipos de capital) em contextos sociais

diversos. Em segundo lugar, aborda-se o argumento da homologia, ou seja, em que
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medida os campos sociais estdo estruturados com base em principios semelhantes. Por
fim, investiga-se a relevancia das praticas e gostos culturais para o processo de
reproducao de classe.

Diferentemente do mainstream da literatura sociologica sobre o tema, o estudo
referido utiliza dados quantitativos obtidos através de um questiondrio especialmente
produzido para identificar trés formas possiveis de articulacdo do capital cultural em
sete campos culturais distintos (musica, artes visuais, televisdo, cinema, esportes,
alimentagdo fora e leitura): participag¢do (frequéncia com que se engaja em alguma
atividade), gosto (apreendido em termos de apreciagdo positiva ou negativa de um bem
ou pratica) e conhecimento.” Além disso, os autores utilizam dados qualitativos,
obtidos através de entrevistas e grupos focais, de modo a apreender as modalidades da
pratica. Esse conceito capta os modos pelos quais um objeto ¢ apropriado ¢, dessa
forma, integrado a um estilo de vida (BOURDIEU, 2008, pp. 461-476). De fato, em um
contexto histérico em que bens e signos culturais sdo produzidos em massa, ¢ provavel
que um mesmo objeto cultural seja apropriado de forma diferencial por grupos sociais
distintos. Ai reside uma das hipoteses orientadoras do estudo, qual seja, de que as
estratégias de distingdo na sociedade britanica contemporaneamente se baseiam menos
na monopolizacdo (exclusividade) do consumo de objetos ou praticas nos campos
culturais ¢ mais no principio orientador que regula a apropriagdo de tais objetos e
praticas.

As evidéncias empiricas produzidas permitem, segundo os autores, questionar
alguns aspectos centrais a obra de Bourdieu, especialmente o argumento de que a classe
¢ o fator primario de diferenciacdo do espago social e de estruturacdo dos estilos de

vida, além de sua concepgdo acerca da unidade do habitus. No entanto, as evidéncias

2 As pesquisas sociologicas sobre consumo cultural utilizam geralmente dados sobre participagio
codificada de forma binaria (por exemplo: frequenta ou ndo frequenta dpera). Em grande medida, isso
resulta do fato de se utilizarem fontes de dados secundarias.
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também vao ao encontro de algumas proposi¢des do autor, especialmente aquelas que se
referem a conexao entre classe e consumo, a formagdo das classes como coletividades
sociais, a existéncia de homologias entre os principios de organizagdo das praticas dos
agentes sociais ¢ a relevancia do capital cultural como um recurso mobilizado pelos
agentes sociais para obtengdo de ganhos em campos sociais diversos.
Fundamentalmente, argumentam os autores, as praticas e gostos culturais continuam a
demarcar divisdes sociais e, mais fundamentalmente, contribuem para a reprodugdo de
posicdes sociais privilegiadas (BENNETT et al., 2009, pp. 251-9).

O estudo constrdi espacgos de estilos de vida ou “mapas culturais” da sociedade
britanica atual, com base na distribui¢ao de modalidades de consumo cultural. A técnica
utilizada para isso ¢ denominada Analise de Multipla Correspondéncia (AMC, que
também ser4 utilizada neste estudo).”* Ao distribuir as modalidades de consumo cultural
em um espago bidimensional em termos de suas correlacdes mutuas, essa técnica
permite revelar as oposicdes ou os padrdes simbolicos que organizam as escolhas e
praticas dos agentes sociais. Tais oposi¢des podem ser apreendidas através da
interpretacdo dos eixos que estruturam o espaco simbdlico. No referido estudo, os
autores argumentam que os “mapas culturais” da sociedade britdnica atualmente se
estruturam em torno de quatro oposig¢des principais, identificadas pelos eixos da

AMC®. A primeira delas, mais importante, opde, de um lado, participagio ou

* Para uma introdugdo ao uso dessa técnica, ver CLAUSEN, 1998; para uma explicagio mais detalhada
dessa técnica, ver LE ROUX; ROUANET, 2004.

» Os eixos em torno dos quais se distribuem as modalidades das varidveis utilizadas na Anélise de
Correspondéncia permitem revelar as oposigdes simbolicas existentes (dentro dos limites dos dados
disponiveis) em uma sociedade ou em outra unidade social qualquer. Tais oposi¢des simbolicas, por sua
vez, podem expressar os principios de organiza¢do do espaco social. Portanto, as oposi¢des no plano
simbolico ndo estdo dadas de antemdo. Ao invés, elas podem ser interpretadas com base na observagao
dos eixos que articulam o espago simbdlico. Tomemos como exemplo A Distingéo, de Bourdieu. Nesse
estudo, a observacdo do espaco de estilos de vida revela um conjunto de oposi¢cdes entre o “gosto
desinteressado” das fracdes dominantes, a “boa vontade cultural” das fra¢des intermediarias e o “gosto
pelo necessario” das fragdes populares, e, no seio da camada dominante, uma oposi¢do entre 0 gosto
ascético das fragdes ricas em capital cultural e o gosto hedonista das fragdes ricas em capital econémico.
Tais oposigdes expressam os principios de organizacdo do espaco social: volume global de capital, que
corresponde ao eixo vertical que diferencia trés grandes regides do espago, correspondente a burguesia,
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engajamento em um conjunto de atividades culturais e, de outro, a ndo-participagdo ou o
desengajamento em relacdo a elas. Como ressaltam os autores, “essa evidéncia ¢é
importante porque ela sugere que a principal divisdo cultural na Gra-Bretanha
contemporaneamente nao reside na distingdo entre ‘alta’ cultura e cultural ‘popular’. Ao
invés de opor formas culturais ‘legitimas’ (ex.: frequéncia a Opera) a atividades
‘populares’ (tais como heavy metal e urban), [este eixo] opde aqueles que estdo
engajados em formas culturais estabelecidas e populares (musica classica e rock), de um
lado, aqueles que participam raramente ou nunca (com poucas exce¢des como assistir
TV por varias horas), de outro.” (BENNETT et al., 2009, pp. 48-49; tradugdo propria).
Este eixo estd fortemente correlacionado com classe: os individuos em posi¢des de
classe mais elevadas tendem a ter participacdo cultural mais ativa do que aqueles em
posicdes de classe inferiores.”® O gosto é relativamente menos estruturado por classe.
No entanto, algumas oposi¢des com base na classe do agente podem ser detectadas:
individuos em “classes inferiores” tendem a gostar de restaurantes de “peixe e fritas”
[fish and fries], enquanto aqueles em “classes superiores” preferem os restaurantes
franceses. Portanto, contrariamente aos argumentos de Goldthorpe e Chan (2005, 2006,
2007¢, 2007d), o referido estudo enfatiza que a “classe permanece um fator central na
estruturacdo das praticas culturais na Gra-Bretanha: as classes importam.” (BENNETT
et al., 2009, p. 52).

Ha outra oposicdo — de menor relevancia que a anterior — que também se
correlaciona com as classes de ocupagdes. De um lado, temos participacdo e

preferéncias intensas por praticas e objetos culturais estabelecidos entre individuos com

pequena-burguesia e camadas populares; e composicdo do capital, que corresponde ao eixo horizontal,
diferenciando as fragcdes em termos da predominédncia de capital cultural ou econémico na estrutura
global de capital.

%0 esquema de posigdes de classe utilizado nesse estudo ¢ derivado daquele utilizado nos estudos de
classe vinculados ao Programa de Nuffield, com o objetivo de investigar se as fronteiras de classe
delineadas nesse esquema coincidiam com aquelas apreendidas com base na observagdo das praticas dos
agentes sociais.
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ocupagdes nas areas de cultura e educacdo; de outro, participacdo e preferéncias
moderadas pela cultura estabelecida (com maior peso de itens da cultura “popular’ nas
pautas de consumo) por individuos em ocupagdes centradas no mercado. Quer dizer, é
mais provavel que a fruicdo dos bens da “cultura legitima” seja encontrada entre
profissionais da area da cultura e educacao.

As outras oposic¢des simbolicas encontradas no estudo nao estio relacionadas com
0 pertencimento a posigdes ocupacionais, o que indicaria, segundo os autores, que o
espago social na Gra-Bretanha contemporanea ¢ mais complexo ¢ multidimensional do
que aquele que caracterizava a sociedade francesa de 1960 nos estudos de Bourdieu. Em
outros termos, a posicdo relativa de classe ndo seria, segundo os autores, o fator
primario de organiza¢do das praticas no plano simbdlico. Além dela, os autores
sublinham a importancia da idade e do género para a explicagdo dos padrdes que
organizam as escolhas e praticas de consumo cultural na sociedade britanica atual.

Em uma dessas oposi¢des, encontramos um gosto por bens “estabelecidos”, de um
lado, e um gosto por bens “populares” ou “comerciais”, de outro. Esta oposi¢do se
correlaciona fortemente com a varidvel “idade”: a preferéncia por objetos culturais
estabelecidos ou “legitimos” ¢ mais provavel entre os mais velhos, enquanto que o
gosto por bens da “cultura de massa” ¢ mais frequente entre os mais jovens. Por fim, ha
uma oposicao entre praticas culturais que enfocam a intimidade, preocupacdes pessoais
e emocionais (preferéncias por novelas, dramas, filmes romanticos, etc.),
predominantemente femininas, de um lado, e praticas culturais que enfocam questdes
praticas e o “mundo exterior” (preferéncias por paisagens, documentarios, filmes de
guerra, etc.), predominantes entre os homens, de outro. A meu ver, a relevancia dessas
evidéncias estd mais no plano do modelo teérico do que no plano das proposi¢des. De

fato, ndo ¢ nenhuma surpresa que género e idade sejam fatores que estruturam praticas e
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gostos culturais autonomamente, especialmente no contexto das profundas mudancas
geracionais ao longo das ultimas décadas e do impacto do movimento feminista sobre
os padroes de comportamento. No plano tedérico, no entanto, essas evidéncias talvez
questionem o argumento de Bourdieu de que a génese dos principios que orientam as
praticas e gostos culturais (habitus) reside nos condicionamentos sociais associados a
posigdes de classe e de que as classes sdo o fator primario de organiza¢do do espago
social.

A investigagdo das modalidades da pratica, que sdo os modos de apropriagdo de
um objeto e sua incorporagdo a um estilo de vida, permitiu revelar que as estratégias de
distingdo social, no contexto de uma sociedade de consumo, se materializam
principalmente através de diferentes orientagdes em relagdo aos objetos sociais € ndo
tanto em relagdo ao conteldo das pautas de consumo. Para citarmos alguns exemplos.
Embora assistir TV seja uma pratica relativamente disseminada na Gra-Bretanha, ha
orientacdes opostas que organizam essa pratica. De um lado, uma orientagéo
pedagdgica em relagdo a TV, que informa preferéncias por programas educativos ou
informativos entre individuos da classe executivo-profissional. De outro, uma
orientacao “escapista”, que informa preferéncias por programas ou géneros divertidos e
engragcados, que buscam o entretenimento para “escapar a realidade”, predominante
entre individuos das fra¢cdes manuais (BENNETT et al., 2009, pp. 132-151).

Com base nas evidéncias obtidas pelo uso conjunto de dados quantitativos e
qualitativos, o estudo revela os esquemas de classificagdo que orientam as praticas
sociais ¢ os modos como estas delimitam fronteiras que conformam os padrdes de
sociabilidade na sociedade britdnica contemporaneamente. Para detectar as fronteiras
demarcadas pelas praticas sociais, um modelo de classes é construido a partir da

observacao da distribuicao das praticas e preferéncias de consumo no espago dos estilos



59

de vida (gerado pela Analise de Multipla Correspondéncia).”’ Com base nisso, trés
classes sdo diferenciadas: uma classe executivo-profissional, composta de grandes
empregadores e gerentes/administradores em niveis hierdrquicos superiores,
profissionais de alto nivel e profissionais de baixo nivel. Uma classe intermediaria
composta por gerentes em niveis hierarquicos inferiores (que, no esquema de
Goldthorpe, sdo alocados a classe de servigos), individuos em ocupagdes ndo-manuais
de rotina e pequena burguesia (pequenos proprietarios). Por fim, uma classe manual,
que inclui supervisores de trabalho manual e técnicos (alocados a classe intermediaria
no esquema de Goldthorpe), além de trabalhadores manuais qualificados e nao-
qualificados.

Enquanto Bourdieu encontrou, em seus estudos sobre a sociedade francesa, uma
oposi¢ao no seio da classe dominante, entre o ascetismo de intelectuais e artistas e o
hedonismo de empregadores e profissionais, resultando em fragdes de classe claramente
distintas, o estudo em questdo revela uma classe executivo-profissional relativamente
“coesa”, cuja formacgdo se apdia no principio da “abertura a diversidade” e num
sentimento de competéncia cultural resultante da habilidade de lidar, de forma
reflexiva, com as classificagdes culturais existentes. Uma orientacdo onivora em
relagdo aos objetos culturais marca distintivamente essa classe em relagdo as demais:
“as classes médias educadas buscam posicionar-se socialmente através da demonstragao
de competéncia em lidar com uma variedade de produtos culturais em um contexto em
que conhecimento, informagdes e midia proliferam...” (BENNETT et al., 2009, p. 178;
traducdo propria). Essa orientagdo pode ser caracterizada em termos da composi¢ao de
gostos e participacdo culturais: embora os objetos da cultura legitima (Opera, artes,

literatura classica, etc.) sejam monopdlio dessa classe, objetos da cultura “popular” ou

*7 Diferentemente, os estudos de classe de Goldthorpe utilizam um modelo dedutivo de classes, em que as
fronteiras de classe sdo delineadas com base em critérios objetivos definidos pelo pesquisador — no caso,
relagdes de emprego.
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“comercial” sdo seletivamente apropriados e incorporados as praticas cotidianas. Ha
fronteiras que os individuos da classe executivo-profissional raramente cruzam, o que
implica que o principio da “abertura a diversidade” e a reflexividade cultural ndo
significam a implosdo das fronteiras culturais. Consequentemente, €ssa orientacao pode
sustentar uma estratégia emergente de distin¢do social: ao invés de se valorizar o
controle da cultura legitima e uma orientagdo desinteressada — como se dava entre as
fragdes dominantes na sociedade francesa da década de 1960 —, entre as classes
“superiores” na Gra-Bretanha contemporaneamente, valoriza-se uma orientacdo que
sublinha a “apreciag¢do reflexiva, em um espirito de abertura, de uma diversidade de
produtos culturais, mas isso continua a produzir divisdes sutis além das quais ndo ¢
respeitavel ultrapassar.” (BENNETT et al., 2009, p. 194; tradugdo propria).
Diferentemente, a classe manual caracteriza-se pela relativamente diminuta
participagdo nos campos culturais investigados e por preferéncias predominantemente
centradas em objetos da cultura “popular” ou de “massa”. O desengajamento cultural
aplica-se especialmente a atividades culturais publicas (envolvendo cultura “legitima”
ou “popular”) e ndo significa desengajamento social. Ao contrario, os dados qualitativos
revelam uma rica vida social entre os membros dessa classe, centrada em atividades de
lazer diversas baseadas na familia e vizinhanga. De fato, essas evidéncias apontam que
as classes conformam os padrdes de sociabilidade cotidiana: entre os individuos de
classe trabalhadora, “o maior papel da familia e parentes tende a promover uma
sociabilidade centrada na casa, baseada predominantemente nas tecnologias domésticas,
enquanto que as classes médias, com redes sociais mais dispersas, se engajam mais
prontamente em atividades que ocorrem fora de casa.” (Ibid., p. 71; tradugdo propria).
Outro aspecto que caracterizaria essa classe na sociedade britdnica contemporaneamente

¢ a hostilidade em relacdo ao refinamento e o desprezo em relacdo a cultura legitima.
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Esse fato pode ser explicado, segundo os autores, pelo limitado horizonte de
comparagdo da classe manual, pois seus membros ndo tendem a tomar as “classes
médias” como grupos de referéncia. Além disso, os esquemas de classificagdo que
informam a percepc¢ao dos objetos sociais entre os individuos dessa classe enfatizam a
dimensdo moral de tais objetos, ao invés da dimensdo estética. Nas palavras dos
autores: “hd uma percep¢do muito fraca [entre eles] de que a cultura legitima possui
valor especial e gera vantagens. Eles provavelmente entraram em contato com ela
através do processo escolar, que, mais do que nunca, falhou em produzir capital cultural
para eles. Mas suas prioridades residem em outro lugar e a atengdo a dimensdo estética
do gosto ¢ limitada. As vidas estdo organizadas em torno de prioridades diferentes,
convivialidade, familia, trabalho, talvez objetos materiais, mas nao refinamento
cultural...” (BENNETT et al., 2009, p. 212; tradugao propria).

Para os autores, enfim, as praticas e gostos culturais continuam a demarcar
divisdes sociais. Entre os membros da classe executivo-profissional, uma orientagdo
onivora em relacdo aos objetos culturais, marcada por um ecletismo seletivo ¢ pela
habilidade de manipular classificacdes culturais, combinada a qualificagdes
educacionais valorizadas e certo refinamento cultural derivado do monopélio da cultura
“legitima” (este componente sendo mais fundamental entre as elites dessa classe),
constituem a forma contemporanea do capital cultural na sociedade britanica. Este
capital ¢ um trunfo importante que pode ser convertido em outras formas de capital em
campos sociais diferentes: capital social, capital econdmico, etc.” Contudo, como o

estudo ndo incorpora as praticas de consumo de bens materiais, ndo se pode revelar a

% Diferentemente, entre os membros da classe trabalhadora, “a auséncia de qualquer distingdo positiva...
indica a falta de qualquer forma de vantagem ou ganho que [eles] podem derivar de seu portfolio cultural.
Uma variedade menor de atividades, a auséncia de areas especializadas das quais ganhos podem ser
obtidos, com a provavel excegdo do capital técnico entre os técnicos de baixo nivel, e um menor
comprometimento com a cultura significam que... nenhum ganho social ou econdémico pode ser obtido de
sua pratica cultural na cena social mais ampla...” (BENNETT et al., 2009, p. 213; tradug@o propria).
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possivel existéncia de diferentes estratégias de distingdo social e comparar a
importancia do capital cultural e do capital economico para as disputas classificatorias
na sociedade britanica atual. Ou seja, caso o consumo material fosse incorporado no
estudo, teriamos um quadro diferente acerca da importancia do capital cultural para a
reproducdo da classe executivo-profissional, com a possivel predominancia do capital
econdmico nas estratégias de distingdo social? A meu ver, considerar a relevancia do
consumo material (especialmente de bens duraveis) no processo de formacdo das
classes sociais ¢ essencial, especialmente em sociedades em que o sucesso material €

um valor fundamental, como nos Estados Unidos (MERTON, 1963).

Dilemas teoricos, problema e metodologia de pesquisa

Na Introdugdo a este estudo, vimos que o principal dilema no campo da analise de
classes concerne o modo de conceber as classes. No Programa de Nuffield, as classes
sdo categorias utilizadas para identificar os elementos ou barreiras do ambiente
condicional (a estrutura de oportunidades e restricdes) que confronta o ator racional
externamente. Nos trabalhos neomarxistas de Olin Wright, as classes sdo (possiveis)
atores coletivos que ocupam posi¢des nas relagdes de producdo, que alocam os meios e
determinam os fins da agdo coletiva. Em ambos os casos, as classes existem “fora” dos
atores sociais, pois tais analises ndo incorporam os componentes normativos (valores,
codigos, normas, classificagdes, etc.) da ordem social (e, pelo menos, nos estudos
marxistas de classe, em sua vertente analitica, ndo hd como explicar a formagdo de
atores coletivos sem se considerar os lagcos morais que possivelmente unem os agentes

de uma mesma classe).
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Embora os estudos inspirados por essas perspectivas analiticas tenham produzido
evidéncias relevantes mostrando o impacto das classes sobre fendmenos sociais
diversos, o escopo da andlise de classes tornou-se cada vez menos ambicioso: de
sujeitos historicos a possiveis atores coletivos, no campo neomarxista; de um aspecto
central da distribuicao de poder e da génese de formagdes demograficas e sociopoliticas
a um fator que conforma as chances de vida no mercado, no campo neoweberiano.
Talvez essa limitagao do escopo analitico explique, em parte, a crescente contestacdo da
utilidade da analise de classes. Nas sociedades contemporaneas (poés-industriais? pos-
modernas? pos-tradicionais?), novas clivagens sociais (em torno do consumo, género,
etnia, etc.) teriam emergido, conformando mais fortemente a formagdo de identidades
coletivas e individuais, além da formagdo de preferéncias politicas (voto). Alega-se,
entdo, que a analise sociologica deveria enfocar esses fenomenos, abandonando os
estudos de classe (PAHL, 1989; PAKULSKI; WATERS, 1996; CLARK; LIPSET,
2001; PAKULSKI, 2001, 2005).

Diferentemente, os estudos de classe de Bourdieu propdem um programa de
pesquisa mais ambicioso. Como possiveis coletividades, as classes se expressam no
plano material e simbdlico fixando probabilidades de acdo (SALLUM Jr., 2005). As
classes existem “dentro” dos agentes, pois, através da posicdo e trajetoria no espago
social, eles incorporam sistemas de esquemas similares de classificagdo e percep¢do que
orientam as praticas sociais. Nesse sentido, posi¢des e trajetdrias semelhantes no espago
social se transmutam em tomadas de posi¢ao similares no espago dos estilos de vida.

Neste capitulo, explorei mais detidamente este modo de conceber as classes e as
principais proposi¢des dos estudos de classe de Bourdieu num confronto com a
literatura recente sobre classe e consumo. Bem se viu, nas ciéncias sociais, ha

crescentemente uma disjuncdo entre classe e consumo. Em sua vertente macrossocial, o
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debate envolve disputas acerca da utilidade da analise de classe para a investigagdo das
praticas de consumo e, mais profundamente, da sociabilidade cotidiana. Vimos que a
alegada reflexividade na constru¢do do “eu” ou a “livre” manipulacdo de objetos
culturais — praticas que frequentemente questionam (algumas) fronteiras culturais
tradicionais e/ou enfraquecem contextos tradicionais de agdo — possivelmente dependem
de condicdes, disposi¢des e aptiddes diferencialmente distribuidas entre os agentes
sociais: alta escolarizagdo, acesso a “cultura legitima”, sentimento de competéncia
cultural e habilidade para manipular (e, possivelmente, subverter) classificacdes
culturais existentes. Nesse sentido, aquilo que alguns autores argumentam ser uma
disjuncdo entre classe e consumo pode constituir, na verdade, movimentos novos dentro
do espago social, disputas em torno dos sistemas de classificacdes e das fronteiras
simbolicas, ou novas formas de “negociar” e reivindicar distingdo social.

Dilemas similares marcaram a apropriag¢do dos trabalhos de Bourdieu na literatura
socioldgica norte-americana e britanica. De um lado, alguns estudos argumentam que o
consumo e gosto cultural seriam pouco relevantes para a demarcacdo de fronteiras
sociais contemporaneamente, o que possivelmente indicaria que o capital cultural nao ¢
um recurso importante mobilizado no processo de reproducdo social — pelo menos nos
Estados Unidos (HALLE, 1991; LAMONT, 1992). Contrariamente, outros autores,
mais atentos a concepgao relacional que informa a obra de Bourdieu, enfocam objetos e
praticas culturais mais disputados nas sociedades de consumo atuais, produzindo
evidéncias que possivelmente apontam que as praticas culturais marcam divisdes sociais
profundas e conformam o processo de reproducdo social. Fundamentalmente, esta em
questdo se a cultura € um componente que demarca fronteiras simbolicas e divisdes
sociais (LAMONT; MOLNAR, 2002). Esse debate envolve especialmente a perspectiva

de analise de Bourdieu e seus argumentos sobre a formacgdo das classes enquanto



65

coletividades sociais e a articulagdo do capital cultural contemporaneamente. Nele, ¢
possivel apreender dois modos distintos de se apropriar dessa perspectiva. De um lado,
tem-se uma leitura substancialista dos estudos do autor, que tende a conectar posigdes
de classe a tomadas de posi¢do especificas nos planos simbolico e material. Nessa
leitura, a perspectiva analitica de Bourdieu tende a ser descartada por supostamente nao
conseguir dar conta da complexidade dos padrdes de consumo e formas de sociabilidade
contemporaneas. De outro lado, ha estudos que enfatizam a dimensdo relacional da
perspectiva analitica do autor. Neles, tal perspectiva € utilizada para investigar os modos
como o capital cultural possivelmente se articula no mundo contemporaneo, no contexto
da “cultura de consumo”, e a emergéncia de “novas” estratégias de distingdo social,
enfocando as disputas entre os agentes sociais por objetos socialmente disponiveis e
valorizados em diferentes campos sociais e as modalidades de apropriagdo de tais
objetos. A meu ver, caso se atente para a dimensao relacional que informa a perspectiva
analitica de Bourdieu, ela pode ser bastante util para a investigacdo da formagdo de
coletividades sociais e dos modos como elas balizam a sociabilidade cotidiana.
Certamente, os estudos de Bourdieu nao estdo isentos de criticas. Como vimos, o
trabalho de Bennett et al. (2009) mostra que o espago social é mais complexo do que
Bourdieu sugere. Em La Distinction, Bourdieu argumenta que o volume e composicao
do capital (apreendidos sincronica e diacronicamente) sdo os principios primarios de
diferenciagdo na sociedade francesa (e, de forma mais geral, em sociedades capitalistas),
principios que tenderiam a estruturar os demais principios de diferenciacdo social, como
o género, a idade, etc. Isso significa, por exemplo, que as relagdes de género ou as
diferengas geracionais seriam conformadas pelas posi¢des relativas dos agentes no
sistema de distribuicdo dos capitais, quer dizer, haveria maneiras distintas de construir

ou experimentar o género ou a idade em classes sociais diferentes. Diferentemente, no
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estudo de Bennett et al. (2009), os autores argumentam que género e idade sdo fatores
que estruturam praticas e gostos culturais independentemente da classe (o que ndo
implica que ndo haja intera¢des entre esses fatores) na sociedade britanica atual. Talvez
isso indique que o habitus ndo é um sistema coerente de disposi¢cdes cuja unidade é
explicavel em termos de condicionamentos de classe. Ao invés, “ele é constituido de
modo complexo e contraditério, dependendo de como classe, género, idade e etnia
interagem no processo de formagdo do agente social.” (BENNETT et al., 2009, p. 3;
traducao propria).

Este estudo tenta se situar no centro dos debates reconstruidos ao longo da
introducdo e deste capitulo, respondendo especialmente ao dilema acerca dos modos de
conceber as classes sociais. Mais especificamente, este estudo propde investigar a
possivel formacdo das classes enquanto coletividades sociais que balizam a
sociabilidade cotidiana, configurando estilos de vida. Para tanto, este estudo toma o
espaco das classes sociais e dos estilos de vida na sociedade brasileira como seus
objetos de pesquisa principais. Para chegar a bom termo, a investigacdo procurara
responder a um conjunto de questdes: haveria uma conexdo possivel entre classe e
consumo, quer dizer, as classes importariam para a explicacdo dos padrdes de consumo
em nossa sociedade? Quais as oposi¢des simbolicas que possivelmente estruturam o
espago dos estilos de vida na sociedade brasileira e quais os principios de organizagdo
do espaco que tais oposi¢des expressam (classe, género, idade, etc.)? Se esse for o caso,
como esses principios interagem para conformar as praticas sociais e escolhas de
consumo dos agentes sociais? A cultura (entendida, de forma ampla, como o conjunto
de escolhas e praticas dos agentes sociais) demarcaria divisdes sociais (de classe ou de
outro tipo) relevantes na sociedade brasileira? Como se articularia o capital cultural na

sociedade brasileira e quais seriam seus componentes principais? O capital cultural seria
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um recurso relevante no processo de reprodugdo social na sociedade brasileira? De
forma mais geral, em que se baseiam as estratégias de distingao nessa sociedade? Seria
possivel encontrar homologias entre os campos sociais investigados, indicando que
principios similares informam as praticas dos agentes sociais em campos sociais
distintos? Seria possivel identificar a formagao de posi¢des de classe especificas como
coletividades sociais? Onde se poderiam estabelecer as fronteiras que separam uma das
outras?

Para responder a tais questdes, utilizarei dados de fontes secundarias. Uma delas é
a Pesquisa de Orcamentos Familiares (POF) produzida pelo Instituto Brasileiro de
Geografia e Estatistica (IBGE), do periodo de 2002-2003. A POF ¢é composta por um
conjunto de bancos de dados e possui uma amostra representativa de individuos e
domicilios em ambito nacional. Em geral, os dados se referem a gastos familiares e
individuais com itens diversos, como alimentagdo, higiene pessoal e servigos estéticos,
educacao, lazer, transporte, habitacdo, veiculos, etc. A outra fonte ¢ um banco de dados
que traz informacgdes especialmente sobre uso do tempo livre e associativismo entre
individuos na Regido Metropolitana de Belo Horizonte, organizado por Neuma
Aguiar®. Adicionalmente, os bancos possuem um conjunto de variaveis que permitem
identificar o perfil dos individuos, como sexo, idade, ocupacao, escolaridade, renda, etc.

Por se tratarem de fontes secundérias, ha um conjunto de desvantagens
relacionadas com o fato de que o desenho da pesquisa ndo foi moldado pela
problematica que orienta este estudo. Originalmente, os bancos de dados sobre despesas
coletivas ou individuais da POF constituem matrizes em que as linhas correspondem a

eventos de consumo de um individuo ou domicilio e as colunas correspondem a

* AGUIAR, Neuma. Pesquisa da Regido Metropolitana de Belo Horizonte, 2002 (Banco de dados). Belo
Horizonte, UFMG, 2002. In: Consércio de Informagdes Sociais, 2005. Disponivel em:
<http://www.cis.org.br>. Acesso em 25/09/2008
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variaveis que qualificam tais eventos de consumo, com informagdes sobre o domicilio
ou individuo, tipo de produto, valor monetario da despesa, local em que ocorreu o gasto,
quantidade adquirida, etc. Para adequar a POF aos propositos deste estudo, realizei uma
alteracdo na estrutura dos bancos, transformando cada linha em um domicilio ou
individuo.’® As colunas, entdo, foram transformadas em eventos ou gastos de consumo
e variaveis do perfil do domicilio ou individuo.’’ Dado que o objetivo da pesquisa &
investigar praticas de consumo, utilizarei as informagodes trazidas pela POF (que se
referem basicamente a gastos de consumo) de modo a apreender o aspecto da
participacdo ou do engajamento em atividades diversas, como alimentagdo fora,
cuidados de si, cultura, etc.’? Ressalte-se que, no caso da POF, ndo h4 como estimar a
freqliéncia da participagdo, a ndo ser de forma aproximada, através da comparagdo entre
gastos absolutos e relativos com determinado objeto ou pratica ou da contagem do
nimero de despesas com determinado bem ou atividade. Talvez essas sejam as

principais limitagdes dos dados da POF para este estudo: ndo ha informacdes sobre

% Como mencionei anteriormente, a POF ¢ composta de bancos de dados sobre gastos coletivos e
individuais. Os primeiros sdo assim denominados porque se concebe que os produtos ou servigos
adquiridos sdo consumidos pelos varios membros da unidade domiciliar. Os gastos coletivos incluem
despesas com alimentag@o, limpeza doméstica, produtos de higiene e habitagdo (taxas e impostos,
reformas, etc.). Diferentemente, os gastos individuais se referem a produtos ou servigcos consumidos ou
utilizados por membros particulares da unidade domiciliar. Eles se referem a gastos com educacao,
transporte publico, automoveis, higiene, esportes, cultura, etc. Neste estudo, o domicilio ¢ utilizado como
unidade de analise e se toma a posi¢cdo na ocupacdo da pessoa de referéncia (homem ou mulher) como
indicador da posicdo ocupacional dos demais membros do domicilio. A meu ver, o domicilio
corresponde, em alguma medida, a uma unidade social de cooperacdo, em que os padrdes de consumo sao
condicionados pelo volume de capital acumulado e disponivel no seio familiar. Assim, por exemplo, os
gastos individuais com educacdo dependem da quantidade de recursos financeiros potencialmente
mobilizaveis no interior da unidade familiar e das disposi¢des dos adultos em investir na educagdo das
criangas. E verdade que os bens comuns e, de forma mais geral, o sistema de gastos familiares revelam
também as desigualdades de poder dentro da unidade familiar. Esse aspecto sera analisado ao longo dos
capitulos seguintes.

' A POF possui cinco bancos de dados que trazem informagdes demograficas sobre os individuos
(escolarizagdo, rendimento, raca, sexo, religido, status empregaticio, ocupagdo, etc.) e sobre as condi¢des
do domicilio (quantidade de comodos, banheiros, dormitdrios, existéncia de pavimentagdo na rua, etc.)

32 Assim, se uma familia efetuou gastos com alimentos de certo tipo, isso implica que essa familia
consome esse tipo de alimento, possivelmente em oposicdo a outras que ndo o consomem. De forma
similar, se uma familia efetuou gastos com alimentacdo em restaurantes, isso foi interpretado como
participag@o na pratica de se alimentar fora de casa. Para citar um exemplo de outro campo de consumo,
se uma familia efetuou gastos com tratamentos estéticos, isso foi interpretado como participagdo nas
praticas relacionadas aos cuidados de si. Essas informacdes sdo cruzadas com variaveis “demograficas”
disponiveis na POF, como idade, género, raga, ocupagdo, escolarizagdo, renda, etc.
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outras dimensdes da apropriagdo de um bem ou pratica, como o gosto ou o
conhecimento e isso impede que se leve a cabo uma investigagdo mais minuciosa ¢
detalhada sobre o espago dos estilos de vida (se é que ele existe) na sociedade brasileira.
Adicionalmente, ndo ¢ possivel apreender as modalidades da pratica, ou seja, os modos
de apropriagdo de um bem ou pratica e sua incorporagao em estilos de vida, a ndo ser de
forma bastante aproximada. Para tanto, seriam necessarias pesquisas mais minuciosas
apoiadas em dados qualitativos, obtidos através de entrevistas ou grupos focais.

Apesar de abranger apenas a Regido Metropolitana de Belo Horizonte, o segundo
banco de dados pode ser bastante util a este estudo por trazer informagdes sobre
atividades de lazer, praticas de associagdo e interagdo social, valores (orientagdes
normativas frente ao trabalho, criagdo dos filhos, aborto, etc.), entre outras. Por estarem
codificados de forma categorica, os dados permitem captar mais adequadamente o
aspecto da participacdo ou do engajamento em atividades diversas. Além das varidveis
“demograficas” comuns aos bancos da POF, este banco traz informacdes sobre
escolaridade e ocupacdo dos pais, o que permitird a este estudo investigar a importancia
da trajetéria social para a conformagdo das praticas sociais. No entanto, ndo ha
informagdes sobre o gosto por ou o conhecimento de um determinado objeto. Quer
dizer, pode-se saber, com base nesse banco, quao frequentemente alguém vai ao cinema,
mas ndo que tipo de filme esse individuo prefere ou seu conhecimento sobre géneros
diversos. Como argumentei anteriormente, essa ¢ uma limitagdo importante, porque
tanto o gosto por um objeto quanto o conhecimento acerca dele provavelmente
diferenciam conjuntos de agentes sociais no plano simbdlico. Adicionalmente, sem tais
informagdes (e outras obtidas a partir de dados qualitativos), ¢ bastante dificil

reconstruir as modalidades de apropria¢do dos objetos, que, como vimos, tém se tornado
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cada vez mais relevantes para distinguir conjuntos de agentes sociais nas sociedades de
consumo atualmente.

Usarei neste estudo a técnica estatistica denominada Andlise de Mdltipla
Correspondéncia (com base nos recursos do programa estatistico denominado SPAD).
A escolha por essa técnica foi influenciada pelo modelo teérico que guia este estudo. A
tentativa de apreender a formagdo de coletividades sociais que balizam a sociabilidade
cotidiana se apdia em um aparato analitico que inclui os conceitos de espago simbdlico,
espago social, habitus, e, fundamentalmente, uma perspectiva relacional frente aos
objetos e praticas sociais investigados™. Utilizando esse instrumental analitico-
conceitual, o modelo teérico enfoca os modos como o sistema de distribuicdo de
capitais diversos entre agentes socialmente situados (identificados em termos de classe,
género, idade, etc.) conforma as praticas sociais e, em contrapartida, como as fronteiras
simbolicas que emergem das disputas por bens e praticas valorizados demarcam
divisdes sociais.

A Analise de Multipla Correspondéncia (AMC) permite analisar “a associagado
entre duas ou mais varidveis categoricas ao representar as categorias [dessas] varidveis

como pontos em um espaco bidimensional. As categorias com distribui¢des similares

33 Segundo Bennett et al. (2009), haveria uma contradigdo, nos estudos de Bourdieu, entre, de um lado,
uma concep¢do relacional dos objetos sociais e, de outro, uma tentativa de identificar as estruturas
subjacentes que explicariam a distribui¢do dos fendmenos observados. “Enquanto a primeira busca
descrever os modos como os atores sociais posicionam-se relativamente uns aos outros dentro de
diferentes campos sociais, ¢ — Bourdieu argumenta — a estrutura objetiva do espago social que fornece o
substrato comum conectando esses campos, ordenando as relagdes entre eles e explicando a posigdo
relativa dos atores dentro de cada campo.” (p. 35; traducdo propria). A meu ver, essa ¢ uma contradi¢do
aparente. De fato, como vimos, Bourdieu propde uma concepgdo relacional do “social”, de forma que o
significado de um objeto para os agentes depende de sua posicdo relativa vis-a-vis outros objetos dentro
de um campo e, através de homologias, em relacdo a outros objetos de outros campos sociais. Esses
objetos sdo apropriados pelos agentes e incorporados em estilos de vida diversos. Por isso, o sentido dos
objetos ¢ constantemente disputado e frequentemente é transformado com as mudangas nas relagdes
dentro dos campos sociais e entre eles. Assim, por exemplo, grupos socialmente ascendentes podem
passar a consumir bens culturais tipicamente associados a seus grupos de referéncia (fracdes dominantes).
E possivel, entdo, que estes deixem de consumir os bens apropriados pelas fragdes ascendentes ou, pelo
menos, abandonem as modalidades tradicionais de consumi-los. Nessas disputas pelos bens socialmente
valorizados, os agentes mobilizam os capitais que possuem (objetivados ou incorporados) e € provavel
que aqueles com maior capital sejam bem-sucedidos em valorizar seu estilo de vida e as praticas, objetos
e disposi¢des que o constituem.
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serdo representadas como pontos que estdo proximos no espago e categorias que tém
distribui¢des dissimilares estardo distantes umas das outras.” (CLAUSEN, 1998, p. 2;
tradugdo propria; grifos do autor). Essa técnica procede a partir de uma tabela de
contingéncia, em que as linhas representam individuos e as colunas representam
respostas a questdes. Com base nessa tabela, essa técnica “avalia a relagdo entre as
diferentes modalidades e identifica os eixos que separam as respostas relacionalmente,
vis-a-vis as respostas de cada individuo, de modo a representar graficamente as
distancias simbolicas entre os itens.” (BENNETT et al., 2009, p. 46; tradugdo propria).
Em outros termos, a AMC permite revelar os padrdes de organizagdo e associagdo das
escolhas ou praticas dos individuos (em termos de suas respostas a questdes
determinadas). O nimero possivel de eixos ¢ dado pela diferenca entre o nimero total
de categorias incluidas (K) pelo nimero total de variveis ativas (Q).>* Cada eixo
possui um valor vetorial [eigenvalue] que expressa a parte total da variancia (ou inércia)
para a qual ele contribui. S3o retidos para a interpretagdo apenas os eixos que
“explicam” partes significativas da variancia total.”> O objetivo ¢ reter o menor nimero
possivel de eixos. Ou seja, “¢ melhor tentar explicar os dados por meio do menor
nimero de pardmetros possivel (principio da parcimdnia cientifica). Por outro lado, a
solugdo deve descrever os dados tdo completamente quanto possivel, o que implica que
a porcentagem da variancia explicada deve ser elevada.” (CLAUSEN, 1998, p. 24;
tradugdo propria).

A interpretacdo (numérica e visual) dos eixos nos permite revelar os padrdes de

distribuicdo das categorias ou, em outros termos, as oposi¢des entre elas. Como

3 As variaveis ativas sdo aquelas cujas categorias sdo consideradas para o calculo das correlagdes e
contribuem para o valor vetorial [eigenvalue] do eixo.

* Inicialmente, sdo considerados os eixos cujo valor vetorial [eigenvalue] excede a média dos valores
vetoriais, dado por 1/Q, em que “Q” ¢ o numero de variaveis ativas incluidas no modelo. A seguir, busca-
se um subconjunto de valores vetoriais até se alcangar uma proporc¢do da variancia “explicada” que seja
elevada o bastante, de preferéncia estabelecendo o “ponto de corte” entre valores vetoriais bastante
dissimilares entre si [elbow criterion]. Ver LE ROUX; ROUANET, 2004, p. 49.
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argumenta Benzécri, “interpretar um eixo implica descobrir o que ¢ similar, de um lado,
entre todos os elementos que estdo a direita da origem e, de outro, entre todos os
elementos que estdo a esquerda dele; e expressar, com concisdo e precisao, o contraste
(ou oposi¢do) entre os dois extremos.” (1992, p. 405; apud LE ROUX; ROUANET,
2004; p. 49; traducdo propria). Para interpretacdo dos eixos, Le Roux e Rouanet (2004,
pp. 217-8) sugerem, primeiramente, que as variaveis sejam hierarquizadas de acordo
com sua contribui¢do para o eixo, até se alcangar a “explicacdo” de 75% da variancia
dele.”® Em segundo lugar, sio consideradas para interpretagio as modalidades cuja
contribui¢do para o eixo excede o valor médio das contribuicdes de todas as
modalidades para aquele eixo.”” Por fim, consideram-se as coordenadas das categorias
retidas no passo anterior, localizando-as relativamente umas as outras no espago de
correspondéncias.

Ressalte-se que os espacos “simbolicos” obtidos com base nessa técnica sdo
construidos a partir das relagdes mutuas das categorias consideradas, pois ndo
dependem da defini¢io a priori dos determinantes das praticas sociais.”® Quer dizer, a
AMC permite construir um mapa das relagdes entre as escolhas ou praticas dos agentes
(revelando os padrdes de associagdo entre elas) sem supor “relagdes hierdrquicas de
dependéncia causal.” (BENNETT et al., 2009, p. 44; tradugdo propria) Nesse sentido, a

AMC difere dos “métodos socioldgicos multivariados convencionais, que se preocupam

3% A contribui¢io de uma variavel para um eixo é dada pela seguinte formula: K-1/K-Q, em que “K;” é o
numero de modalidades da variavel “q”; “K” ¢ o nimero total de modalidades ativas, e “Q” ¢ o namero
total de questdes ativas. Na verdade, utilizo um critério um pouco menos rigoroso e incluo variaveis até
obter cerca de 80% da variancia do eixo.

37 Esse valor ¢ dado por 1/K, em que “K” é o numero total de modalidades ativas. A contribui¢do de um
ponto (no caso, a categoria de uma varidvel) para um eixo qualquer se refere a “propor¢do da inércia de
uma dimensio [eixo] particular explicada pelo ponto e expressa em que medida o ponto contribuiu para
determinar a direcdo da dimensdo referida.” (CLAUSEN, 1998, p. 17; tradugdo propria). Aqui,
novamente, utilizo um critério mais abrangente, incluindo modalidades até atingir cerca de 80% da
variancia total do eixo.

3 Isso vale para a Anélise de Miltipla Correspondéncia (AMC), utilizada neste estudo. A Analise de
Correspondéncia Simples pressupde uma diferenciagdo entre variaveis dependentes e independentes
(GREENACRE; BLASIUS, 1994).
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predominantemente em estimar o impacto de certas variaveis causais sobre fendmenos
especificos.” (BENNETT et al., 2009, p. 44; traducao propria).

Talvez essa técnica seja mais adequada para operacionalizar a perspectiva
relacional de organizagdo do “social” presente nos estudos de Pierre Bourdieu (e que
tento incorporar aqui): uma modalidade qualquer ¢ interpretada com base em sua
posicdo em relacdo as demais modalidades no espaco, ou seja, o sentido dessa
modalidade (ex.: escolha de consumo) depende de sua posicao relativa no espago. Ao
distribuir as modalidades das variaveis em um espago bidimensional, a AMC permite
visualizar as distdncias ou proximidades relativas entre elas. Essas distincias podem
revelar oposi¢des entre tais modalidades e, consequentemente, entre conjuntos de
agentes associados a elas. Por exemplo, a distancia relativa entre champagne e uisque
no espago simbolico da sociedade francesa da década de 1960 expressava, segundo
Bourdieu (2008), a oposi¢do entre a “velha burguesia” e a “nova burguesia”.

Ressalte-se que a metodologia ¢ um aspecto do pensamento cientifico e, portanto,
se relaciona com outros aspectos, mais abstratos ou concretos, dele. Como argumenta
Alexander (1982, p. 2; tradugdo propria), a ciéncia ¢ “um processo intelectual que
ocorre no contexto de dois ambientes distintos: o mundo empirico da observagdo e o
mundo metafisico ndo-empirico.” Esses dois polos formam um continuum que pode ser
visto em termos de graus distintos de generalidade e especificidade. Préximos ao polo
metafisico, encontram-se os pressupostos epistemologicos sobre a natureza da agdo e da
ordem social, os modelos explicativos, conceitos e defini¢gdes. Mais proximos ao pdlo
empirico, encontram-se as proposi¢des, as correlagdes, as escolhas metodologicas e as
observacdes. A diferenciagdo entre os diferentes componentes nesse continuum é
analitica, o que implica que “cada andlise cientifica contém referéncias implicitas a, ou,

pelo menos, ¢ influenciada por cada um dos outros niveis analiticos do pensamento
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cientifico.” (ALEXANDER, 1982, p. 4; traducdo propria) A relagdo entre os
componentes do continuum cientifico é assimétrica, pois os niveis inferiores, mais
proximos ao podlo empirico, sdo especificagdes de niveis analiticos mais gerais,
préximos ao polo metafisico. No entanto, isso ndo implica que os niveis mais gerais
sejam mais importantes para a analise cientifica, pois eles precisam de algum tipo de
referéncia nos niveis mais especificos.

Violagdes ao pensamento cientifico podem ocorrer, argumenta o autor, caso se
ignore a estrutura do continuum cientifico e as relagdes entre seus diversos
componentes. O positivismo constitui uma violagdo ao pensamento cientifico, pois
pratica ciéncia de uma maneira unidirecional, movendo-se ao longo da dimensdo mais
especifica para a de maior generalidade (ALEXANDER, 1982). A meu ver, ha certa
ambigiiidade do Programa de Nuffield em relag@o ao positivismo. Seguindo em parte a
insisténcia mertoniana sobre a questdo da ‘“delimitacdo de problemas” e a filosofia
popperiana da ciéncia, Goldthorpe (1990) argumenta que a sociologia deveria enfocar
problemas e, a partir dai, avaliar a capacidade de diferentes teorias e escolhas
metodoldgicas em produzir explicagdes satisfatorias para os problemas delimitados. De
fato, o autor insiste que teoria e empiria estdo articuladas entre si, 0 que contraria um
postulado central do positivismo, segundo o qual haveria uma separagdo radical entre
observacdes empiricas e argumentos teoricos. No entanto, Goldthorpe também
argumenta que a referéncia a realidade (capacidade de produzir resultados empiricos) ¢
o principal critério pelo qual uma teoria pode ser avaliada. Em outros termos, o autor
utiliza o argumento popperiano de que a teoria pode ser “falsificada” por fatos:
“podemos considerar como uma questdo empirica quao eficiente ¢ o desempenho real
da TAR [teoria da acdo racional] e de teorias rivais, incluindo das teorias que

privilegiam a a¢do orientada por normas, em instancias particulares: isto ¢, para explicar



75

fenomenos sociais de interesse particular.” (Goldthorpe, 2007a, p. 173; tradugdo
propria). Isso, na verdade, reflete outro postulado central do positivismo: “numa ciéncia
em que questdes ‘filosoficas’ foram excluidas e em que, consequentemente, as
observacdes empiricas se tornam nao-problematicas, questdes de natureza tedrica ou
geral podem ser decididas apenas com base em tais observagdes empiricas.”
(Alexander, 1982, p. 7; tradugao propria). Como salienta Crompton (1990), Goldthorpe
tende a tratar como “fatos” fenomenos sociais que sdo, na verdade, construgdes teoricas,
quer dizer, produtos da aplicacdo de um esquema analitico para explicar processos
sociais empiricos.

Pode-se contrapor essa estratégia de isolar (mesmo “reificar”) os componentes da
vida social e estuda-los separadamente — em termos do impacto de alguns (ex.: classe)
sobre outros, igualmente isolados e separados (ex.: mobilidade social) — a outra que
busca “resguardar” a unidade do objeto em estudo, atentando para as relagdes ou
imbricacdes concretas entre seus elementos constituintes (CROMPTON, 2003). E isso

que Bourdieu (2008, p. 98) quer dizer quando argumenta que

as relagdes singulares entre uma variavel dependente (por exemplo, a opinido
politica) e variaveis chamadas independentes — tais como sexo, idade e religido ou, até
mesmo, nivel de instru¢do, remunera¢des ¢ profissdo — tendem a dissimular o sistema
completo das relagdes que constituem o verdadeiro principio da for¢ca e da forma
especificas dos efeitos registrados em determinada correlagdo particular. A mais
independente das variaveis ‘independentes’ esconde uma verdadeira rede de relagdes
estatisticas que estdo presentes, subterrancamente, na relacdo que ela mantém com
determinada opinido ou pratica.

De forma semelhante, Abbott (2001) aponta para a arbitrariedade em diferenciar
variaveis “causais” de variaveis “dependentes” e em atribuir capacidade de agéncia a
variaveis “reificadas”, dada a recursividade da vida social e a dificuldade dai resultante
de se separar o “antes” e o “depois”.

A meu ver, o uso da técnica da Analise de Multipla Correspondéncia permitiria
resguardar a unidade do objeto estudado e operacionalizar uma concepgao relacional do

“social”. Com essa técnica, como vimos, ¢ possivel mapear as relagdes entre os
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componentes dos objetos em estudo (no caso, as relagdes entre praticas sociais e
posicdes sociais) e projetd-las num mesmo plano, sem pressupor relagdes de
dependéncia causal entre tais objetos. Desse modo, podemos apreender o sentido dos
objetos sociais, em termos de suas posigoes relativas frente a outros objetos, e investigar

o sistema de relagdes em que se encontram.
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Capitulo 2 — Classe, consumo e estilos de vida na sociedade brasileira

Este capitulo tratara do dilema existente hoje nas Ciéncias Sociais acerca da
utilidade do conceito de classe para o estudo dos padrdes de consumo e, de forma mais
geral, para a investigacdo das formas de sociabilidade cotidiana. Alguns autores
argumentam que tal conceito ndo daria conta da complexidade das divisdes sociais nas
sociedades contemporaneas (divisdes essas baseadas em género, idade, etnia, consumo,
etc.), tendo, por isso, pouca utilidade para a teoria social (PAHL, 1989; PAKULSKI,
WATERS, 1996; CLARK; LIPSET, 2001). Os especialistas sobre estudos em
estratificacdo social reagiram fortemente em relagdo a tais argumentos, delimitando um
campo legitimo para a aplicagdo do conceito de classe (ex.: o estudo da mobilidade
social, trajetérias educacionais, voto, etc.). No entanto, ao legitimar este campo de
aplicacdo do conceito de classe, eles restringiram o escopo da aplicabilidade do
conceito. Na perspectiva neomarxista, pelo menos em sua vertente analitica, as classes
passaram de sujeitos historicos a possiveis atores coletivos e, por fim, a localizacdes nas
relagdes de producdo; no campo neoweberiano, as classes passaram de um aspecto
central da distribuicdo de poder e da formacdo de coletividades demograficas e
sociopoliticas a um fator que conforma chances de vida no mercado, com impacto
pequeno sobre outras dimensdes da vida social.

Neste capitulo, tentarei ultrapassar tais restricdes mostrando que as classes
conformam padrdes de consumo e de sociabilidade, configurando estilos de vida. Para
tanto, este capitulo tenta responder as seguintes questdes: quais oposi¢cdes
possivelmente estruturam o espaco dos estilos de vida na sociedade brasileira? Caso

encontremos padrdes que diferenciem as tomadas de posi¢cdo no plano simbolico, que
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principios ou propriedades eles possivelmente expressam? Quer dizer, tais oposi¢des se
correlacionariam com classe, género, idade, ou outros fatores quaisquer? E possivel
identificar fronteiras entre os agentes sociais com base na observagao de suas praticas e
escolhas? Se a classe é um construto analitico relevante para revelar a existéncia de
coletividades sociais que balizam a sociabilidade cotidiana, entdo & provavel que as
fronteiras simbdlicas se expressem nas relagdes sociais, demarcando, portanto, divisdes
sociais. Para responder a tais questdes, sdo analisados dados sobre consumo, atividades
de lazer, uso de meios de comunicacdo, posses materiais, € valores politicos € morais
(extraidos da POF e do banco da RMBH) com base na técnica estatistica denominada
Andlise de Multipla Correspondéncia (AMC). Ressalto que, por utilizar fontes
secundarias de dados quantitativos, este estudo encontra um conjunto de limitagdes que
impedem uma reconstru¢do mais minuciosa dos padrdes de consumo e de sociabilidade

e, portanto, das fronteiras que separam os agentes sociais.

Os espacos dos estilos de vida: oposicbes simbdlicas e principios de

organizacao

Como vimos, a Analise de Multipla Correspondéncia (AMC) permite revelar os
padroes de distribuicdo das modalidades de varidveis (categoricamente codificadas),
posicionando-as em um espago bidimensional. Os espacos de correspondéncias sdo
construidos, portanto, com base nas relacdes mutuas das modalidades consideradas, ou
seja, ndo dependem da defini¢do a priori dos determinantes das praticas sociais. A
AMC, portanto, distribui as modalidades ao longo de eixos de modo a revelar os
padroes de associagdo entre elas. Com base na interpretacdo desses eixos, podemos

encontrar as oposi¢des que estruturam o espago de correspondéncias.
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Como vimos, este estudo utiliza dois bancos de dados, a POF, representativa em
ambito nacional, e o banco sobre associativismo e uso do tempo livre organizado por
Neuma Aguiar, representativo da Regido Metropolitana de Belo Horizonte. A POF traz
um conjunto de informagdes sobre despesas domiciliares e individuais com produtos ou
servigos diversos (alimentacdo, higiene, lazer, transporte, etc.), sobre condi¢des de vida
(qualidade da habitagdo e da alimentacao, grau de escassez de recursos financeiros, etc.)
e sobre o perfil dos domicilios e individuos na amostra (em termos de ocupacao, sexo,
idade, raga, etc.). Para utilizar tais dados na AMC, procedeu-se a uma recodificagdo
deles de modo a obter variaveis categoricas. Quando se investigam os dados obtidos na
POF com a AMC, pode-se encontrar um conjunto de oposi¢des simbolicas articuladas
ao longo de um Unico eixo, quer dizer, podemos visualizar os padrdoes que organizam as
praticas e escolhas dos agentes (com base nas informacgdes obtidas nesse banco)
observando a primeira dimensio da solugio produzida pela AMC.” Essa solugio
(Figura 1) indica que o primeiro eixo contribui com boa parte da variancia total dos
dados (mais de 85% dela) e que a maioria das modalidades esta representada nele, por
i1sso somente o referido eixo sera considerado e os demais serdo descartados. De fato, os
demais eixos que podem ser identificados nessa solucdo ‘“‘explicam” uma parte
desprezivel da variancia total, o que significa que se pode obter uma descri¢do adequada
dos padrdes de distribuicao das modalidades observando-se apenas o primeiro eixo.

Note-se, em primeiro lugar, que a distancia relativa a necessidade material ¢ um
fator que diferencia fortemente conjuntos de agentes em nossa sociedade’. Ao se
observar a Figura 1, vé-se que, a medida que se passa da direita para a esquerda desse

eixo, a distancia relativa & necessidade material tende a se elevar. A direita dele,

% Os critérios que orientam as escolhas acerca de quantos eixos reter para interpretagio foram
mencionados no capitulo anterior.

4 Isso porque as modalidades indicadoras de condigdes de vida tém contribuicdes significativas o eixo.
As contribuigdes das modalidades para o eixo podem ser visualizadas no Apéndice.
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encontram-se as categorias que indicam insuficiéncia da renda familiar para cobrir
gastos basicos (ex.: a aquisicdo de alimentos), além de condi¢des relativamente
precarias de habitacdo. Contrariamente, a esquerda do eixo, encontram-se as
modalidades que indicam niveis relativamente menores de escassez material (por
exemplo: a renda tende a ser suficiente para cobrir despesas basicas do sistema de
gastos domiciliares).

E provavel que o distanciamento a necessidade material se expresse, no plano
simbolico, pelo consumo mais frequente de bens durdveis relativamente escassos e
valorizados. De fato, o consumo desses bens parece ser uma estratégia de distingdo
bastante relevante na sociedade brasileira.*! A direita do eixo, temos as modalidades
que indicam auséncia de veiculo proprio (“carro-") ou televisor (“TV-") e a existéncia
de domicilios pequenos (de um a cinco comodos e com, no maximo, um banheiro:
“comodos1-5”, “ban0-1"). Contrariamente, a esquerda dele, encontram-se as
modalidades que indicam a existéncia de um ou mais veiculos (“carrol” e “carro2”),
dois ou mais televisores no domicilio (“TV2” e “TV3>"), um ou mais computadores
(“computador1>"), a posse de mais de um imoével (como indicado pela presenga de
gastos com outros imdveis, “imoveis+”’), a existéncia de domicilios maiores (com mais
de onze comodos e com dois ou mais banheiros: “comodos11>", “ban2”, “ban3>"), com

internet e TV a cabo (“internet/TV+") e aparelho de DVD (“dvd+").*

1 As varidveis referentes as questdes sobre numero de televisores, automéveis e computadores possuidos
pela familia, além do tamanho do domicilio (“Vqtv”, “Vqtban”, “Vqauto”, “Vqcomp”, “Vches”, “Vcarc”,
“Vqtcom”), tém contribuicdes relativas bastante elevadas para o eixo. O tamanho do domicilio ¢ inferido
a partir da quantidade de comodos, de banheiros e de dormitérios existentes na residéncia. As variaveis
referentes a quantidade de comodos e banheiros (“Vqtban”, “Vqtcom”) contribuem relativamente mais o
eixo que aquela referente a quantidade de comodos servindo de dormitérios (“Vecdom™). A quantidade de
dormitoérios tem um impacto relativamente pequeno sobre o eixo provavelmente porque, em residéncias
menores, um mesmo comodo pode ser utilizado para fungdes diferentes.

2 Esse tipo de consumo é explicado em parte pela maior disponibilidade de formas de crédito: a esquerda
do eixo, encontram-se as modalidades que indicam a posse de cartdo de crédito (“cred+”) e cheque
especial (“chespt”), em contraposi¢do a auséncia deles a esquerda do eixo (“cred-" e “chesp-").
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Além do consumo de bens duraveis, ¢ provavel que o engajamento em praticas
culturais e de cuidados de si seja também bastante distintivo no plano simbolico, quer
dizer, sustentem estratégias de distingdo que expressam — como tentarei mostrar —
padroes de sociabilidade de classe. Assim, quando se consideram as escolhas que se
referem as praticas alimentares, nota-se que as despesas com frutas em geral, verduras,
iogurtes, entre outros, tornam-se mais frequentes a medida que se vai da direita para a
esquerda do primeiro eixo, indicando, com toda a probabilidade, a maior presenga de
refeicdes mais “rapidas” e “leves” nessa regido do espago. Como se tentard mostrar no
préoximo capitulo, a preferéncia por refeicdes desse tipo expressa relagdes de género
mais igualitarias e uma preocupacdo mais elevada com a apresenta¢do de si. Note-se,
adicionalmente, que as despesas com apresentacdo e cuidados com o corpo (tratamento
estético, servigos domésticos, servigos pessoais, cremes, maquiagem, joias, festas, plano
de saude, cabeleireiro, vestudrio, etc.) tornam-se mais frequentes (e, como veremos,
elevadas) a medida que se passa da direita para a esquerda do referido eixo. Por fim, a
observacao das escolhas no campo cultural revela que algumas praticas culturais, como
a leitura de livros, a assinatura de periddicos, a visita a cinemas, teatros, museus, etc., se
distribuem claramente ao longo do referido eixo, possivelmente indicando a importancia
do capital cultural em estratégias de reprodugdo social (voltarei a isso no capitulo 5).

Cabe supor que os padrdes que organizam as praticas e escolhas dos agentes
sociais em nossa sociedade sejam mais complexos do que os que foram mencionados
anteriormente. Na verdade, ja se salientou, ha limitagdes importantes nos dados que nos
impedem de reconstruir as oposi¢des simbolicas mais detalhada e minuciosamente. No
caso especifico da POF, deve-se ter em mente que os dados sdo originalmente despesas
com produtos ou servigos diversos. Por isso, ndo € nenhuma surpresa que os padrdes

encontrados expressem diferengas basicamente “quantitativas” (posses mais ou menos
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numerosas de bens durdveis, engajamento maior ou menor em praticas culturais, de
cuidados de si, etc.), ndo constituindo, rigorosamente, oposi¢oes. Isso ndo quer dizer, no
entanto, que as despesas com tais bens e praticas sejam condicionadas apenas pela
escassez. Ao invés, como tento mostrar, ¢ possivel detectar oposi¢cdes (mesmo que
empobrecidas pelas limitagdes dos dados) nas despesas com alimentacdo, cuidados de
si, praticas culturais e bens duraveis, que demarcam fronteiras simbdlicas e que
expressam diferentes padrdes de sociabilidade. Para tentar avangar nosso entendimento
em relagdo aos padroes que provavelmente regulam as escolhas de consumo dos agentes
sociais (conforme descrito anteriormente), podemos investigar as oposi¢des que
emergem do exame dos dados sobre uso do tempo livre, valores e posses materiais
disponiveis no banco de dados representativo da Regido Metropolitana de Belo
Horizonte (RMBH).* Uma importante vantagem desse banco é que ele permite
apreender o aspecto da participacdo em praticas culturais de forma mais adequada,
porque os dados diferenciam graus de participagdo e tipos de atividade cultural ou de
lazer (frequéncia a restaurantes, cinema ou teatro, festas, pragas, etc.). Por isso, creio
que possamos captar mais adequadamente os modos como as praticas e escolhas dos
agentes se organizam em relagdo umas as outras com base na investigacdo dos dados
obtidos nesse banco.

O exame desses dados com base na AMC revela padrdoes mais complexos de
organizagdo das escolhas dos agentes sociais. Os resultados da AMC nos ddo uma
solugdo em que dois eixos devem ser retidos para interpretagdo: o primeiro contribui
com 65% da variancia total dos dados, enquanto o segundo contribui com cerca de 9%
dela. A partir do terceiro eixo, tem-se um acréscimo relativamente irrelevante na

“explicacdo” da variancia total.

* AGUIAR, Neuma. Pesquisa da Regido Metropolitana de Belo Horizonte, 2002 (Banco de dados). Belo
Horizonte, UFMG, 2002. In: Consorcio de Informacgdes Sociais, 2005. Disponivel em:
<http://www.cis.org.br>. Acesso em 25/09/2008.
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Ha um conjunto de oposigdes articuladas no primeiro eixo (Figura 3). As questdes
referentes a posses materiais (carros, computador, tamanho de residéncias), a
engajamento em atividades culturais ou de lazer (cinema e teatro, restaurantes, leitura,
etc.), a interesse por politica, e a orientagdes morais e politicas sdo as variaveis que mais
contribuem o eixo. Talvez a oposi¢do mais importante, pela quantidade de modalidades
(e contribuigdes delas para a direcdo do eixo), seja aquela entre engajamento em
praticas culturais ou de lazer (frequéncia com que o individuo vai ao cinema, teatro ou
restaurantes, 1€ livros, jornais ou revistas, etc.), a direita do primeiro eixo, e
desengajamento de tais praticas, a esquerda dele. Portanto, o engajamento em praticas
culturais ¢ uma pratica bastante distintiva na regido metropolitana de Belo Horizonte (e,
com toda probabilidade, na sociedade brasileira). Assim, a direita do eixo, encontram-se
as modalidades que indicam leitura frequente de livros ou revistas, leitura frequente de
jornal, acesso a internet banda larga, idas frequentes ao cinema, teatro e restaurantes,
passeios em pragas € a pratica de esportes. Contrariamente, a esquerda do eixo, estdo as
modalidades que indicam leitura pouco frequente ou inexistente de livros, revistas ou
jornais, idas pouco frequentes a restaurantes, cinemas ou teatro, pracas, festas ou a casa
de amigos, auséncia de conexdo de internet banda larga e pratica pouco frequente de
espor‘[es.44

Outra oposi¢do revela a importdncia do consumo material para distinguir as
escolhas dos agentes sociais. A esquerda do primeiro eixo, encontram-se as
modalidades que indicam privagdo material relativa, como a auséncia de veiculos ou
computador, e a posse de residéncias relativamente pequenas, com ndo mais de sete

comodos; contrariamente, a direita, localizam-se as modalidades que indicam a posse de

* As variaveis referentes ao uso de radio e TV ndo contribuem fortemente para esse eixo, quer dizer, o
engajamento nessas atividades ndo ¢ tdo distintiva quanto as outras mencionadas anteriormente.
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bens durdveis em maior numero (ex.: dois ou mais carros), ¢ de residéncias maiores
(com mais de oito comodos) com servidores domésticos.

Adicionalmente, ha uma oposi¢ao baseada no interesse por politica e na percepg¢ao
sobre a relevancia de diferentes questdes politicas. Essa evidéncia sugere uma elevacéo
da alienacao politica a medida que se vai da direita para a esquerda do primeiro eixo.
A direita dele, estio modalidades que indicam interesse elevado por politica (leitura
frequente sobre politica em jornais; conversa frequente sobre temas politicos com
amigos) ¢ a valorizagdo da participagdo politica enquanto reivindicacdo prioritaria
(reivindicagdo de maior participacdo nos assuntos politicos); diferentemente, a esquerda
do eixo, estdo as modalidades que indicam pouco interesse por politica (leitura pouco
frequente sobre politica em jornais ou conversas raras sobre o tema com amigos) € uma
preocupagio mais elevada com a inflagdo do que com a liberdade politica.*®

Por fim, pode-se observar uma oposi¢ao em termos das orientacdes normativas
frente a criagcdo dos filhos e questdes “morais”. Orientacdes liberais tornam-se mais
frequentes & medida que se passa da esquerda para a direita do primeiro eixo: a esquerda
dele, estdo as modalidades que indicam que o aborto ¢ percebido como um fato
inaceitavel e que a obediéncia ¢ vista como a qualidade mais desejavel dos filhos;
diferentemente, a direita desse eixo, estdo as modalidades que indicam que o aborto ¢
um fato aceitavel em alguns casos, a valorizagdo da independéncia e da determinacao (e
ndo da obediéncia) dos filhos e de que trabalhar menos ¢ uma condi¢do para uma vida
melhor.

Como as oposicdes descritas anteriormente estdo articuladas ao longo de um
unico eixo, ¢ provavel que elas se organizem sob a forma de homologias no plano

simbolico, indicando que os padrdes que regulam as escolhas dos agentes sociais sdo

* Em relagdo a isso, note-se que a maior preocupagio com a inflagio (comparativamente a aspectos como
participagdo politica ou liberdade politica) pode ser expressao dessa condigdo de alienacdo em relagdo aos
assuntos politicos.
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transpostos de um campo social a outro. Quer dizer, as praticas dos agentes em campos
sociais distintos sdo conformadas por principios similares (voltarei a isso adiante).

Quando se considera o segundo eixo (Figura 4), pode-se notar a presenca de
algumas modalidades ja presentes na interpretagdo do primeiro eixo, indicando que elas
contribuem significativamente para ambos os eixos. Talvez a principal oposi¢ao neste
eixo seja aquela que contrapde o engajamento em algumas praticas de lazer (como ir a
pracas ou a festas, praticar esportes ou exercicios, ouvir radio, etc.) e, de outro, o
desengajamento em relagdo a essas atividades.*

Os espacos simbolicos descritos anteriormente sdo construidos com base nas
relacdes mutuas das modalidades referentes as escolhas dos agentes sociais e suas
condi¢des de vida. Inicialmente, ndo se supde nenhum determinante das praticas ou
escolhas dos agentes. O passo seguinte ¢ posicionar os individuos uns em relagdo aos
outros em termos das respostas dadas as questdes incluidas na andlise e caracterizar seus
perfis em termos de sexo, renda, idade, educagdo, ocupacdo, etc. Tais variaveis sao
“suplementares”, pois ndo afetam as posi¢des relativas das modalidades “ativas” (LE
ROUX; ROUANET, 2002, p. 197). A AMC permite “projetar” os individuos no espago
de correspondéncias e calcular o ponto médio [mean point] onde se localiza uma
categoria demografica ou ocupacional.*” Com isso, é possivel descrever os padrdes que
diferenciam diferentes categorias de individuos (homens e mulheres, trabalhadores
manuais e profissionais, etc.) e, fundamentalmente, captar os principios que regulam as
escolhas dos agentes sociais, estruturando o espago dos estilos de vida e os padrdes de

sociabilidade cotidiana.

% As variaveis que mais contribuem para o eixo sdo aquelas referentes a participagio em praticas de
associacdo ou interagdo que ocorrem no contexto da vizinhanga ou bairro (ver Apéndice).

7 A coordenada do ponto médio ¢ dada pela seguinte formula: ¥7 .3, em que “A” é o valor vetorial do

[Tt}

eixo e “y” ¢ a coordenada da modalidade no espago de correspondéncias.
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Ao superpor as variaveis referentes ao perfil do respondente utilizadas no estudo
(sexo, idade, raga, educagdo, classe, rendimento) sobre os espagos de estilos de vida
descritos anteriormente (aqueles baseados em dados da POF e da RMBH), pode-se
observar que as categorias das variaveis “ocupac¢do”, “educacdo” e “rendimentos” se
distribuem claramente ao longo do primeiro eixo, que, como vimos, articula um
conjunto de oposi¢des relacionadas com o engajamento em praticas culturais, posse de
bens materiais, orientagdes normativas, etc. De forma semelhante, as categorias da
variavel “raga” (codificadas binariamente: “branco” x “ndo-branco”) também se
distribuem ao longo do referido eixo, embora estejam relativamente mais proximas
entre si do que as categorias das variaveis citadas acima. Isso quer dizer que € possivel
identificar padroes de escolhas bem diferentes segundo a ocupagdo (ou melhor, o
grupamento ocupacional)®, a escolaridade e o rendimento do respondente. A idade
parece ser um fator igualmente importante para identificar padrdes de escolha no plano
simbolico, como se pode observar na distribui¢do das modalidades dessa varidvel ao
longo do segundo eixo do espago simbolico construido com base nos dados de

RMBH.*

* E importante ressaltar que pesquisas amostrais, como as utilizadas aqui, nio conseguem captar
adequadamente a “elite social”’, como os grandes empregadores, os “muito ricos”, etc. Portanto, este
estudo ndo consegue investigar as praticas sociais dos individuos pertencentes a essa camada social.

¥ 0 espago simbolico construido com base na POF ndo permite captar padrdes de escolha com base na
idade do respondente, provavelmente porque os dados ndo diferenciam adequadamente entre tipos de
atividade cultural em que um individuo se engaja, o que é possivel com o outro banco utilizado no estudo.
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Quando observamos as posi¢des relativas das categorias da variavel “classe
espaco simbolico construido com base em dados da POF, pode-se notar que as
categorias rurais ou urbano-manuais (ou melhor, os pontos médios dessas categorias)
estdo a direita do primeiro eixo (ou bem préoximos ao ponto zero), enquanto que as
categorias vinculadas ao trabalho ndo-manual estdo a esquerda dele® (Figura 2). Entre
elas, nota-se que professores universitarios, profissionais, quadros administrativos
superiores ¢ médios, e empregadores estdo mais a esquerda do que técnicos, professores
(ndo-universitarios), trabalhadores de rotina e artistas. A forma de distribuicdo dessas
categorias no espago de correspondéncias expressa padroes diferentes (mesmo opostos)
de escolha e de condi¢cdes de vida dos individuos em grupamentos ocupacionais

distintos. Assim, ¢ mais provavel que as condi¢des de existéncia dos individuos em

grupamentos ocupacionais manuais sejam marcadas pela proximidade relativa a

% As categorias ocupacionais foram construidas levando em conta os provaveis principios que
diferenciam conjuntos de agentes sociais em sociedades capitalistas, quais sejam, capital econdmico e
capital cultural. Pelo fato de as classificagdes ocupacionais serem diferentes nos bancos da RMBH e na
POF, categorias ocupacionais distintas sfo derivadas de cada banco de dados. A Classificagdo Brasileira
de Ocupacdes passou por algumas mudangas nas ultimas décadas. O banco da RMBH utiliza a versdo da
década de 1990, enquanto a POF utilizada neste estudo, dos anos de 2002-2003, utiliza a CBO
implementada a partir de 2002. A comparabilidade entre as duas versdes da classificagdo ndo ¢ perfeita,
uma vez que a ultima versdo ¢ mais detalhada que a anterior, o que significa que categorias de uma
mesma familia ocupacional da CBO-94 podem estar distribuidas em diferentes familias ocupacionais da
CBO atual. Como exemplo, podemos citar a categoria dos supervisores de trabalho manual. Esta
categoria pode ser claramente diferenciada na CBO atual. Diferentemente, essa categoria aparece junto a
técnicos e outros trabalhadores qualificados na CBO anterior. Adicionalmente, a CBO atual permite
diferenciar mais adequadamente os técnicos, supervisores e gerentes de trabalho ndo-manual. Por isso, ¢
possivel construir um esquema mais detalhado de categorias ocupacionais com base na CBO atual do que
era possivel com base na CBO anterior. Pelo fato de o banco da RMBH utilizar a CBO-94 e conter uma
amostra relativamente pequena de individuos se comparada com aquela da POF, deriva-se um esquema
menos detalhado de categorias ocupacionais. Quando utilizamos dados do banco da RMBH, sdo
diferenciadas as seguintes categorias: profissionais (entre os quais estdo incluidos os professores
universitarios), administradores, empregadores (com qualquer numero de empregados), trabalhadores
ndo-manuais de rotina (entre os quais, incluem-se professores e técnicos), trabalhadores manuais
qualificados, trabalhadores manuais ndo-qualificados e trabalhadores urbanos por conta-propria. Por
representarem uma fragdo irrelevante da populagdo empregada na Regido Metropolitana de Belo
Horizonte, os trabalhadores agricolas (onze individuos) foram incluidos entre os trabalhadores manuais
nao-qualificados. Quando utilizamos a POF, as seguintes categorias sdo diferenciadas: profissionais,
professores universitarios, quadros administrativos superiores, quadros administrativos médios,
empregadores com mais de 5 empregados, empregadores com menos de 5 empregadores, trabalhadores
nao-manuais de rotina, técnicos, artistas, professores ndo-universitarios, supervisores de trabalho manual,
trabalhadores manuais qualificados, trabalhadores manuais ndo-qualificados, trabalhadores urbanos por
conta-propria, trabalhadores por conta-propria e empregadores no setor primario e trabalhadores
agricolas.

>'N#o é possivel identificar diferengas importantes entre tais categorias ao longo de qualquer outro eixo.
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necessidade material, ¢ que seus estilos de vida sejam marcados — quando comparados
com aqueles das camadas ndo-manuais “superiores” — pela privagdo e desengajamento:
privagdo de alguns bens durdveis escassos, desengajamento de atividades culturais, e
das modalidades mais distintivas das praticas relacionadas com os cuidados de si (como
alimentagdo fora, especialmente em restaurantes; visitas a cinemas ou teatros; servigos
de tratamento estético, etc.). Diferentemente, entre os grupamentos ocupacionais nao-
manuais, especialmente os que estdo mais a esquerda do primeiro eixo, eleva-se a
distancia a necessidade material, e os estilos de vida s3o marcados pelo consumo mais
frequente de bens valorizados nos campos da alimentagdo, do vestuario, da cultura, no
campo econdmico, etc. Com base nessas evidéncias, ¢ possivel argumentar que o
consumo material (especialmente de alguns bens duraveis, como o automoével,
computador, aparelhos eletronicos, e também residéncias), o engajamento cultural e as
praticas de cuidados de si — especialmente em suas modalidades mais distintivas porque
exclusivas — parecem constituir estratégias de distingdo importantes na sociedade
brasileira.

No espaco simbolico construido com base nos dados da RMBH (Figura 5),
observa-se um padrdo similar em relacdo a distribuicdo das categorias vinculadas ao
trabalho manual e aquelas vinculadas ao trabalho ndo-manual, pois elas ocupam
posicdes relativas opostas no espago. No entanto, ¢ possivel diferenciar mais claramente
os profissionais (categoria que inclui profissionais credenciados e professores) tanto de
administradores e empregadores (rurais e urbanos) quanto de trabalhadores ndo-manuais
de rotina (categoria que inclui técnicos e artistas). Como vimos, o espaco simbolico
construido com base nesses dados capta os padrdes de escolha dos agentes sociais mais
detalhadamente, revelando, portanto, as diferencas entre eles nos planos simbolico e

material de forma clara. As posi¢des relativas nesse espago indicam que categorias
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manuais estdo relativamente mais desengajadas de atividades culturais ou de lazer
(como ir a restaurantes, ao cinema ou teatro, ler livros, revistas ou jornal, etc.), sdo
relativamente mais alienadas do ponto de vista politico (conversam ou leem sobre
politica raramente), expressam orientagcdes mais tradicionais em relagdo a criagdo dos
filhos ou questdes morais e, por fim, estdo privados de alguns bens duraveis escassos e
valorizados (como o automovel, o computador, residéncias maiores, etc.). Os
profissionais e, em menor medida, administradores ¢ empregadores tém condi¢des de
vida e estilos de vida que se opdoem aqueles das categorias manuais: posses materiais
mais numerosas; engajamento cultural mais intenso; interesse relativamente elevado por
politica, e orientacdes mais liberais frente aos temas mencionados. As categorias
ocupacionais vinculadas ao trabalho ndo-manual rotineiro estdo a meio caminho entre as
categorias manuais e as categorias nio-manuais “superiores”. >

As evidéncias acerca dos padrdes de consumo quando investigados em termos da
ocupagdo dos individuos revela a provavel importancia da classe enquanto um fator que
conforma fortemente as escolhas dos agentes sociais e, portanto, seus estilos de vida.
Como vimos, ¢ possivel identificar padrdes claramente distintos de consumo e, de
forma mais geral, de sociabilidade de conjuntos de individuos em diferentes
grupamentos ocupacionais.

Por fim, note-se que a distribuicdo das modalidades da varidvel “idade” ao longo
do segundo eixo do espago de correspondéncias (Figura 6) revela provaveis diferencas
nos padrdes de sociabilidade em termos geracionais. Os mais jovens se engajam mais
intensamente em atividades de lazer realizadas no contexto da vizinhanga ou do bairro

(como ir a pracas ou a casa de amigos) e em atividades marcadas pela “cultura de

2 Argumentos similares valem para a interpretagio da distribuiio das categorias das varidveis
“educagdo” e “renda” nos espagos simbolicos.
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massa”, como revela a pratica frequente entre eles de ouvir radio por mais de duas horas

diariamente (provavelmente programas musicais).”

A estrutura de classes na sociedade brasileira

Os padrdes de distribuigdo das categorias demograficas e ocupacionais nos
espagos de estilos de vida constituem evidéncias importantes acerca dos principios que
regulam as escolhas e praticas dos agentes sociais. A nog¢do de espaco social, utilizada
nos estudos de Pierre Bourdieu, pode nos ajudar a revelar tais principios de organiza¢ao
do espago simbolico e 0 modo como operam. Com essa nog¢ao, pretende-se representar o
mundo social como um espago multidimensional, “na base de principios de
diferencia¢do ou de distribuicdo constituidos pelo conjunto de propriedades que atuam
no universo social considerado, quer dizer, apropriadas a conferir, ao detentor delas,
forca ou poder neste universo. Os agentes e grupos de agentes sdo assim definidos pelas
suas posicOes relativas neste espaco.” O espago social pode ser considerado “um campo
de forcas” ou “um conjunto de relagdes objetivas” que sdo irredutiveis as intengdes dos
agentes e, portanto, se impoem a eles. As propriedades atuantes do espaco social
correspondem as “diferentes espécies de poder ou capital que ocorrem nos diferentes
campos.” O capital “representa um poder sobre um campo... logo sobre os mecanismos
que contribuem para assegurar a producdo de uma categoria de bens e, deste modo,

sobre um conjunto de rendimentos e ganhos.” Nesse sentido, os tipos de capital definem

%3 Creio que, se os dados permitissem diferenciar o gosto por diferentes tipos de programa de TV ou por
diferentes estilos de musica, poderiamos captar mais claramente os padrdes de consumo que distinguem
os agentes sociais em termos da idade.
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“as probabilidades de ganho num determinado campo.” A posicao relativa de um agente
ou conjunto de agentes no espago social pode, entdo, ser definida pela posi¢do que
ocupa na distribuicdo do capital em suas diferentes modalidades, sobretudo “capital
econdmico — nas suas diferentes espécies —, o capital cultural, e o capital social e
também o capital simbdlico, geralmente chamado prestigio, reputagdo, fama...”
(BOURDIEU, 2005b, pp. 133-5; grifos no original).

Diferenciando o espago com base na distribui¢do e relagdo das diferentes espécies
de capital, é possivel construir as classes no plano tedrico, como “conjuntos de agentes
que ocupam posi¢des semelhantes e que, colocados em condigdes semelhantes, tém,
com toda a probabilidade, atitudes e interesses semelhantes, logo praticas e tomadas de
posicdo semelhantes.” Essas sdo classes tedricas, ou “classes no papel”, que existem
apenas como “produto de uma classificagio explicativa”.>* No entanto, como os
principios de constru¢do do espaco social sdo, na verdade, propriedades atuantes, entdo,
essas classes sdo também classes provaveis, pois, enquanto conjuntos de agentes,
opordo “menos obstaculos objetivos as agdes de mobilizagdo do que qualquer outro
conjunto de agentes.” (BOURDIEU, 2005b, p. 136).

A probabilidade dos agentes sociais de se apropriarem dos bens e praticas
disponiveis nos diferentes campos sociais dependeria, segundo Bourdieu,
fundamentalmente do volume e composi¢do do capital acumulado. Estes seriam as
propriedades primarias do espago social, quer dizer, volume e estrutura do capital
constituiram os principios que possuem a maior importdncia na conformacdo das
praticas dos agentes sociais. Em seu estudo sobre o publico que frequenta museus e

galerias de arte, por exemplo, Bourdieu argumenta que a apropriacdo de obras de arte

> Portanto, as categorias ocupacionais utilizadas neste estudo ndo sdo classes, se entendermos por esse
termo grupos mobilizados para a acdo. Na verdade, tais categorias sdo indicadores importantes da posigdo
relativa no espago social, ou seja, na distribuigdo das propriedades atuantes no espago. Em sociedades
capitalistas, as ocupagdes sdo os principais mecanismos para acumulacdo de capital, especialmente
quando consideramos os processos de transmissdo de recursos entre geragdes.
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requer uma capacidade ou disposi¢io para decifrar os cddigos culturais que regulam a
producgdo cultural e artistica: “o grau de competéncia artistica de um agente ¢ medida
pelo grau em que ele controla os instrumentos para a apropriacdo da obra de arte... em
outras palavras, o pré-requisito para decifrar as obras de arte oferecidas para uma dada
sociedade em um periodo particular.” (BOURDIEU, 1990 [1968], p. 206). A
competéncia artistica, capacidade e disposicdo para classificar as obras de arte e
posiciond-las relativamente umas as outras no campo artistico, requer, para sua
formagao, uma familiarizac¢do lenta e longa, geralmente iniciando-se no seio familiar, o
que permite a interiorizagdo dos principios e regras da produ¢do artistica de modo pré-
reflexivo. Portanto, a competéncia artistica — condi¢do mesma para valorizar a produgao
artistica enquanto tal — ¢ socialmente condicionada, sendo mais provavel entre aqueles
com maior capital cultural incorporado ao longo dos processos de socializacdo no seio
familiar e no sistema escolar.

Essa perspectiva relacional do “social” e a concepgdo da classe enquanto uma
construcdo tedrica que busca captar os padrdes de sociabilidade cotidiana nos colocam a
questdo das fronteiras nas relacdes sociais. De fato, “a forma da estrutura de classes
contemporanea tem sido um dos temas mais importantes entre os socidlogos por
décadas, sendo as disputas organizadas em torno de questdes teodricas e estratégias para
operacionalizar esquemas de classe.” (BENNETT et al. 2009, p. 55; tradugdo propria).
Hé dois modelos contrastantes que orientam as decisdes sobre onde e por que tracar as
fronteiras de classe: de um lado, tem-se um modelo dedutivo, em que critérios objetivos
(como relagdes de emprego, faixas de rendimentos, ocupacdes, etc., geralmente
combinados entre si), definidos pelo pesquisador (com base em teorias diversas), sdo
utilizados para definir as linhas que separam uma classe ou fracao de classe das outras;

de outro lado, tem-se um modelo indutivo, em que se observam as praticas de
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classificagdo (e classificaveis) dos atores sociais (que se expressam em diferentes estilos
de vida) e, com base nisso, tenta-se captar as fronteiras simbdlicas que separam grupos
de individuos e que, possivelmente, demarcam fronteiras sociais (BOURDIEU, 2008;
LAMONT; MOLNAR, 2002; BENNET et al. 2009). Como ja disse anteriormente, este
modelo é mais adequado para estudarmos as classes como possiveis coletividades que
estruturam os padrdes de sociabilidade cotidiana, pois permite incorporar a cultura —
entendida como os padrdes que regulam as escolhas dos agentes em dominios diversos
da pratica — como um componente conformador das relagdes de classe.

Por permitir visualizar o formato da estrutura de classes que melhor se conforma
com a distribuicao das escolhas e praticas dos agentes no espago simbolico, a AMC ¢
uma técnica bastante Util para operacionalizar a concepcao de classe proposta neste
estudo. Quer dizer, ao invés de se estabelecer a priori onde estdo as divisdes que
separam classes diferentes, a AMC permite definir a localizagdo provavel das fronteiras
que separam conjuntos de agentes com base em suas praticas e escolhas.

Como vimos, cada individuo pode ser posicionado no plano simbdlico e
caracterizado segundo um perfil qualquer. Aqueles individuos em uma mesma categoria
podem ser agrupados em torno de uma elipse tragada ao redor do ponto médio (da
referida categoria).”> O formato, posi¢io e extensio da elipse revelam as posicdes
relativas dos individuos em uma dada categoria ocupacional Vis-a-vis as posigdes de
individuos em outra categoria, além de revelar o grau de homogeneidade de uma dada
classe de agentes em termos de suas praticas. Como o objeto principal deste estudo ¢ a
relacdo entre classe e consumo, tenta-se captar a localizagdo provavel das fronteiras que

separam conjuntos de individuos em diferentes grupamentos ocupacionais.

> Grosso modo, as elipses indicam a provavel localizagdo dos individuos de uma dada categoria no
espago simbolico. Para os calculos estatisticos por tras da constru¢do de elipses, ver LE ROUX;
ROUANET, 2004, pp. 95-100.
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A observagao das posi¢des e formatos das elipses confirma alguns argumentos
desenvolvidos anteriormente sobre a localizacdo dos grupamentos ocupacionais no
plano simbodlico (Figuras 7 e 8). As evidéncias apontam para a existéncia de trés
grandes regides no espaco simbdlico:

1. Uma regido “superior” ocupada por profissionais e professores
universitarios, parcelas de quadros administrativos ¢ empregadores, formando
uma classe executivo-profissional. Profissionais e professores universitarios
estdo localizados de modo razoavelmente homogéneo no espago simbolico,
ocupando predominantemente um dos lados do eixo. Diferentemente, as elipses
que agrupam quadros administrativos e empregadores (especialmente os quadros
médios e pequenos empregadores) se estendem por uma por¢do consideravel do
espaco simbolico, indicando que essas categorias ocupacionais sdo bastante
heterogéneas em termos das praticas de seus membros. No caso dos quadros
administrativos, isso provavelmente decorre do fato de serem incluidos, em uma
mesma categoria, gerentes e supervisores de grandes, médias e pequenas
organizagdes e em diferentes niveis hierarquicos. E provavel que o processo de
alocagdo de mao-de-obra funcione diferentemente nesses casos. Como mostra a
literatura sobre o tema, os niveis gerenciais mais elevados tendem a ser
ocupados por profissionais com credenciais educacionais, enquanto que os
niveis gerenciais mais baixos sdo geralmente preenchidos por individuos
promovidos de posi¢des hierarquicamente inferiores (SAVAGE et al., 1992;
CROMPTON, 2003). Nesse sentido, individuos que ocupam cargos gerenciais
de alto, médio e baixo niveis hierdrquicos tém frequentemente diferentes
trajetorias sociais (que envolvem formas distintas de apropriacdo do capital), o

que se expressa, possivelmente, nos planos material e simbdlico. Se pudéssemos
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diferenciar a categoria formada pelos administradores segundo esses critérios,
teriamos provavelmente uma fronteira a separar, de um lado, os ocupantes de
cargos gerenciais inferiores e médios (especialmente em organizagdes de menor
porte), relativamente mais proximos aos trabalhadores nao-manuais de rotina e
técnicos e, de outro, os ocupantes de cargos gerenciais superiores
(principalmente em organizacdes de maior porte), relativamente mais proximos
aos profissionais e grandes empregadores. Entre os empregadores, ressalte-se
que os dados nao permitem diferencia-los adequadamente. A POF distingue
empregadores com mais € com menos de cinco empregados, diferenciagdo que
ndo capta niveis distintos de capitalizacdo de forma adequada. No banco da
RMBH, é possivel estabelecer diferenciagdes mais detalhadas.’® No entanto,
como o nimero de empregadores na amostra ¢ relativamente pequeno, decidiu-
se por agrupa-los em uma mesma categoria.’’ Caso fosse possivel diferenciar os
empregadores de modo a captar niveis distintos de capitalizacdo, ¢ provavel que
pudéssemos captar diferentes padrdoes de consumo entre eles: os grandes
empregadores e médios empregadores mais capitalizados estariam mais
proximos — no espago dos estilos de vida — a profissionais credenciados e a
administradores em cargos hierarquicos superiores; pequenos empregadores e

médios empregadores menos capitalizados estariam mais proximos a gerentes

*® 0 banco da RMBH permite diferenciar empregadores com mais de 10 e com menos de 10 empregados.
E possivel que encontremos médios empregadores mais capitalizados e, possivelmente, grandes
empregadores na categoria dos “empregadores com mais de 10 empregados”. A categoria dos
“empregadores com menos de 10 empregados” engloba, provavelmente, médios empregadores menos
capitalizados, pequenos empregadores com alguma capitalizacdo e empregadores pouco capitalizados. A
partir de 1992, as Pesquisas Nacionais por Amostra de Domicilio diferenciam empregadores com base
nas seguintes faixas: 1, 2, 3-5, 6-10, 11 e mais empregados. Por ser mais detalhado, este critério talvez
permita identificar mais claramente a localizag@o das fronteiras nessa categoria.

T A literatura sobre AMC sugere que se utilizem categorias com freqiiéncias de, no minimo, 5% nas
analises.
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em niveis hierarquicos inferiores e a trabalhadores ndo-manuais de rotina,
técnicos e artistas (voltarei a isso na concluséo a este estudo).”®

2. Trabalhadores de rotina e técnicos, além dos artistas, ocupam
posic¢des claramente intermediarias no espago simbdlico. A categoria dos artistas
¢ claramente mais heterogénea que as outras duas, como se pode inferir com
base na observagdo da extensdo da elipse. Os professores (ndo-universitarios)
também se localizam na regido intermediaria do espaco. No entanto, como se
pode ver na Figura 7, a elipse que agrupa tais individuos se estende mais a
esquerda do que as elipses das demais categorias intermediarias, pois o0s
professores sdo mais culturalmente engajados, gastando mais com atividades
culturais (em termos de frequéncia e propor¢cdo de gastos) do que os demais
grupamentos ocupacionais nessa regido do espago;

3. Por fim, hd uma regido “inferior” ocupada pelas categorias
agricolas e urbano-manuais. Na verdade, os trabalhadores agricolas ocupam
posicdes relativas distintas daquelas de supervisores de trabalho manual e
demais trabalhadores urbanos.” Os supervisores de trabalho manual estio
relativamente mais proximos aos demais trabalhadores manuais (qualificados ou

nio) do que dos grupamentos vinculados ao trabalho nio-manual.®

Conclusodes

*® Quando me refiro a grandes empregadores, emprego o critério utilizado no Programa de Nuffield, que
aloca a essa posicdo os empregadores com mais de 25 empregados.

% A POF nio distingue entre empregadores e trabalhadores por conta-propria vinculados ao trabalho
agricola. A amostra do banco de dados da RMBH possui um niimero muito pequeno de individuos
empregadores na agricultura. Por isso, ndo é possivel definir mais claramente os padrdes de consumo que
distinguem as diversas camadas vinculadas ao trabalho agricola.

5 Como os supervisores de trabalho manual constituem uma parte muito reduzida da amostra no banco da
RMBH, decidiu-se inclui-los na categoria dos trabalhadores manuais qualificados.
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As evidéncias empiricas encontradas neste capitulo sugerem que 0s espagos
simbolicos (identificados a partir das informagdes sobre gastos familiares, participagdo
em atividades culturais ou de lazer, engajamento politico e orientagdes politicas e
morais obtidas nos bancos de dados da POF ¢ da RMBH) se estruturam em torno de um
conjunto de oposi¢des, que se sobrepdem em grande medida. E provavel que haja
homologias entre as praticas dos agentes em dominios diversos da vida social, o que
implica que esquemas de percepcdo e classificacdo similares sdo transpostos de um
dominio a outro, regulando escolhas diversas que t€m uma mesma intengdo expressiva.
Nos espacos simbolicos descritos identificados anteriormente, notam-se homologias
entre as praticas relacionadas com engajamento em praticas culturais (especialmente
aquelas realizadas fora da esfera doméstica), preocupacdo em construir formas corporais
belas, consumo material (especialmente bens durdveis) e orientagdes politicas e morais:
a posse de bens materiais escassos se correlaciona com o engajamento em atividades
culturais e de lazer (alimentagdo fora, cultura, leitura, etc.), cuidados de si (ex.: pratica
de esportes), interesse por politica e orientagdes mais liberais no tocante a criagdo dos
filhos e a questdes morais e politicas.

E provavel que os padrdes de consumo identificados por meio das oposicdes
simbolicas descritas neste capitulo sejam conformados por estratégias de distingdo
social: as escolhas de (alguns) bens duraveis (como do automével e de produtos
eletronicos, bem como de residéncias), de produtos e servigos voltados ao tratamento de
si e de atividades culturais no espaco publico (especialmente cinema, teatro,
alimentacdo fora, etc.) sdo, ao mesmo tempo, expressivas de uma dada posi¢cdo no
espaco social e, por isso, distinguem conjuntos de agentes no plano simbolico.

Como vimos, na perspectiva tedrica de Bourdieu, a classe ¢ um construto analitico

que busca identificar conjuntos de agentes que ocupam posi¢des relativas vizinhas na
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distribuicdo das propriedades atuantes do espago social, que s3o os diferentes tipos de
capital. A probabilidade de um agente ou conjunto deles escolher um determinado bem
ou pratica em um campo social qualquer depende do volume e composicdo do capital
possuido (que pode existir sob diferentes formas). Portanto, essa classe tedrica ¢ uma
classe provavel, pois conjuntos de agentes em posi¢cdes relativas vizinhas, com
trajetorias sociais semelhantes em termos da apropriagdo de capital, tendem a ter
tomadas de posicdo similares no plano simbolico. Neste estudo, as correlagdes
encontradas entre “classe” (categorias ocupacionais) e as oposi¢des simbolicas sugerem
que a classe ¢ um fator relevante na conformagdo das praticas de consumo e, mais
amplamente, dos padrdes de sociabilidade cotidiana, como sugerem os estudos de
Bourdieu. No entanto, diferentemente daquilo que o autor encontrou em seu estudo
sobre a sociedade francesa, parece ndo haver aqui uma clara fratura entre capital
econdmico e capital cultural. La, sublinha Bourdieu, volume e composi¢do do capital
sdo as propriedades primarias que diferenciam os agentes sociais e impactam sobre suas
escolhas de consumo por meio do habitus. No seio da classe dominante, argumenta o
autor, ha uma fronteira entre as fragdes ricas em capital econdmico, marcadas por
estilos de vida hedonistas, pelo consumo conspicuo e gosto pelo luxo, de um lado, e as
fragdes ricas em capital cultural, marcadas por um gosto ascético, que se orienta para a
apropriacdo dos bens em sua dimensdo simbolica, de outro. Aqui, de forma similar as
evidéncias encontradas por Bennett et al. (2009) no estudo sobre a sociedade britanica
atual, a composicao do capital ndo parece ser um principio relevante para diferenciar os
agentes sociais. Na verdade, apenas o volume global de capital parece ser um principio

de diferenciagdo social, conformando a sociabilidade cotidiana. Quer dizer, ¢ provavel
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que as diferencas no volume global de capital expliquem os diferentes padrdes de
consumo descritos anteriormente. '

E importante ressaltar aqui a importancia da dimensdo diacrénica que constitui o
espaco social. Os modos de apropriacdo do capital ao longo do tempo — apreendidos
pelo conceito de trajetdria — sdo fatores relevantes que diferenciam os agentes sociais e
conformam suas praticas. Como se vé na Figura 9, profissionais ou administradores de
“segunda geragdo”, quer dizer, aqueles cujos pais pertenciam a essas categorias
ocupacionais (e, provavelmente, com maior volume de capital econémico e cultural),
ocupam uma posicdo relativa no espago simbolico claramente diferente daquela
ocupada por profissionais ou administradores ascendentes, com origem urbana ou
rural.” O maior volume de capital econdmico e cultural acumulado na origem se
expressa, com toda probabilidade, em escolhas distintas em dominios diversos da
pratica, configurando diferentes estilos de vida: profissionais e administradores de
“segunda geracdo” ocupam uma posi¢do bem a direita do primeiro eixo, indicando que
sdo mais engajados culturalmente, possuem mais bens materiais, se interessam mais por
politica e tém orientagdes mais liberais frente a questdes politicas e morais, quando
comparados a profissionais e administradores ascendentes. Como argumenta Bourdieu,
o sistema de disposigdes que constitui o habitus ndo muda tdo rapidamente quanto as
condi¢des em que foi produzido, o que implica que os agentes sociais podem mobilizar

esquemas de classificagdo e percepcdo que parecem estar “fora de fase” em relagdo as

6! Ressalto que os dados sdo limitados para revelar as diferentes dimensdes do consumo (gosto,
conhecimento e participa¢do). Tais limitagdes provavelmente nos impedem de captar mais profundamente
as oposi¢des no plano simbolico e as fronteiras que separam conjuntos de agentes em termos de suas
praticas. Como vimos, a medida que aumenta o volume global de capital, a participagdo cultural se eleva.
No entanto, ndo é possivel saber, com base nos dados existentes, se a elevagdo do capital cultural no
volume global de capital impacta sobre a formacgdo de gostos por determinados bens culturais e sobre o
conhecimento dos bens culturais disponiveis na sociedade em um dado momento histérico. E possivel que
pesquisas mais minuciosas, utilizando fontes primarias de dados quantitativos e qualitativos, possam
captar fronteiras simbolicas entre os agentes sociais com base na composi¢ao de seu capital.

52 Por conta do tamanho reduzido da amostra, profissionais e administradores sdo tomados conjuntamente
nas andlises sobre mobilidade, e 0 mesmo vale para os trabalhadores manuais.
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condigdes em que operam. Esse ¢ o fendmeno da “histerese do habitus” (BOURDIEU,
2008, p. 135). Portanto, os individuos tendem a carregar as disposigdes para agir
incorporadas ao longo do processo de socializagdo e objetiva-las em condigdes
possivelmente diferentes daquelas em que foram produzidas. A meu ver, isso permitiria
explicar por que profissionais e administradores ascendentes e de “segunda geracao”
ocupam posi¢des relativas distintas no espago simbolico (o mesmo argumento poderia
ser usado para explicar as posicdes relativas distintas de trabalhadores manuais de
“segunda geragdo” e descendentes).

Além disso, o espaco social parece ser mais complexo e multidimensional do que
sugerido por Bourdieu. De fato, este estudo apresentou evidéncias que indicam que o
volume global de capital ndo é o principio primario que conforma as escolhas de
consumo em nossa sociedade. Além dele, a idade ¢ provavelmente um fator que regula
as escolhas dos agentes segundo uma logica propria, quer dizer, ha padrdes de escolha
que variam segundo a idade independentemente do volume global de capital possuido
pelo agente.® Isso ficou evidenciado na anélise do segundo eixo do espago simbdlico
identificado com base em dados da RMBH. O referido eixo articula uma oposi¢ao entre
0 engajamento em praticas culturais realizadas provavelmente no ambito da vizinhanca
ou do bairro (como ir a festas, a casa de amigos, ou a pracas) e de atividades
relacionadas com a “cultura de massa” (como ouvir radio por vérias horas ao dia,
provavelmente programas musicais), que marcam os estilos de vida dos individuos mais
jovens versus o desengajamento em relacdo a tais atividades entre os mais velhos.
Infelizmente, os dados ndo permitem apreender uma provavel fronteira simbdlica a
separar os agentes sociais em termos da idade, qual seja, o gosto por bens da cultura de

massa  versus a  preferéncia por bens da  cultura  estabelecida.

5 Diferentemente, Bourdieu argumenta que fatores como idade ou género sdo “propriedades secundérias”
do espago social, o que implica que impactam sobre as escolhas dos agentes sociais pela mediagdo do
volume global e composi¢do do capital possuido por eles.
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Figura 1 — Resultados da Analise de Multipla Correspondéncia: Eixo 1 x Eixo
2, exibindo as modalidades que contribuem para o Eixo 1 (POF):
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Nota: O tamanho dos pontos € proporcional a contribui¢do da modalidade para o eixo.
Legenda

Dvd+: posse de aparelho de DVD;

Comodos11>: casa com mais de onze comodos;

Ban3>: casa com mais de trés banheiros;

Internet/TV+: posse de internet banda larga e/ou TV por assinatura;

Carro2>: posse de dois ou mais carros;

Domestico2>: varios gastos relatados com servigos domésticos;

TV3>: posse de trés ou mais televisores;

Computador1>: posse de 1 ou mais computadores;

Periddico+: existéncia de gastos com assinatura de periodicos;

Chesp+: posse de cheque especial,;

Clube+: existéncia de gastos com clube (mensalidade);

Cultura+: existéncia de gastos com cultura;

Plano+: posse de plano de satide;

Domésticol: alguns gastos relatados com servigo doméstico;

Cred+: posse de cartdo de crédito;

Fécil: facilidade para cobrir os gastos mensais com os rendimentos auferidos;
Sempre: os rendimentos auferidos permitem adquirir os alimentos desejados;
Carrol: posse de um carro;

Suficiente+: os rendimentos auferidos sdo suficientes para cobrir os gastos domiciliares;
Sande+: existéncia de gastos com plano de saide;

Ban2>: casa com mais de dois banheiros;

Quilo+: existéncia de gastos com refeigdes por quilo;

Leiturat: existéncia de gastos com leitura;



Estético+: existéncia de gastos com servigos estéticos;

Qnobres+: existéncia de gastos com queijos nobres;

Extra+: existéncia de gastos com cursos “livres” (idiomas, danga, etc.);
Educt++: varios gastos relatados com educagio;

Diversas+: existéncia de gastos com frutas de época (péssego, ameixa, etc.);
Carte+: existéncia de gastos com refei¢des a la carte;

Cabeleireiro+: existéncia de gastos com cabeleireiro;

Viagem+: existéncia de gastos com viagem;

Comidas.v+: existéncia de gastos com comida para viagem;

Cnobres+: existéncia de gastos com carnes nobres;

Folhas+: existéncia de gastos com verduras e legumes;

Fora+: existéncia de gastos com alimentacdo fora;

Cremes+: existéncia de gastos com cremes;

Iogurtet: existéncia de gastos com iogurte;

Maga+: existéncia de gastos com magas;

Mamdéo+: existéncia de gastos com mamao;

Lanches+: existéncia de gastos com lanches;

Maquiagem: existéncia de gastos com maquiagem;

Vestfemin6-10: seis a dez gastos com vestuario feminino;

Fora-: auséncia de gastos com alimentagéo fora;

Spessoal-: auséncia de gastos com servigos pessoais;

Vfemin-: auséncia de gastos com vestuario feminino;

Educ-: auséncia de gastos com educagao;

TV-: auséncia de televisor;

Cabelereiro-: auséncia de gastos com cabeleireiro;

Estético-: auséncia de gastos com servigos de tratamento estético;
Raramente: os alimentos desejados sdo raramente adquiridos;

Dificil+: grande dificuldade para cobrir os gastos domiciliares com os rendimentos auferidos;
Ban0-1: nenhum ou um banheiro na residéncia;

Suficiente-: os rendimentos sdo insuficientes para cobrir os gastos domiciliares;
Ruins: as condi¢des de habita¢do sdo ruins;

Carr0-: auséncia de veiculo proprio;

Comodos1-5: posse de residéncia com, no maximo, cinco cdmodos.
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Figura 2 — Sobreposicao de variaveis demograficas sobre o espago dos estilos

de vida (POF):
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Legenda

FI (fundamental incompleto)
FC (fundamental completo)
MC (médio completo)

SI (superior incompleto)

SC (superior completo)

PG (p6s-graduacao)

AGR (trabalhadores agricolas)

CP-AGR (conta-propria ou empregador agricola). Estas categorias estdo unidas na classificag@o

ocupacional da POF.
TMNQ (trabalhador manual ndo-qualificado)
CP-URB (conta-propria urbano)
TMQ (trabalhador manual qualificado)
STM (supervisor de trabalho manual)
ART (artistas)
TEC (técnicos)
TNR (trabalhadores ndo-manuais de rotina)
PROF (professores com formagdo superior)
QAM (quadros administrativos médios)
QAS (quadros administrativos superiores)
EMP<S5 (empregadores com menos de cinco empregados)
EMP>5 (empregadores com mais de cinco empregados)
PROF.UNI (professores universitarios)
PRF (profissionais)
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Figura 3: Resultados da AMC: Eixo 1 versus Eixo 2, exibindo as modalidades

que contribuem para o Eixo 1 (RMBH):
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Legenda:

Cinema++: frequéncia elevada ao cinema ou teatro;
Carro++: posse de dois carros;
Empregada: presenca de empregada que se responsabiliza pelas tarefas domésticas;
Int+: posse de internet banda larga;
Jornal++: leitura frequente de jornal;
Rest++: frequéncia elevada a restaurantes ou bares;

Aborto+: aborto é considerado aceitavel em algumas situagoes;
Comodos8-15: posse de residéncia com oito a quinze comodos;

Esporte++: participago elevada em atividades esportivas ou exercicios;

Indep+: valorizagdo da independéncia das criangas;
Obed-: ndo considera obediéncia uma qualidade importante nas criancas;
Part>: considera que o aumento da participacao politica € a questao politica mais relevante;
Cinema+: frequéncia moderada a cinemas ou teatros;

Le.pol+: 1€ sobre politica frequentemente;

Conv.pol: conversa sobre politica frequentemente;

Praga+: passeia moderadamente em pragas;

Trabalho-: trabalhar menos é importante para se ter melhor qualidade de vida;
FilhoO: néo possui filhos;

Festa-: ndo frequenta festas;
Amigos-: ndo vai a casa de amigos;
Leitura-: ndo se engaja em atividades de leitura;
Praca-: no frequenta pragas;
Rest-: ndo frequenta restaurantes;
Jornal-: ndo 1€ jornal;

- 8.16 %
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Cinema-: ndo frequenta cinema ou teatro;

Esporte-: ndo pratica esportes ou faz exercicios;

Le.pol-/conv.pol-: ndo 1é ou conversa sobre politica;

Deter-: ndo considera determinagdo uma qualidade importante nas criangas;
Obed+: considera a obediéncia uma qualidade importante nas criangas;
Comodo4-7: posse de residéncias com no maximo sete comodos;
Comp-/int-: auséncia de computador ou internet de banda larga;
Aborto-: considera o aborto uma questao inaceitavel;

Carro-: auséncia de veiculo proprio;

Inflacdo: considera a inflagdo a questdo politica mais importante;
Filhos3>: possui trés ou mais filhos.
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Figura 4 - Resultados da AMC: Eixo 1 versus Eixo 2, exibindo as
modalidades que contribuem para o Eixo 2 (RMBH):
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Legenda

Not.tv-: ndo assiste ao noticiario na televisao;

TV-: ndo assiste a televisio;

Radio-: ndo ouve radio;

Vizi-: raramente pede favores a vizinhos;

Rédio2>: ouve radio por mais de duas horas diariamente;

Indep-: ndo considera a independéncia uma qualidade importante nas criangas;
Vizi+: pede favores frequentemente aos vizinhos;

Igrejat: frequéncia moderada a igreja;

Cacho+: frequéncia moderada a cachoeiras.

Igreja-: ndo frequenta igrejas;

Comodos15>: posse de residéncias com mais de quinze comodos.
5 a 8 moradores: cinco a moradores na residéncia;

Carro+++: posse de trés ou mais carros.

Vizinhos-: ndo possui amigos na vizinhanga;

Indep+: valoriza a independéncia como qualidade das criangas.
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Figura 5 — Sobreposicao das variaveis demograficas sobre o espaco de estilos

de vida: Eixo 1 versus Eixo 2 (RMBH):
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FC (fundamental completo)
MC (médio completo)

UNI (superior)

PG (pos-graduacao)

CP.URB (conta-propria urbano)

TMNQ (trabalhadores manuais ndo-qualificados)

TMQ (trabalhadores manuais qualificados)
TNR (trabalhadores ndo-manuais de rotina)
EMP.URB (empregadores urbanos)
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PRF (profissionais)
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Figura 6 — Sobreposicdo das modalidades de idade sobre o espaco de estilos
de vida: Eixo 1 versus Eixo 2, exibindo as modalidades que contribuem para o Eixo
2 (RMBH):
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Figura 7 — Nuvem de individuos [cloud of individuals] e elipses agrupando as

categorias ocupacionais (POF):

Axis 2 - 3.51 %

0.8 7

0.4 1

-0.4 7

CLASSET
count % ext. ecc. area
+ PRF 196 120 085 1.58
+ PROF.LNMI 23 108 086 1.33
FROF EE 125 079 118
TEC aF8 118 083 105
ART 19 106 087 1M
Qa5 47 126 083 159
+ QA 256 119 086 1.43
+ TMR 482 119 082 0498
+ STM 77106 081 084
+ THQ 938 105 073 065
+ TMND 1268 104 083 046
+ CP-URE 1829 111 081 062
+ EMP:G 41 105 073 1.38
+ EMP<E 205 124 083 1.4
+ AGR 848 111 088 029 :
+ CP-AGR 956 102 073 061 :
2!0 ‘1!5 1‘0 U!E ﬂI —UI.E
Axis 1 - 10,62 %



110

Figura 8 — Nuvem de individuos e elipses agrupando as categorias
ocupacionais (RMBH):
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Figura 9: Sobreposicéo das categorias da variavel “mobilidade” sobre o
espaco simbolico: Eixo 1 versus Eixo 2 (RMBH):
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Legenda
1. Prof_adm_rep — profissionais e administradores cujo pai era profissional,
administrador ou empregador;
2. Prof_adm_asc — profissionais ou administradores cujo pai era trabalhador
manual (urbano) ou ndo-manual de rotina;
3. Emp_rep — empregadores cujo pai era empregador, profissional ou
administrador;
4. Emp_asc — empregador cujo pai era trabalhador manual (urbano) ou néo-
manual de rotina;
5. N&o-manual_rep — trabalhador ndo-manual de rotina cujo pai era trabalhador
nao-manual de rotina;
6. N&o-manual_des — trabalhador ndo-manual de rotina cujo pai era profissional,
administrador ou empregador;
7. N&o-manual_asc — trabalhador ndo-manual de rotina cujo pai era trabalhador
manual (urbano);
8. Manual_des — trabalhador manual cujo pai era profissional, administrador,
empregador ou trabalhador ndo-manual de rotina;
9. Manual_rep — trabalhador manual cujo pai era trabalhador manual;
10. Rural_manual — trabalhador manual cujo pai era trabalhador rural;
11. Rural_prof — profissional ou administrador cujo pai era trabalhador rural;

12. Rural_emp — empregador cujo pai era trabalhador rural.
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Capitulo 3 — Praticas alimentares, género e classes

Nos proximos capitulos, o principal objetivo € investigar detidamente as fronteiras
simbolicas observadas nos espagos de estilos de vida, e como elas balizam a
sociabilidade cotidiana. A principal questdo que orientara a analise é: como essas
fronteiras se materializam quando se observam praticas em dominios diversos da vida
social? Em outros termos, quais sdo os padrdes de escolha que emergem das praticas
dos agentes sociais quando se consideram campos sociais distintos? Neste capitulo,
tentarei responder a essas questdes investigando as praticas alimentares e as relacdes de

género.

As logicas das praticas alimentares

Segundo o antropologo Marshall Sahlins, haveria uma razéo cultural no consumo.
Contrariamente a tradicdo economicista, Sahlins argumenta que o consumo ndo
responderia a uma légica de maximizag¢ao material, segundo a qual necessidades fisicas
sdo satisfeitas com a alocagdo eficiente de recursos escassos. De fato, a inten¢do do
autor ¢ inverter completamente a 16gica da explicagdo pragmatica: “a famosa logica da
maximizagdo ¢ somente a aparéncia manifesta de uma outra Razdo...” (SAHLINS,
[1976] 2003, p. 170). O mecanismo da oferta e da demanda, que ¢ o operador-chave
dentro da logica econdmica, seria determinado pelo codigo simbolico dos objetos. Este
significa as propriedades objetivas diferencialmente, ou seja, a utilidade de um objeto

reside na significa¢do de suas qualidades objetivas no plano simbélico.
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Derivado da semidtica, este modelo de explicagdo enfoca a estrutura interna dos
sistemas simbolicos abstraindo-os do comportamento concreto dos atores sociais ¢ das
exigéncias das situagdes de acdo (ALEXANDER, 1988). E, nesse sentido, que se pode
entender a afirmacdo do autor de que “a produgdo ¢ um momento funcional de uma
estrutura cultural.” (SAHLINS, 2003, p. 170.) Quando se aplica esse modelo teérico
para a investigacdo de praticas alimentares, percebe-se que os alimentos se tornam
“correlagdes em um sistema simbolico”, organizadas segundo relagdes analogicas e
antinomicas (ALEXANDER, 1988, p. 13; traducdo propria). Assim, diz Sahlins (Ibid.,
pp. 173-4), “a razdo principal postulada no sistema americano da carne ¢ a relacdo das
espécies com a sociedade humana... A comestibilidade esta inversamente relacionada
com a humanidade.”. Cachorros e cavalos participam da sociedade humana como
sujeitos, enquanto bois e porcos participam dela como objetos. Por isso, cachorros e
cavalos estdo para porcos e bois assim como o humano estd para o ndo-humano, o
sujeito estd para o objeto, e assim por diante. De modo semelhante, as diferencas de
valor econdmico das partes comestiveis dos animais sdo determinadas pela significacdo
cultural de suas propriedades, com base em associa¢des simbodlicas com partes do corpo
humano.

Por um lado, ao insistir sobre a autonomia dos sistemas simbolicos, o modelo
teorico de Sahlins corrige o reducionismo tipico ao economicismo que enfoca os
conflitos distributivos em torno de objetos escassos. Por outro lado, Sahlins ndo escapa
a um reducionismo de outro tipo, o cultural. No modelo tedrico do autor, “as estruturas
culturais ndo apenas informam os padrdes sociais, mas os determinam.”
(ALEXANDER, 1988, p. 13; tradug@o propria). Nesse sentido, Sahlins (2003, p. 171)

argumenta que

a relagdo produtiva da sociedade americana com seu proprio meio ambiente € com o
mundo ¢ estabelecida por avaliagdes especificas de comestibilidade e ndo-comestibilidade...
A exploragdo do meio ambiente americano, a forma da relagdo com a terra dependem do
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modelo de uma refeigdo que inclui a carne como elemento central com o apoio periférico de
carboidratos ¢ legumes...

Ou seja, ¢ a logica cultural que organiza a relagdo da sociedade norte-americana
com o ambiente externo.

Em uma teoriza¢do unidimensional, os elementos marginais ou residuais acabam
abrindo caminho subrepticiamente para dar conta daquilo que a andlise ndo consegue
incorporar de modo sistematico. No caso do modelo tedrico de Sahlins, o elemento
residual ¢ “a logica econdmica dos sistemas sociais” (ALEXANDER, 1988, p. 133;
traducdo propria). Essa logica estrutura as praticas de consumo e a operagdo dela ¢
revelada quando Sahlins insere a estratificacdo social da sociedade norte-americana em
sua andlise. O valor de diferentes tipos de carne ¢ explicado em relagdo com as
hierarquias econdmicas e raciais dessa sociedade: a inferioridade de status de negros e
imigrantes ¢ percebida como uma “profanacdo culindria”, pois se expressa,
simbolicamente, através do consumo de alimentos menos prestigiosos, mais proximos
ao pdlo da ndo-comestibilidade (SAHLINS, 2003, p. 176). Em um sentido, vemos a
logica dos sistemas simbolicos operando aqui: por um conjunto de analogias e
antinomias, os brancos sdo associados ao pdlo da comestibilidade e da humanidade,
enquanto negros sdo associados ao pdlo da ndo-comestibilidade e da ndo-humanidade,
de forma que brancos estdo para negros assim como o sujeito estd para o objeto, o
humano est4 para o ndo-humano, etc. No entanto, pode-se perceber igualmente a logica
econdmica em operacdo, através do mecanismo da escassez. As praticas alimentares
mais caras e prestigiosas tendem a ser escassas e, portanto, relativamente menos
acessiveis a negros e imigrantes, que possuem recursos econdomicos mais escassos que
os brancos. Revela-se aqui a dimensdo dos conflitos distributivos em torno da

apropriacdo de objetos valorizados.
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Superar o idealismo do modelo tedrico de Sahlins exige, entdo, incorporar
sistematicamente aquilo que Parsons denominou de “exigéncias do sistema social”, quer
dizer, a logica econdmica que informa as agdes sociais € cujo principal elemento é a
escassez. Enquanto a logica cultural informa as praticas alimentares através dos
mecanismos da analogia e antinomia (significando diferencialmente os alimentos), a
logica econdmica as estrutura através da escassez. Como argumentei anteriormente, o
modelo teérico de Bourdieu permite nos aproximar do ideal de uma analise
multidimensional das praticas sociais, pois busca incorporar os componentes objetivos e

1. Em A Distincdo, vemos os sistemas

normativos (simbolicos) da vida socia
simbolicos em operagdo: objetos e praticas sociais sdo classificados em termos de
oposi¢des: vulgares x elegantes, ascéticos x hedonistas, luxo x cult, etc. Por
analogizacdo, essas oposi¢des sdo associadas a diferentes grupos sociais: assim, o
hedonismo e o gosto pelo luxo das fracdes dominantes ricas em capital econdmico se
opdem, simbolicamente, ao ascetismo e ao gosto cult das fragdes dominantes ricas em
capital cultural, e ambos se opdem ao gosto pelo necessario e vulgar das camadas
populares. Vemos, igualmente, agentes sociais competindo por recursos escassos € bens
socialmente valorizados (ex.: capital simbdlico) em diferentes campos sociais, sendo as

probabilidades de ganho determinadas pelo capital acumulado por eles. Mobilizando os

esquemas incorporados de classificagdo e acdo, os agentes disputam os objetos

%% Nas Ciéncias Sociais, hd vérios esforcos para investigar os contextos nio-contingentes que estruturam a
acdo segundo logicas especificas. Com base neles, pode-se argumentar que os elementos centrais ao
ambiente cultural sdo os simbolos, organizados em sistemas classificatorios baseados em oposi¢des
binarias (KANE, 1991). As categorias produzidas por essas classificagdes medeiam a relagdo dos atores
com o0s objetos e processos sociais, que sdo diferentemente nomeados e valorados (ALEXANDER, 1989).
Portanto, o ambiente cultural constrange e possibilita a acdo ao constituir o mundo simbolicamente
(EMIRBAYER, 1996). Diferentemente, o ambiente material é o contexto em que se localizam os objetos
sociais, que sdo escassos por definicdo. A acdo € aqui estruturada pelos processos institucionais de
alocagdo diferencial de poder, controle e autoridade sobre esses objetos (ALEXANDER, 1989). Por fim,
haveria um contexto sdcio-psicologico, constituido por “estruturas psiquicas que constrangem e
possibilitam a acdo ao canalizarem os fluxos ¢ investimentos de energia emocional.” (Emirbayer, 1996, p.
110; tradug@o propria).
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socialmente disponiveis e o proprio sentido que tais objetos adquirem (BOURDIEU,
2005b).%

Quando Bourdieu investiga as praticas alimentares na Franca, nota-se que as
escolhas no campo da alimentagdo sdo conformadas pelos esquemas de classificagdo
(habitus) incorporados pelos agentes sociais e pela logica da escassez. O sentido de uma
pratica alimentar ¢ captado relacionalmente, quer dizer, em termos das relagdes entre
essa pratica e outras praticas no campo da alimentacdo e em outros campos sociais, € em
termos da distribuicdo dessa pratica entre os agentes sociais. Por exemplo, as
preferéncias alimentares exprimem diferentes orientagdes em relagdo ao corpo e
percepgdes quanto aos efeitos da alimentagdo sobre ele (sobre sua forma, beleza, satude,
forga, etc.).

Assim, diz Bourdieu, as camadas populares reivindicam a alimentacdo “em sua
verdade de substincia nutritiva por sustentar o corpo e fornecer energia.” Combinada
com as pressdes econdmicas derivadas da proximidade a necessidade material
(escassez), essa orientacdo frente a alimentagdo leva a preferéncias por ‘“alimentos
pesados, gordurosos e fortes, cujo paradigma ¢ [na sociedade francesa pesquisada pelo
autor] a carne de porco, gordurosa e salgada...”. Simbolicamente, o gosto por alimentos
nutritivos e baratos se opde ao gosto por alimentos igualmente nutritivos, porém caros
(ex.: paté de figado), predominante entre donos de industria e comerciantes, € ao gosto
pelo refinado, leve e saudavel de profissionais e quadros superiores, movidos por uma
¢tica da sobriedade, que valoriza a constru¢do e manuten¢do de um corpo magro,
esbelto e belo, conforme as normas sociais de apresentagdo de si. Diferentemente, os

professores, fracdo de classe relativamente rica em capital cultural, valorizam a busca de

6 A dialética entre a “pretensdo” da pequena burguesia e a “distingdo” das fragdes dominantes ilustra a
natureza dindmica dessas disputas: bens ou praticas sociais que sdo considerados elegantes em um
periodo histérico podem ser percebidos como vulgares quando associados a grupos sociais inferiores,
sendo, entdo, substituidos por objetos “ndo-poluidos” (relativamente mais escassos) ou apropriados de
modo a valorizar a exclusividade (BOURDIEU, 2008, pp. 298-349).
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originalidade, favorecendo o “exotismo (cozinha italiana, chinesa, etc.)” € “o populismo
culinario (pratos da zona rural)”, privilegiando escolhas que valorizam a dimensao
simbolica das praticas alimentares (BOURDIEU, 2008, pp. 174-90).

A orientagdo em relacdo ao futuro — disposicao para diferir gratificacdes presentes
em troca da probabilidade de ganhos futuros — conforma igualmente as escolhas dos
agentes no campo da alimentagdo. O hedonismo pratico €, sublinha Bourdieu, o
principal componente do ethos das camadas populares, aqueles que “ndo tém futuro”.
Prevalece, entre eles, uma orientagdo “espontidnea” em relacdo a comida, que valoriza
“o comer e comer bem”, entregando-se a convivialidade indulgente mediada pelo ato de
comer junto: “a refeicdo ¢ colocada sob o signo da abundancia... e, sobretudo, da
liberdade... Essa impressdo de abundincia — que ¢ de regra nas ocasides
extraordinarias... tem como contrapartida, nas ocasides habituais, as restricdes que,
muitas vezes, as proprias mulheres se impdem...” (BOURDIEU, 2008, p. 185). Ao
realismo popular, “que leva a reduzir as praticas a verdade de sua fungdo...”, e ao
materialismo pratico, “que predispde a censurar a expressao dos sentimentos...”, opde-
se a afetagdo burguesa, a preocupacdo com as formas e formalismos, “que dissimula,
pela primazia conferida a forma, o interesse atribuido a funcao...”, com a estetizagdo das
praticas alimentares como forma de negacdo de suas fungdes primdrias e de expressar a
distancia a necessidade, e o gosto modesto das fragdes pequeno-burguesas, que
aprenderam a diferir gratificagdes presentes — convivialidade indulgente — em beneficio
de satisfacdes futuras (ascensdo social).®

Se Bourdieu estiver correto, ¢ provavel que possamos encontrar padroes
claramente distintos de escolha no campo da alimentagdo conforme a posicao relativa

do agente no espaco social. De fato, a observagdo do espago simbolico identificado com

% De forma semelhante, embora de uma perspectiva tedrica distinta, Thompson ([1968] 2004) argumenta
que o pdo branco tornou-se um simbolo de status para as fragdes populares ascendentes em oposigdo a
vulgaridade da batata, consumida predominantemente pelos pobres e irlandeses.
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base em dados da POF mostrou que o consumo de certos tipos de alimentos (frutas,
verduras, iogurtes, etc.) ¢ mais provavel quanto maior o volume global de capital
possuido pelo agente. A seguir, investigarei mais detidamente a possivel relagdo entre as
classes (identificadas pelos grupamentos ocupacionais) e as praticas alimentares com
base em evidéncias trazidas pela Analise de Correspondéncia e pelo exame do montante

absoluto e relativo de gastos com diferentes tipos de alimento.

Classe e padrodes de consumo no campo da alimentacéo

Tais evidéncias apontam para a existéncia de provaveis diferencas nas orientagdes
dos agentes sociais frente as praticas alimentares segundo suas posi¢des relativas no
espaco social (consideradas em termos do volume global de capital). Como vimos,
posicdes relativas distintas no espago social estdo sujeitas a diferentes sistemas de
condicionamentos sociais, configurando classes distintas de condi¢des de existéncia.
Pela mediagdo dos esquemas de agdo e classificagdo incorporados pelos agentes, essas
condicdes de classe conformam as escolhas dos agentes sociais, transmutando-se em
fronteiras simbodlicas. A proximidade a necessidade material (escassez) ¢ um dos
aspectos mais relevantes do sistema de condicionamentos sociais.

Cabe supor que a proximidade a necessidade material seja um fator relevante que
conforma as escolhas dos agentes no campo da alimenta¢do na sociedade brasileira. Nao
se trata apenas da escassez de recursos em si, mas da experiéncia prolongada as
pressoes derivadas da escassez, que tende a levar os agentes a se apropriar dos bens em
sua dimensdo funcional (ex.: consome-se certo tipo de alimento porque ele “da

energia”).
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Quando se observa o espago de estilos de vida construido com base na POF
(Figura 1), nota-se que, a medida que se vai da esquerda para a direta do primeiro eixo
(que expressa o volume global de capital possuido pelos agentes), ecleva-se a
proximidade a necessidade material, quer dizer, aumentam as pressdes econdmicas
derivadas da escassez.”” A proximidade & necessidade material explica, em parte, a
existéncia de gastos relativamente elevados com alimentagdo como propor¢do dos
gastos totais entre as camadas agricolas e urbano-manuais. De fato, os gastos
proporcionais com alimentacdo atingem mais do que 20% nessas categorias (com
excegdo dos supervisores de trabalho manual, que, ainda assim, gastam
proporcionalmente mais do que a maioria dos grupamentos ndo-manuais), chegando a
quase 40% entre os trabalhadores agricolas. Diferentemente, entre professores
universitarios e profissionais, as despesas com alimentacdo ndo ultrapassam 13% dos
gastos totais. Entre os quadros administrativos médios e empregadores com mais de
cinco empregados, tais gastos sd3o um pouco mais elevados, mas ndo chegam a 16% dos
gastos totais. Os trabalhadores ndo-manuais de rotina, professores (ndo-universitarios),
artistas e técnicos gastam proporcionalmente mais do que as categorias ocupacionais
“superiores”, mas substancialmente menos que as categorias vinculadas ao trabalho
manual®®.

Talvez a principal dimensdo que organiza os padrdes de escolha dos alimentos em
nossa sociedade seja aquela que opde praticas alimentares que “privilegiam” a escolha
de alimentos mais “pesados” e “nutritivos”, configurando refeigdes mais “baratas” e
“simples”, entre as camadas urbano-manuais e agricolas, de um lado; e praticas
alimentares que privilegiam refeigdes mais “leves”, “rapidas” e “saudaveis”, mais

comuns entre profissionais, quadros administrativos e empregadores, de outro. Os

7 A direita do eixo, encontram-se as modalidades que indicam insuficiéncia da renda domiciliar para
cobrir despesas basicas do sistema de gastos familiares.
68 . . ~ . . . A .

Os gastos absolutos e relativos com alimentagéo e outros itens podem ser visualizados no Apéndice.
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mecanismos de distingdo no dominio das praticas alimentares parecem residir na
escolha mais frequente de praticas alimentares mais “caras” (como o consumo de carnes
nobres, queijos, refei¢des “a la carte” em restaurantes, etc.), na escolha de uma maior
variedade de alimentos, compondo refeigdes mais “ricas”, € no acesso a alimentos de
qualidade superior.

As evidéncias sobre os gastos com alimentagdo e sobre a quantidade de alimentos
consumidos apontam para uma presenca relativamente maior de carboidratos e gorduras
nas refei¢des consumidas por individuos nas categorias urbano-manuais e agricolas.
Tais refeicdes sdo compostas por quantidades relativamente maiores de arroz, feijdo,
farinha e actcar, além de carnes de qualidade inferior (como as “carnes de segunda”),
carne de porco e o6leo de cozinha (especialmente entre as camadas agricolas),
possivelmente indicando a presenga frequente de “frituras” como acompanhamento do
arroz-e-feijdo. Diferentemente, quando se consideram os gastos e consumo alimentares
dos individuos em categorias ocupacionais vinculadas ao trabalho ndo-manual, pode-se
notar que aqueles tipos de alimento tornam-se relativamente menos importantes para a
formacao das refeicdes: elevam-se a quantidade e variedade de frutas e verduras, massas
(macarrdo, pizzas, lasanhas, etc.), carnes nobres (picanha, maminha, patinho, etc.), leite
(incluindo leite desnatado), iogurtes, queijos, panificados (paes, biscoitos, bolos), sucos,
etc.

Adicionalmente, a frequéncia com que se consomem alimentos de “qualidade
superior” (de marcas mais caras) €, com toda probabilidade, relativamente maior entre
as camadas ndo-manuais, especialmente em suas camadas “superiores”. Cabe supor que
as camadas manuais tendam a substitui-los por similares mais baratos. De fato, ¢é
provavel que a qualidade ou a marca do alimento consumido seja um trago bastante

distintivo na escolha das praticas alimentares. Quando se considera o consumo de leite,
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por exemplo, percebe-se que as camadas ndo-manuais “superiores” gastam mais em
termos absolutos do que as camadas manuais com esse produto, embora a quantidade
per capita consumida seja semelhante nos dois casos (um padrdo similar pode ser
observado no consumo de conservas, carnes cozidas ou frios, etc.), o que indicaria que
os individuos nas camadas ndo-manuais “superiores” tendem a adquirir marcas ou tipos
de leite mais caros do que aqueles nas camadas manuais.

Segundo Bourdieu, a experiéncia prolongada em condi¢cdes de existéncia
marcadas pela proximidade a necessidade pode levar os agentes a privilegiar a dimensao
funcional dos objetos. Assim, na escolha da mobilia ou do vestuario, diz o autor, as
camadas populares tendem a escolher objetos pela sua durabilidade ou praticidade (ex.:
ser facil de manter). No campo da alimentagdo, o gosto pelo necessario — que tende a
emergir em condi¢cdes em que a necessidade se impde mais fortemente — tende a levar
os agentes a classificar os alimentos em termos de sua capacidade de manter o corpo —
este mesmo visto como um meio ou instrumento para fins diversos — e a privilegiar
aqueles que — nas representacdes socioculturais existentes — “ddo sustentacao” ao corpo.
Isso talvez explique a presenca relativamente maior de alimentos “pesados” (como
arroz, feijdo, carnes, gorduras, etc.) — e que exigem maiores investimentos de tempo
para preparo — nas refei¢des das camadas populares.

Contrariamente, a elevagdo da distancia relativa a necessidade tende a se
expressar, no plano simbolico, através da imposi¢do de um conjunto de proibi¢des que
levam a preparagdo de pratos relativamente “rapidos” e “leves”, especialmente entre
professores universitarios e profissionais, como indica a presenca mais frequente de
gastos com frutas, verduras, iogurtes, etc. E provavel que o gosto por refeicdes desse
tipo seja conformado por uma maior preocupagdo estética, relacionada com a producdo

de formas corporais valorizadas (especialmente entre as mulheres), impondo um rigor
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dietético que classifica os alimentos segundo os efeitos mais ou menos desejaveis que
eles tém sobre o corpo, € por representagdes mais igualitarias das relagdes de género
(voltarei a isso adiante).

As oposigoes reveladas pela observagdo dos gastos com alimentos se expressam,
de forma similar, nas despesas com “alimentagdo fora”. A escolha entre as diferentes
modalidades dessa pratica é condicionada pelo volume global do capital dos agentes
sociais. Nesse sentido, vemos que as categorias manuais e agricolas, com menor volume
de capital economico e cultural, tendem a gastar pouco com essa atividade, em termos
relativos e absolutos. Quando ocorrem, tais gastos geralmente sustentam praticas menos
prestigiosas e custosas: ao invés das refeigoes “a la carte” (almogo ou jantar com
cardapio) ou “por quilo”, preferida entre os membros dos grupamentos ocupacionais
superiores (e, em menor medida, entre os grupamentos intermediarios), as praticas
privilegiam as bebidas (provavelmente indicando a importancia do “bar” ou do “boteco”
na socializa¢do das camadas populares, especialmente no caso do homem) e os lanches,
relativamente baratos e rapidos de consumir.”” Os gastos com alimentagdo fora se
tornam mais elevados e frequentes a medida que se sobre a hierarquia social. As
categorias ndo-manuais “superiores” (especialmente profissionais, quadros superiores e
professores universitarios) escolhem mais frequentemente as modalidades mais
distintivas de “alimentacdo fora”, que ¢ o almog¢o ou jantar com cardapio (em
restaurantes) e as refei¢des “por quilo”.”

Quando se observa o espaco simbolico representado na Figura 1, nota-se que as

categorias que indicam gastos com alimentacdo fora, como “carte” e “quilo”, estdo

“0 gasto médio com lanches entre as camadas manuais € substancialmente menor, em termos absolutos,
do que aquele entre as fragdes ndo-manuais, indicando, provavelmente, modalidades diversas de
apropriagdo do “mesmo” bem ou pratica.

" £ verdade que ha diferentes tipos de refeigdo a la carte e modalidades diversas de integrar essa pratica
em um estilo de vida. Por exemplo: as refei¢des a la carte diferem em termos do lugar em que ocorrem,
do tipo de restaurante, do tipo de culinaria, etc. Infelizmente, os dados ndo permitem considerar essas
diferenciagdes.



123

relativamente proximas a modalidades que indicam engajamento cultural (por exemplo:
gastos com cultura) e posses de bens relativamente escassos (por exemplo: acesso a
internet, um ou mais carros, etc.). Essa proximidade relativa possivelmente revela a
integracao de tais praticas em estilos de vida, ou seja, o engajamento em praticas de
alimentagdo fora tem provavelmente afinidade com o engajamento cultural e a posse de
bens duraveis (por exemplo: ir ao cinema de carro e jantar em um restaurante apos a
sessdo ¢ provavelmente parte, em maior ou menor medida, dos estilos de vida dos
individuos situados a esquerda do primeiro eixo, especialmente entre as camadas
“superiores”).

Tabela 1 — Porcentagem de individuos em diferentes categorias ocupacionais

que relataram gastos com as modalidades de alimentacgéo fora:

Carte (%) Quilo (%) Lanche (%) Bebida (%)
PRF 29,35 39,54 43,13 21,81
PROF.UNI 36,33 47,63 46,89 20,44
QAS 26,34 30,89 45,52 25,06
QAM 19,32 24,37 40,60 21,82
EMP>5 22,13 19,58 37,94 18,61
EMP<5 18,75 24,16 45,21 23,13
PROF 19,13 26,75 44,07 11,93
TEC 14,44 23,43 37,92 20,70
ART 15,97 10,95 31,94 26,70
TNR 11,56 17,92 36,38 14,42
STM 8,56 13,32 27,88 21,65
TMQ 8,88 13,22 34,11 18,04
TMNQ 6,19 6,36 24,88 14,35
CP.URB 8,50 10,87 30,69 17,14
CP.AGR 6,51 5,46 23,06 18,20
AGR 3,91 3,51 18,97 17,07

Notas: “Carte” refere-se a refeigdes “a la carte”; “Quilo” refere-se a refei¢des por quilo; “Lanche”
refere-se a gastos com lanches (sanduiches, salgadinhos, etc.); “bebidas” refere-se a gastos com bebida
fora do domicilio.

Legenda: 1. PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros
administrativos superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores urbanos
com mais de cinco empregados); EMP<5 (Empregadores urbanos com menos de cinco empregados);
PROF (Professores nao-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR (Trabalhadores néo-
manuais de rotina); STM (Supervisores de trabalho manual); TMQ (Trabalhadores manuais qualificados);
TMNQ (Trabalhadores manuais nao-qualificados); CP.URB (Trabalhadores por conta-propria urbanos);
CP.AGR (Trabalhadores por conta-propria na agricultura); AGR (Trabalhadores agricolas).

Fonte: POF
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E verdade que, por serem relativamente mais caras, as refeigdoes “a la carte” (e,
em alguma medida, as refei¢des “por quilo”) tendem a ser menos acessiveis as
categorias urbano-manuais e agricolas devido aos niveis mais elevados de escassez de
recursos financeiros. Como se pode ver na tabela acima, mais de 20% dos profissionais,
professores universitarios, quadros administrativos superiores e empregadores relatam
gastos com refeicdes a la carte. Diferentemente, ndo mais do que 9% dos membros das
categorias manuais urbanas e menos de 7% das categorias agricolas relatam gastos com
refeicdes desse tipo. No entanto, ¢ igualmente provavel que distintas orientagdes em
relacdo a alimentacdo informem as preferéncias pelas modalidades de alimentacdo fora.
A disposi¢@o para priorizar a forma, através da estetizagdo da pratica alimentar, tem
profundas afinidades com as normas que informam a escolha por refeigoes a la carte:
sobre ela recaem mais fortemente os formalismos e a ritualizacdo que regulam o modo
de se colocar a mesa, de utilizar os talheres, de levar a comida a boca, de segurar o copo
ou a taca, e que exigem uma capacidade, provavelmente produto de disposi¢cdes
incorporadas, para negar a fung@o primaria da alimenta¢do, ndo comendo rapido demais
ou esquecendo-se das demais pessoas a mesa, priorizando didlogos, etc. Essa disposi¢ao
para estetizar as praticas alimentares, em algumas ocasides e sob certas circunstancias, ¢
mais provavel entre aqueles que, distantes a necessidade material, tém as condi¢des para
conferir a alimentagdo um sentido alheio a sua fun¢do primdria. Contrariamente, o
consumo de lanches ou bebidas pressupde, em muitas ocasides, uma orientagdo em
relagdo a alimentacdo que privilegia a espontaneidade (comer com as maos, em p¢,
rapidamente), a fun¢do primaria (ex.: comer um lanche para “matar a fome”) e uma
disposi¢do para entrar em relagdes de convivéncia indulgente (comendo ou bebendo em

. 1
grandes quantidades, como num bar ou boteco).’

10 estudo de Bennett et al. (2009, pp. 164-9) revela que os individuos de classes manuais tendem a
escolher as praticas menos prestigiosas de alimentacdo fora na sociedade britanica, privilegiando as
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Adicionalmente, a escolha entre as diversas modalidades de alimentagdo fora —e o
desengajamento em relagdo a essa pratica — é conformada por expectativas acerca dos
papéis de género. Quanto mais igualitarias forem as relacdes de género, tanto menor
sera a probabilidade de as mulheres se subordinarem as expectativas tradicionais acerca
de seu papel social, que impdem sobre elas a responsabilidade pela manutengdo da casa
e cuidado dos filhos. Quer dizer, o engajamento frequente na pratica de alimentagdo
fora pode expressar uma distribui¢do mais igualitaria de poder entre os sexos, em que as
mulheres estdo menos subordinadas as exigéncias associadas a realiza¢do de tarefas
tradicionalmente femininas (como o preparo de alimentos). A relagdo entre classe e

relagdes de género sera explorada adiante.

Alimentacao, classe e economia doméstica

O gosto em matéria de alimentagdo ¢ conformado, como vimos, por orientacdes
em relacdo a comida que expressam, no plano simbolico, diferentes sistemas de
condicionamentos sociais. Porque os principios que informam as praticas cotidianas sao
transponiveis de um contexto de acdo a outro, ¢ possivel encontrar homologias entre
orientacdes em relacdo a comida, de um lado, e orientagcdes em relagdo ao corpo, de
outro. De fato, como nos ensina Bourdieu, a percep¢do dos alimentos no plano
simbolico ¢ mediada por representagdes que se formam do corpo (magro x forte; leve x

pesado, etc.). Mais do que isso, diz o autor (2008, p. 179),

[h4] todo o esquema corporal e, especialmente, a maneira de posicionar o corpo no
ato de comer que esta na origem da escolha de certos alimentos. Assim, o motivo pelo qual
as classes populares consideram o peixe, por exemplo, como um alimento pouco

lanchonetes ou os restaurantes que servem comida tradicional (“peixe e fritas”) ou fast food.
Diferentemente, entre os individuos da classe executivo-profissional, ha men¢des mais frequentes a
preferéncia por restaurantes franceses ou de culindria “exotica”. Quer dizer, ha diferentes modalidades de
apropriacd@o da pratica de se alimentar fora conforme a classe social: as formas mais refinadas, exclusivas
ou “exdticas” de alimentagdo fora seriam privilégio das camadas sociais superiores (WARDE;
MARTENS; OLSEN, 1999).
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conveniente para os homens ndo ¢ somente por sua leveza, por sua incapacidade de
sustentar o corpo e por ser confeccionado, de fato, por razdes higi€nicas, ou seja, para os
doentes e para as criangas, mas também por fazer parte, em companhia das frutas — salvo as
bananas — dessas coisas delicadas que ndo podem ser manipuladas por mios de homem e
diante das quais o homem ¢é como uma crianga... Fica comprometida totalmente a
identidade masculina — o que se chama a virilidade — nestas duas maneiras de comer: na
ponta dos labios e por pequenas doses, como as mulheres a quem convém debicar; ou com
a boca cheia, grande apetite e pedagos enormes, como convém aos homens.

Na sociedade brasileira, ¢ provavel que as exigéncias associadas ao esquema de
apresentagdo e manutengdo do corpo — a hexis corporal — sejam um fator (além da
escassez material) que afasta as camadas urbano-manuais e agricolas de algumas
modalidades de alimentagdo realizada fora do domicilio, como as refei¢des a la carte (e,
consequentemente, dos restaurantes), cujas normas privilegiam o formalismo e a
constricdo, sendo estranhas a espontancidade e informalidade que marcam a
sociabilidade dessas camadas sociais (caracteristicas essas que possivelmente
explicariam a preferéncia pelo bar ou boteco).”

Além disso, a preferéncia em matéria alimentar pode estar associada a concepgoes
acerca da econbmica doméstica e das relagdes de género. Nesse sentido, como diz
Bourdieu, a preferéncia por alimentos que exigem forte investimento de tempo e
dedicacdo para preparacdo tenderia a ser mais frequente entre as camadas populares,
pois predominam concepgdes tradicionais de género nessa regido do espago social.
Diferentemente, entre as camadas superiores, especialmente em suas fragdes
relativamente ricas em capital cultural, ha maior probabilidade de que as mulheres
questionem ““a divisdo tradicional do trabalho entre os sexos” e possuam “uma ideia

mais elevada de seu valor”, reservando, por isso, maior parte do tempo livre para a

transmissdo de capital cultural dentro da familia (2008, pp. 176-7).

7 Em Bennett et al. (2009), os dados qualitativos trazem evidéncias que apontam nessa dire¢do: os
individuos das classes manuais se mostravam mais receosos em ndo satisfazer as expectativas de
comportamento associadas ao ato de comer fora, enquanto os individuos de classe média pareciam mais a
vontade quando falavam de suas experiéncias em restaurantes (pp. 164-168).



127

A relagdo entre classe e género tem sido intensamente debatida no campo da
analise de classes. Aparentemente, esses debates se referem a questdes metodologicas e
operacionais nos estudos de estratificagdo social, especialmente a questdo que concerne
a escolha da unidade de andlise: familia ou individuo. No entanto, essas questdes
metodoldgicas envolvem questdes teoricas (e, portanto, mais gerais) nas Ciéncias
Sociais. Em geral, os estudos de estratificagdo social utilizam a familia como unidade de
analise. A posigdo de classe do chefe de familia serve como indicador da posigdo de
classe da familia como um todo, ou seja, os demais membros da unidade familiar t€ém
sua posicdo de classe derivada daquela do principal provedor familiar (geralmente
homem), tendo eles posi¢des no mercado de trabalho ou ndo.

Na analise funcionalista, a familia é vista como a unidade basica dos sistemas de
estratificacdo social sob trés aspectos distintos. No nivel da familia conjugal, ha uma
igualdade basica de status que ¢ funcional a preservacdo dos lagos de solidariedade
entre seus membros. A competi¢cdo por Status no interior da familia colocaria em risco a
reproducdo da unidade familiar e, consequentemente, a socializagdo dos filhos; no nivel
da comunidade local, um nivel de igualdade basica de status na unidade familiar ¢
necessario para o posicionamento mais ou menos claro da familia em uma hierarquia de
status, o que ¢ funcional para a estabilizagdo das relagdes comunitarias; por fim, no
nivel da sociedade, o fato de um individuo estar plenamente integrado ao mercado de
trabalho e participar ativamente da competicao por status ¢ funcional para a reprodu¢do
das sociedades modernas, pois cria as condi¢gdes para taxas elevadas de mobilidade no
trabalho (PARSONS, [1970] 1994).

No Programa de Nuffield, uma estratégia metodologica semelhante é utilizada,
embora por razdes distintas no plano teoérico. Se, na tradicdo funcionalista, a

organizacdo das relacdes de género estd associada a necessidades funcionais
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(socializagdo dos filhos, solidariedade familiar, mobilidade no trabalho), na tradi¢do
neoweberiana dos estudos de Nuffield, a separagao dos papéis de género (que aloca as
mulheres a posi¢des subordinadas na familia e no mercado de trabalho, levando a
dependéncia econdmica delas em relagdo aos homens) expressa relagdes de poder e
formas de desigualdade entre homens e mulheres. Segundo Goldthorpe (1983), o
trabalho masculino tende a ser o fator dominante na determinagdo das chances de vida
da familia. Diferentemente, as formas de emprego feminino, marcadas por maior
intermiténcia e descontinuidade, sdo frequentemente constrangidas pelo sistema de
possibilidades tipicamente associado a reprodu¢do da unidade familiar
(responsabilidades pelo cuidado dos filhos e da casa) e a situacdo de classe familiar (ex.:
escassez relativa dos rendimentos, necessidade de recolocacdo profissional do homem,
etc.). Por isso, argumenta o autor, a familia é concebida como unidade do sistema de
estratificacdo porque somente alguns membros da unidade familiar, predominantemente
homens, teriam posi¢des determinadas diretamente dentro da estrutura de classes, como
resultado de sua participacdo efetiva no mercado de trabalho. Longe de ignorar as
relacdes de género, portanto, essa escolha metodologica buscaria evidenciar a
persisténcia das desigualdades de género na unidade familiar e no mercado de trabalho.
Diferentemente, a literatura feminista argumenta que tomar a familia como
unidade de andlise — e a posi¢do de classe do homem (“marido” ou “pai”’) como
indicador da posi¢do de classe dos demais membros da unidade familiar — impede que
se capte o modo como as relagdes de género estruturam autonomamente a divisdo do
trabalho e conformam as chances de vida no mercado. Crompton (1989) argumenta que
a divisdo do trabalho em uma sociedade capitalista ¢ estruturada simultaneamente por
fatores tipicamente econdmicos (como as relagdes de produgdo e as for¢as de mercado)

e por componentes de status. Em termos dos componentes de status, a autora sublinha
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as relacdes de género. A divisdo sexual do trabalho resultaria em segregacdo
ocupacional, ou seja, homens e mulheres sdo alocados diferencialmente no mercado de
trabalho. Na verdade, o género afetaria ndo apenas a probabilidade de alocagdo de um
individuo a uma posi¢ao ocupacional particular. Além disso, esse fator condicionaria as
recompensas tipicamente associadas as ocupagdes. Quer dizer, o status de uma posi¢ao
no mercado de trabalho ¢ variavel segundo o género de seu ocupante. De fato, varios
estudos de classe nos mostram que as ocupagdes nao-manuais ocupadas por mulheres
sdo geralmente bastante distintas em termos das chances de vida do que aquelas
ocupadas por homens. Aquelas tém situagdes de mercado e de trabalho bastante
semelhantes as ocupacdes manuais masculinas: rendimentos baixos e decrescentes,
poucas oportunidades de promog¢dao e de carreira, reduzida autonomia, etc.
(CROMPTON, 1989, 1995, 1996, 2003; WITZ, 1995).”

De um ponto de vista mais geral, esse debate nos remete a modos distintos de
definir classe social e de produzir estudos de classe. Na tradicdo neoweberiana, classe e
status sdo fatores que estruturam a ordem de estratificacdo social segundo logicas
proprias e independentes. Os estudos de classe nessa tradicdo distinguem esses
elementos analiticamente e investigam os modos como impactam sobre as chances de
vida produzindo formas distintas de desigualdade social. Diferentemente, Crompton
(2003) nos chama atengdo para o processo de formagdo das classes sociais, em que
elementos tipicamente econdmicos € ndo-econdmicos se interpenetram concretamente

para produzir coletividades com formas peculiares de sociabilidade.

3 0Os estudos de classe no Programa de Nuffield incorporaram parcialmente algumas dessas criticas.
Talvez a mudanca mais relevante tenha sido a incorporagdo de mais uma posi¢do no esquema de classes,
que abrange as ocupac¢des ndo-manuais de rotina ocupadas predominantemente por mulheres. Esta
posi¢do é alocada a classe manual, pois seus ocupantes estariam em relagdes de emprego similares
aquelas em que se encontram os homens que exercem trabalho manual (ERIKSON; GOLDTHORPE,
1992).
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Um debate semelhante envolvendo a relacdo entre classe e género marca a
tradigdo de estudos de classe influenciada por Bourdieu, em que se enfocam as relagfes
entre propriedades objetivas do espaco social e os modos como conformam as praticas
cotidianas. A nogao de espaco social ¢ utilizada para apreender tais relagdes. Assim, diz
Bourdieu (2005b, pp. 133-4), pode-se representar “o mundo social em forma de um
espaco (a varias dimensdes) construido na base de principios de diferenciacdo ou de
distribuicdo constituidos pelo conjunto das propriedades que atuam no universo social
considerado, quer dizer, apropriado a conferir ao detentor delas for¢a ou poder nesse
universo.” Nesse sentido, “a classe social ndo pode ser definida por uma propriedade...
nem por uma soma de propriedades... tampouco por uma cadeia de propriedades, todas
elas ordenadas a partir de uma propriedade fundamental — a posi¢do nas relagdes de
produ¢do —, em uma relacdo de causa a efeito, de condicionante a condicionado, mas
pela estrutura das relagdes entre todas as propriedades pertinentes que confere seu
proprio valor a cada uma delas e aos efeitos que ela exerce sobre a pratica.”
(BOURDIEU, 2008, p. 101). Construir as classes sociais implica definir, portanto, as
propriedades relacionais do espago social que conformam o sistema de condigdes de
existéncia e condicionamentos sociais (que separam grupos de individuos relativamente
uns aos outros). Ressalte-se que tais propriedades nao sdo igualmente relevantes para o
autor. Ao invés, elas teriam pesos funcionais diferentes: “é evidente que nem todos os
fatores constitutivos da classe construida dependem, no mesmo grau, uns dos outros e
que a estrutura do sistema que eles constituem ¢ determinada por aqueles que tém o
peso funcional mais importante: ¢ assim que o volume e a estrutura do capital conferem
sua forma e seu valor especificos as determinagdes que os outros fatores — idade, sexo,
residéncia, etc. — impdem as praticas.” (Ibid., pp. 101-2). No caso da relagdo entre

classe e género, objeto desta parte do estudo, isso significa que o gé€nero estrutura as
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praticas cotidianas pela mediacdo da classe e, mais especificamente, das disposi¢des
incorporadas em trajetérias determinadas no espago social. Quer dizer, cada classe ou
fragdo de classe teria representacdes especificas da feminilidade e da masculinidade,
além de concepgdes distintas acerca dos papéis femininos e masculinos no ambito
doméstico e no espaco publico. A citacdo seguinte permite ilustrar o argumento

anterior:

Os bens comuns, sobretudo, quando atingem alguma importincia econdmica e
social, tais como o apartamento ou o mobilidrio, ou, até mesmo, os bens pessoais, por
exemplo, o vestuario, sdo... a resultante destas relagdes de forga (denegadas) que definem a
unidade doméstica: assim, por exemplo, tudo permite supor que, considerando a l6gica da
divisdo do trabalho entre os sexos que confere a mulher a precedéncia em matéria de gosto
(enquanto tal precedéncia ¢é atribuida aos homens em matéria de politica), o peso do gosto
proprio do homem na escolha da roupa (portanto, o grau em que a escolha da roupa
exprime seu gosto) depende ndo s6 do capital cultural herdado e do capital cultural a sua
disposicao — a divisdo tradicional dos papéis tende a enfraquecer-se, tanto nesse dominio
quanto alhures, com o aumento do capital escolar — mas também do capital escolar e
cultural possuido pela esposa, assim como da distdncia que os separa (a mesma coisa €
valida para o peso das preferéncias proprias da mulher em matéria de politica; neste caso,
as possibilidade de que o efeito de atribui¢do estatutaria que transforma a politica em um
assunto de homens serdo tanto menores, quanto mais importante for o capital escolar da
esposa ¢ mais reduzida for, em seu favor, a diferenca entre seu capital ¢ o do marido).”
(BOURDIEU, 2008, p. 103).

Portanto, a classe enquanto coletividade que baliza a sociabilidade cotidiana se
expressa em inimeros dominios sociais, inclusive no campo das relagdes de género,
conformando diferencialmente as expectativas acerca do comportamento legitimo de
homens e mulheres.

Diferentemente, o estudo de Bennett et al. (2009) — que, como vimos, utiliza a
perspectiva analitica de Bourdieu para apreender a formacao de coletividades de classe
na sociedade britdnica contemporaneamente — argumenta que os estudos de classe de
Bourdieu nao incorporam as relagdes de género sistematicamente nem tampouco 0s
modos como o género pode constituir uma forma de capital. Nesses estudos, dizem os
autores, o género ¢ um mecanismo que opera “dentro dos processos de estratificagdo
social”, como um principio secundario que reforga “a estrutura do capital econdomico e

social.” (Ibid., p. 215; grifos no original; tradug¢ao propria). Quer dizer, a hierarquia das
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classes tende a se reproduzir nas relagdes entre homens e mulheres. Nao se apreendem,
por isso, os possiveis efeitos das relacdes de género sobre as praticas sociais. Os
autores, entdo, se propdem a investigar “se o género ¢ um eixo adicional de
desigualdade que atravessa os capitais cultural, econdmico e social, ou se esses capitais
sdo conformados pelo género...” (idem, ibid.; tradugdo propria).

Uma das principais evidéncias produzidas no estudo aponta para a importancia do
género como um mecanismo que conforma autonomamente as praticas sociais, o que
contraria um argumento central em A Distingdo, segundo o qual o género seria uma
propriedade secundéria do espago social. O estudo mostra que um dos eixos que
estruturam o espaco de estilos de vida na sociedade britdnica contemporaneamente se
correlaciona fortemente com o género. Neste eixo, hd uma oposicdo entre, de um lado,
um gosto predominantemente feminino por atividades culturais que enfocam
preocupagdes pessoais e questdes emocionais, como a preferéncia por livros de auto-
ajuda, por novelas, por romances e dramas, e, de outro, um gosto predominantemente
masculino por atividades culturais que enfocam questdes praticas e o mundo exterior,
como a preferéncia por programas esportivos, filmes de faroeste, noticias e atualidades.
Como sublinham os autores, as diferengas culturais articuladas neste eixo ndo variam
segundo a classe, o que implica que “o gosto de género que diferencia entre praticas
‘voltadas para dentro’ e ‘voltadas para fora’ ¢ geralmente independente das divisdes de
classe.” (Bennett et al., p. 223; traducdo propria). Essa oposi¢do se articula com outra,
relacionada com a formacdo e transmissdo de tipos de capital. As praticas culturais
tipicamente femininas sustentariam a formacao de capital emocional, um recurso que
pode ser mobilizado nas relacdes domésticas e no mercado de trabalho e que constitui
“um meio de interrogar, refletir e desenvolver conhecimento no manejo das relagdes

intimas e da vida emocional.” (Ibid., p. 103; tradu¢do propria). Diferentemente, as
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praticas culturais tipicamente masculinas (como a preferéncia por documentarios e
revistas especializadas) estariam associadas a constitui¢do de capital técnico, recurso
potencialmente relevante nas relagdes profissionais.

Essa evidéncia de que o género conforma as escolhas dos agentes sociais segundo
uma logica propria ndo significa que as classes sejam fatores irrelevantes para explicar
as relagdes de género. De fato, algumas evidéncias trazidas pelos dados qualitativos
(entrevistas e grupos focais) do referido estudo apontam nessa direcdo. As evidéncias
qualitativas indicam que as divisdes de poder entre os sexos tendem a ser mais desiguais
entre as camadas manuais do que na classe executivo-profissional. Assim, entre as
camadas manuais, os homens se engajam mais intensamente em atividades tipicamente
masculinas (como a preferéncia por programas esportivos € documentarios) enquanto as
mulheres geralmente se engajam no cuidado da casa e dos filhos, expressando mais
frequentemente uma preferéncia por novelas e programas de culindria. Diferentemente,
individuos das fragdes gerenciais e profissionais parecem mais a vontade para
reivindicar atividades tipicamente associadas ao sexo oposto (especialmente as
mulheres), questionando parcialmente as expectativas tradicionais acerca da
feminilidade e da masculinidade (BENNETT et al., 2009, pp. 220-233)."™

Essa interagdo entre classe e género — que nos aproxima dos argumentos de
Bourdieu em A Distingdo — se exprime em varios outros dominios sociais investigados
pelo estudo. Um exemplo diz respeito as praticas esportivas. As mulheres que exercem
funcdes ndo-manuais, especialmente em ocupacdes profissionais, tendem a se engajar
mais frequentemente em formas ascéticas e rotineiras de exercicio do que as mulheres

em camadas manuais (ex.: participacdo em academias de ginastica) (Ibid., pp. 152-169).

™ E importante dizer que essas conclusdes sdo derivadas da analise de dados qualitativos, obtidos a partir
de algumas entrevistas e da realizacdo de grupos focais. Portanto, deve-se ter alguma cautela em produzir
generalizagdes.
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Essa breve andlise da literatura sobre a relagdo entre classe e género permite
revelar um dilema no modo de conceber tal relagdo. As disputas acerca da escolha
metodologica da unidade de andlise dos estudos de estratificacdo social (familia x
individuo) exprimem, de forma mais geral, dilemas teoricos, referentes aos mecanismos
que possivelmente estruturam a ordem de estratificacao social, conformando as chances
de vida de conjuntos de individuos e/ou as praticas cotidianas dos agentes sociais. Na
perspectiva analitica de Pierre Bourdieu, vimos que esse dilema teorico tem a ver com a
importancia que se confere as propriedades objetivas do espago social e seu impacto
sobre a sociabilidade cotidiana. Em um polo desse debate, afirma-se que o volume e a
composi¢ao do capital sdo as propriedades primarias do espaco social, quer dizer, t€ém
maior peso funcional que as demais propriedades objetivas, relacionadas com o género,
idade, etnia, etc. Isso implica que cada classe ou fracdo de classe teria representagdes
distintas acerca dos comportamentos legitimos de homens e mulheres, jovens e idosos,
etc. (BOURDIEU, 2008; FEATHERSTONE, 1987). Em outro polo, encontram-se
autores que argumentam que género, idade, etc. sdo propriedades que regulam as
praticas sociais segundo logicas proprias, quer dizer, que ndo se reduzem a logica de
classe (SILVA, 2005; BENNETT et al., 2009).

A meu ver, a resposta a este dilema pode residir no elemento mediador entre
estrutura e agdo, qual seja, o habitus. Como alguns autores sublinham, o processo de
formagdo do habitus ¢ provavelmente mais complexo do que sugerido por Bourdieu.
Para este autor, o habitus ¢ um sistema incorporado de esquemas de agdo, percepgao e
classificacdo que se constitui com base na experiéncia em uma posi¢do relativa no
espaco social, conformada pelo volume e composi¢do do capital, apreendidos sincronica
e diacronicamente. Quer dizer, como uma estrutura estruturada, o habitus ¢ o produto

dos condicionamentos sociais e condi¢des de existéncia associadas a uma posi¢ao de
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classe. As posicdes relativas no espago social, assim construido, sdo as estruturas
objetivas que, em ultima instancia, permitiriam explicar a distribuicdo dos fenomenos
empiricamente observaveis (ex.: as tomadas de posicdo no plano simbolico).
Diferentemente, o estudo de Bennett et al. (2009, p. 35; traducdo propria) sublinha que
“conceber a organizacgdo relacional do espaco social apenas em termos de classe se
demonstra singularmente incapaz de acomodar a ldgica mais multidimensional que
conecta praticas culturais e posicdes sociais...”.”” Segundo os autores, as evidéncias
empiricas produzidas no estudo apontam que “caracteristicas como classe, educagao,
género ¢ idade estdo associadas a diferentes localizagdes no espago de estilos de vida.”
Por isso, sustentam os autores, “enquanto Bourdieu efetivamente reduziu os padrdes de
gosto culturais na Franga a diferengas de habitus de classe, tratando o género e idade
como propriedades secundarias, tal estratégia ndo se aplicaria adequadamente na Gra-
Bretanha em 2003.” (BENNETT et al., 2009, p. 251; traducdo propria). Se a logica que
conecta posigdes sociais e praticas culturais ¢ mais complexa e multidimensional do que
sugerido por Bourdieu, isso implica que o habitus provavelmente ndo ¢ “um conjunto
unificado de disposi¢des enraizado em uma posi¢ao de classe especifica.” Ao invés, “o
habitus é constituido de modo tipicamente complexo e por vezes contraditorio,
dependendo de como classe, género, idade e etnia interagem no processo de formagao
da pessoa.” (Ibid., p. 3; traducdo propria).

O restante deste capitulo tenta responder a este dilema, investigando a possivel
relacdo entre classe e género e a importancia do género como um fator que conforma as
escolhas dos agentes sociais.

No Brasil, o género ¢ aparentemente um fator pouco relevante para a conformagao

das praticas cotidianas. Quer dizer, nos espagos simbdlicos identificados neste estudo,

7> Por isso, o questiondrio utilizado pelos autores no estudo da formagio de classes na sociedade britanica
busca captar as provaveis variagdes de género e etnia nas praticas culturais (Bennett et al., 2009, pp. 24-
39).
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ndo ¢ possivel diferenciar padroes de escolha em termos do sexo do individuo. As
categorias de género (“homem” e “mulher”) ocupam posi¢des relativas bastante
proximas ao ponto zero, onde os eixos se encontram. Quando tragamos elipses ao redor
do ponto médio das referidas categorias, podemos notar que elas se sobrepdem
completamente, indicando que homens e mulheres ocupam posi¢des relativas bastante
similares no plano simbdlico (Figura 10).

Essas indicacdes, no entanto, ndo sdo conclusivas. Os dados utilizados neste
estudo ndo sdo adequados para captar os efeitos do género sobre a sociabilidade
cotidiana (exceto no que diz respeito as praticas de cuidados de si, como veremos no
capitulo seguinte). E provavel que o género conforme o gosto por diferentes tipos de
alimento, filmes, programas de televisdo, esportes, etc.’®

Quanto a outra parte do argumento, de que ha uma relagdo entre classe e género,
ha evidéncias de que as classes conformam diferencialmente as representagdes e
praticas de géneros. Quer dizer, se existirem padrdes de escolha que diferenciem
homens e mulheres no plano simbolico (¢ provavel que existam, embora este estudo nao
possa investiga-los devido a limitacdo dos dados), ¢ plausivel supor tais padrdes
“coexistam” com representagdes da masculinidade e feminilidade peculiares a posi¢des
relativas distintas no espaco social (em termos do volume global de capital possuido
pelo agente).

No campo da alimentagdo, segundo Bourdieu (2008), concepgdes mais
igualitarias sobre os papéis sociais de homens e mulheres informariam escolhas mais
frequentes de pratos de fécil preparacdo, que ndo exigem grandes investimentos de
tempo. Embora os dados aqui utilizados ndo tragam informagdes sobre preferéncias por

diferentes tipos de prato, a observagdo dos gastos percentuais e das quantidades

76 Os dados néo trazem informagdes sobre gosto e ndo permitem captar as modalidades de apropriagdo de
bens, a ndo ser de um modo aproximativo.
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consumidas de alimentos nos permite revela-las de modo aproximativo. Ha evidéncias
que apontam para a presencga mais frequente de refeigdes mais leves e faceis de preparar
a medida que se cruza a fronteira que separa as categorias manuais das categorias nao-
manuais no espaco simbolico (Figura 1). As posigoes relativas das modalidades
referentes a alimentagdo e das categorias ocupacionais no plano simbolico indicam que
sdo as categorias ndo-manuais que relatam despesas mais frequentes com frutas,
iogurtes, queijos, conservas, verduras, etc. As evidéncias sobre a quantidade consumida
de alimentos mostram que sdo os profissionais e professores universitarios (em menor
medida, quadros administrativos) os grupos ocupacionais que mais consomem esses
alimentos. Em contrapartida, eles tendem a consumir quantidades relativamente
menores de grdos (como arroz e feijdo) e carnes — alimentos que exigem maiores
investimentos de tempo para preparagdo — se comparados com as categorias manuais.
Esses padroes de gastos expressam, provavelmente, a existéncia de diferentes
representacdes sobre as relacdes de género em regides distantes do espago social.
Talvez, uma explicacdo possivel para esse fenomeno resida na distancia relativa a
necessidade material, que €, como vimos, um fator relevante que conforma as escolhas
dos agentes sociais. Na medida em que se reduz a escassez relativa dos recursos
materiais frente ao sistema de gastos da unidade familiar (esse sistema sendo
conformado pela posi¢do relativa da familia no espaco social), ¢ provavel que se
ampliem as condi¢des para que os membros da unidade domiciliar (especialmente as
mulheres) possam definir o uso do tempo livre de forma mais autonoma, escapando
(pelo menos, parcialmente) as exigéncias relacionadas com o cuidado dos filhos e a
manuten¢do da casa. Tais condi¢des se referem, por exemplo, a posse de lava-lougas e a

presenga de servidores domésticos que cuidam das tarefas de manutengao do lar.
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Tabela 3 — Porcentagem de individuos que possuem maquina de lavar-louca e

gastos absolutos e proporcionais com servico doméstico por categoria ocupacional:

Lava-loucas (%0) Serv. Domeésticos (R$) Serv. Domeésticos (%)
PRF 20,11 2052,95 3,53
PROF.UNI 15,92 1844,31 2,92
QAS 6,45 1395,01 2,67
QAM 12,72 913,37 2,27
EMP>5 11,48 1078,99 2,82
EMP<5 14,92 1432,95 2,92
PROF 15,76 894,99 2,38
TEC 6,00 505,11 1,68
ART 2,01 404,71 1,52
TNR 4,39 330,92 1,39
STM 0,66 103,37 0,44
TMQ 1,41 117,24 0,66
TMNQ 0,65 4747 0,40
CP.URB 2,04 150,57 0,91
CP.AGR 1,26 161,96 0,25
AGR 0,07 19,33 1,07

Fonte: POF (2002-3)
Nota: Gastos anualizados e deflacionados;
PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros

Legenda: 1.

administrativos superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores urbanos
com mais de cinco empregados); EMP<5 (Empregadores urbanos com menos de cinco empregados);
PROF (Professores nao-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR (Trabalhadores ndo-
manuais de rotina); STM (Supervisores de trabalho manual); TMQ (Trabalhadores manuais qualificados);
TMNQ (Trabalhadores manuais nao-qualificados); CP.URB (Trabalhadores por conta-propria urbanos);
CP.AGR (Trabalhadores por conta-propria na agricultura); AGR (Trabalhadores agricolas).

A presenca de lava-loucas ¢ mais frequente entre as camadas nao-manuais,
especialmente em suas camadas “superiores” e professores nao-universitarios. De forma
semelhante, os gastos absolutos e relativos (propor¢do dos gastos totais) com servigos
domésticos se elevam a medida que se cruza a fronteira entre as categorias vinculadas
ao trabalho manual e aquelas vinculadas ao trabalho ndo-manual (comparem os gastos

dos supervisores de trabalho manual e dos trabalhadores nao-manuais de rotina), sendo
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especialmente elevados entre os profissionais, professores, quadros administrativos e
empregadores. A presenca de uma empregada doméstica no domicilio ¢, com toda
probabilidade, um fator bastante distintivo de conjuntos de agentes no plano simbolico.
De fato, quando se observa o espaco simbdlico representado na Figura 3 (capitulo 2),
percebe-se que a modalidade “empregada” (que indica presenca de servidores
domésticos que se responsabilizam pelas tarefas domésticas) localiza-se junto a outras
modalidades que indicam posse de bens duraveis (como carros, computador, domicilios
com varios comodos) e engajamento em atividades culturais (cinema e teatro,
restaurantes, acesso a internet, etc.). Quer dizer, a construcdo de estilos de vida que
privilegiam o engajamento em atividades culturais e de lazer que ocorrem fora do
ambito doméstico depende, em grande medida, da presenca de servidores domésticos.

Tabela 4: Quem é o principal responsavel pelas tarefas domesticas no

domicilio?
Principal responsavel pelas tarefas domeésticas (%o)
Mulher Homem Empregada Outros
PRF 39,29 3,57 53,57 3,57
ADM 66,67 6,06 24,24 3,03
EMP.URB 52,94 5,88 38,24 2,94
TNR 74,07 6,17 14,81 4,94
TMQ 78,38 10,81 8,11 2,70
TMNQ 76,47 10,78 6,86 5,88
CP.URB 83,84 6,06 8,08 2,02

Fonte: Banco da RMBH

Legenda: PRF (Profissionais); ADM (Administradores); TNR (Trabalhadores ndo-manuais de
rotina); TMQ (Trabalhadores manuais qualificados); TMNQ (Trabalhadores manuais ndo-qualificados);
EMP.URB (Empregadores urbanos); CP.URB (Trabalhadores urbanos por conta-propria);

A maior centralidade dos gastos com servigos domésticos nos sistemas de gastos
familiares entre as camadas ndo-manuais exprimiria orientacdes mais igualitarias frente
as relagdes de género? Como vemos na tabela acima, entre profissionais, empregadores
e administradores, a presenga de uma empregada que se responsabiliza pelas tarefas

domésticas torna-se mais frequente, liberando, em alguma medida, os membros da
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unidade familiar das exigéncias associadas a manutencdo do domicilio. Entre os
trabalhadores ndo-manuais de rotina, a presenca de empregadas provavelmente ¢
substancialmente menor do que entre as camadas ndo-manuais superiores, pois, em
apenas 14% dos casos, uma empregada assume as responsabilidades pelas tarefas
domésticas. E previsivel que, nos demais casos, elas recaiam sobre os membros da
unidade familiar. Quando se cruza a fronteira entre trabalho manual ¢ nao-manual,
pode-se notar que, em quase 90% dos casos, sdo os membros da unidade familiar que
enfrentam as exigéncias da manuten¢ao domiciliar, especialmente as mulheres. Entre os
trabalhadores manuais qualificados e ndo-qualificados, elas sd3o as principais
responsaveis pelas tarefas domésticas em cerca de 80% dos casos, em comparagdo com
quase 53% entre os empregadores, 66% entre os administradores e quase 40% entre os
profissionais. Ressalte-se que ¢ a presenga de uma empregada o fator principal a liberar
as mulheres das responsabilidades pelas tarefas domésticas, uma vez que os homens nao
parecem assumi-las. Reparem que, em nenhum dos grupos ocupacionais considerados,
os homens se responsabilizam pelas tarefas domésticas de modo similar as mulheres.
Curiosamente, isso se da de forma relativamente maior entre os trabalhadores manuais:
em mais de 10% dos casos, sdo os homens que se dizem os principais responsaveis
pelos cuidados domésticos, ainda assim, em um nivel bem inferior ao das mulheres. Ja
nas camadas ndo-manuais, esse nimero nao ultrapassa os 7% dos casos.

E verdade que a presenca relativamente maior de servidores domésticos entre as
camadas ndo-manuais, especialmente profissionais, empregadores e quadros
administrativos (como se pode inferir a partir das tabelas acima), amplia as condi¢des
para que os membros da unidade familiar, especialmente as mulheres, escapem as
exigéncias associadas a manutencdo do domicilio. Nesse sentido, ¢ mais provavel que

as mulheres localizadas nessa regido do espago social utilizem seu tempo livre de forma
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mais autonoma, quer dizer, menos subordinada as pressoes das tarefas domésticas,
possivelmente dedicando mais tempo para atividades de lazer. Ja, entre as camadas
manuais, cabe supor que as mulheres se encontrem em situagdo subordinada, na
utilizagao do tempo livre, as exigéncias dos cuidados do lar. S&o estas mulheres que
parecem estar mais frequentemente sujeitas as pressbes da ““dupla jornada de
trabalho”: no mercado de trabalho e no ambito doméstico. Em parte, isso explica por
que sdo as mulheres pertencentes as camadas manuais que menos frequentemente se
engajam em atividades culturais que ocorrem fora do &mbito doméstico: 40% nunca vao
a bares ou restaurantes, 54% nunca vao ao cinema, 57% nao praticam esportes ou fazem
exercicios, etc. Em contrapartida, entre as profissionais e administradoras, cerca de 50%
vao ao cinema com alguma freqiiéncia, 43% vao a bares e restaurantes regularmente e
52% afirmam praticar esportes ou exercicios periodicamente. Quando se consideram
atividades de lazer que se dao no ambito doméstico, um quadro inverso emerge. Entre
as trabalhadoras manuais nado-qualificadas, quase 50% assistem TV por mais de duas
horas por dia e esse numero chega a quase 70% entre as que exercem trabalho manual
qualificado. Contrariamente, entre as profissionais, 36% afirmam assistir TV por mais
de duas horas diariamente (dados da RMBH).

O fato de os homens ndo assumirem responsabilidades pelas tarefas domésticas na
grande maioria dos casos, independentemente da categoria ocupacional considerada,
provavelmente indica que o volume de capital economico e cultural pouco afeta as
disposi¢des deles para se apropriarem de territorios tradicionalmente femininos.”’
Assim, se concepgdes mais igualitirias sobre os papéis sociais de homens e mulheres

existirem com mais freqiiéncia a medida que se eleva o volume de capital economico e

77 Seria interessante investigar o engajamento dos homens em praticas culinarias. Talvez sejam aqueles
com maior volume de capital econdmico e cultural que se engajam com mais freqiiéncia em praticas
culinarias esporadicas, mas “especializadas” (ex.: nos fins-de-semana), na preparagdo de pratos
complexos, que exigem investimento de tempo e alguma capacidade incorporada.
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cultural, isso provavelmente decorre mais dos esfor¢os das mulheres por moldarem o
uso de tempo livre de forma nao-tradicional e ndo-subordinada aos homens,
apropriando-se de territorios tipicamente masculinos, ¢ menos da disposi¢do dos
homens de se engajar em atividades tradicionalmente pertencentes ao “mundo

feminino”.

Tabela 5 — Porcentagem de homens e mulheres em diferentes categorias

ocupacionais que afirmam ler ou conversar politica:

SC/Pés | 20 sm> | L& politica no jornal | Conversa sobre politica
Sexo Categoria (%) (%) | Sempre/as | Raramente Sempre/as | Raramente
ocupacional vezes (%) | /nunca (%) | vezes (%) | /nunca (%)

HOMEM PRF 81,82 | 36,36 81,82 18,18 90,91 9,09

ADM 20,00 | 32,00 68,00 32,00 72,00 28,00

EMP.URB 8,70 | 13,04 56,52 43,48 78,26 21,74

TNR 15,15 | 18,18 69,70 30,30 69,70 30,30

TMQ 1,79 0 51,79 48,21 66,07 33,93

TMNQ 3,70 3,70 51,85 48,15 57,41 42,59

CP.URB 1,96 1,96 41,18 58,82 56,86 43,14

Total 9,88 | 9,49 55,34 44,66 65,61 34,39

MULHER | PRF 84,21 | 31,58 78,95 21,05 73,68 26,32

ADM 43,75 | 25,00 68,75 31,25 68,75 31,25

EMP.URB 14,29 | 21,43 57,14 42,86 57,14 42,86

TNR 30,00 | 8,33 56,67 43,33 63,33 36,67

TMQ 3,03 0 45,45 54,55 36,36 63,64

TMNQ 2,78 4,17 37,50 62,50 43,06 56,94

CP.URB 6,35 3,17 39,68 60,32 46,03 53,97

Total 18,05 | 8,30 48,74 51,26 51,62 48,38

Nota: RMBH

Legenda: SC/pos: porcentagem de homens ou mulheres com ensino superior completo ou pos-
graduacao; 20 sm>: porcentagem de homens ou mulheres cujos rendimentos domiciliares sdo superiores a
20 salarios-minimos mensais.

Como se vé na tabela acima, a probabilidade de engajar-se na leitura ou conversa
sobre politica depende do volume e composi¢do do capital (econdmico e cultural)
possuido pelo agente social. Vemos que essas atividades tornam-se mais frequentes
entre os membros das categorias ocupacionais ndo-manuais, em suas camadas
“superiores”, especialmente os profissionais. Quando se consideram os dados segundo o

sexo do individuo, percebe-se que as mulheres tendem a se engajar mais nessas
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atividades quanto maior o capital cultural (no caso, capital escolar) acumulado. Essas
evidéncias parecem corroborar o argumento de Bourdieu segundo o qual as balancas
entre os sexos estruturam-se diferentemente segundo a posi¢cdo relativa no espaco
social. Quanto maior o volume de capital possuido (especialmente capital escolar) pela
mulher (e menor o diferencial de capital cultural entre ela € o homem), mais frequentes
tendem a ser as reivindicag¢des pela mulher por relagdes de género mais igualitarias: sdo
as profissionais e administradoras (e mais aquelas do que estas), em comparagdo com as
empregadoras, que se apropriam mais frequentemente de um territério tipicamente
masculino, a politica. Caso se considere esta evidéncia junto aquela segundo a qual os
homens relutam em assumir responsabilidades pelas tarefas domésticas,
independentemente da categoria ocupacional a que pertencem, chega-se a uma
conclusdo semelhante aquela encontrada no estudo de Bennett et al. (2009), sobre a
formacao das identidades de género na sociedade britdnica contemporaneamente. L4,
como aqui, parece haver “uma maior preocupacdo da parte dos homens em evitar
atividades femininas do que das mulheres em evitar atividades masculinas...” (Ibid., p.
227; tradugdo propria), sendo que a probabilidade de as mulheres se apropriarem de
objetos e praticas tipicamente masculinos para a construcao de sua identidade tende a se

elevar com o aumento do volume global de capital econdmico e cultural.

Conclusoes: praticas alimentares, relacdes de género e divisdes de classe

As evidéncias sobre os padroes de gasto e consumo em matéria alimentar
corroboram os argumentos de Bourdieu acerca da importancia da classe para a
conformacao das escolhas de consumo dos agentes sociais: na sociedade brasileira, ha

padrdes claramente discerniveis de escolha em matéria alimentar segundo a posicao
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relativa do agente no espago social (em termos do volume global de capital). E provavel
que a incorporagdo de uma condi¢do de classe marcada pela proximidade relativa a
necessidade material (que caracteriza fortemente a regido do espago social em que se
localizam as camadas urbano-manuais e agricolas) leve os agentes a se apropriar dos
objetos socialmente disponiveis em termos de sua funcionalidade e praticidade. Em
matéria alimentar, esse gosto privilegiaria a escolha de alimentos classificados em
termos de sua funcionalidade para a “sustentagdo do corpo”. Dai, a preferéncia por
refeicdes mais “pesadas” e “nutritivas”, que exigem maior tempo de preparagdo. Cabe
supor que essa orientagdo funcional em relagdo a comida explique os padroes de escolha
alimentar encontrados entre as camadas manuais, cujas refei¢des possuem quantidades
relativamente maiores de arroz, feijdo, carnes (de qualidade inferior), acucar, farinha,
gorduras, etc.”® No mais, a percep¢io do corpo enquanto um instrumento para fins
diversos (para o trabalho, para o lazer, etc.) — que, como mostram pesquisas sobre o
tema, tende a predominar entre os individuos vinculados ao trabalho manual (SHILING,
2003) — tenderia a reduzir a importancia das preocupacdes dietéticas na conformacao da
escolha de alimentos.

A medida que se eleva a distancia a necessidade material, surgem proibi¢des em
relag@o aos tipos de alimento consumido, especialmente entre as categorias ndo-manuais
“superiores”. Talvez uma maior preocupagdo em relacdo aos efeitos da alimentagdo
sobre o corpo, sua saude e forma (e, mais fundamentalmente, sobre o valor simbdlico do
corpo em contextos sociais diversos) incline profissionais e professores (e, em menor

medida, quadros administrativos) a escolher alimentos mais “leves” e “saudaveis”,

® Dados qualitativos, obtidos a partir de entrevistas e/ou grupos focais, seriam necessarios para se
captarem as distintas e, previsivelmente, opostas orientagdes em relagdo a alimentag@o, além das
modalidades segundo as quais alimentos e praticas alimentarem sdo apropriadas ¢ articuladas a outros
objetos e praticas em estilos de vida. Como esses dados ndo estdo disponiveis, fago um exercicio analitico
com base nos dados quantitativos sobre gastos com alimentago e quantidade de alimentos consumida.
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compondo refeicdes de maior diversidade, com presenca mais frequente de frutas,
verduras, iogurtes, etc.

A preferéncia por refeicdes “leves” e “rapidas” tem, ainda, uma provavel
afinidade com representagdes mais igualitarias sobre as relagdes de género, pelo menos,
no que concerne aos modos como as mulheres definem sua identidade. Vimos que, a
medida que se eleva o volume global de capital (econdomico e cultural), ampliam-se as
condi¢cdes para que as mulheres possam escapar (parcialmente) as exigéncias associadas
a manuten¢do do domicilio e cuidado das criangas. Com a redugdo da escassez relativa
de capital, os gastos com servigos domésticos se tornam mais relevantes no sistema de
gastos da unidade familiar. De modo mais fundamental, a elevacdo dos gastos desse
tipo exprime, no plano simbolico, a distdncia a necessidade. Embora a presenca de
servidores libere os membros da unidade familiar das injun¢des associadas a
manutencdo do lar, a responsabilidade pelas tarefas domésticas recai mais sobre a
mulher do que sobre o homem, independentemente da posi¢do social relativa
(identificada pela categoria ocupacional) em que se encontram os agentes sociais. Quer
dizer, as mulheres, mais do que os homens, sdo geralmente as principais responsaveis
pela tomada de decisdes sobre a manutengdo do lar (ex.: contratacdo de servidores,
supervisdo dos servigos, etc.). Os homens (em qualquer categoria ocupacional) parecem
mais relutantes do que as mulheres em se apropriar de dominios que pertencem
tradicionalmente ao sexo oposto, no caso, o cuidado do lar e das criancas.
Diferentemente, entre as mulheres, a medida que se eleva o volume de capital
acumulado (especialmente de capital escolar), aumenta a probabilidade de que adentrem
dominios tradicionalmente masculinos. Vimos que s3o as profissionais e

administradoras, que possuem maior capital escolar, as que mais frequentemente
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relatam ler e conversar sobre politica. Provavelmente, essa disposi¢ao para atravessar as
fronteiras de género se expresse em outros campos sociais (vestuario, esporte, etc.).
Portanto, as classes sdo fatores relevantes que balizam as relagdes de género.
Entre as camadas manuais, negativamente privilegiadas no sistema de distribui¢do de
capital, as mulheres estdo em piores condigdes para escapar as exigéncias associadas a
manuten¢do do domicilio e cuidado dos filhos, estando geralmente subordinadas as
pressoes da “dupla” jornada de trabalho. Por isso, relatam mais frequentemente que as
mulheres em categorias ndo-manuais o engajamento em atividades de lazer que ocorrem
no interior do domicilio, como assistir TV ou ouvir radio por varias horas ao dia.
Diferentemente, a medida que se sobe a hierarquia social (entendida em termos do
volume global de capital possuido pelo agente) e se reduz a distancia entre homens e
mulheres em termos de capital econdmico e cultural, as mulheres passam a ter melhores
condi¢des para moldar o uso do tempo livre de forma mais autonoma em relagdo as
exigéncias da manuten¢do do lar, investindo mais tempo na carreira e em atividades de
lazer que se dao fora do ambito doméstico. Essa divisdo mais igualitiria de poder entre
0s sexos se expressa através da maior fluidez das fronteiras de género na pratica

cotidiana.
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Figura 10: Elipses agrupando individuos segundo o sexo (POF).
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Figura 11: Elipses agrupando individuos segundo o sexo (RMBH).

Axis 2 - 3.94 %

-08 1

04t

Mulher .

04T

el

count ¥ est ecc. area
+ Homem 2563 71 063 1.44
* Mulher 277 137 073 119

-0.3 -0.4 0 0.4 0.8

Axis 1 - 8.



149

Capitulo 4 — Corpo e classe: autoapresentacao e cuidados de si

Os temas relacionados com os cuidados de si € com a autoapresentagdo trazem o
corpo para o centro de nossa investigagdo. O objetivo deste capitulo ¢ investigar a
possivel relagdo entre classe e corpo: as classes, como coletividades que estruturam as
formas de sociabilidade cotidiana, se objetivam nos corpos? Diferentes orientacdes em
relacdo ao corpo expressariam divisdes de classe? O corpo pode ser considerado uma
forma de capital mobilizado pelos agentes sociais em contextos sociais diversos? Essa
forma de capital seria um recurso igualmente relevante para agentes sociais

posicionados diferentemente no espago social?

O corpo nas Ciéncias Sociais

O corpo tem sido uma “presenca ausente” na Sociologia, pois ela raramente
enfocou a natureza corporal dos atores sociais de modo sistematico (SHILING, [1993]
2005). No entanto, o corpo ndo esteve totalmente ausente das investigacdes
socioldgicas: “ao se preocupar com as sociedades humanas, a Sociologia esteve
inevitavelmente, embora apenas implicitamente, preocupada com os modos pelos quais
os atores corporeos [embodied subjets] externalizaram, objetivaram e internalizaram
instituicdes sociais.” (Ibid., p. 17; traducdo propria).

Segundo Turner (1991), a Sociologia Cléassica falhou em produzir uma
perspectiva analitica sobre o corpo por alguns motivos. Em primeiro lugar, a
preocupacdo basica da Sociologia Classica se centrou sobre a emergéncia e
funcionamento das sociedades industriais em comparacdo com as sociedades

tradicionais. Em segundo lugar, a Sociologia Classica enfocou os processos de
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reproducdo ou mudanga da ordem social (e as condigdes em que esses processos
ocorrem) e essa €nfase sobre processos sistémicos acabou por “naturalizar” o corpo, ou
seja, este foi concebido geralmente como um ‘“dado natural”. Em terceiro lugar, a
Sociologia Classica se voltou para as capacidades cognitivas necessarias a agdo humana,
e menos para a “filosofia pratica” ou conhecimento pré-reflexivo mobilizado na
manipulagdo dos corpos em contextos sociais diversos. Por fim, a Sociologia Classica
ndo concebeu o corpo como parte de um sistema de classificacdo, ao contrario da
Antropologia, onde isso ¢ uma constru¢do comum.

Mais recentemente, notam-se esforcos no sentido de introduzir o corpo
sistematicamente na investigacdo sociologica (GOFFMAN, 1963; 1967; [1975] 2005
ELIAS, [1969] 2001; BOURDIEU, [1979] 2008; FEATHERSTONE, 1982, 1987).
Atualmente, nas Ciéncias Sociais, ha um dilema acerca da conexdo entre classe e
consumo. De um lado, alguns autores argumentam que o corpo e suas propriedades, os
modos de apresenta-lo, tratd-lo ou molda-lo — além dos aparatos expressivos que porta —
expressam divisdes sociais importantes, como as divisdes de classe (entre outros,
BOURDIEU, 2008; FEATHERSTONE, 1987). De outro lado, alguns autores
argumentam que, nas sociedades contemporaneas, a modelagdo do corpo expressaria os
esforcos dos agentes por objetivar uma “biografia do eu”. Com o enfraquecimento dos
contextos tradicionais de agdo, o modo como os agentes moldam seus corpos
dependeria crescentemente de escolhas individuais que exprimem narrativas de auto-
identidade (GIDDENS, 2002). No limite, entre os teodricos associados ao poOs-
modernismo, a fragmentacdo do “social” no mundo atual (e, mesmo, o “fim do social”)
resultaria na producao de um corpo fragmentado, como resultado da saturacdo de signos

culturais e da perda do “sentido estavel” dos objetos sociais (BAUDRILLARD, [1981]
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1991). Isso nos impediria de falar “em classes sociais ou normatividade...”
(FEATHERSTONE, 1995, p. 23).

Em seus estudos, Norbert Elias argumenta que sociedades e grupos sociais
desenvolvem técnicas distintivas de controle e apresenta¢io do corpo.” Ao longo do
processo civilizador, segundo o autor, houve mudangas significativas nos repertorios de
técnicas de manutengdo e controle sobre o corpo, no contexto das transformagdes da
economia afetiva e emocional associadas as mudangas nas redes de interdependéncia
social. Elias nos mostra que, nos séculos que levaram da sociedade medieval para a
sociedade absolutista de corte e, desta, para a sociedade burguesa, as exigéncias
crescentes em relacdo ao controle dos impulsos e afetos e as normas mais rigorosas de
apresentacdo de si (controles externos que, ao longo do tempo, tornaram-se formas de
autocontrole) fizeram emergir técnicas corporais e praticas de cuidados de si mais
complexas, inicialmente entre as camadas dominantes (nobreza de corte), que
desenvolveram formas de comportamento mais refinadas que se espalharam,
lentamente, para os demais grupos sociais (ELIAS, 1994). Em seu estudo sobre a
sociedade de corte de Luis XIV, Elias (2001) investiga o mecanismo que impulsionava
a modelacdo do corpo e das formas expressivas pelos cortesdos: tratava-se do
mecanismo da etiqueta, que consistia, fundamentalmente, num mecanismo de
competicdo entre 0s nobres por prestigio dentro da corte e na vida social mais ampla.

Nagquela figuragdo social, hierarquicamente ordenada com base no privilégio, a posicao

7 0O conceito de técnicas corporais — atualmente bastante utilizado na literatura sobre o tema — foi
utilizado originalmente por Marcel Mauss, que o definiu como “os modos pelos quais, em diferentes
sociedades, os individuos aprendem a usar seus corpos.” (1979, p. 97 apud CROSSLEY, 2005, p. 7;
traducdo propria). Como salienta Crossley, tal conceito permite superar o dualismo existente entre corpo e
sociedade que marcou a Sociologia Classica. E verdade que as técnicas corporais sdo “fatos sociais”, que,
portanto, pré-existem aos atores sociais € se impdem a eles. No entanto, tais técnicas pressupdem
estruturas bioldgicas, além de formas de conhecimento pré-reflexivo e competéncias incorporadas. As
técnicas corporais sdo “técnicas do corpo e desempenhadas pelo corpo, que envolvem um tipo de
conhecimento e entendimento que consistem inteiramente em competéncias incorporadas, aquém do nivel
da linguagem e consciéncia; mas elas sdo igualmente técnicas para o corpo, técnicas que modificam e
mantém o corpo segundo formas particulares.” (CROSSLEY, 2005, p. 10; tradugdo propria).
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social do cortesdo, tanto em relagdo a seus pares quanto aos que estavam abaixo na
hierarquia social, deveria se manifestar e se expressar, necessariamente, através de uma
complexa modelagdo do comportamento e dos sentimentos. Quem ndo se mostrasse de
acordo com seu nivel perderia o respeito dos demais, permaneceria “atrds de seus
concorrentes numa disputa incessante por status e prestigio, correndo o risco de ficar
arruinado e de ter de abandonar a esfera de convivéncia do grupo de pessoas de seu
nivel e status” (ELIAS, 2001, p. 86). As coer¢des para se apresentar diante dos outros
de acordo com seu nivel social e para manter um padrdo de conduta socialmente
aceitavel nos circulos cortesdos eram inescapaveis. Portanto, a etiqueta funcionava
como um instrumento de reconhecimento das distancias sociais, de “confirmacao” do
prestigio e da posi¢do de poder no fragil equilibrio da corte € no campo social mais
amplo (Ibid., pp. 117-8).

Caso os argumentos de Elias sejam considerados do ponto de vista analitico,
obtemos um esquema tedrico em que o corpo ¢ uma entidade inacabada: um intenso
trabalho e capacidade de modelacdo e transformacdo do corpo, de suas propriedades e
aparatos expressivos, s30 necessarios para ‘“adequa-lo” aos padrdes socialmente
aceitaveis ou legitimos. Mais do que isso, esse esquema analitico sublinha que os
agentes sociais manejam, dentro de certos limites, as formas expressivas socialmente
disponiveis visando a acumulacdo de chances de poder. No caso, vemos como 0 manejo
das formas expressivas exprimia diferencas estamentais que sustentavam a ordem social
mais ampla. O corpo ¢ concebido como uma condi¢ao e um recurso da agéncia humana.

Nos estudos de Goffman, o corpo ¢ um elemento central ao fluxo das interagdes
sociais. A manipulacdo expressiva pelos atores sociais condiciona o “desenrolar” das
expectativas de comportamento associadas aos papéis sociais e, consequentemente, a

manuten¢do de uma defini¢do relativamente estavel e singular das situacdes de acdo.
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Isso requer um alto nivel de competéncia por parte dos atores sociais na manipulagdo ou
monitoramento das impressdes do corpo (GOFFMAN, 1967). De fato, o autor ressalta
que o corpo ¢ um objeto de classificacdo. Nos contextos de interagdo social, o corpo se
torna um signo expressivo, pois os participantes da interagdo atribuem significados a
aparéncia corporal, aos movimentos (conscientes ou inconscientes) do corpo, as formas
de posiciona-lo e desloca-lo no espago, aos aparatos expressivos que os atores trazem
em seus corpos, como o vestuario, etc. (GOFFMAN, 1963). Esse simbolismo corporal ¢
informado por “vocabulérios compartilhados de idioma corporal”, que designam formas
institucionalizadas (e, portanto, normativas) de comunica¢do nao-verbal. Tais
vocabularios permitem classificar “as informagdes reveladas pelos corpos... [e]
fornecem as categorias que rotulam e hierarquizam os individuos segundo essas
informagdes.” (SHILING, 2005, pp. 72-3; tradugdo propria).

De forma similar, Bourdieu argumenta que o corpo ¢ uma entidade inacabada e
um objeto de classifica¢@o. O autor sublinha que a disposi¢ao e capacidade para manejar
as formas expressivas e moldar o corpo segundo as normas ‘“dominantes” de
apresentacdo de si — e a probabilidade de obter ganhos nos contextos em que o corpo €
“exibido” — estdo desigualmente distribuidas entre os agentes sociais. Os investimentos
sobre o corpo variam, em quantidade e tipo, segundo as orientagdes frente ao corpo
peculiares as diferentes classes e suas fragdes, orientacdes que exprimem,
simbolicamente, as posigdes relativas no espaco social. A maneira de tratar o corpo, de
cuidar dele, tratd-lo e sustentd-lo é “reveladora das disposi¢des mais profundas do
habitus...”. Por isso, “o corpo ¢ a objetivacdo mais irrecusavel do gosto de classe...”
(BOURDIEU, 2008, p. 179).

Porque as disposi¢des do habitus se objetivam no corpo, Featherstone (1987, p.

125; tradugdo propria) sugere haver um
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universo de corpos de classe em que diferengas, resultantes do tipo e volume do
capital, mediadas pelo habitus de classe, tornam-se visivelmente inscritas nos corpos e sdo
acompanhadas por diferentes disposigdes para se relacionar com o corpo (estética,
instrumental, funcional, etc.) e por diferentes investimentos de tempo de lazer em
atividades corporais.

Empregando esse esquema analitico, Shiling (2005) explica a existéncia de
orientacdes opostas em relacdo ao corpo peculiares as diferentes classes sociais. Entre
as classes manuais, segundo o autor, predominaria uma orientagao funcional em relagao
ao corpo, em que “o corpo ¢ um meio para um fim e isso ¢ evidente em relag@o a doenga
e medicagdo (por exemplo: ‘colocar o corpo em ordem’ ¢ primariamente um meio para
voltar ao trabalho, ficar pronto para um feriado, ou poder praticar um esporte)...” (Ibid.,
p. 114; tradugdo propria). Contrariamente, a medida que se sobe a hierarquia social, o
corpo ¢ tratado mais frequentemente como um projeto, através do culto a satide corporal
ou a aparéncia fisica. De fato, Bourdieu (2008, p. 201) j& havia analisado essa
orientagdo em relacdo ao corpo peculiar as fracoes dominantes e intermediarias na
seguinte passagem:

a preocupacdo com a cultura aparece, em sua forma mais elementar — ou seja,
enquanto cultura higienista da saude, muitas vezes, associada a uma exaltacdo ascética da
sobriedade e rigor dietético — nas classes médias (quadros médios, empregados dos servigos
médicos e, sobretudo, professores primarios e, particularmente, entre as mulheres dessas
categorias, fortemente, feminilizadas) que, conforme se sabe, mostram-se especialmente
ansiosas com a aparéncia e, por conseguinte, com seu corpo para o outro e, por isso,
dedicam-se de maneira intensiva a ginastica, o esporte ascético por exceléncia ja que se
reduz a uma espécie de treino... pelo treino.

Essas diferentes orientacdes em relagdo ao corpo produziriam niveis distintos de
tolerancia frente as “propriedades naturais” do corpo (como a tendéncia ao
envelhecimento, decadéncia ou deterioracdo corporal ao longo do tempo) e as
qualidades corporais (forca, beleza, formas, etc.) (FEATHERSTONE, 1987).
Fundamentalmente, esse esquema analitico sugere a existéncia de uma homologia entre
o0 espago social e o espago dos corpos. O corpo torna-se, portanto, parte de um sistema
classificatorio, um signo que revela, por meio de seus movimentos e propriedades, sua

trajetoria social.
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Nos trabalhos examinados anteriormente, o corpo ¢ um signo expressivo que
classifica e, mesmo, posiciona os agentes sociais em relagdo uns aos outros. Os
esquemas analiticos examinados concebem os diferentes modos de modelar, controlar,
modificar e apresentar o corpo como marcadores sociais: a modelacdo do corpo, a
economia dos afetos, o manejo das formas expressivas demarcam divisdes sociais
relevantes. Adicionalmente, o corpo é visto como um capital ou recurso que, quando
modelado e manipulado segundo as normas “dominantes” de apresentacdo de si, pode
elevar as probabilidades de ganhos ou chances de poder dos agentes nas disputas por
objetos socialmente valorizados.

Contrariamente, para os teéricos das sociedades pds-industriais ou poés-modernas,
os individuos agiriam em uma estrutura social mais “fluida” ou menos “restritiva”. Nas
sociedades contemporaneas, os objetos sociais (como as formas expressivas) seriam
manipulados mais livre e ativamente pelos individuos (devido ao enfraquecimento dos
contextos normativos de a¢cdo, do nivelamento relativo das relagdes de poder entre os
grupos sociais, etc.), resultando na subversdo frequente (e, no limite, destrui¢do) das
hierarquias simbolicas e dos significados dominantes (entre outros, BELL, 1976;
GIDDENS, 2002). No limite, para os autores associados ao poés-modernismo, a
realidade contemporanea estaria saturada de signos culturais que perderam seus
referentes, resultando na perda de qualquer sentido estavel (BAUDRILLARD, 1991).

Nesse sentido, em um estudo sobre moda e escolha de vestuario, Crane (2006)
sugere que, nas sociedades contemporaneas — segundo a autora, sociedades pos-
industriais marcadas por formas culturais pds-modernas — as diferengas de classe teriam
se tornado um aspecto pouco significativo da identidade pessoal, se comparado a
aspectos como estilos de vida, faixa etaria, preferéncia sexual ou género. Na verdade, a

autora sublinha que o sentido dos objetos culturais teria se tornado mais “aberto” e
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“flexivel” contemporanecamente. No limite, isso resultaria na destruicdo das velhas
hierarquias e classificagdes simbdlicas e na “ilegibilidade” do corpo enquanto um signo
expressivo: a manipulagdo do corpo expressaria os modos pelos quais os individuos
“experimentam” o género, a idade, etc.

Nas sociedades industriais (formagdes do século XIX), segundo a autora, “cada
classe tinha sua cultura distintiva que a separava das outras, mas com as quais, ao
mesmo tempo, compartilhava certos valores, objetivos ¢ ideais de género.” Nessas
sociedades, as identidades sociais eram relativamente fixas e a dindmica da moda
obedecia ao mecanismo da emulagdo, em que grupos sociais inferiores buscavam adotar
os estilos de vestimenta dos grupos superiores como base de reivindicagdo de status.
Diferentemente, nas sociedades “fragmentadas” de hoje, as diferencas de classe podem
persistir dentro do local do trabalho, porque, fora dele, as distingdes se baseiam em
“critérios significativos para os diferentes grupos sociais em que se originam, mas nado
necessariamente para os membros de outros grupos.” (CRANE, 2006, p. 23). Ou seja,
os critérios de distingdo variariam tanto entre as classes sociais como dentro delas. No
limite, tais critérios adquiririam significa¢do apenas localmente.

Por isso, a autora sublinha que modelos teoricos distintos deveriam ser usados
para a investigacdo da moda em diferentes periodos histdricos e contextos sociais. As
teorias da emulacdo de Simmel e Veblen, ou a teoria de Bourdieu, conseguiriam dar
conta da dindmica da moda nas sociedades industriais do século XIX. Nesse periodo
historico, a chamada “moda de classe” — que necessitava de um sistema centralizado de
criagdo e producdo com alto grau de consenso entre os criadores — se expressaria por
regras rigidas sobre a forma de usar certos itens do vestuario em diferentes ocasides. A
escolha do vestuario demarcaria claras fronteiras de classe: “as roupas da moda eram

acessiveis principalmente as classes média e alta durante o século XIX, enquanto o
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uniforme, que representava um instrumento de controle social, era imposto
principalmente aos trabalhadores oriundos da classe operaria.” (CRANE, 2006, p. 192).
A classe operaria carecia nao apenas dos recursos financeiros para adquirir os itens
da moda, mas, especialmente, dos cddigos para avaliar os padrées da moda e da
etiqueta.

Diferentemente, os modelos teoricos propostos por Anthony Giddens e Daniel
Bell seriam mais adequados para compreender o significado do vestuario (e dos objetos
culturais em geral) nas sociedades contemporaneas. Nelas, predominaria a chamada
“moda de consumo”, cuja difusdo ¢ altamente complexa, em fun¢do da dispersdo
geografica do sistema da moda, do numero de atores envolvidos e da enorme variedade
de produtos. “Em lugar de ditar a moda, tanto os estilistas como as industrias de
confecc¢do oferecem um amplo leque de escolhas com o qual o consumidor deve compor
uma aparéncia compativel com sua personalidade, em consondncia com a énfase dada a
importancia da identidade pessoal nas sociedades pos-industriais de cultura de midia
pos-moderna.” (CRANE, 2006, p. 335) De fato, como ressalta a autora, as
transformagdes associadas a emergéncia das sociedades pos-industriais marcadas por
formas culturais poés-modernas colocam em xeque a propria existéncia da moda,
enquanto normas razoavelmente rigidas sobre aparéncia e apresentacdo de si que se
consideram adequadas em um determinado periodo historico e contexto social. Por isso,
a autora afirma, aos moldes de Giddens, que os estilos de vida dependeriam cada vez
mais de escolhas individuais que exprimem uma autonarrativa e uma tentativa de forjar
uma identidade pessoal com base em uma biografia do “eu”. Com base em argumentos
de Bell, Crane sugere haver uma disjuncdo entre trabalho e lazer, entre cultura e
economia nas sociedades contempordneas: “as pessoas constroem sua identidade

diferentemente no local de trabalho e nos espagos em que ocupam em seu tempo de
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lazer” (CRANE, 2006, pp. 37-8). O lazer seria “um tempo liminar em que se pode
desenvolver um sentido de identidade pessoal e social.” (Ibid., p. 38). O consumidor
p6s-moderno seria um intérprete sofisticado de codigos, que se proliferam no contexto
da cultura de consumo. No limite, os estilos de vestudrio expressariam idiosincracias
individuais ou tentativas de expressar uma identidade pessoal, uma “biografia do eu”,
ndo apresentado padrdes claramente discerniveis ou estaveis, especialmente no uso do
tempo livre.* Nas sociedades contemporéneas, consequentemente, os codigos criados e
transmitidos através do vestudrio dificilmente se estabilizariam em hierarquias

simbolicas definidas, sendo marcados por contradi¢des e ambiguidades (Ibid., p. 394):

[A] mudanga para uma estrutura social pos-industrial com uma cultura de midia pos-
moderna aumentou as possibilidades de auto-expressdo ¢ diminuiu as restrigdes sociais e
organizacionais tradicionais. Nesse novo terreno cultural proliferam codigos culturais, na
medida em que os grupos procuram estabelecer nichos culturais em que seus membros
possam assimilar seletivamente as influéncias da midia e de bens de consumo como a
moda; ao contrario disso, esses fatores sdo interpretados de maneira contraditoria por
publicos mais amplos e mais fragmentados.

Portanto, nas sociedades fragmentadas do século XX, os significados das roupas
se tornariam mais abertos e flexiveis e, por isso, as divisdes sociais que possivelmente
emergem da escolha do vestudrio seriam muitos diversificadas, transitorias e, no limite,
ilegiveis: “o vestuario como forma de comunicagao tornou-se um conjunto de dialetos
em vez de uma lingua universal.” (Ibid., p. 470). Talvez o mesmo argumento pudesse
ser utilizado para dar conta das formas de apresentacdo de si nas sociedades
contemporaneas: ao invés de serem conformadas por padrdes mais ou menos
discerniveis que demarcam claras divisdes sociais, as formas de autoapresentagdo
expressariam narrativas de auto-identidade ou, no limite, a “fragmentagdo” do social e

do proprio eu.

% A autora argumenta que a esfera do trabalho representa o Ginico contexto social em que o vestuario
simboliza diferengas de classe: “no final do século XX, o terno de trabalho tornou-se a personificagdo do
estilo que expressa as diferengas de classe social.” (Ibid., p. 340).
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Vimos, portanto, que ha um dilema no modo como a Sociologia trata a relagao
entre classe e corpo atualmente. De um lado, alguns autores sugerem que as praticas
relacionadas com os cuidados de si, com a autoapresentacdo, com a modelagdo do corpo
e do comportamento, etc. apresentam padrdes discerniveis que demarcam divisdes
sociais. O corpo é um signo expressivo, um objeto que permite classificar os agentes
sociais. Talvez seja Bourdieu o autor que conecte esses dois elementos, classe e corpo,
de modo mais forte: segundo ele, a classe, enquanto conjunto de agentes que ocupam
posicdes relativas similares no espago social, quer dizer, que possuem configuragdes
semelhantes das propriedades ativas do espago social, se expressaria, simbolicamente,
através de um gosto incorporado, que moldaria o corpo de inimeras formas,
materializando um corpo de classe. O corpo, portanto, carregaria as marcas de sua
experiéncia através do tempo e espaco. Por outro lado, autores que sublinham a
transicao para as sociedades pos-industriais, pés-modernas ou para a modernidade tardia
argumentam que a classe seria um contexto de ag¢do pouco relevante
contemporanecamente. No limite, a fragmentagdo das sociedades pos-modernas,
saturadas por signos culturais que perderam sua referencialidade externa, redundaria no
“fim do social”, das classes ou de qualquer outra normatividade. Crane, por exemplo,
argumenta que as distingdes de classe na escolha do vestudrio (e, de forma mais geral,
nas praticas de apresentacdo de si) podem ser encontradas atualmente apenas na esfera
do trabalho, que ¢ um dominio da vida social cada vez menos importante para a
sociabilidade cotidiana nas sociedades pos-industriais. Nelas, os individuos se
apropriam, mais livre e ativamente, dos bens culturais disponiveis e os ressignificam de
forma a construirem uma identidade pessoal que expressa uma “biografia do eu”.
Consequentemente, as escolhas de vestudrio e, de modo mais geral, as formas de

apresentagdo de si no espago publico ndo materializariam distingdes de classe. A propria
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legibilidade dos bens culturais enquanto signos expressivos (ou, pelo menos, a
possibilidade de significados culturais compartilhados) se tornaria problematica com a
expansdo das formas culturais pds-modernas.

Vale ressaltar que, em parte, o argumento que sugere a desconexao entre classe ¢
corpo ¢ apoiado em uma concepgdo de classe enquanto dimensdo econdmica da ordem
de estratificagdo social. No estudo de Crane, a classe ¢ vista basicamente como um
agregado de ocupagdes, aos moldes dos estudos neoweberianos e¢ neomarxistas de
classe. Nas sociedades contemporaneas, a ocupacdo ¢ o tempo dedicado ao trabalho
remunerado seriam aspectos pouco relevantes para a investigacdo dos padrdes de
sociabilidade. Como vimos, a perspectiva analitica de Bourdieu utiliza uma concep¢ao
distinta de classe, como uma possivel coletividade que se constitui e se expressa em
diversos dominios da vida social, ndo apenas no dominio econdmico. A meu ver, as
disputas em torno da conexdo entre classe e consumo ndo constituem, por vezes, um
dialogo efetivo, uma vez que os “interlocutores” utilizam concepcdes de classe distintas.
No entanto, estudos como o de Crane sdo extremamente relevantes porque chamam
atencdo para as mudangas pelas quais passaram as sociedades ocidentais nas ultimas
décadas, especialmente aquelas relacionadas com a emergéncia da “cultura de
consumo” ou de formas culturais “pds-modernas”, e os modos como essas mudancas
impactam sobre as escolhas de consumo e, de forma mais geral, sobre a formacgdo de
estilos de vida.

O dilema tedrico que se tentou explicitar neste capitulo nos coloca diante de
possibilidades opostas no que concerne a observagao das praticas “do corpo” e “sobre o
corpo”. Os esquemas analiticos de Elias e, especialmente, de Bourdieu sugerem que
conjuntos de agentes em posi¢des sociais similares tendem a modelar o corpo e o

comportamento de forma semelhante, diferenciando-os de agentes em posi¢des sociais
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distintas. Por isso, esses esquemas supdoem que existam padrdes distintos e distintivos
de investimentos em praticas de cuidados de si e de autoapresentagdo. Contrariamente,
os esquemas analiticos dos teoricos das sociedades pds-industriais, pés-modernas ou da
modernidade tardia argumentam, em linhas gerais, que a modelacdo do corpo e do
comportamento obedece a uma logica de escolha individual, fracamente conformada
por contextos normativos “tradicionais” de a¢do. Por isso, ¢ improvavel que existam
padroes de cuidados de si e de autoapresentacdo que diferenciem grupos sociais de
forma razoavelmente clara nesse dominio da vida social (com excegdo, talvez, de
divisdes de género e geracionais).

A hipétese deste estudo ¢ que ha uma conexao significativa entre classe e corpo,
quer dizer, ¢ provavel que existam padrdes de modelacdo e de cuidado do corpo
claramente discerniveis segundo a classe do agente. No entanto, as possiveis diferencas
entre as classes no que concerne ao emprego de técnicas de modificacdo ou manutengao
do corpo sdo provavelmente menores hoje do que eram na época em que Bourdieu
escreveu seu estudo sobre a sociedade francesa. Featherstone (1982) sugere que a
“cultura de consumo” promoveria uma concep¢ao de corpo como um veiculo de prazer
e de auto-expressdo, que encoraja o individuo a adotar estratégias de combate a
decadéncia ou deterioragio corporal.®’ Dai, resultaria a “popularizagio” das técnicas de
manuten¢do e modificagcdo corporal, com a expansdo da industria de produtos de beleza,
emagrecimento, cosméticos, entre outros.

Por isso, cabe supor que as distancias que separam as classes em termos do acesso
a bens ou praticas disponiveis relacionados com o cuidado de si e de autoapresentagdo

tenham se reduzido no contexto das sociedades contemporaneas, marcadas pela

1A emergéncia da cultura de consumo esta associada a mudangas no sistema produtivo e na organizagdo
das relagdes de trabalho (que resultaram numa elevacdo da produtividade ¢ barateamento dos pregos das
mercadorias), ao aumento dos niveis reais do salario, a expansdo das formas de crédito e a emergéncia ¢
expansdo da midia visual nas principais sociedades capitalistas a partir da década de 1920
(FEATHERSTONE, 1982).
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expansdo da cultura de consumo.®” De fato, Holt (1998) ja argumentara que, em
sociedades desse tipo, as estratégias de distingdo se baseariam menos na apropriagdo
exclusiva de bens ou praticas sociais (ou seja, conteldo das pautas de consumo) e mais
nas modalidades de apropria¢dao desses bens ou praticas (COMO incorpora-los em estilos
de vida). Como vimos, isso vai ao encontro das evidéncias encontradas por Bennett et
al. (2009) sobre a constitui¢do de capital cultural na sociedade britanica atual: os
agentes sociais tendem a valorizar uma orientacdo onivora em relagdo aos bens
culturais, apropriando-se seletivamente de bens da cultura “legitima” e da cultura
“popular”. Quer dizer, as estratégias de distingdo baseiam-se menos no conteudo dos
estilos de vida, e mais na orientagdo que informa a apropriagdo desses bens culturais (e,
consequentemente, tais estratégias dependem de capacidades ou competéncias
incorporadas para classificar os bens e praticas disponiveis em cada campo e combina-
los de forma a valorizar a originalidade e a criatividade).

E provével, entio, que a preocupacio com o corpo (com suas formas, estado,
saude, etc.) e, consequentemente, o emprego de técnicas para molda-lo ou modifica-lo
segundo normas socialmente aceitas de autoapresentacdo sejam mais generalizadas
atualmente. Com o barateamento de produtos de beleza (cosméticos, dietéticos, etc.), a
expansdo das redes de distribui¢do desses produtos e a multiplicagdo de publicagdes e
reportagens sobre cuidados corporais em diversos veiculos de midia, as camadas sociais
inferiores provavelmente t€ém maior acesso as possibilidades disponiveis para moldar o
corpo atualmente. Por isso, a preocupagdo com o corpo € o emprego de técnicas de
modificacdo ou manutenc¢do corporais ndo constituiriam praticas distintivas em si. A0
invés, os modos como tais praticas sdo incorporadas em estilos de vida (modalidades

da pratica) provavelmente distinguem conjuntos de agentes sociais. Como a

%2 No caso do vestuario, teria havido um processo de democratizagio na difusio da moda e de itens de
vestuario ao longo do século XX, de forma que relativamente poucos itens podem ser considerados
exclusividade de grupos sociais particulares (CRANE, 2006).
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preocupacgdo com o corpo se exprime em diferentes dominios da pratica: nos campos da
alimentagdo, dos cuidados de si, dos esportes, etc.? Quer dizer, como essa preocupagao
se articula com outras praticas? Como o corpo ¢ tratado: cotidianamente ou
ocasionalmente, na esfera doméstica e/ou em clinicas especializadas? Estas sdo questdes

que tentarei responder neste capitulo.

Apresentacdo de si e classes: classes incorporadas e corpos de classe na

sociedade brasileira

Quando se observam os gastos relativos (como porcentagem dos gastos totais)
com apresentacdo — que incluem gastos com servigos domésticos, decoragdo, produtos
de limpeza e higiene pessoal, esportes, produtos e servicos de beleza e cuidado corporal
— aparentemente ndo existem padrdes que diferenciem conjuntos de agentes segundo a
classe social.*> Embora os gastos absolutos se elevem a medida que se sobe a hierarquia
social, os gastos relativos ndo apresentam nenhum padrao definido. Assim, vé-se que
esses gastos variam de 7% a 11% entre as vdrias categorias ocupacionais (que, como
argumentei, indicam posi¢cdes relativas no espago social, conformado aqui
especialmente pelo volume global de capital).** De algum modo, a similaridade dos
gastos relativos com apresentacdo confirma a expectativa de que a preocupag¢ao com o
corpo e com a apresentacdo de si no espacgo publico é relativamente generalizada no

espaco social. Na sociedade brasileira atualmente, mesmo as camadas sociais inferiores

%0 termo, gastos com apresentacdo, busca apreender praticas em diferentes dominios sociais. Isso
porque os principios que conformam as orientagdes em relagdo ao corpo provavelmente também
conformam a escolha do domicilio, da mobilia, da decoragdo, etc. Como nos ensina Elias em seu estudo
sobre a sociedade de corte francesa, 0 mecanismo da etiqueta expressava-se em todos os dominios sociais,
da escolha do vestuario a escolha da mobilia e ao tamanho da residéncia (Elias, 2001).

¥ Ver Apéndice.
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(categorias urbano-manuais e agricolas) se apropriam de bens e praticas socialmente
disponiveis para modelar o corpo e manejar as formas expressivas.

No entanto, quando se considera a composi¢cdo dos gastos com apresentacao,
emergem padrdes de gastos bastante distintos e, mesmo, distintivos, entre as categorias
ocupacionais. Gastos com servicos domésticos, produtos de beleza e, especialmente,
com servigos de tratamento estético tornam-se mais frequentes e elevados em funcéo do
volume global de capital cultural e econdmico possuido pelos agentes sociais. Esses
padrbes provavelmente expressam diferentes sistemas de condicdes de existéncia e
condicionamentos sociais que diferenciam trajetérias de conjuntos de agentes pelo
espaco social. E provavel que a maior centralidade dessas despesas no sistema de gastos
domiciliares exprima condigdes de existéncia em que as pressdes para apresentagdo de
padrdes de conduta “legitimos™ ou valorizados em varios dominios da vida social (no
uso do vestudrio, na manuten¢do do domicilio, na modifica¢do do corpo, etc.) sdo mais
intensamente percebidas pelos agentes.

Quando observamos o0s gastos com servigos domésticos (por exemplo:
contratacdo de servidores para cuidarem das tarefas de reparagdo ou manutengdo
domiciliar), notamos que eles aumentam, em termos absolutos e relativos, & medida que
se sobe a hierarquia social. Entre as categorias manuais, os gastos desse tipo sdo muito
reduzidos em termos absolutos, e quase irrelevantes em termos relativos.
Diferentemente, esses gastos se elevam bastante entre as categorias que ocupam as
regides “superiores” do espaco social: os profissionais gastam mais em termos absolutos
e relativos, seguidos por professores universitarios, empregadores e quadros
administrativos. Como vimos no capitulo anterior, os gastos com servicos domésticos
tendem a aumentar com a elevagdo do volume de capital econdmico e cultural, pois se

eleva a quantidade de recursos financeiros potencialmente alocaveis para a contratagdo



165

de servidores domésticos. Além disso, os diferenciais de poder entre homens e mulheres
tendem a se reduzir, emergindo concep¢des mais igualitarias acerca das relagdes de
género. Em parte, isso explicaria por que a freqiiéncia de gastos com servicos
domésticos se correlaciona com a freqiiéncia de gastos com produtos de beleza, com
servigos estéticos, com aquisicdo de joias ou relogios, vestuario, etc.®

As despesas com apresentagdo sdo parte de um sistema de gastos — materializado
em um estilo de vida particular — que expressa um sistema de necessidades, produto de
condi¢des de existéncia e condicionamentos sociais a que estdo submetidos os agentes
devido a sua posigdo relativa no espago. Uma passagem de A Distingdo permite

exemplificar o argumento acima (Bourdieu, 2008, p. 351):

O operario que, na vitrine, vé um reloégio de dois milhdes, ou ouve falar de um
cirurgido que teria gasto trés milhdes com a festa de noivado do filho, tem inveja ndo desse
relégio, nem dessa festa, mas dos dois milhdes que ele teria aplicado de um modo
completamente diferente, por ser incapaz de conceber o sistema de necessidades em que a
melhor coisa a comprar com dois milhdes seria um relogio desse valor. Quando ‘existem
tantas coisas que sdo prioritarias’, como se costuma dizer, ‘¢ preciso que alguém seja
maluco’, efetivamente, para pensar em um reldégio que custa dois milhdes; no entanto,
nunca se sentird verdadeiramente ‘no lugar’ daqueles que estdo situados no outro extremo
do mundo social. A loucura de uns ¢ a necessidade primordial de outros.

Assim, os gastos de apresentacdo sdo conformados, com toda probabilidade, por
exigéncias que se impdem diferencialmente sobre posi¢des distintas no espaco social,
exprimindo, portanto, diferentes condi¢des de classe. Nesse sentido, as privagdes e as
rotinas ascéticas impostas sobre o corpo tendem a ser mais frequentes nas regides
superiores do espago social: os individuos ai localizados se veem e sdo vistos mais
frequentemente como responsaveis pela apresentacdo de um corpo saudavel e belo.
(BENNETT et al., 2009). Na sociedade brasileira, vemos que, & medida que se eleva o

volume global de capital economico e cultural possuido pelo agente, a preocupacao

% Os resultados da AMC com base nos dados da POF indicam que as modalidades referentes a gastos
com tratamento estético, cabeleireiro, plano de saide e, em menor medida, vestudrio feminino,
maquiagem e cremes, contribuem fortemente para o primeiro eixo do espago simbdlico. Isso quer dizer
que, a medida que aumenta o volume global do capital, eleva-se a freqiiéncia de gastos com bens e
servigos relacionados com apresentagdo e cuidados de si (e, como se vé no apéndice, eleva-se também o
montante absoluto e relativo de tais despesas).
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com o corpo tende a fazer exigéncias crescentes em termos de investimentos de tempo e
dinheiro para modelacdo do corpo e manejo das formas expressivas. Por isso, a
freqiiéncia e montante de gastos com servigos estéticos, como peeling, bronzeamento
artificial, cirurgias plasticas, etc. (geralmente realizados em clinicas especializadas), e,
em menor medida, com produtos de beleza (cremes, maquiagem, etc.) tornam-se mais
elevados entre as camadas ocupacionais “superiores”. Além disso, a preocupagdo com a
apresentacao de si tende a impor niveis mais elevados de privacao sobre o corpo pelos
agentes sociais localizados nas regides “superiores” do espaco social, especialmente
entre profissionais e professores: nelas, as praticas de cuidados de si se articulam com a
preferéncia por uma alimentacdo mais “saudavel” e “leve” e com a pratica mais
frequente de esportes. Além de serem conformadas por concepc¢des mais igualitarias
acerca das relacdes de género, as restrigdes no campo alimentar sdo mais frequentes
quanto maior a possibilidade de converter o corpo em uma espécie de capital. Essa
possibilidade ¢ maior, com toda probabilidade, a medida que se sobe a hierarquia social,
especialmente para as mulheres em ocupagdes em que a apresentacdo do corpo ¢ um
componente fundamental da pratica profissional.

De forma similar, a pratica de esportes ¢ mais provavel a medida que se eleva o
volume de capital possuido pelo agente. Embora a pratica regular de esportes ou de
exercicios dependa da quantidade de recursos disponiveis, ela ¢ tanto mais provavel
quanto maiores os beneficios que os agentes podem obter com a exposi¢do de um corpo
“belo e saudavel”. Por isso, a porcentagem daqueles que afirmam praticar esportes ou
fazer exercicios com alguma regularidade tende a ser tanto maior quanto mais se eleva o
volume global de capital. Adicionalmente, a observacdo da tabela abaixo revela uma
diferencia¢do adicional entre as categorias ndo-manuais “‘superiores”, possivelmente

exprimindo a operacdo de outro principio de organizacdo das préaticas sociais neste
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campo, qual seja, a composicao do capital.*® De fato, sdo os agentes com maior capital
cultural que se engajam mais ativamente nesse tipo de atividade, possivelmente porque
sdo mais “sensiveis” aos discursos médicos e cientificos sobre os efeitos “positivos” de
exercicios ou treinamentos fisicos regulares sobre o corpo e mais atentos as
possibilidades de converter o corpo em um capital. Assim, vemos que s3ao 0s
profissionais (em que se incluem os professores universitarios) os que relatam praticar
esportes ou exercicios com maior freqiiéncia: 63% dos homens afirmam se engajar
nessa pratica com bastante regularidade; entre as mulheres, esse numero atinge 27%. A
frequéncia da pratica de esportes e exercicios entre empregadores e administradores, de
ambos os sexos, sdo significativamente menores. As camadas manuais, por sua vez,
estdo largamente desengajadas desse tipo de pratica (especialmente as mulheres). Além
da escassez de recursos econdmicos, esse desengajamento pode ser explicado
possivelmente pela existéncia de uma orientagao funcional em relagdo ao corpo, que o
concebe como um meio para fins diversos, o que tende a afastar as preocupagdes

“estetizantes” ou “higienistas” sobre o corpo.

% Na verdade, ¢ provavel que o capital cultural seja um principio importante de organizagio das praticas
em campos sociais diversos. No entanto, os dados disponiveis ndo permitem revelar adequadamente a
operagdo desse principio.
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Tabela 1 — Frequéncia da pratica de esportes segundo a categoria ocupacional e
sexo do individuo:

Sempre As Vezes Nunca/raramente
HOMEM PRF 63,6% 9,1% 27,3%
ADM 44,0% 36,0% 20,0%
EMP.URB 30,4% 26,1% 43.,5%
TNR 42.,4% 30,3% 27,3%
T™MQ 35,7% 21,4% 42,9%
TMNQ 25,9% 25,9% 48,1%
CP.URB 37,3% 23,5% 39,2%
(Total) 36,4% 25,3% 38,3%
MULHER | PRF 26,3% 31,6% 42.1%
ADM 18,8% 25,0% 56,3%
EMP.URB 21,4% 21,4% 57,1%
TNR 25,0% 26,7% 48,3%
T™MQ 12,1% 15,2% 72,7%
TMNQ 16,7% 9,7% 73,6%
CP.URB 20,6% 19,0% 60,3%
(Total) 19,9% 19,1% 61,0%

Fonte: Banco RMBH — utiliza-se este banco porque os dados diferenciam niveis de participa¢do na
pratica de esportes e de exercicios.

Civilizagéo versus distingio

Como argumentei anteriormente, a preocupagdo com o corpo € o emprego de
técnicas de manutencdo/modificacdo corporal sdo relativamente comuns entre as
diversas categorias ocupacionais ou, em outros termos, em regides distintas do espago
social. O que distingue as classes, a meu ver, ndo ¢ tanto a preocupagdo com O COrpo.
Ao invés, 0 mecanismo de distin¢cdo parece residir nos modos como esse corpo é
moldado e como a preocupagdo com o0 corpo se articula a outras praticas expressivas
em dominios diferentes da vida social.

Em um artigo recente, Crossley (2005) argumenta que as técnicas de
manuten¢do/modificagdo corporal, na sociedade britanica atual, apresentam diferentes
padrdes de distribui¢do e difusdo entre individuos e grupos sociais. Isso expressaria,

segundo o autor, a existéncia de diferentes logicas sociais que estruturam a formacao e
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mobilizagdo dessas técnicas. Seu estudo sugere que as técnicas corporais estdo
organizadas em um repertorio que possui trés zonas distintas. Ha uma zona central
constituida por técnicas de cuidados corporais empregadas pela maioria dos individuos
em uma sociedade, expressando normas morais ou higiénicas largamente
compartilhadas entre eles. Alguns exemplos sdo: lavar as maos, tomar banho, escovar os
dentes, pentear os cabelos, etc. Segundo o autor, pelo fato de serem largamente
compartilhadas, essas técnicas “dificilmente refletem qualquer coisa distintiva sobre o
eu [self], no sentido da concepgdo de distintivas trajetorias narrativas de Giddens, ¢ a
pratica delas ¢ tdo fortemente parte da textura cotidiana do mundo contemporaneo que
dificilmente aparecem aos atores sociais como uma questdo de escolha.” (CROSSLEY,
2005, p. 26; traducao propria). De fato, o autor sublinha, com base em Goffman, que a
adocdo dessas técnicas corporais seria uma condi¢do para aceitacdo do individuo como
um “membro competente da sociedade”. Na zona intermediaria, diferentemente,
encontram-se técnicas de manutencdo/modificacdio do corpo cuja adogdo demarca
divisdes sociais, especialmente divisdes de género. Por exemplo, o uso de anéis, brincos
ou cosméticos sdo técnicas centrais a construcdo da feminilidade na sociedade britanica.
Adicionalmente, esta zona abriga praticas que materializam uma preocupagdo
relativamente grande com a aparéncia e saide do corpo: dietas, praticas de esporte ou
exercicios, ingestdo de suplementos alimentares, pintura de cabelo, tratamentos
estéticos, etc. Por fim, hd uma zona marginal que constitui um local de inovagdes,
técnicas avant-garde e, também, “depdsito” de técnicas “fora-de-moda™: uso de
esterdides, piercing na lingua, cirurgia cosmética, etc. Algumas dessas técnicas tendem
a ser negativamente sancionadas nas interagdes sociais, exceto em contextos sociais em

que a adogdo delas ¢é esperada e, até, encorajada (ex.: entre os bodybuilders, o uso de



170

esteroides ¢ ndo apenas aceito como estimulado para a constru¢do de um corpo forte,
musculoso, etc.).

Este esquema analitico pode ser 1til para captar possiveis padroes de classe na
adocdo de técnicas de manutengdo/modificagio corporal na sociedade brasileira.”’
Como se vé€ na tabela abaixo, as despesas com alguns produtos ou servigos voltados aos
cuidados de si sdo relativamente frequentes e comuns, ou variam muito pouco (nao
apresentando um claro padrao de distribui¢cdo), entre as categorias ocupacionais. Como
nos estudo de Crossley, parece haver aqui um conjunto de técnicas utilizadas para
moldar, manter ou modificar o corpo que é praticado pela maioria dos individuos na
sociedade, provavelmente expressando normas de higiene e apresentacdo de si
largamente compartilhadas, que definem condi¢des minimas de aceitacdo social. Tais
praticas incluem cortar o cabelo regularmente, lavar as maos, tomar banho e escovar os
dentes frequentemente (como se apreende a partir da observacdo dos gastos com
xampus, sabonetes e outros produtos para banho e escovacdo), manter o domicilio
limpo, adquirir vestudrio “novo” (como se apreende pela quantidade de itens de
vestuario adquiridos), usar perfumes, etc.®® Nesse sentido, o emprego de tais técnicas
provavelmente reflete a incorporacdo de ‘“avangos do processo de civilizagdo” em
relacdo ao controle e apresentacdo do corpo nas praticas cotidianas da maioria dos
individuos na sociedade brasileira. As despesas e investimentos de tempo e esfor¢o com
essas técnicas expressam, portanto, um padrdo civilizatorio alcangado por nossa
sociedade, como se deu — com diferengas — com as sociedades estudadas por Norbert

Elias.

7 No estudo de Crossley, ndo ha evidéncias de que as praticas relacionadas com cuidados corporais
demarquem divisdes de classe. Isso se deve provavelmente ao viés produzido pela escolha do conjunto de
individuos entrevistados, que faziam parte da rede de contatos do autor e incluiam basicamente
profissionais, trabalhadores de escritorios e estudantes universitarios (CROSSLEY, 2005, p. 32).

% Vale notar que os gastos relativos com vestuario ndo diferem significativamente entre as categorias
ocupacionais, variando entre 4% ¢ 6% das despesas totais.
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Tabela 2 — Porcentagem de individuos em diferentes categorias ocupacionais que
relataram despesas com 0s seguintes itens:

Corte de | Perfumes | Produtos | Banho/cabelo | Escovacdo | Vestuario (seis ou
cabelo de Bucal mais itens)
limpeza

PRF 77,81 37,03 50,36 42,46 17,50 63,23
PROF.UNI 80,87 45,34 50,40 39,48 17,42 67,82
QAS 74,27 44,07 43,13 42,94 16,46 70,80
QAM 81,43 36,72 49,65 41,13 18,94 62,92
EMP>5 82,38 43,54 55,39 44,72 17,89 63,38
EMP<5 80,20 40,92 53,38 36,93 23,16 40,24
PROF 68,60 40,15 49,54 46,18 20,82 60,05
TEC 77,02 42,20 47,34 39,12 16,25 57,26
ART 75,95 22,85 47,01 39,07 23,86 35,79
TNR 73,53 38,28 44,46 40,77 18,62 52,49
STM 84,94 32,96 44,33 43,53 17,63 55,46
TMQ 77,29 37,47 43,19 38,01 17,98 52,35
TMNQ 68,52 33,39 44,21 35,84 18,78 43,63
CP-URB 70,66 36,90 50,66 36,64 17,86 47,19
CP-AGR 67,90 34,26 48,75 32,20 17,55 49,24
AGR 64,02 32,31 50,16 32,53 18,51 42,48
Fonte: POF

Legenda: PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros administrativos
superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores urbanos com mais de cinco
empregados); EMP<S5 (Empregadores urbanos com menos de cinco empregados); PROF (Professores
ndo-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR (Trabalhadores ndo-manuais de rotina); STM
(Supervisores de trabalho manual); TMQ (Trabalhadores manuais qualificados); TMNQ (Trabalhadores
manuais ndo-qualificados); CP.URB (Trabalhadores por conta-propria urbanos); AGR (Trabalhadores
agricolas); CP.AGR (Trabalhadores por conta-propria na agricultura).

A adogdo dessas técnicas de cuidados corporais (como cortar o cabelo, usar
perfumes, lavar as maos, escovar os dentes, etc.) € bastante frequente na sociedade, ndo
constituindo uma pratica distintiva. No entanto, as evidéncias obtidas com base na
observacao dos gastos absolutos com alguns desses itens permitem supor que existem
modalidades distintas de apropriacdo dessas técnicas de modelagdo do corpo segundo a
posicdo relativa do agente social. Assim, a medida que se eleva o volume global de
capital econdmico e cultural, aumentam as despesas, em termos absolutos, com
vestuario e perfumes. Professores universitarios, quadros superiores e profissionais sao
as categorias que mais gastam com perfumes e vestudrio; gastos desse tipo sdo bem
menores entre as camadas urbano-manuais e agricolas. A meu ver, as diferencas nos

gastos absolutos com esses produtos revelam, com toda probabilidade, a importancia da
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“marca” como um marcador social relevante: nas regides “superiores” do espago social,
a escolha de perfumes e itens de vestudrio de “marcas” com maior valor simbolico (e
material) € mais frequente do que em outras regides do espago.

Segundo Crane (2006), o uso do vestuario para reivindicar status social teria
perdido importancia na Europa ¢ nos EUA ao longo do século XX. Tal argumento se
baseia em evidéncias que apontam para a redugdo da porcentagem de renda destinada ao
vestuario e para a atenuagao das diferengas de gastos relativos com vestuario segundo a
posicdo de classe. No entanto, creio que as diferencas de classe no uso do vestuario
persistam atualmente e se exprimam menos através da quantidade diferencial de itens de
vestuario possuido ou na monopolizagdo do uso de certos itens (como se dava até

meados do século XIX) e mais nas “marcas” dos produtos adquiridos.
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Tabela 3 — Frequéncia e montante de gastos com vestuario feminino por categoria

ocupacional:
Nenhum Uma Seisadez | Montante Montante
gasto cinco gastos absoluto relativo (%0)
gastos (R$)

PRF 27,97 58,08 13,95 835,32 1,44
PROF.UNI 14,84 60,41 24,75 954,67 1,51
QAS 21,48 66,58 11,94 912,54 1,75
QAM 26,19 62,94 10,87 503,34 1,25
EMP>5 23,51 59,27 17,22 562,97 1,47
EMP<5 28,93 59,55 11,52 568,83 1,16
PROF 26,63 61,02 12,35 558,21 0,93
TEC 31,82 60,97 7,21 350,09 1,16
ART 37,95 60,66 1,39 222,64 0,84
TNR 35,36 57,79 6,85 331,88 1,13
STM 32,96 60,77 6,27 270,46 1,14
T™MQ 36,09 56,76 7,15 279,73 1,58
TMNQ 42,76 52,94 4,30 173,27 1,45
CP-URB 40,73 52,55 6,72 241,69 1,46
CP-AGR 45,77 49,30 4,92 188,83 1,45
AGR 49,61 47,21 3,19 113,15 1,25
Fonte: POF (2002-3).
Notas

1. O numero de gastos ndo corresponde, necessariamente, ao numero de itens de vestuario

adquiridos;
2. Gastos anualizados e deflacionados.
3. Legenda: PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros

administrativos superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores
urbanos com mais de cinco empregados); EMP<5 (Empregadores urbanos com menos de cinco
empregados); PROF (Professores nao-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR
(Trabalhadores ndo-manuais de rotina); STM (Supervisores de trabalho manual); TMQ
(Trabalhadores manuais qualificados); TMNQ (Trabalhadores manuais nao-qualificados);
CP.URB (Trabalhadores por conta-prépria urbanos); AGR (Trabalhadores agricolas); CP.AGR
(Trabalhadores por conta-propria na agricultura).

A escolha de bens no campo do vestuario parece expressar um padrao de classe. A

quantidade de itens de vestuario adquiridos ndo parece ser nao tdo distintiva quanto os

tipos e “marcas” deles, embora, seja bom ressaltar, no caso do vestudrio feminino, a

quantidade adquirida ¢ significativamente diferente entre as categorias ocupacionais.

Quando se observam os dados sobre gastos com vestudrio feminino de diferentes

categorias ocupacionais na sociedade brasileira, nota-se, por um lado, uma similaridade

dos gastos relativos e, por outro, diferencas significativas em termos da freqiiéncia e

montante absoluto. A similaridade dos gastos relativos com vestudrio confirma, em
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parte, o argumento de que a preocupagdo com o corpo ndao ¢ em si uma pratica tao
distintiva. As mulheres em diversas regides do espago social escolhem, com alguma
regularidade, os bens de vestudrio socialmente disponiveis. No entanto, essas escolhas
se ddo, provavelmente, sob distintas modalidades dependendo da regido do espago
social. A medida que se eleva o volume global de capital econdmico e cultural, as
escolhas de vestuario feminino tendem a se orientar para itens de maior valor,
possivelmente de ‘“marcas” mais prestigiadas (dai, o montante absoluto ser
substancialmente mais elevado entre as camadas ndo-manuais “superiores”,
especialmente profissionais, professores universitarios e quadros administrativos
superiores). Nas regides superiores do espago social, as mulheres estdo menos
confinadas a esfera doméstica, devido ao nivelamento relativo das balangas de poder
entre homens e mulheres e dos esforgos delas por se apropriarem de territdrios
tipicamente masculinos (o mercado de trabalho e o espaco publico sdo territorios
masculinos).” Ai, a exposi¢io mais frequente do corpo feminino — do que resultam
maiores possibilidades de valorizé-lo nos contextos onde ¢ exposto — exige maiores
investimentos em praticas de apresentacdo de si e a imposi¢ao de niveis mais elevados
de privagdo sobre o corpo da mulher.

De fato, ha um repertorio de técnicas relacionadas com os cuidados de si e
autoapresentacdo cuja distribui¢do demarca claras divisdes sociais: de género e de
classe. Esse fendmeno expressa a importincia das modalidades das praticas de
modelacdo do corpo para distinguir conjuntos de agentes sociais. Quer dizer, homens e
mulheres cuidam de seus corpos diferentemente, assim como o fazem homens e
mulheres em posi¢des sociais distintas. Gastos com manicure, pedicure, produtos de

barbear, joias, entre outros, sdo conformados por uma logica de género. Por exemplo,

¥ Como vimos no capitulo anterior, as mulheres nas camadas nio-manuais “superiores” relatam
participar de eventos culturais fora da esfera doméstica com mais freqiiéncia do que as mulheres nas
camadas sociais inferiores.
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pintar as unhas ou usar joias s3o técnicas de modificacdo corporal associadas a
constru¢do da feminilidade na sociedade brasileira. No caso do consumo de joias, a
divisdo de género é, com toda probabilidade, atravessada por uma divisdo de classe,
pois os gastos relativos e absolutos com esses bens se elevam a medida que aumenta o
volume global de capital. Isso indica que as mulheres em posi¢des “superiores” do
espaco tendem, provavelmente, a usar joias mais caras, de tipos mais variados e com
maior frequéncia.

Algumas modalidades de cuidados de si e autoapresentacdo parecem ser
especialmente distintivas em termos de classe. A frequéncia e montante dos gastos com
produtos de beleza, como maquiagem e cremes e, especialmente, com servigos de
tratamento estético sdo bastante diferentes segundo a categoria ocupacional considerada.
Nas regides “‘superiores” do espaco social (especialmente entre profissionais e
professores), cabe supor que o corpo esteja submetido a uma modelagdo mais profunda
e intensa: os gastos com servigos e produtos de beleza ou de tratamento estético sdao
mais frequentes e elevados. Quer dizer, as privagdes impostas ao corpo € o0s
investimentos em técnicas de manutencdo/modificacdo corporal sdo maiores e,
provavelmente, estdo mais fortemente integrados a pratica cotidiana: os gastos mais
elevados com maquiagem e cremes entre profissionais, professores, quadros
administrativos e empregadores provavelmente indicam que as mulheres nessas
ocupacgdes tendem a utilizar esses produtos de modo mais frequente do que as mulheres
nas camadas manuais. Adicionalmente, ¢ importante notar que os servicos estéticos
(geralmente oferecidos em clinicas especializadas) sdo mais distintivos do que a
aquisi¢ao de produtos de beleza (como cremes ou maquiagem), cujo emprego pode ser

s 90 ~ e~ . .
dar na esfera doméstica.”” Cabe supor, entdo, que as mulheres nas regides inferiores do

% No espago simbolico representado na Figura 1 (capitulo 2), a modalidade referente a gastos com
servigos estéticos contribui mais fortemente para o primeiro eixo do que as modalidades referentes a
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espaco tentam modelar o corpo apropriando-se das modalidades de cuidados de si mais

“baratas” e facilmente acessiveis — possivelmente em revistas ou publicagdes mais

“populares”. Diferentemente, a medida que se eleva o volume global de capital e se

ampliam os contextos em que o corpo pode ser exposto ¢ valorizado, a probabilidade de

que os agentes escolham as praticas mais distintivas no dominio da autoapresentagdo

(como os servigos de tratamento estético) torna-se mais elevada.

Tabela 4 — Frequéncia e montante de gastos com servicos e produtos de tratamento
estético segundo a categoria ocupacional:

Cremes (%) Cremes Maquiagem Maquiagem Estético (%) Estético

(R) (%) (R9) (R9)
PRF 32,40 132,23 15,93 39,70 50,30 183,76
PROF.UNI 32,76 223,69 20,00 46,62 57,07 246,55
QAS 30,23 78,49 12,34 47,69 42,53 104,09
QAM 29,03 83,22 10,53 27,04 38,67 116,26
EMP>5 29,03 64,85 12,77 32,34 46,23 130,14
EMP<5 29,45 90,96 14,49 44,32 43,01 178,38
PROF 32,19 75,00 17,62 60,91 40,13 165,86
TEC 27,92 59,56 10,28 15,60 29,92 57,91
ART 18,97 25,80 3,74 4,86 24,75 63,01
TNR 27,15 65,72 9,13 18,19 31,90 67,93
STM 24,32 47,53 11,00 12,46 19,17 40,65
TMQ 26,15 3941 8,86 14,57 21,00 30,06
TMNQ 20,79 23,80 6,63 7,77 11,08 16,39
CP-URB 21,83 34,63 8,17 11,57 18,75 34,74
CP-AGR 16,55 22,00 5,44 6,65 9,22 13,90
AGR 15,74 13,64 3,27 2,97 4,10 3,10

Fonte: POF

1.
2.

Gastos anualizados e deflacionados;
Estético: gastos com servigos de tratamento estético como peeling, bronzeamento artificial,

tratamento de pele, etc.; cremes: gastos com aquisi¢do de cremes diversos; maquiagem: gastos
com aquisi¢d@o de produtos de maquiagem;

PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros administrativos

superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores urbanos com mais
de cinco empregados); EMP<5 (Empregadores urbanos com menos de cinco empregados);
PROF (Professores ndo-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR (Trabalhadores
ndo-manuais de rotina); STM (Supervisores de trabalho manual); TMQ (Trabalhadores manuais
qualificados); TMNQ (Trabalhadores manuais ndo-qualificados); CP.URB (Trabalhadores por
conta-propria urbanos); AGR (Trabalhadores agricolas); CP.AGR (Trabalhadores por conta-
propria na agricultura).

gastos com produtos de beleza, indicando que aquela opde mais fortemente conjuntos de individuos no
espago simbolico do que estas.
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Concluséao

Este estudo evidencia a conexao entre classe e corpo: as escolhas no dominio das
praticas de apresentacdo e cuidados de si apresentam padrdes claramente discerniveis
segundo a posi¢do relativa do agente no espago social, indicada pela categoria
ocupacional. Nesse sentido, este estudo corrobora argumentos presentes na literatura
sociolégica que sublinham que o emprego de técnicas de manutengdo e modificagdo
corporal e, mais profundamente, que os modos como o corpo ¢ moldado demarcam
divisdes sociais de classe (além de outras divisdes, como aquelas de género).

A preocupagdo com o corpo ndo ¢ tdo distintiva quanto as modalidades sob as
quais as técnicas de cuidados de si sdo integradas a pratica cotidiana. As despesas com
cuidados de si e autoapresentacdo entre as camadas manuais expressam,
predominantemente, uma modelagdo do corpo e do comportamento que incorpora
normas de apresentagdo e higiene corporal associadas ao “padrdo civilizatorio”
alcangado pela sociedade. Nesse sentido, a adogdo dessas praticas ndo ¢ distintiva. Ao
invés, ela constitui uma condigdo minima de aceitagdo social. A medida que se eleva o
volume global de capital, tais despesas tendem a expressar, com maior freqiiéncia, uma
modelacdo do corpo distinta e distintiva, provavelmente com o objetivo de construir
formas corporais simbolicamente valorizadas, ou seja, de elevar o valor simbolico do
corpo enquanto um capital. Portanto, nas regides “superiores” do espaco, onde o corpo
(especialmente o corpo feminino) ¢ exposto com maior frequéncia e encontra maiores
possibilidades de valorizagdo simbolica, a preocupagdo com o corpo (que se materializa
na escolha de bens e praticas relacionadas com cuidados de si) se articula, de forma
mais geral, com escolhas de aparatos expressivos valorizados em varios dominios da

pratica (joias, vestuario, perfumes, etc.) e com investimentos mais frequentes e elevados
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em técnicas de modificagdo/manutencdo corporal, que impdem niveis crescentes de

privacao sobre o corpo.
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Capitulo 5 — Classe, Educacéo e Cultura

Neste estudo, tento mostrar que conjuntos de agentes que ocupam posi¢oes
relativas semelhantes no espaco social (“classe no papel”) tendem a tomar posigdes
semelhantes no plano simbolico, quer dizer, as classes constituem coletividades sociais
que balizam a sociabilidade cotidiana, configurando estilos de vida. As categorias
ocupacionais servem para indicar posi¢des relativas no espago social, ou seja,
configuragdes particulares das propriedades relevantes (ex.: volume de -capital,
trajetorias, etc.). A investigacdo dos dados sobre escolhas de consumo, sobre posse de
bens duraveis e sobre orientagdes politicas e morais utilizados neste estudo permite
revelar a operagdo de dois principios de organizagdo das praticas sociais (e que
constituem propriedades relevantes do espago): volume global de capital (econdmico e
cultural) e idade. Como vimos, conjuntos de agentes com maior volume global de
capital econdmico e cultural tendem a possuir bens duraveis relativamente escassos em
maior quantidade (dois ou mais carros, computadores, aparelhos de DVD, residéncias
maiores), a se engajar mais ativamente em atividades culturais, a empregar técnicas de
cuidados de si e de auto-apresentacdo que exigem grandes investimentos de recursos e
que impdem niveis elevados de privacdo sobre o corpo, e a valorizar a participagdo
politica e orientacdes liberais frente a questdes morais. A idade, por sua vez, explica a
variagdo na participagdo em atividades culturais realizadas possivelmente no contexto
da vizinhanca ou do bairro (como ir a pragas, a casa de amigos ou a festas, etc.) e outras
que revelam a penetracao diferencial da “cultura de massa” entre individuos mais jovens
e mais velhos (aqueles relatam mais frequentemente que ouvem radio por mais de duas

horas todos os dias).
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Por serem fontes secundarias, os dados impdem algumas limitacdes a uma
pesquisa deste tipo. Como ndo existem informagdes sobre as “marcas” consumidas ou
preferidas pelos agentes, o espago simbdlico construido a partir dos dados da POF e da
RMBH torna-se um tanto empobrecido. Ressalte-se, ainda, que como os dados sao
quantitativos, nao é possivel apreender adequadamente as modalidades da pratica. Em
sociedades marcadas pela cultura de consumo, os mesmos bens podem ser consumidos
por conjuntos de agentes localizados em posi¢des distintas do espago social, o que nao
implica que eles tenham o mesmo sentido para os agentes. Ir a um restaurante, por
exemplo, pode ter significados bastante diferentes dependendo do lugar escolhido, do
tipo de culinaria consumida, da bebida escolhida, das conversas que se desenvolvem a
mesa, etc. Pesquisas quantitativas mais minuciosas e/ou investigagdes qualitativas
(como entrevistas ou grupos focais) seriam necessdrias para revelar as diferentes
modalidades de apropriacdo de bens ou praticas disponiveis em dominios diversos da
vida social. Ainda assim, a observagdo dos dados quantitativos disponiveis permitiu, a
meu ver, avancar nosso entendimento sobre as modalidades de escolha ou consumo. Por
fim, os dados existentes nos bancos utilizados impedem que se diferenciem trés
aspectos das escolhas de consumo: participacdo, gosto e conhecimento. Somente o
primeiro aspecto pode ser apreendido e, ainda assim, de modo mais adequado apenas no
banco da RMBH. Nao ha informagdes sobre gosto por diferentes bens e conhecimento
sobre eles. Assim, por exemplo, sabemos que a participacdo em atividades de lazer
diferencia conjuntos de agentes no espago simbodlico. No entanto, ndo € possivel saber
se o gosto por diferentes tipos de atividade (ex.: filmes de acdo ou romances) e o
conhecimento acerca delas (ex.: filmografia de um diretor, produgdo artistica, etc.) sdo
fatores igualmente distintivos. Por isso, ¢ provavel que, caso fossem utilizadas fontes

que permitissem diferenciagdes sociologicamente mais relevantes dos dados, pudessem
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ser construidos espagos simbolicos muito mais complexos do que aqueles obtidos neste
estudo, possivelmente revelando principios adicionais de organizagdo das praticas
sociais e fronteiras mais “sutis” entre os agentes sociais. Nesse sentido, sublinhei
anteriormente que o género ¢ um fator que provavelmente conforma as escolhas de
consumo segundo uma loégica propria, ou seja, homens e mulheres tendem a fazer
escolhas distintas no plano simbolico, independentemente da categoria ocupacional
considerada.”’ Isso ndo implica, no entanto, que essa divisio de género ndo seja
atravessada por uma divisao de classe. De fato, tentei mostrar que ha diferentes
maneiras de construir ou “experimentar” o género segundo a posi¢ao relativa no espago
social. Adicionalmente, a composi¢do do capital parece também conformar as escolhas
de consumo. Embora os resultados da AMC ndo permitam revelar isso, a observagao
dos gastos (freqliéncia e montante) com alimentos, relacdes de género e cuidados de si
indica que, a medida que aumenta o peso do capital cultural (especificamente, capital
escolar) na estrutura global de capital, eleva-se a probabilidade de encontrarmos a
preferéncia por uma alimentagdo mais “leve” e “saudavel”, concepgdes mais igualitarias
sobre as relagdes de género e investimentos mais elevados com a apresentagio de si.””
Este capitulo investiga a possivel relagdo entre classe, cultura e educagdo. Como
nos outros capitulos, este tenta revelar os modos como as propriedades relevantes do
espago conformam as escolhas de consumo e, mais especificamente, como as praticas

no campo cultural demarcam fronteiras entre os agentes sociais.

! Como vimos no capitulo 1, o estudo de Bennett et al. (2009) indica que o género ¢ um principio
organizador das escolhas de consumo na sociedade britanica atual, especialmente no que diz respeito ao
gosto por diferentes bens ou praticas.

2 No estudo citado na nota anterior, os autores argumentam que o gosto por bens da cultura legitima,
embora tendo importancia relativamente pequena na organizacdo do espaco simboélico, é mais provavel
entre aqueles cujo pai possui ensino superior completo. A meu ver, essa evidéncia revela a dimenséo
incorporada do capital cultural e a importancia da trajetéria dos agentes sociais na conformagdo das
praticas sociais (BENNETT et al. 2009, p. 53).
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Capital cultural versus escolha racional

Embora empregando modelos tedricos e aparatos conceituais distintos, duas das
principais perspectivas de andlise de classe atualmente (aquelas baseadas nos estudos de
Pierre Bourdieu e do Programa de Nuffield) chegam a conclusdes bastante semelhantes
quanto a relagdo entre classe e educagdo: os diferenciais em termos de progresso
educacional ou sucesso escolar expressam (e reproduzem) desigualdades produzidas
pelas relacdes de classe.

Em seus estudos sobre educag¢do, Bourdieu (e outros autores) concebe a
instituicdo escolar como um mecanismo central do processo de reproducdo social.
Segundo o autor, os diferenciais de desempenho escolar de individuos em classes
sociais distintas ndo refletiriam — ao menos inicialmente — diferentes niveis de aspiragao
ou habilidade escolar (ao longo do tempo, tenderia a haver um ajustamento entre
aspiragdes subjetivas e possibilidades objetivas). Ao invés, tais diferenciais seriam
produzidos dentro da escola, quer dizer, segundo uma logica propria ao sistema escolar.
A escola tende a avaliar e hierarquizar os estudantes segundo sua familiaridade com a
“cultura legitima”. O controle dos codigos requeridos pela escola para apreensdo da
cultura escolar ¢ socialmente condicionado e desigualmente distribuido. A socializag@o
precoce na “cultura legitima” (que ¢ a cultura das fragdes dominantes) resultaria na
formagao de um “gosto pela cultura escolar” e na incorporagdo dos codigos necessarios
para decifrar a comunicagdo pedagogica levada a cabo na escola. Haveria, portanto,
uma homologia entre o campo escolar e o campo das classes sociais: os codigos
necessarios ao sucesso escolar sdo apreendidos pelos filhos das fracdes dominantes
através da iniciagdo precoce nos codigos da “cultura legitima”. Por isso, a escola

transforma desigualdades socialmente condicionadas (no acesso aos codigos culturais)
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em diferenciais de sucesso escolar, geralmente interpretados como desigualdades de
talento, mérito ou esfor¢o. Ao individualizar o fracasso e o sucesso, a escola legitimaria,
quer dizer, “naturalizaria” as desigualdades de classe (BOURDIEU; PASSERON,
[1970] 1990).

Em seus estudos, Bernstein investiga as diferencas existentes nos processos de
socializacdo de criangas oriundas de “classe média” e da classe operaria ¢ o impacto
delas sobre a emergéncia de formas distintas de uso da linguagem (cédigos) e de tipos
distintos de orientagio em relagdo aos objetos sociais.”” O conceito de classe social é
utilizado para identificar as estruturas de relagdes sociais que emergem das relagdes de
trabalho, das relagdes familiares e comunitarias. De diferentes estruturas de relagdes
sociais, emergiriam diferentes cddigos de linguagem que ensejam diferentes formas de
percepgao e orientagdo em relagdo aos objetos sociais.

As familias de classe operaria, segundo o autor, estdo profundamente enraizadas
em relagdes comunitarias relativamente homogéneas, em que prevalece uma concepgao
coletiva (“nds”) em detrimento da diferenciacdo individual dos membros da
“comunidade”. Adicionalmente, os individuos dessa classe estdo tipicamente inseridos
em relagdes de trabalho em que se exige mais esfor¢o fisico do que capacidade de
manipulacdo simbdlica e em que o grau de autonomia na organizacdo do trabalho ¢
relativamente reduzido. Por fim, nas familias de classe operaria, predominariam formas
imperativas de controle e um sistema de papéis sociais baseado no status adquirido. Em
um sistema de papéis sociais do tipo posicional, a comunicacdo entre 0os membros
familiares, bem como o processo de tomada de decisdes no interior do grupo familiar,
sdo conformados, em larga medida, pelo status adquirido, quer dizer, dependem das

posi¢cdes no interior da familia (pai, mae, filho, etc.) e das expectativas de

% As ocupagdes de “classe média” incluem, basicamente, ocupa¢des ndo-manuais qualificadas e
gerenciais. O termo “classe operaria” abarca os individuos que exercem trabalho manual ou ndo-manual
pouco qualificado.
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comportamento associadas a elas. Nesse tipo de sistema, as relagdes familiares
adquirem um carater mais fortemente hierarquico e fechado. Adicionalmente, nos
sistemas posicionais, predominariam modos imperativos de controle, que se objetivam
através de um cOdigo restrito (com niveis relativamente baixos de elaboragdo de
sentido) e que apelam para as normas “inerentes” a um status adquirido.”* Em sistemas
familiares desse tipo, argumenta Bernstein, o desenvolvimento das criangas tende a ser
relativamente pouco organizado em termos formais, conseqiiéncia da maior restricao a
individualizagdo e a verbalizagdo de intengdes (este ponto ¢ elaborado por LAREAU,
2000; LAREAU; WEININGER, 2008). De fato, como sugere o autor, em sistemas de
relacdes sociais marcadas por fraca diferenciacdo dos individuos na comunidade,
autonomia restrita para execu¢do das tarefas de trabalho e por formas de controle
imperativo no grupo familiar, tende a emergir um codigo restrito de linguagem. Em
comparagdo ao codigo elaborado, aquele tende a ser altamente previsivel em relagao aos
elementos sintaticos mobilizados pelos atores sociais. A verbalizagdo de intengdes
subjetivas ¢ pouco frequente, pois a existéncia de um repertdrio cultural comum,
fortemente compartilhado, implica que a explicitacio do sentido ¢ desnecessaria a
construcdo de interacdes sociais significativas. Os referentes ndo sdo claramente
diferenciados (havendo um uso frequente do pronome “eles”) e os conceitos descritivos
(através dos quais as experiéncias cotidianas sdo trazidas para o plano concreto e
cotidiano, ao invés de serem construidas abstratamente) tendem a predominar sobre os
conceitos analiticos, pois os objetos sociais sdo geralmente percebidos através de seu
conteudo particular, e ndo através das relagdes com outros objetos.

A estrutura de relagdes sociais tipica a “classe média” seria o oposto daquela

descrita anteriormente: redes sociais mais amplas, lagos comunais relativamente fracos,

% Um exemplo tipico citado por Bernstein: a mie diz ao filho: “Néo faga isso”. E o filho questiona: “Por
que?” E a mae retorna: “Porque ndo” ou “Porque ndo quero”.
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sistemas familiares em que predominam modos de controle que abrem mais espago para
a “negociagdo” das expectativas de comportamento, relagdes de trabalho em que se
exige capacidade de manipulagdo simbodlica e prevalecem niveis relativamente elevados
de autonomia para execu¢do das tarefas de trabalho. Em relagdo ao sistema familiar,
Berstein argumenta que as familias de classe média tendem a ser marcadas por um
sistema de controle pessoal. Nele, prevalecem formas mais abertas e negociaveis de
comunicagdo, pois as crian¢as tendem a estar providas de maior autonomia na
negociacao de seus papéis sociais € a possuir alternativas mais amplas de explicitagao
de sentido. O modo predominante de controle nesse tipo de sistema familiar baseia-se
em um cddigo elaborado, que abre maior espago para a individualiza¢do dos atores
sociais e para a verbalizagdo de inteng¢des. De fato, nessa estrutura de relagdes sociais,
tende a emergir um cédigo elaborado de linguagem, que ¢ marcado pela reduzida
previsibilidade em relagdo aos elementos sintaticos mobilizados para a construgdo de
sentengas, pela diferenciagdo mais clara dos referentes — produto da maior
individualizagdo das relagdes sociais — que obriga a verbalizacdo frequente da intengdo
subjetiva, a expressio mediada de sentimentos e emogdes e a elaboracdo das
experiéncias subjetivas em termos abstratos (através de conceitos analiticos).

Portanto, para o autor, os diferencias de classe em termos de progresso
educacional teriam mais a ver com o controle diferencial do codigo elaborado e do
modo relacional de perceber os objetos sociais. Em compara¢do com as criangas com
origem em familias de classe operaria, as criangas de “classe média” controlam tanto o
codigo restrito (mobilizado em relagdes primarias) quanto o codigo elaborado, que € o
codigo esperado em situacdes formais em que se exigem formas mediadas de expressao
e elaboragdo de intengdes subjetivas. A escola tende a avaliar os alunos em termos de

sua capacidade de controlar o cddigo elaborado e de construir as experiéncias cotidianas
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em termos abstratos (valorizando as relagdes entre os objetos sociais). Nos termos de
Bourdieu, poder-se-ia argumentar que a capacidade de manipular esse cddigo pode
constituir um capital cultural para o estudante, especialmente nas situagdes em que o
uso formal de linguagem oral e escrita adquire maior relevancia.”

Um artigo de Lareau e Weininger (2008) explora as trilhas abertas por Bernstein,
mas direciona o foco analitico, aos moldes de Bourdieu, para o aspecto das disposicOes
para agir. Nesse artigo, os autores investigam as transi¢cdes do “ensino médio” para o
ensino universitario de individuos com origem na classe média e classe operaria.”® O
método de investigacdo ¢ basicamente qualitativo: foram feitos estudos de caso em que
as mesmas familias foram acompanhadas ao longo do tempo. Um dos resultados mais
importantes diz respeito as diferencas de classe em termos do envolvimento direto da
familia no processo de constru¢do das trajetérias educacionais das criancas. Nesse
estudo, viu-se que os estudantes com origem na classe operaria dependem enormemente
de professores e conselheiros educacionais para o eventual desenvolvimento de suas
trajetorias educacionais. Diferentemente, nas familias de classe média, as trajetdrias
educacionais materializam um projeto educacional coletivo, construido conjuntamente
entre pais e filhos ao longo do processo de formagao escolar. Nesse caso, portanto, a
transicdo para o ensino universitario corresponde ao ponto culminante de um processo
de construcdo coletiva de uma trajetoria educacional e, mesmo, social. Como sublinham

os autores, o conhecimento informal acerca do funcionamento do sistema educacional —

% Em um artigo de Lareau e Weininger (2008), ha um caso que ilustra claramente esse argumento. Uma
aluna originaria da classe operaria relatou aos autores que o principal motivo pelo qual ndo obteve éxito
no ingresso em uma universidade de alto nivel nos EUA residia no fato de ndo ter conseguido cartas de
referéncia de professores do Ensino Médio, ndo obstante tivesse boas notas. Em parte, creio que essa falta
de disposicdo dos professores para referencia-la possa ser explicada com base na frustragdo de
expectativas associadas ao papel da aluna nas relacdes com os professores: sua incapacidade para
manipular o codigo elaborado de linguagem, quando comparada a seus colegas oriundos de familias de
classe média, a colocava em situacdo de desvantagem perante eles aos olhos dos professores.

% As criancas de “classe média” vivem em domicilios em que pelo menos um dos pais possui um
trabalho ndo-manual que exige certificacdo universitaria ou envolve autonomia gerencial ou de
supervisdo. As criancas de classe operaria vivem em domicilios em que os pais estdo empregados em
ocupagdes manuais ou ndo-manuais pouco qualificadas.
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da hierarquia de status académico (que impacta sobre as chances de obten¢do de cartas
de referéncia de professores de prestigio mais elevado), das exigéncias bastante
complexas para ingresso nas universidades mais concorridas — trazido pelos pais
elevaria a probabilidade do sucesso de ingresso no sistema universitario.

Esse envolvimento diferencial dos pais no processo de construgdo das trajetorias
educacionais dos filhos refletiria, segundo os autores, disposi¢des distintas para “criar
os filhos” entre familias de classe média e de classe operaria. Naquelas, prevaleceria a
logica da “cultivacdo concertada”, segundo a qual os pais veem como seu dever
estimular ativamente o desenvolvimento das habilidades e capacidades dos filhos.
Diferentemente, entre as familias de classe operdria, prevaleceria uma logica do
“desenvolvimento natural”, em que se concebe que as criancas se desenvolvem
espontaneamente desde que providas dos meios basicos de subsisténcia e apoio afetivo.
Tais logicas estruturariam dominios diversos da vida social. No uso do tempo livre, as
criangas de classe média tenderiam a se engajar, junto aos pais, em inumeras atividades
vistas como essenciais para o desenvolvimento de habilidades importantes (e que
servem a func¢do latente de ampliar ou reproduzir vinculos com outras familias de
“classe média”): as criangas se engajam em atividades que enfatizam a disciplina do
corpo (esportes), a educagdo dos sentidos (musica) e a competicdo. Diferentemente,
entre criancas de classe operaria, o tempo livre tenderia a ser estruturado de maneira
menos formal e a ser marcado por um ritmo mais lento de atividades,
predominantemente dedicado a “brincadeiras informais” com grupos de pares
(LAREAU, 2000). Por isso, as criancas de classe média teriam maior probabilidade de
desenvolver disposi¢des valorizadas no ambito escolar e, posteriormente, no mercado de

trabalho. Quer dizer, tais disposi¢cdes podem constituir formas de capital cultural:

para além de questdes financeiras e de ‘habilidade académica’ das criangas, a
educagdo superior baseia-se em um sistema de estratificagdo em que os individuos estdo
desigualmente providos de recursos culturais centrais que facilitam a construgdo de uma
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trajetoria educacional personalizada. Assim, o processo através do qual os jovens decidem
sobre seus futuros educacionais... pode ser uma fonte continua de desigualdades.
(LAREAU; WEININGER, 2008, p. 121; tradug&o propria)

De forma semelhante, John Goldthorpe e, de forma mais geral, os pesquisadores
associados ao Programa de Nuffield sublinham a persisténcia de diferenciais de classe
quanto ao progresso educacional (GOLDTHORPE, 1996a; BREEN; GOLDTHORPE,
1997, 1999, 2001; GOLDTHORPE, 2007a). No entanto, segundo os autores, as
chamadas teorias culturalistas (entre as quais se incluiriam aquelas descritas
anteriormente) seriam inadequadas para explicar esse fenomeno (GOLDTHORPE,
2007b). Se, de acordo com essas teorias, as chances de sucesso (ou fracasso) dependem,
em larga medida, de capital cultural incorporado (disposi¢des para agir valorizadas pela
escola), cuja formacao exige longos investimentos de recursos, entdo como se poderia
explicar a enorme expansdo educacional das ultimas décadas do século XX nas
principais sociedades capitalistas cujos principais beneficiarios foram os individuos com
origens sociais relativamente menos privilegiadas? Os mecanismos seletivos em
operacdo no sistema escolar, segundo aquelas teorias, tenderiam a excluir largos
contingentes de individuos desprovidos das disposicdes para decifrar o codigo escolar.
No entanto, as evidéncias de alguns estudos mostram que, no Reino Unido, a maior
parte dos ingressantes nos cursos secundarios académicos (mais seletivos do que os
cursos profissionalizantes) no poés-guerra advinha das camadas manuais, sendo
geralmente a primeira geracdo a fazer a referida transi¢do educacional (HALSEY;
HEATH; RIDGE, 1980; GOLDTHORPE, 2007a).

Portanto, o modelo tedrico deveria explicar o fendmeno da estabilidade das
desigualdades de classe em termos de progresso educacional e, a0 mesmo tempo,
acomodar o fato histérico do aumento da participagdo absoluta de individuos de
diferentes posigdes de classe (especialmente daqueles em posi¢cdes menos privilegiadas)

nos niveis mais elevados do sistema educacional. Como argumentei na introdugdo deste
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estudo, o modelo tedrico assume uma racionalidade do tipo subjetivo e situacional, quer
dizer, os fins da agdo ndo sdo incorporados na teoria € se concebe que os atores sociais
agem com base em crencas derivadas das informagdes disponiveis nos contextos de
acdo. Considera-se que os atores agem racionalmente quando satisfazem o critério de
eficiéncia: escolhem o curso de acdo mais eficiente para alcangar um objetivo qualquer.
Nesse sentido, a andlise de classe oferece a esse modelo tedrico os elementos para a
constru¢do do ambiente externo (condicional) em que o ator racional age, ambiente esse
que inclui os recursos que o ator pode mobilizar e a estrutura de oportunidades e
restricdes que se impde a ele. As escolhas educacionais, portanto, podem ser entendidas
como estratégias de adaptacdo dos atores a estrutura de oportunidades que define os
custos e beneficios relativos de diferentes trajetdrias educacionais.

A persisténcia de diferenciais de classe em termos de progresso educacional ndo
derivaria, portanto, de niveis distintos de aspiracdo. Esse fendmeno tampouco pode ser
explicado em termos dos “efeitos primarios”, resultantes de diferenciais de habilidade
escolar. Embora algumas pesquisas tenham mostrado que os estudantes com origens
sociais mais privilegiadas tendam a se sair melhor nos exames escolares do que aqueles
com origens em camadas sociais inferiores, as diferencas ndo seriam muito
significativas nos anos iniciais (SAVAGE; EGERTON, 1996). Por isso, os “efeitos
primarios” nao poderiam dar conta da persisténcia dos diferenciais de classe. Ao invés,
sdo os chamados “efeitos secundarios”, aqueles que se referem as escolhas que balizam
as transi¢cdes educacionais, que explicam a reproducdo das chances desiguais de
progresso educacional. As transi¢cdes educacionais sdo contextos que ensejam escolhas
diversas por parte dos atores envolvidos no processo de construcdo de uma trajetoria
escolar: os atores avaliam diferentes tipos de curso, decidem se permanecem ou deixam

a escola, com base nos custos e beneficios provaveis de diferentes tipos de escolha.
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Assim, para os individuos com origem nas camadas manuais, deixar a escola apos o
periodo de estudos obrigatorios e optar por um curso profissionalizante que leve a um
oficio manual seriam escolhas racionais frente a estrutura de oportunidades que se
impde sobre essa posi¢do de classe: recursos escassos relativamente aos custos
provaveis de periodos mais longos de estudo, rendimentos do trabalho decrescentes ao
longo do tempo, especialmente no periodo em que os custos da educacio dos filhos se
tornam potencialmente maiores (associados a entrada no ensino superior), riscos
relativamente maiores associados ao possivel fracasso do filho em trajetorias
educacionais mais ambiciosas, pois isso impediria o ingresso em posigoes de classe
superiores e tornaria menos provavel a obtencdo posterior de trabalho manual.
Diferentemente, entre as posicdes de classe mais privilegiadas (como a “classe de
servigos”), a escolha por trajetorias mais ambiciosas, levando a periodos prolongados de
educacdo que redundam em cursos universitarios, seria a escolha mais racional: a
probabilidade de desemprego de longa duragdo na familia ¢ menor, os rendimentos do
trabalho sdo progressivos ao longo do tempo (portanto, os custos adicionais produzidos
pelo “prolongamento dos estudos” impactam relativamente menos), os riscos de
fracasso educacional podem ser compensados mais facilmente pela mobilizacdo de
outros tipos de recursos (redes sociais, capital econdmico), evitando, com isso, 0 risco
de mobilidade descendente.

Portanto, a persisténcia dos diferenciais de classe em termos de progresso
educacional pode ser explicada como produto de estratégias adaptativas dos atores
racionais frente a estrutura de oportunidades que se impde diferencialmente sobre as
posicdes de classe, estratégias que buscam minimizar os riscos de mobilidade
descendente. Embora os governos das sociedades capitalistas avancadas tenham

intervindo fortemente para promover a expansdo do sistema educacional nas ultimas
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décadas (reduzindo os custos absolutos associados as trajetorias educacionais mais
ambiciosas), os balancos relativos de custos e beneficios se alteraram muito pouco,
porque permaneceram as desigualdades de classe em termos de chances de vida
(GOLDTHORPE, 2007a).

Esse breve balango da literatura nos coloca, entdo, diante de maneiras distintas de
explicar a persisténcia de desigualdades de classe em termos de progresso educacional
e, de forma mais geral, de conectar classe e cultura. De um lado, os esquemas analiticos
de Bernstein ¢ Bourdieu sublinham a importancia dos componentes normativos da vida
social na explicagdo desse fenomeno: os co6digos e disposi¢des que afetam as chances de
sucesso escolar estdo distribuidos desigualmente segundo a posicao relativa dos agentes
sociais. De outro lado, o modelo tedrico do Programa de Nuffield sublinha os
componentes do ambiente condicional de acdo: individuos em posi¢cdes de classe
diferentes enfrentam pressdes externas distintas que afetam a probabilidade de escolha

entre os cursos de agdo disponiveis no campo educacional.

Trajetdria social, gosto, educacao e cultura

Das teorias descritas anteriormente, podemos derivar hipoteses distintas — mesmo
opostas — quanto a relag@o entre classe e educacio ou, de forma mais geral, entre classe
e cultura. Com base no modelo explicativo de Goldthorpe, ¢ provavel que as familias
em posicoes de classe mais privilegiadas (na chamada “classe de servigos”, que inclui
profissionais, administradores e grandes empregadores) invistam mais recursos na
educacdo dos filhos, pois os custos sdo relativamente pequenos frente aos beneficios
esperados da escolarizacdo, além das possibilidades mais amplas a disposi¢ao dessas

familias para impedir a mobilidade descendente por meio de recursos economicos e da
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mobilizagdo de redes sociais. Os modelos explicativos de Bourdieu e Bernstein
sugeririam, de forma semelhante, que os investimentos na educag@o dos filhos seriam
relativamente mais elevados entre os agentes em posi¢des sociais privilegiadas. Além
disso — e isso difere esses modelos daquele de Goldthorpe — a capacidade para cultivar
as disposicdes e /ou coddigos valorizados pela escola estd desigualmente distribuida,
sendo mais frequente nas camadas relativamente mais ricas em capital cultural ou
simplesmente mais escolarizadas. Quer dizer, além do capital econdmico, o capital
cultural é um fator que conformaria as escolhas dos pais em relagdo a educacdo dos
filhos.

Quando se observa a tabela abaixo, nota-se que a freqiiéncia e montante (absoluto
e relativo) dos gastos com cultura na sociedade brasileira se elevam a medida que
aumenta o volume global de capital cultural e econémico possuido pelo agente. Assim,
vé-se que o montante (relativo e absoluto) dos gastos com educagdo e cultura se eleva
entre as camadas sociais “superiores” e, de modo mais geral, entre os grupamentos
vinculados ao trabalho ndo-manual: profissionais e professores universitarios sao os que
mais gastam com esses itens, em termos absolutos e relativos, seguidos por quadros
administrativos, empregadores, professores e técnicos. Os grupamentos ocupacionais
vinculados ao trabalho manual apresentam gastos relativamente baixos com educagdo e
cultura. Vemos, por exemplo, que os trabalhadores nido-manuais de rotina gastam
significativamente mais do que qualquer outra categoria ocupacional vinculada ao
trabalho manual. Um padrao semelhante pode ser encontrado com base na observacao
da frequéncia de gastos com cursos “livres”: ela se eleva a medida que se sobe a
hierarquia social, passando das categorias manuais para as categorias ndo-manuais e,
entre estas Uultimas, destacam-se professores universitarios € nao-universitarios,

profissionais, quadros superiores e empregadores.
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Tabela 1 — Montante de gastos com cultura e educacao e freqténcia de gastos com cursos
“livres” segundo categoria ocupacional:

Cultura (R$) | Cultura (%) | Educacédo (R$) | Educacédo (%0) Gastos com cursos
“livres” (%)
PRF 6475,94 11,13 3633,23 6,24 41,79
PROF.UNI 7160,32 11,33 3761,93 5,95 38,22
QAS 4973,10 9,53 2408,21 4,61 34,45
QAM 3718,54 9,23 2108,87 5,23 27,28
EMP>5 2827,57 7,40 1542,02 4,03 24,06
EMP<5 4646,61 9,47 2706,32 5,51 35,93
PROF 3710,62 9,85 2176,68 5,78 30,81
TEC 2411,74 8,01 1370,30 4,55 25,96
ART 1512,17 5,69 668,16 2,51 10,76
TNR 1706,63 7,15 859,66 3,60 20,36
STM 901,64 3,81 373,56 1,58 15,64
TMQ 856,84 4,84 406,99 2,30 14,58
TMNQ 413,37 3,45 164,52 1,37 8,48
CP-URB 819,09 4,96 373,60 2,26 12,14
CP-AGR 474,24 2,16 207,49 1,37 5,54
AGR 168,59 3,14 59,24 0,76 3,85
Notas:
1. Fonte POF;
2. Os gastos com cultura incluem despesas com leitura (livros, revistas ou jornais), diversdes
(cinema, teatro, discoteca, etc.), educag@o, brinquedos, papelaria e internet/TV paga;

3. As despesas relativas se referem a proporgdo dos gastos em termos das despesas totais;

4. Gastos anualizados e deflacionados;

5. PRF (Profissionais); PROF.UNI (Professores Universitarios); QAS (Quadros administrativos

superiores); QAM (Quadros administrativos médios); EMP>5 (Empregadores urbanos com mais
de cinco empregados); EMP<5 (Empregadores urbanos com menos de cinco empregados);
PROF (Professores ndo-universitarios); TEC (Técnicos); ART (Artistas); TNR (Trabalhadores
ndo-manuais de rotina); STM (Supervisores de trabalho manual); TMQ (Trabalhadores manuais
qualificados); TMNQ (Trabalhadores manuais nao-qualificados); CP.URB (Trabalhadores por
conta-propria urbanos); AGR (Trabalhadores agricolas); CP.AGR (Trabalhadores por conta-
propria na agricultura).

Tais evidéncias confirmam, parcialmente, as expectativas produzidas pelo modelo

teorico de Goldthorpe, ou seja, a probabilidade de se escolherem cursos de acdo que

levem a trajetorias educacionais mais ambiciosas (e, dai, a probabilidade de sucesso

escolar) tende a ser mais elevada entre as familias em posi¢cdes de classe mais

privilegiadas por conta das chances de vida associadas a diferentes relagcdes de emprego.

Nos estudos de Goldthorpe, sdo as familias alocadas a “classe de servigos”

(profissionais, administradores e grandes empregadores) que estdo em melhores

condi¢des para sustentar estratégias mais ambiciosas e custosas no campo da educacao.

De forma semelhante, na sociedade brasileira, profissionais, professores universitarios e
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quadros administrativos (que, provavelmente, estdo inseridos em relagdes de emprego
que oferecem bons beneficios econdmicos) tendem a gastar mais com educagdo,
possivelmente porque optam pelas escolas mais caras e por trajetorias educacionais
mais longas. Entre os individuos e familias nesses grupos ocupacionais, ha
provavelmente uma percepcdo favoravel acerca da relagdo entre os custos e o0s
beneficios esperados de trajetorias educacionais que levem a qualificagdes educacionais
valorizadas (credenciais, titulos universitarios): os custos sdo reduzidos frente aos
beneficios potenciais advindos de titulos educacionais escassos e, adicionalmente, os
riscos de uma escolha desse tipo podem ser minimizados pela mobilizacao de recursos
financeiros e de capital social. Entre as camadas vinculadas ao trabalho manual,
contrariamente, a relacdo entre custos e beneficios de trajetorias educacionais mais
longas e ambiciosas seria menos favoravel: por isso, as familias nessas posicdes de
classe tenderiam a gastar menos com a escolarizagdo e seus membros tenderiam a sair
da escola mais cedo.

No entanto, ha uma diferenciacdo adicional entre as categorias ndo-manuais, em
termos de gastos com cultura e educagdo, que ndo se enquadraria nas expectativas do
modelo explicativo de Goldthorpe. Ao invés, tal diferenciacdo iria ao encontro das
proposicdes do modelo explicativo de Bourdieu e daquele de Bernstein. Os
grupamentos ocupacionais compostos por profissionais, professores universitarios e
quadros superiores estdo em uma mesma posi¢ao no esquema de classes de Goldthorpe,
que ¢ a “classe de servicos”. Dado que estdo inseridas em relagdes de emprego de um
mesmo tipo (aquelas em que predomina o “contrato de servico”), as familias
pertencentes a essas categorias ocupacionais tenderiam a fazer escolhas semelhantes no
campo educacional, o que resultaria em gastos similares (como propor¢ao dos gastos

totais) com educacdo e cultura. Entretanto, profissionais e professores universitarios (e,
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em menor medida, demais professores) dedicam uma parte proporcionalmente maior da
renda a educacdo e cultura do que os quadros administrativos. Talvez, essas diferencas
resultem, em parte, da heterogeneidade dessas categorias: a dificuldade de se captar as
relacdes de emprego de gerentes, administradores e supervisores (segundo o tamanho da
empresa, grau de autonomia na execugao do trabalho, etc.) pode resultar na alocagdo a
uma mesma posicdo de classe de individuos que, na verdade, estdo inseridos em
relacdes de emprego distintas. No entanto, é possivel que outro fator intervenha para
conformar esse padrdo, qual seja, o capital cultural, ou melhor, o volume de capital
cultural considerado especialmente em termos diacronicos. Em outros termos, a
trajetoria social possivelmente conforma as escolhas no campo educacional e cultural,
materializando diferentes padrdes de gastos nesses dominios sociais conforme a posi¢ao
do agente em termos da distribuicdo de capital cultural.

A trajetéria dos agentes seria um fator explicativo importante nos modelos
tedricos vistos anteriormente, mas por razdes distintas. No modelo tedrico do Programa
de Nuffield, a trajetéria importa em termos dos recursos disponiveis no seio da familia e
potencialmente alocaveis para a educacdo dos filhos. A quantidade e tipo de recursos
disponiveis impactam sobre a avaliagdo dos custos e beneficios provaveis de diferentes
cursos de agdo, conformando, portanto, a probabilidade de se escolher trajetorias
educacionais mais ou menos ambiciosas. No caso dos modelos tedricos de Bourdieu e
Bernstein, a trajetoria importa como uma modalidade de apropriagdo (e incorporagio)
do capital ou de codigos. Além de maior capital econdmico, os individuos com origem
nas camadas superiores, especialmente nas fragdes mais escolarizadas, tém, com maior
probabilidade, as disposi¢cdes e os codigos valorizados (e exigidos) pela escola: as
disposi¢des para o estudo e para o deferimento de gratificacdes presentes que a

educacao impoOe, além dos “filtros culturais” para compreender a comunicacao
9
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pedagogica. Por isso, tais individuos desenvolveriam, com maior probabilidade, um
gosto “pelos estudos” e pela cultura, em parte por controlarem os cddigos necessarios
para a apropriacdo dos bens culturais disponiveis na sociedade.

Na sociedade brasileira, a trajetoria parece ser um fator bastante importante na
conformacdo da probabilidade de diferentes escolhas de consumo e, portanto, na
apropriacio de bens e praticas socialmente disponiveis.”’ Entre outras coisas, isso
implica que o volume de capital possuido pelos agentes em termos diacronicos ¢ uma
propriedade relevante do espaco social. Quando se sobrepdem as varidveis que indicam
trajetoria (mobilidade social, educagdo e ocupagdo dos pais), nota-se que as
modalidades dessas varidveis se espalham ao longo do primeiro eixo do espago
simbolico. Lembremos que este eixo articula um conjunto de oposi¢cdes simbdlicas:
posse Versus privacdo material relativa; engajamento versus desengajamento cultural;
participagdo versus alienagdo politica; orientagdes liberais Versus orientagdes
tradicionais. Como argumentei, ¢ provavel que existam homologias entre essas
oposi¢des, de modo que os agentes com maiores posses materiais sejam também
aqueles que se engajam mais ativamente no campo cultural, se interessam mais por
questdes politicas e se orientam de forma mais liberal em relagdo a “questdes morais”
(aborto, cria¢do dos filhos, etc.). Dizer que a trajetéria importa nesse caso implica dizer
que ela afeta a probabilidade de um conjunto de agentes se localizar em algum dos
polos dessas homologias. Como vemos na figura abaixo, a probabilidade de um
individuo se localizar a direita ou a esquerda do primeiro eixo ¢ afetada pelo grau de
escolaridade dos pais e ocupagdo deles: os individuos cujos pais possuem ou possuiam
alta escolaridade e posigdes ocupacionais “superiores” estdo, majoritariamente, a direita

do primeiro eixo, quer dizer, tétm maior probabilidade de possuirem bens durdveis

7 A anélise que se segue baseia-se em dados do banco da RMBH, pois h4 informagdes sobre mobilidade
social. Infelizmente, a POF ndo traz informagdes desse tipo.
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relativamente escassos em maior quantidade, de se engajarem culturalmente, de se
interessarem por politica e de expressarem orientagdes liberais frente a questdes morais.
A posigao relativa dos agentes sociais no plano simbolico ¢ condicionada, entdo, pelos
modos de apropriagdo do capital.

Figura 1 — Projecdo das modalidades de trajetoria social sobre o espaco

simbélico (Eixo 1 versus Eixo 2) - RMBH®%:
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Por ser um fator que afeta a probabilidade de diferentes escolhas de consumo e,
por isso, que configura diferentes estilos de vida, a trajetéria social pode ser considerada
uma propriedade relevante do espaco social. De fato, a medida que se sobe a hierarquia

social eleva-se o volume de capital possuido pelo agente, de um ponto de vista

% Legenda: PRF pai/PRF_mae (pai ou mée na categoria dos profissionais); ADM_pai/ADM_mae (pai ou
mae na categoria dos administradores); EMP.URB_pai/EMP.URB_mae (pai ou mae na categoria dos
empregadores urbanos); TNR pai/TNR mae (pai ou mae na categoria dos trabalhadores ndo-manuais de
rotina); TMQ pai/TMQ mae (pai ou mie na categoria dos trabalhadores manuais qualificados);
TMNQ pai/TMNQ mae (pai ou mie na categoria dos trabalhadores manuais ndo-qualificados);
CP.URB _pai/CP.URB_mae (pai ou mae na categoria dos trabalhadores urbanos por conta-propria);
EMP.RUR pai/EMP.RUR mae (pai ou mde na categoria dos empregadores rurais);
TR.AGR pai/TR.AGR_mae (pai ou méde na categoria dos trabalhadores agricolas); outros_pai (pai morto
ou aposentado); PI (primario incompleto); PC (primario completo); GC (ginasio completo); CC (colegial
completo); SC (superior completo)
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sincronico e diacronico. No caso da escolarizagdo, vemos na tabela abaixo que sdo os
profissionais os que mais frequentemente advém de familias em que o pai possui alta
escolaridade: 21% dos profissionais relatam que o pai possui ou possuia o ensino
superior completo; em 41% dos casos, o pai possuia, a0 menos, o fundamental completo
(ginésio). Diferentemente, entre as camadas vinculadas ao trabalho manual, na grande
maioria dos casos, 0 pai possui ou possuia, no maximo, o primario completo.
Empregadores, administradores e trabalhadores ndo-manuais de rotina advém, em geral,
de familias com perfil de escolarizagdo a meio caminho entre os padrdes descritos
acima. Além disso, sdo os profissionais os que mais frequentemente advém de familias
em que o pai possui ou possuia ocupacdo ndo-manual: em 12% dos casos, os pais sdo ou
eram profissionais e em 56% dos casos, os pais estdo ou estiveram vinculados ao
trabalho manual (urbano ou agricola). Entre os administradores, essa ultima

porcentagem atinge 72% e, entre os empregadores, 68%.

Tabela 2 — Grau de Escolariza¢do do pai segundo a categoria ocupacional do filho:

Grau de escolaridade do pai (%0)

Pl pai PC pai GC pai CC pai SC pai
PRF 21,43 35,71 10,71 10,71 21,43
ADM 42,42 39,39 9,09 3,03 6,06
EMP.URB 48,39 29,03 9,68 3,23 9,68
TNR 40,28 31,94 9,72 6,94 11,11
TMQ 45,61 42,11 3,51 5,26 3,51
TMNQ 63,51 31,08 2,70 2,70
CP.URB 54,43 30,38 5,06 7,59 2,53
Total 48,13 33,69 6,42 5,61 6,15
Notas
Fonte: RMBH

Legenda: PI: primario incompleto; PC: primario completo; GC: ginasio completo; CC: colegial
completo; SC: superior completo; PRF (Profissionais); ADM (Administradores); TNR (Trabalhadores
ndo-manuais de rotina); TMQ (Trabalhadores manuais qualificados); TMNQ (Trabalhadores manuais
ndo-qualificados); EMP.URB (Empregadores urbanos); CP.URB (trabalhadores urbanos por conta-

propria).

Tabela 3 — Origem do individuo, em termos da ocupac¢do do pai, segundo a categoria
ocupacional:
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Grupamento ocupacional do pai (%)
prf adm_emp ndo-manual manual agricola

PRF 12,00 24,00 8,00 36,00 20,00
ADM 5,41 16,22 5,41 56,76 16,22
EMP.URB 6,25 21,88 3,13 50,00 18,75
TNR 5,41 18,92 16,22 48,65 10,81
TMQ 2,82 12,68 7,04 52,11 25,35
TMNQ 3,30 2,20 7,69 52,75 34,07
CP.URB 2,33 10,47 3,49 66,28 17,44
Total 4,33 12,74 7,69 53,85 21,39
Notas

Fonte: RMBH

Legenda: PRF: profissional; adm emp: administrador ou empregador; ndo-manual: trabalhador nao-
manual de rotina; manual: trabalhador manual qualificado ou ndo-qualificado; agricola: trabalhador
agricola.

A trajetoria ¢ um fator que conforma o processo de socializacio no ambito
familiar. Bernstein (1971) parece ter razdo quando argumenta que o processo de
socializagdo varia segundo a classe social considerada. Como vimos anteriormente, a
probabilidade da valorizagdo de diferentes qualidades nas criancas varia de acordo com
o volume de capital econdmico e cultural possuido pelo agente social, de um ponto de
vista sincronico e diacronico. De fato, a medida que aumenta o volume global de
capital, eleva-se a probabilidade de se valorizar a independéncia e determinacdo das
criancas, ao invés de qualidades como religiosidade e obediéncia. Vemos, na tabela
abaixo, que sdo os profissionais — que, na amostra, constituem a categoria com maiores
rendimentos e escolaridade — que tendem a sublinhar, com maior frequéncia, a
relevancia de se ensinar independéncia e determinacao as criangas, € de ndo mencionar
religiosidade e obediéncia como qualidades importantes. Diferentemente, entre as
categorias manuais e, mesmo, entre empregadores urbanos, as qualidades mais
desejaveis em criangas tendem a ser religiosidade e obediéncia. Administradores e
trabalhadores nao-manuais de rotina possuem um padrdo de escolhas que se situa a

meio caminho entre aqueles descritos anteriormente.
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Tabela 4 - Porcentagem de individuos em diferentes categorias ocupacionais que
valorizam as seguintes qualidades nas criancas:

Qualidades valorizadas nas criancas (%) |

Independéncia | Determinacdo | Obediéncia Religido
PRF 43,33 93,33 33,33 30,00
ADM 26,83 85,37 43,90 43,90
EMP.URB 29,73 56,76 59,46 56,76
TNR 32,26 75,27 43,01 49,46
TMQ 23,60 70,79 49,44 55,06
TMNQ 29,37 64,29 60,32 46,83
CP.URB 35,09 53,51 59,65 50,88
Total 30,75 67,74 52,45 49,06
Fonte: RMBH

Com base em Bernstein (1971), pode-se argumentar que os padrdes acima
expressam, provavelmente, processos diferenciais de socializa¢do, ou melhor, diferentes
orientacdes em relacdo a “criacdo dos filhos” segundo a posicdo do agente no espago
social. Nesse sentido, os pais que sublinham a independéncia como uma qualidade
desejavel das criangas — mas ndo mencionam a obediéncia ou a religiosidade —
provavelmente abrem maior espago para a negociacao das expectativas de papéis sociais
no interior da familia, além de promoverem a individualizagcdo das criancas através do
estimulo a expressdo de intengdes subjetivas por meio da linguagem. Contrariamente,
entre os pais que valorizam a religiosidade e a obediéncia das criangas, tenderiam a
predominar formas de controle que apelam ao status atribuido no interior da familia,
resultando em possibilidades mais restritas para a individualizacdo da crianca e para a
expressdo de intengdes subjetivas. Um sistema de controle baseado no status atribuido
levaria, possivelmente, a uma separacdo mais rigida entre o “mundo dos adultos” e o
“mundo das criangas ou dos adolescentes”, com a conseqiliéncia de que os pais teriam
uma participagdo relativamente pequena na estruturagdo do tempo livre das criangas ou
dos adolescentes e estas, por sua vez, teriam pouca influéncia nas decisdes familiares.
Contrariamente, um sistema de controle pessoal, que abre maior espagco para a

individualizagdo das criangas, possivelmente leva a uma maior interagdo entre pais e
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filhos na utilizacdo do tempo livre. Ao modo de Lareau e Weininger (2008), pode-se
dizer que haveria diferentes sistemas de disposi¢des para criar os filhos segundo a
posigdo relativa dos agentes no espago social.

Nesse sentido, € provavel que a trajetoria seja relevante nao apenas em termos dos
recursos de varios tipos acumulados na unidade familiar, como sugerem os autores
vinculados ao Programa de Nuffield. Mais profundamente, a trajetoria — enquanto modo
de apropria¢ao do capital — ¢é relevante em termos das disposi¢des ¢ cddigos inscritos
nos esquemas de acdo e percepcdo dos agentes sociais. Em outros termos, cabe supor
que a trajetéria seja um fator que conforma o gosto e, portanto, a disposicao dos agentes
sociais para se apropriarem dos bens e praticas socialmente disponiveis em dominios
diversos da vida social.

Para tentarmos capturar o possivel impacto da trajetoria social sobre a
conformac¢dao do gosto (ou das disposicdes para agir), podemos investigar se a
probabilidade de engajamento cultural dos agentes sociais varia segundo a origem
social. Se a trajetoria social for relevante em termos da conformagao de disposi¢des para
acdo, entdo o gosto cultural exprimiré sistemas de condicionamentos sociais associados
a distintos modos de apropriacdao do capital. A investigagdo dessa questdo se dard em
duas etapas distintas. Inicialmente, investigo se os individuos se diferenciam em termos
do grau de engajamento cultural, levando em conta a freqiiéncia com que leem jornal,
livros e revistas e vdo ao cinema ou teatro.”’ Uma técnica estatistica denominada
Andlise de Classes Latentes permite construir tipologias (ex.: tipos de engajamento
cultural) a partir das respostas individuais a varidveis categoricas (quer dizer,
constituidas por categorias, e ndo por escalas continuas). Em outros termos, essa técnica

permite revelar os tipos de consumidor ou os padrdes de consumo possivelmente

% Estas so as atividades tipicamente culturais das quais se dispdem de informagdes no banco da RMBH.
Utiliza-se este banco porque os dados estdo codificados categoricamente em termos de frequéncia de
participagdo nessas atividades.
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existentes nos dados.'® Neste estudo, s3o incluidas trés variaveis distintas, relacionadas
com a leitura de livros ou revistas, a leitura de jornal e a frequéncia ao cinema ou teatro.
Tais variaveis possuem trés categorias ou modalidades distintas, que revelam o nivel de
participagdo dos individuos em cada uma delas: “sempre”, “as vezes” e
“raramente/nunca”.'”’ Os resultados da Analise de Classes Latentes revelam a
existéncia de trés tipos de “consumidor cultural”: os altamente engajados, que 1éeem
jornal, revistas e livros, e vdo ao cinema e teatro com bastante frequéncia; os
moderadamente engajados, que fazem essas atividades (especialmente ir ao cinema)
apenas ocasionalmente, ¢ os desengajados, que raramente se engajam em qualquer uma

coe 102
dessas atividades.

Na tabela abaixo, pode-se visualizar o tamanho relativo das classes
latentes e as probabilidades condicionais de participar de cada uma das atividades

. 103
consideradas.

Tabela 5 — Tamanho estimado das classes latentes e probabilidades condicionais:

Desengajados (%0) Moderadamente Fortemente
engajados (%) engajados (%)
Tamanho das classes latentes 0,39 0,35 0,26
Leitura (sempre) 0,06 0,39 0,94
Leitura (as vezes) 0,22 0,52 0,01
Leitura (raramente/nunca) 0,72 0,09 0,05
Jornal (sempre) 0,06 0,17 0,61
Jornal (as vezes) 0,27 0,56 0,29
Jornal (raramente/nunca) 0,67 0,27 0,10
Cinema (sempre) 0,00 0,02 0,22
Cinema (as vezes) 0,03 0,39 0,28
Cinema (raramente/nunca) 0,96 0,59 0,50

Fonte: RMBH

Os fortemente engajados constituem em torno de 25% da amostra, enquanto os

moderadamente engajados constituem pouco mais de 35%. Os desengajados sdo os

1% para uma introdugdo, ver McCUTCHEON, 1987.

%" Tais modalidades foram obtidas a partir de recodificagio realizada pelo autor nos dados originais.
2.0 modelo com trés classes latentes ajusta-se melhor aos dados do que modelos alternativos. Esse
modelo satisfaz o critério usual de 5% de erro tipo I, o que indica que ha probabilidade muito reduzida
desse padrdo ser um mero viés da amostra utilizada. Os modelos com uma classe ou duas classes latentes
ndo satisfazem a esse critério.

1% A probabilidade condicional é a probabilidade de um individuo se engajar em uma determinada
atividade com determinada frequéncia dado que pertence a uma determinada classe latente.
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mais numerosos, abarcando quase 40% da amostra. Entre os fortemente engajados, ha
uma alta probabilidade de os individuos lerem jornal, livros e revistas com bastante
freqiiéncia e de irem ao cinema ou ao teatro regularmente. Contrariamente, entre os
fracamente engajados ou desengajados, ha uma boa probabilidade de que os individuos
nunca ou raramente se engajem nas atividades mencionadas anteriormente,
especialmente ir ao cinema ou teatro. Os moderadamente engajados se engajam, com
alguma regularidade, na leitura de livros, revistas ou jornais; diferentemente, a maioria
deles ndo frequente o cinema ou teatro regularmente.

Os individuos alocados a cada uma das classes latentes possuem perfis bem
distintos, em termos de qualificagdes educacionais, rendimentos do trabalho e origem
social. Os individuos fortemente engajados sdo, majoritariamente, vinculados ao
trabalho ndo-manual (especialmente os profissionais), possuem maior escolaridade e
renda e advém de familias em que os pais t€m ou tinham maior escolaridade e ocupam
ou ocupavam posi¢cdes ocupacionais “superiores”. A idade também afeta a
probabilidade de engajamento cultural: a porcentagem de desengajados tende a
aumentar entre os individuos mais velhos.'®*

Para explorar essas associagdes estatisticas mais detidamente, faz-se uma analise
de regressao logistica, tomando o engajamento cultural como varidvel dependente e as
varidveis referentes ao “perfil demografico” como varidveis independentes. Os

resultados podem ser vistos abaixo.

1% A tabela pode ser visualizada no Apéndice.
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Tabela 6 — Fatores que impactam sobre o volume de engajamento cultural dos
entrevistados:

B Desvio B (exp) Sig.
Padrao

Constante -2,02 0,67 0,00

prf_adm pai 1,21 0,77 3,35 0,12

tnr_pai 0,49 0,45 1,63 0,28

CC pai 1,19 0,72 3,29 0,10

10 sm ou mais 0,57 0,43 1,77 0,19

Moderadamente | Até 10 sm 0,74 0,31 2,10% 0,02
engajados SC 1,27 0,72 3,58 0,08
MC 0,86 0,33 2,36* 0,01

18-24 1,30 0,67 3,67* 0,05

25-35 1,81 0,67 6,09* 0,01

35-55 1,03 0,65 2,79 0,11

Sexo 0,64 0,27 1,90* 0,02

PRF 0,90 1,18 2,46 0,45

ADM -0,62 0,39 0,54 0,11

TNR 0,14 0,44 1,15 0,76

Constante -2,68 0,73 0,00

prf_adm pai 1,84 0,81 6,28% 0,02

tnr_pai 0,67 0,52 1,95 0,20

CC pai 1,73 0,77 5,66* 0,02

Fortemente 10 sm ou mais 1,53 0,51 4,60 0,00
engajados Até 10 sm 0,63 0,46 1,88 0,17
SC 2,01 0,77 7,48% 0,01

MC 1,46 0,43 4,30* 0,00

18-24 -0,60 0,76 0,55 0,43

25-35 0,29 0,72 1,33 0,69

35-55 0,22 0,67 1,24 0,74

Sexo 0,69 0,36 1,99* 0,05

PRF 0,27 1,25 1,31 0,83

ADM -0,41 0,49 0,66 0,40

TNR 0,60 0,52 1,82 0,25

Notas

1. Os valores de ajuste do modelo podem ser visualizados no Apéndice;

2. A modalidade “desengajados” ¢ a categoria de referéncia.

3. Legenda: prf adm pai (pai: profissional, administrador ou empregador); tnr pai (pai:
trabalhador ndo-manual de rotina); CC pai (o pai tem, pelo menos, o colegial completo); 10 sm
ou mais (individuo ganha 10 sm ou mais); até 10 sm (individuo ganha, no maximo, 10 sm); SC
(individuo tem ensino superior completo); MC (individuo tem ensino médio completo); PRF
(profissional); ADM (administrador ou empregador); TNR (trabalhador ndo-manual de rotina);

4. Fonte: RMBH

Para interpretacao dos resultados, consideremos, inicialmente, a ultima coluna,
que se refere a significancia estatistica. Como regra geral, se o valor da significancia
estatistica € menor do que 0.5, considera-se que o valor de Beta ¢ significativamente

diferente de zero. Em outros termos, ha uma probabilidade muito pequena de que o
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referido valor seja produto de um mero viés da amostra. Os valores estatisticamente
significativos estdo em negrito. A seguir, interpretam-se os valores exponenciais de
Beta que sdo significativamente diferentes de zero. Tais valores definem as razdes de
chances'®, ou melhor, a variacio nas chances da ocorréncia de um evento (contra a
ndo-ocorréncia dele) resultante da variagdo de uma unidade na variavel independente.'*
Comparemos, inicialmente, a classe latente dos “moderadamente engajados” com a
categoria referéncia, dos “desengajados”. As categorias de idade parecem ser mais
relevantes nessa comparagdo. Ter entre 25 e 35 anos eleva a chance de ser
“moderadamente engajado”, ao invés de “desengajado”, em mais de seis vezes. A
escolaridade ¢ outro fator relevante: ter o ensino médio completo eleva a chance de ser
“moderadamente engajado”, ao invés de “desengajado”, em mais de duas vezes. As
varidveis “rendimentos” e “sexo” sdo fatores igualmente importantes para explicar as
chances de ser “moderadamente engajado” em comparacdo com “desengajado”. A
importancia da origem social ¢ revelada na comparacdo das chances entre ser
“fortemente engajado” ao invés de “desengajado”. A educagdo e posi¢cdo ocupacional do
pai afeta essas chances de maneira significativa: ter um pai com, pelo menos, o ensino
médio completo e com posicdo ocupacional “superior” (profissional e administrador)
eleva a chance de se engajar fortemente em atividades culturais em torno de seis vezes.
Os rendimentos, escolaridade e sexo do individuo sdo fatores que também impactam

sobre as chances de ser “fortemente engajado”. As varidveis que se referem a posi¢do

1% As chances [0dds] de um evento qualquer ocorrer sdo definidas pela probabilidade de ocorréncia desse
evento dividida pela probabilidade de ndo-ocorréncia dele. Por exemplo, as chances de uma mulher
engravidar sdo definidas pela probabilidade dessa mulher engravidar dividida pela probabilidade de néo
engravidar. Pode-se utilizar a variavel “usou ou ndo camisinha?” como um fator que impacta sobre essas
chances. Calculam-se, entdo, as chances de uma mulher engravidar nos casos em que utilizou camisinha e
em que ndo utilizou camisinha. Com base nesses valores, pode-se calcular a variacdo nas razdes de
chance ao dividir as chances de uma mulher engravidar quando utilizou camisinha pela chance de
engravidar quando ndo utilizou camisinha.

1% para uma introdugdo ao tema, ver FIELD, 2005.
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ocupacional do individuo ndo parecem ser fatores relevantes para prever o engajamento
cultural.

Tais evidéncias corroboram os argumentos deste estudo: a relevancia de fatores
como escolaridade, rendimentos e origem social para a conformac¢do da probabilidade
de engajamento em atividades culturais vai ao encontro das evidéncias obtidas com base
na Analise de Multiplas Correspondéncias. Vimos que, com o aumento do volume
global de capital possuido pelo agente social, em termos sincronico e diacronico, eleva-
se a probabilidade de engajamento em atividades culturais e politicas, posse de bens
duraveis escassos e valorizados e de orientagdes liberais frente a questdes morais. Os
grupamentos ocupacionais sdo indicadores de posi¢des relativas no espago, pois a
probabilidade de se ter uma determinada ocupacdo depende do volume de capital
acumulado, além de as ocupagdes serem os principais mecanismos para acumulagdo de
capital em sociedades capitalistas. Nesse sentido, o impacto das variaveis referentes aos
rendimentos, escolaridade e origem revelaria parcialmente a variagdo na probabilidade
de diferentes escolhas de consumo conforme a posicdo relativa do agente no espago
social. O ponto a se ressaltar aqui ¢ que a trajetéria importa: a escolaridade e posi¢cdo
ocupacional do pai impactam sobre a probabilidade de participacdo dos filhos em
atividades culturais (frequéncia ao cinema e teatro, leitura de livros, revistas e jornais).
A relevancia da trajetoria para a explicagdo do volume de engajamento cultural dos
individuos reside provavelmente no fato de que o consumo cultural, talvez mais do que
o consumo material, supde a existéncia de disposi¢cdes para se apropriar de bens e
praticas culturais, quer dizer, de um “gosto pela cultura” que torna mais provavel o
consumo desses bens e praticas (neste caso: gosto pelos livros, pela leitura, pelo cinema,
etc.). Isso possivelmente aponta para a formacgdo e reprodugdo de capital cultural,

entendido aqui como disposi¢des incorporadas para se apropriar da tradi¢do cultural de
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uma sociedade, que elevam a probabilidade de ganhos dos agentes em campos sociais
diversos (por exemplo: o gosto pela leitura provavelmente afeta as chances de sucesso

da crianga na escola).

Concluséao

Em suma, a trajetoria de cada agente parece ser mais do que um elemento que
identifica os contornos do ambiente condicional em que agem os atores sociais, como
sugerem os autores vinculados ao Programa de Nuffield. Como vimos, esses autores
argumentam que as possibilidades de acumulacdo de recursos de vérios tipos no ambito
familiar variam enormemente segundo as posi¢des de classe, pois as relagdes de
emprego conformam diferencialmente as chances de vida no mercado. No modelo
teorico construido nos estudos de classe do Programa de Nuffield, pressupoe-se que a
acdo se orienta de forma instrumental em relacdo ao ambiente externo: os atores sociais,
entdo, escolhem os cursos de a¢do mais eficientes frente a estrutura de oportunidades e
restricdes. No caso das escolhas educacionais, argumentam os autores, os individuos e
familias em posi¢des de classe em que prevalecem as relagdes de emprego baseadas em
contratos de servico estdo em melhores condi¢des para sustentar trajetorias mais longas
e ambiciosas, levando a qualificagdes educacionais mais valorizadas e escassas.'” Por
isso, a escolha por trajetdrias desse tipo seria racional do ponto de vista dos individuos
nessas posi¢des de classe. Contrariamente, para os individuos e familias em posi¢des de
classe em que prevalecem relagdes de emprego baseadas em contratos de trabalho, a
escolha mais racional no campo educacional seria optar por cursos vocacionais,

portanto, menos ambiciosos € custosos.

197 Tais condi¢des dizem respeito a probabilidade de ganhos salariais crescentes e beneficios associados
ao exercicio da profissdo (como plano de pensdo, plano de satde, etc.), possibilidades mais amplas de
promogao ¢ de construgdo de um plano de carreira, etc.
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A meu ver, o problema desse modelo teérico reside no fato de que ele ndo
incorpora sistematicamente a capacidade de escolha dos atores sociais. De fato, o que se
v€ sdo atores sociais adaptando-se ao ambiente externo. Os atores “escolhem” cursos de
acdo que ja estdo pré-determinados de antemdo, quais sejam, os mais eficientes diante
da estrutura de oportunidades e restrigdes que se impde diferencialmente sobre eles
dependendo de sua posicdo de classe. Portanto, esse modelo tedrico marginaliza os
componentes normativos da vida social (valores, normas, codigos, etc.) e pressupde que
a acdo ¢ essencialmente utilitaria e se orienta para um ambiente externo que a estrutura
através de um sistema de recompensas ¢ puni¢des. Consequentemente, a voluntariedade
da a¢do desaparece.

Diferentemente, um estudo de Paul Willis (1977) tenta dar conta do “fracasso”
escolar de criangas oriundas da classe trabalhadora na sociedade inglesa e, de modo
mais geral, da reproducdo das sociedades capitalistas incorporando sistematicamente os
padrdes normativos ou simbolicos que medeiam esse processo.

A contracultura escolar, (re)construida na pratica cotidiana dos lads (jovens com
origem na classe operéaria que se diferenciam em relagdo a escola'®), elabora, a seu
modo, elementos da cultura da classe operaria: oposi¢do a autoridade (e inversdo dos
valores associados a ela), machismo, rudeza, rejeicdo ao trabalho intelectual e
valorizagdo do trabalho manual, habilidade para “tirar um sarro” e “dar boas risadas”
dos “outros”. A pratica da contracultura escolar prepararia o jovem, de forma ndo-
intencional, para o mundo do trabalho manual, pois haveria uma enorme afinidade entre
ela e a cultura do chao-de-fabrica [shopfloor culture], com seu chauvinismo, dureza no

trato, tentativa de ganhar controle informal sobre o processo de trabalho, etc.

1% Diferenciagdo é “o processo através do qual a cultura de classe operaria se manifesta criativamente
como uma forma concreta dentro de uma institui¢do particular e se separa dessa institui¢do ainda que seja
influenciada por ela... Diferenciagdo ¢ o processo através do qual as trocas tipicas esperadas dentro do
paradigma intelectual institucional formal sdo reinterpretadas, separadas e discriminadas com respeito aos
interesses, significados e sentimentos da classe operaria.” (WILLIS, 1977, p. 63; tradugao propria).
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Segundo Willis, a contracultura escolar penetra a ideologia das sociedades
capitalistas. Penetragdo cultural ¢ um conceito que busca identificar “os impulsos dentro
de uma forma cultural que se orientam para a penetracdo das condi¢des de existéncia de
seus membros ¢ de suas posi¢des dentro da ordem social.” (WILLIS, 1977, p. 120;
tradugdo propria). Imbuidos da contracultura escolar, os lads nio diferenciam entre as
formas concretas de trabalho potencialmente disponiveis a eles, o que, de algum modo,
revela a real natureza do trabalho na estrutura da produgdo capitalista moderna: “a
logica interna do capitalismo ¢ que todas as formas concretas de trabalho sdo
padronizadas na medida em que todas contém o potencial para exploragdo de trabalho
abstrato... E isso o que liga os diferentes ramos da produgio e formas de trabalho e torna
a forma concreta de trabalho, e o uso especifico de suas propriedades, dependente de
seu status como trabalho abstrato.” (Ibid., pp. 133-4; traducdo prépria).

Os efeitos potencialmente revoluciondrios das penetragdes culturais realizadas
pela contracultura escolar sdo parcialmente bloqueados por limita¢des diversas. Ha duas
grandes limita¢des analisadas por Willis: a divisdo entre trabalho manual e mental e a
divisdo de trabalho entre homens e mulheres. A rejei¢ao da escola implica uma rejei¢do
da atividade mental em geral e do individualismo. De algum modo, a contracultura
escolar diferencia entre a logica dos interesses coletivos e a légica dos interesses
individuais. Se o sucesso escolar pode elevar a probabilidade de ascensdo social para
um individuo de classe operaria, ele ndo pode garantir o0 mesmo para a classe como um
todo. Assim, “para o individuo de classe operaria mobilidade nessa sociedade pode
significar algo. Alguns individuos da classe operaria ‘t€ém sucesso’, e qualquer
individuo em particular pode aspirar a isso. Para a classe ou grupo em seu proprio nivel,

no entanto, mobilidade ndo significa nada. A Unica mobilidade verdadeira nesse nivel

seria a destruicdo da sociedade de classes.” (Ibid., p. 128; tradu¢do propria). A
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associacdo entre individualismo, escola e atividade mental produz uma divisdo, no
plano simbolico, entre trabalho manual e trabalho mental, obscurecendo a natureza
comum a essas formas concretas de trabalho sob condi¢des capitalistas.

A outra grande divisdo, entre o mundo masculino ¢ o mundo feminino, ¢
(re)produzida dentro da contracultura escolar. O sexismo dessa cultura reflete em parte a
cultura operaria mais ampla, pois esta serve como fonte de referenciais simbodlicos para
os lads no processo de diferenciagdo em rela¢do a escola. Através da articulagdo entre a
estrutura patriarcal e a divisdo entre trabalho mental versus trabalho manual, ocorre uma
valoracédo inversa dos termos na contracultura escolar (¢ na cultura operaria), que
inverte os valores da ideologia dominante. Enquanto, na sociedade mais ampla, o
trabalho mental ¢ mais valorizado que o trabalho manual devido as maiores
recompensas materiais ¢ simbolicas associadas a ele, entre os lads (e na classe operaria
de forma mais ampla), “o trabalho manual ¢ associado a superioridade social da
masculinidade, e o trabalho mental com a inferioridade social da feminilidade.
Particularmente, o trabalho manual ¢ imbuido de natureza e tom masculinos que o torna
positivamente expressivo de algo mais do que o foco intrinseco no trabalho.” (WILLIS,
1977, p. 148; traducdo propria). Nessa conjun¢do, o trabalho manual torna-se “dominio
e uma forma de eleicdo” (Ibid., p. 149; tradugdo propria). Assim, enquanto os lads
tentam se afirmar através do trabalho manual, as classes superiores podem celebrar sua
superioridade através das mais altas recompensas associadas ao trabalho mental.

Para Willis, entdo, ha um paradoxo fundamental no seio da contracultura escolar e
da cultura operaria mais amplamente, que explica, em grande medida, ndo s6 o fracasso
escolar dos filhos da classe operaria, mas também a reprodugdo das sociedades
capitalistas. A dindmica das penetracdes culturais da contracultura escolar (que tém o

potencial de revelar aspectos fundamentais das reais condi¢des de existéncia da classe
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operaria sob o capitalismo) é parcialmente bloqueada por limitagdes associadas ao
sexismo e a divisdo entre trabalho manual e trabalho mental. Dessas penetragdes
parciais, resulta a valorizagao do trabalho manual como expressivo de caracteristicas
essencialmente masculinas e fonte de referenciais para a constru¢do da identidade e
auto-estima. Por isso, a aplicagdo da forga de trabalho a tarefas manuais [manual giving
of labour power] ¢é percebida enquanto libertagdo, transcendéncia e elei¢do, quando, de
fato, significa a inser¢do em relagdes de exploragdo e opressao.

A importancia do estudo de Willis reside, assim, na tentativa de incorporar
sistematicamente o componente da voluntariedade da agdo. Ao investigar os padrdes
simbolicos que medeiam a reproducdo da classe operaria e das sociedades capitalistas
de forma mais ampla, Willis nos mostra como os filhos da classe operaria, livre e
entusiasticamente, adentram posi¢cdes subordinadas na estrutura de classes das
sociedades capitalistas porque infundem o trabalho manual de significados positivos,
embora essa escolha resulte, objetivamente, em um provavel “aprisionamento” a
posicdes relativamente precarias e inferiores no sistema de producao capitalista. Enfim,
vé-se, no modelo explicativo de Willis, atores sociais esfor¢ando-se por moldar o
ambiente externo segundo padrdes normativos inscritos em sistemas simbdlicos.

A meu ver, os estudos de Pierre Bourdieu e Basil Bernstein sobre o fracasso e
sucesso escolar tentam, de forma semelhante, incorporar os componentes normativos da
vida social: Bourdieu menciona as disposi¢des (inscritas no habitus) do agente para se
apropriar dos bens culturais legitimos e para decifrar a comunicacdo pedagogica,
disposi¢des que estdo desigualmente distribuidas entre as camadas sociais, sendo mais
provaveis entre as fragdes de classe dominantes (grandes empregadores, quadros
superiores, profissionais e intelectuais); Bernstein argumenta que o controle do codigo

elaborado pelas criangas eleva as chances de sucesso na escola, sendo mais provavel
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entre familias de “classe média” devido a estrutura de relagdes sociais tipica a essa
camada social.

Contrariamente ao pensamento positivista — que concebe a teoria como um
espelho da realidade — Alexander (1998) argumenta que a teoria sobredetermina os
dados, especialmente nas Ciéncias Sociais, em que o discurso — em comparagdo com a
explicagdo — ocupa um lugar central. Por discurso, o autor se refere a modos de
argumentacdo que s3o mais especulativos e generalizantes do que o pensamento
cientifico “normal”. Enquanto este enfoca evidéncias empiricas, 16gicas dedutivas e
indutivas, explicagdes através de leis gerais e métodos para verificagdo de hipoteses, o
discurso envolve a argumentacao logica [logical reasoning], quer dizer, enfoca mais a
argumentacao ou raciocinio do que propriamente a experiéncia imediata, concreta. A
sobredeterminacdo dos dados pela teoria implica que a teoria ¢ capaz de organizar e
selecionar os dados de forma a “provar” proposicdes acerca da realidade social. Além
disso, proposi¢des podem ser reelaboradas para “acomodar” fatos historicos “novos”,
mantendo intacto o “nucleo duro” da teoria. No entanto, qualquer teoria social possui
referéncias empiricas, quer dizer, ela tenta dar conta de processos sociais “reais”. O
resultado disso ¢ que as Ciéncias Sociais sdo fortemente disputadas: todo argumento
empirico pode ser questionado a luz de consideragdes nao-empiricas, abstratas ou
metafisicas, e todo argumento tedrico ou abstrato pode ser contestado por referéncia a
evidéncias empiricas ndo-explicadas.

O ponto ¢ que a capacidade de explicar fendmenos empiricos ndo ¢ o Unico, nem
talvez o principal, critério para avaliar uma teoria em relacdo a outras. Outro critério
relevante ¢ a capacidade de uma teoria de sintetizar elementos da realidade social,
produzindo um esquema multidimensional de explicacdo (ALEXANDER, 1998). A

meu ver, o0 modelo tedrico do Programa de Nuffield fica mais distante do ideal de uma
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teorizagdo multidimensional da realidade social se comparado aos modelos teoéricos
construidos por Paul Willis, Pierre Bourdieu e Basil Bernstein. Na versao da teoria da
acdo racional do Programa de Nuffield, os componentes normativos da vida social ndo
sdo incorporados a teorizagdo, restando, por isso, atores sociais se orientando de forma
utilitdria em relacdo a um ambiente externo: a ordem social torna-se basicamente
coercitiva, estruturando a a¢do segundo um sistema de oportunidades e restrigdes.
Diferentemente do estudo de Paul Willis que mostra que o trabalho manual ¢ escolhido
por filhos da classe operaria porque ele ¢ infundido de significados positivos pela
contracultura escolar (que reelabora temas da cultura operaria mais ampla), nos estudos
de classe do Programa de Nuffield, os filhos da classe operaria “escolhem” cursos de
acdo que levam a vinculagdo ao trabalho manual porque nao hé outra escolha a ser feita:
a vincula¢do ao trabalho manual ndo tem outro sentido que ndo o de minimizar os riscos
de mobilidade descendente.

A unidimensionalidade da teorizagdo do Programa de Nuffield impede de se
captar, por isso, os modos como os padrdes simbolicos medeiam os processos de
reproducdo social (como o fracasso ou o sucesso escolar). A meu ver, as evidéncias
apresentadas neste estudo no que concerne a relagdo entre classe e cultura apontam para
a relevancia desses padrdes simbolicos para a explicagdo da referida conexdo e, mais
amplamente, para a reproducdo da estrutura de classes. Vimos que o volume de capital
possuido pelo agente social, em termos sincronicos e diacronicos, ¢ um dos fatores que
afeta o engajamento cultural. A probabilidade de freqiientar o cinema ou o teatro, e de
ler livros e jornais se eleva com o aumento do nivel de escolaridade e de renda do
individuo, além de ser tanto maior quanto mais elevado o nivel de escolaridade do pai e
de sua posicao ocupacional. O fato de o pai ser profissional ou administrador eleva em

mais de seis vezes a chance de um individuo ser fortemente engajado em atividades
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culturais do que de ndo ser engajado. A posicdo ocupacional do pai ¢é, muito
provavelmente, um fator que explica a maior ou menor disponibilidade de recursos
acumulados no ambito familiar, recursos esses que podem ser mobilizados para o
consumo de bens culturais. Ressalte-se, ainda — e este ¢ o ponto a destacar —, que a
escolaridade do pai é um fator que afeta a probabilidade de engajamento cultural do
filho independentemente dos outros fatores inseridos no modelo estatistico. Ai talvez
possamos identificar um dos mecanismos pelos quais 0os componentes normativos
medeiam a relagdo entre classe e cultura. Cabe supor que, quanto mais elevado o nivel
de escolaridade do pai, maior a probabilidade de que ele domine o codigo elaborado ou
formal de linguagem e que possua as disposi¢des para se apropriar da tradi¢do cultural
da sociedade. Esses codigos e disposi¢des sdo, muito provavelmente, transmitidos aos
filhos ao longo do processo de socializagdo. Vimos que esse processo varia segundo a
posicdo relativa do agente no espago social: aqueles com maior volume de capital
tendem a valorizar a independéncia e determinacdo das criangas, ao invés da obediéncia
e religido, valorizadas pelos agentes com menor volume de capital. A valorizagdo da
independéncia e determinacdo estimula, cabe supor, o uso de um cédigo de linguagem
elaborado entre as criangas, pois se espera que estas expressem intencdes subjetivas
mais frequentemente, além de diferenciarem mais claramente os referentes externos.
Além disso, ¢ provavel que a valorizagdo dessas qualidades nas criancas leve os pais a
interagir mais frequentemente com elas no uso do tempo livre. Em suma, embora os
dados sejam limitados para verificar algumas dessas hipdteses, as evidéncias
encontradas sugerem que ha um processo de transmissdo de capital cultural que afeta as
chances de sucesso escolar e a probabilidade de consumo de bens culturais: disposi¢des
para o estudo, codigos culturais necessarios a apreensdo da comunicacao pedagogica e,

mesmo, um gosto pela cultura parecem estar desigualmente distribuidos entre os
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individuos, sendo mais provaveis entre os agentes oriundos de familias com maior
volume de capital cultural ou, simplesmente, maior capital escolar. Por isso, é provavel
que o capital cultural seja um fator que estrutura, segundo uma légica propria, as
escolhas dos agentes no campo cultural e, possivelmente, em outros campos sociais.
Isso poderia explicar por que sdo os profissionais, além dos professores universitarios,

0s que mais gastam com cultura e educacio.
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Concluindo: (Re)definindo as fronteiras de classe na sociedade brasileira

Como argumentei na introdugdo a este estudo, o principal eixo que estrutura o
campo de analise de classes atualmente ¢ um que opde, de um lado, as abordagens que
enfocam a construgdo de esquemas de posi¢des de classe com base em critérios
objetivos definidos a priori pelo pesquisador e, de outro, abordagens que tomam as
classes como possiveis coletividades sociais, enfocando as praticas classificaveis e
classificatorias dos agentes sociais ¢ os modos como estas demarcam fronteiras
simbodlicas e sociais. Os estudos de classe vinculados ao Programa de Nuffield e ao
empreendimento neomarxista de Erik Olin Wright se enquadrariam no primeiro tipo de
abordagem. Wright diferencia localizagdes de classe com base nas relagdes de
propriedade de ativos produtivos. Os autores vinculados ao Programa de Nuffield
diferenciam posi¢des de classe conforme as relagdes de emprego tipicas a grupamentos
ocupacionais distintos. Embora empregando modelos tedricos distintos, essas
perspectivas analiticas definem critérios objetivos similares para captar as principais
divisdes sociais geradas no ambito do mercado e/ou da produgdo, essencialmente
propriedade dos meios de produgdo, qualificacdo e hierarquia organizacional.

No Brasil, a andlise de classes (e, mais amplamente, de estratificacdo social)
acompanhou, mesmo que fora de compasso e com menor intensidade, a emergéncia de
novas perspectivas analiticas.'” Inicialmente, os estudos se voltaram para a construgio
de escalas de status socioecondmico.''” Em um estudo de Pastore e Silva (2000), por

exemplo, os autores constroem uma escala de status socioecondmica baseada nos niveis

1% GUIMARAES (1999) faz um excelente balanco da literatura brasileira sobre estratificagdo social e

andlise de classe.

"% Os estudos que enfocam a construgdo de escalas de status tém sua origem nas ciéncias sociais norte-
americanas, mais especificamente na teoria funcionalista (entre outros, Blau & Duncan, 1967; Treiman,
1977).
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de escolaridade e rendimento dos individuos que ocupam uma determinada ocupagao.
Com base nessa escala, os autores investigam o processo de mobilidade social na
sociedade brasileira, enfocando as possiveis mudangas nesse processo em periodos
distintos da histdria dessa sociedade.

Diferentemente, os estudos de classe mais recentes no Brasil tentam geralmente se
enquadrar naquilo que os pesquisadores de Nuffield denominaram de perspectiva classe-
estrutural [class structural]. Nas escalas de status ocupacional, argumentam tais
autores, as ocupacdes tendem a ser hierarquizadas segundo critérios relacionados com a
percepcdo de prestigio dos membros de uma ocupagdo, seus rendimentos e/ou
escolaridade tipicos, etc. O problema ¢ que nao raro as ocupagdes que ocupam posi¢cdes
proximas nessas escalas se localizam em partes bem distintas da divisdo social do
trabalho, compartilhando nada mais do que essa percepcao de prestigio (subjetiva ou
definida pelo pesquisador).''' Ou seja, grupamentos ocupacionais tratados como
equivalentes nessas escalas sdo geralmente afetados diferentemente por fatores
econdmicos, politicos e tecnologicos. Diferentemente, a perspectiva classe-estrutural
tenta captar as relagcdes sociais em que os individuos adentram por conta de suas
posicdes no mercado de trabalho e unidades produtivas e os modos como tais relagdes
conformam suas chances de vida. As posi¢des de classe sdo definidas com base em
relagcdes de emprego e, por isso, ndo podem ser claramente ordenadas em uma escala
hierarquica (ERIKSON; GOLDTHORPE, 1992).

Em um desses estudos, Scalon (1999) constrdi um esquema de estratos sociais aos
moldes dos estudos iniciais do Programa de Nuffield, quer dizer, com base na situacdo
de mercado e de trabalho tipica de grupamentos ocupacionais. Como sublinha a autora,

“a classificag@o aqui utilizada ndo pode ser vista como uma hierarquia de prestigio, mas

111 7 : : I ~ . . . . o~
Além disso, tais escalas de prestigio ndo revelariam um consenso social acerca da distribuigdo

recompensas materiais ¢ simbolicas. Ao invés, elas expressariam a percep¢ao sobre os niveis tipicos de
rendimento e escolaridade de individuos em diferentes ocupagoes (GOLDTHORPE; KEITH, 1974).
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sim como uma classificacdo na qual sdo reunidos na mesma categoria trabalhadores que
compartilham situagdes de mercado e de trabalho semelhantes; assim, a classificagdo
dos estratos estd inscrita num contexto relacional, uma vez que se encontram
posicionados uns em relacdo aos outros.” (SCALON, 1999, p. 51). A construgao do
esquema de classes, portanto, obedece a critérios objetivos, teoricamente informados e
definidos a priori pela pesquisadora: “A defini¢do [dos] estratos baseia-se
fundamentalmente em elementos que aparecem como relevantes para a0 mesmo tempo
exprimir e capturar as caracteristicas da mobilidade e da estrutura social brasileiras.”
(Ibid., p. 52)

A autora parte de uma classificacdo produzida por Silva (1992), em que as 342
ocupagdes da PNAD de 1988 sdo agrupadas em 18 categorias ocupacionais. Tal
agrupamento ¢ feito considerando as tipicas posi¢cdes de mercado e de trabalho das
ocupagdes, incluindo, para tanto, as dicotomias urbano-rural, trabalho manual e ndo-
manual, trabalho qualificado e nao-qualificado, além do grau de autonomia e de
controle sobre o processo de trabalho. Por razdes metodologicas e operacionais
associadas a investigacdo da mobilidade social, a autora deriva um esquema de estratos
sociais combinando categorias da classificacdo proposta por Valle Silva. Para
estabelecer critérios de combinagdo, a autora emprega, inicialmente, uma andlise de
cluster, que permite reunir tais categorias ocupacionais segundo os niveis de renda e de
educagdo de seus ocupantes. Tais critérios sao escolhidos porque, segundo a autora, eles
sdo “fatores causais dos quais derivam, em grande medida, a situagdo de mercado e de
trabalho inscritas em cada grupo ocupacional.” (SCALON, 1999, p. 60) Em seguida, a
autora emprega modelos log-lineares para investigacdo da mobilidade total, com o
objetivo de captar os padrdes de mobilidade entre os agregados ocupacionais. O

emprego dessa técnica estatistica tem por objetivo testar “a homogeneidade das origens
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em sua distribuicdo pelas diversas categorias de destino, e a homogeneidade de cada
categoria de destino em relagdo a origem dos individuos que as compdoem.” (Ibid., p.
67) Com isso, ¢ possivel testar a “robustez” das combinagdes obtidas pela analise de
cluster com base na educagao e renda dos ocupantes dos agregados ocupacionais.

As evidéncias obtidas no estudo apontam para uma separagdo entre agregados
ocupacionais vinculados ao trabalho manual, de um lado, e aqueles vinculados ao
trabalho ndo-manual, de outro. Entre as categorias ocupacionais ndo-manuais,
diferenciam-se profissionais, administradores e gerentes (em cargos de direcdo e
execucdo), ¢ trabalhadores ndo-manuais de rotina, categoria que inclui ocupantes de
funcdes de escritérios e de fungdes ndo-manuais rotineiras. Os supervisores € técnicos
de trabalho manual sdo ai incluidos, pois estes teriam situacdes de trabalho e de
emprego mais proximas aquelas dos trabalhadores ndo-manuais de rotina do que dos
trabalhadores manuais em geral. Entre as categorias ocupacionais vinculadas ao
trabalho manual, incluem-se trabalhadores qualificados e ndo-qualificados (da industria
e dos servigos). Ha, ainda, as categorias dos proprietarios empregadores, dos
proprietarios por conta-propria, dos empregadores rurais e, por fim, dos empregados
rurais. Ao todo, sdo distinguidos nove estratos sociais.

Tabela 1 — Esquema de posicoes de classe de Scalon

Profissionais

Administradores e gerentes
Proprietarios empregadores
Nao-manual de rotina
Proprietarios por conta propria
Manual qualificado

Manual ndo-qualificado
Empregadores rurais
Empregados rurais

OO0 ~NO Ol WK

Fonte: Scalon (1999, p. 71)
Em seu estudo mais recente sobre posi¢cdes de classe e chances de vida, Ribeiro

constr6i um esquema de posi¢des de classe informado pela perspectiva analitica
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neoweberiana. Nessa perspectiva, segundo o autor, “as classes sociais devem ser
estabelecidas pelas condigdes de emprego ¢ mercado em que os trabalhadores se
encontram.” (RIBEIRO, 2007, p. 106) Por isso, os individuos sdo alocados a distintas
posicdes de classe com base no status empregaticio (empregador, empregado ou
auténomo) e nas relagcdes de emprego tipicas a diferentes grupamentos ocupacionais.
Além disso, esse esquema busca se adequar a algumas exigéncias metodologicas e
operacionais: “utilizo em esquema de classes que facilita comparagdes internacionais,
ndo fere particularidades relativas a certas ocupagdes existentes no mercado de trabalho
e ¢ amplamente utilizado e conhecido por pesquisadores da area de estratificagdo
social.” (Ibid., p. 106).

Segundo o autor, as alternativas existentes a perspectiva neoweberiana elaborada
nos estudos vinculados ao Programa de Nuffield sio inadequadas especialmente do
ponto de vista metodoldgico e operacional. Tanto a perspectiva neomarxista de Olin
Wright quanto a perspectiva neodurkheimiana de David Grusky seriam inadequadas por
ndo permitirem comparagdes internacionais e por serem de dificil operacionalizagdo''2.
Por isso, diz o autor, “diante de tais dificuldades praticas de implementacdo dos
esquemas neo-marxista e neo-durkheimiano, a abordagem weberiana parece ser a mais
adequada para a andlise da mobilidade social no Brasil.” (Ibid., p. 110) Essa abordagem
permite classificar os dados brasileiros mais facilmente, permite fazer comparagdes
internacionais € ¢ mais clara em relacdo aos pressupostos tedricos do esquema de
posicdes de classe.

Os critérios para diferenciagdo de posi¢des de classe definidos no Programa de
Nuffield ndo permitiram captar adequadamente algumas particularidades do

funcionamento do mercado de trabalho na sociedade brasileira. Como ressalta Ribeiro,

"2 parao tipo de andlise de classe proposta no campo neodurkheimiano, ver GRUSKY; SORENSEN, 1998;

GRUSKY; GALESCU, 2005.
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tal esquema foi “desenhado para a analise da mobilidade social em sociedades de
industrializacdo avancada.” Por esse motivo, esse esquema “faz muitas distingdes entre
as classes médias de trabalho ndo-manual e poucas distingdes entre as de trabalhadores
manuais, tornando-se, assim, inadequado para o estudo pormenorizado da mobilidade
social no Brasil, onde existem muitas diferengas importantes entre os trabalhadores
manuais.” (RIBEIRO, 2007, p. 124). Por isso, o autor acrescenta algumas subdivisdes
baseadas na distingdo entre setores modernos e tradicionais da industria e entre os
setores de servicos e da industria: “tais separagdes parecem ser extremamente
importantes na economia brasileira, que se modernizou sem acabar por completo com
formas tradicionais de emprego.” (Ibid., p. 125). Resulta, por isso, um esquema de
dezesseis posigoes de classe, em sua versdo mais desagregada.

Tabela 2 — Esquema de posicdes de classe (versdo mais desagregada) de

Ribeiro
| Profissionais e Administradores — nivel alto
1 Profissionais e administradores — nivel baixo
Illa Trabalhadores nao-manuais de rotina — nivel alto
b Trabalhadores ndo-manuais de rotina — nivel baixo
IVa Pequenos proprietarios — empregadores
Vb Pequenos proprietarios — sem empregados
\Y/ Técnicos e supervisores de trabalho manual
Vla Trabalhadores manuais qualificados — industria moderna
Vib Trabalhadores manuais qualificados — industria tradicional
Vic Trabalhadores manuais qualificados — servigos
Vlila2 Trabalhadores manuais nao-qualificados — industria moderna
Vlilal Trabalhadores manuais ndo-qualificados — industria tradicional
Vlilad Trabalhadores manuais ndo-qualificados — ambulantes
Vlla3 Trabalhadores manuais nao-qualificados — servigos domésticos
IVcl Pequenos proprietarios rurais — com empregados
VIlb Trabalhadores manuais rurais

Fonte: Ribeiro (2007, p. 122).

Diferentemente dos autores vistos anteriormente, Santos (2002) constréi um
esquema de localizagdes de classe baseado na perspectiva analitica de Olin Wright, mas

— como nos casos dos estudos anteriores — considerando as particularidades da estrutura
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social brasileira e as limitagcdes das bases de dados existentes. Segundo o autor, a
perspectiva de Wright permite investigar o “plano micro das localizagbes de classe
dentro de relagbes de classe macroestruturais”, captando “os condicionamentos
operantes sobre os agentes, ao fazerem escolhas e agirem no mundo.” (SANTOS, 2002,
p. 67; grifos do autor). Além disso, o esquema analitico do autor ¢ 1til, argumenta
Santos, para investigar a complexidade estrutural das sociedades capitalistas
contemporaneas ¢ sensivel ao “amplo reordenamento da produgdo e do trabalho que se
processa na atualidade.” (Id., Ibid.). Por fim, Santos sublinha que a perspectiva de
Wright permite conectar “as no¢des de apropriacdo de ativos produtivos e de
exploracdo”, além de incorporar “o papel da dominagdo na geracdo de diferenciagdes
nas localizagdes de classe.” (Ibid., p. 68). Para “adequar” o esquema de Wright a
realidade brasileira, Santos acrescenta algumas subdivisdes no referido esquema para
captar “diferenciacdes internas nas posi¢des de classe de pequenos empregadores, auto-
empregados e trabalhadores proletarizados... As diferenciagdes introduzidas
internamente aos pequenos empregadores e auto-empregados urbanos se relacionam
com a dimensdo de controle de ‘ativos de capital’. Os trabalhadores proletarizados
foram segmentados, considerando-se a relevancia de determinados fatores associados ao
tipo e ao setor de trabalho.” (Ibid., p. 78). Como resultado dessas operacdes, emerge um

esquema com dezesseis localizagdes de classe, que inclui as categorias abaixo.
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Tabela 3 — Esquema de localizacGes de classe (versdo mais desagregada) de

Santos:
la Capitalistas Empregadores urbanos com 11 ou mais empregados; empregadores
agricolas com 11 ou mais empregados permanentes, ou
empregadores agricolas que empregam de 6 a 10 empregados
permanentes e 6 ou mais empregados temporarios.
Ib Pequenos  empregadores mais Empregadores urbanos com trés ou mais empregados e cujo local de
capitalizados trabalho consiste em escritorio, loja, oficina ou fabrica; empregadores
agricolas que contratam de trés a dez empregados permanentes.
lla Pequenos empregadores menos Empregadores urbanos com 1 ou 2 empregados € sem local proprio
capitalizados de trabalho; empregadores agricolas com 1, 2 ou nenhum empregado
permanente.
b Auto-empregados especialistas Profissionais autdnomos qualificados
llc Auto-empregados capitalizados Auténomos com estabelecimento proprio
Ila Auto-empregados descapitalizados ~ Auténomos sem estabelecimento proprio
AV Auto-empregados agricolas Produtores agricolas por conta-propria
Va Gerentes/supervisores Gerentes ou supervisores por titulo ou grupo ocupacional e com
credenciados curso superior completo
Vb Gerentes/supervisores nio- Gerentes ou supervisores por titulo ou grupo ocupacional ¢ com 14
credenciados anos ou menos de estudo
Vc Empregados especialistas Especialistas por titulo ou grupo ocupacional: ocupantes de
profissdes credenciadas e com qualificagGes escassas
Via Trabalhadores qualificados Forga de trabalho potencializada ou complexa (cinco anos ou mais de
estudo)
Vlib Trabalhadores manuais da industria  Trabalhadores vinculados ao trabalho manual
€ Servigos
Vic Trabalhadores n3o-manuais de Trabalhadores que executam trabalho n@o-manual de natureza
rotina elementar ou que exige formagdo educacional ndo-escassa
Vid Trabalhadores nAo-manuais mais Trabalhadores que executam tarefas ndo-manuais que exigem alguma
graduados qualificacdo profissional, fun¢des de confiadas delegadas pelo
empregador
Vie Trabalhadores manuais agricolas Trabalhadores vinculados ao trabalho manual agricola
VIf Empregados domésticos Trabalhadores vinculados & execugdo de servigos domésticos

Fonte: Santos (2002, p. 79-101).

O autor delineia os contornos da estrutura das classes sociais no Brasil agregando

algumas dessas localizacdes de classe, possivelmente considerando interesses objetivos

comuns derivados das relagdes de propriedade de ativos produtivos. As categorias dos

capitalistas e dos pequenos proprietarios mais capitalizados constituem a burguesia, os

proprietarios de ativos de capital. A pequena burguesia urbana é constituida pelas

categorias dos proprietarios empregadores menos capitalizados, auto-empregados
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especialistas e auto-empregados capitalizados. Em seguida, encontra-se a classe média
assalariada, formada por gerentes e¢ supervisores credenciados e ndo-credenciados,
além dos empregados especialistas. A chamada classe trabalhadora “ampliada’ inclui
os trabalhadores qualificados, trabalhadores manuais na inddstria e servigos,
trabalhadores ndo-manuais, trabalhadores agricolas e empregados domésticos.'"

Entre economistas, classe ¢ geralmente entendida como faixas de renda. No
entanto, alguns estudos nessa area estabelecem critérios para diferenciacdo de posigdes
de classe enquanto agregados ocupacionais, o que se aproxima daquilo que ¢ praticado
na Sociologia. Em um desses estudos, Waldir Quadros (2003) argumenta que a estrutura
social no Brasil pode ser dividida em quatro agregados ocupacionais. O esquema de
posicdes de classe a seguir se assemelha aquele construido por Santos com base na
perspectiva analitica neomarxista:

1. Uma camada superior formada por proprietarios empregadores e
profissionais que exercem trabalho altamente qualificado ou técnico (que
empregam ou ndo outras pessoas);

2. Uma camada intermedidria formada por proprietarios de
negocios familiares (geralmente proprietarios por conta propria) e de
trabalhadores (assalariados ou auténomos) que exercem ocupagdes técnicas e
cientificas de nivel médio, ocupagdes vinculadas a defesa nacional e seguranga
publica e, por fim, tarefas de supervisao do trabalho manual;

3. Uma camada trabalhadora urbana formada por individuos
vinculados ao trabalho ndo-manual de rotina ou ao trabalho manual na industria

ou Servigos;

'3 Os auto-empregados agricolas possivelmente poderiam ser alocados a classe trabalhadora “ampliada”,
pois, segundo Santos, eles constituem “o universo dos produtores camponeses ¢ dos trabalhadores
excluidos na esfera do mundo rural.” (SANTOS, 2002, p. 90).
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4. Uma camada agricola formada por aqueles vinculados a pequena

agricultura familiar e trabalhadores agricolas.

Embora empregando modelos teodricos distintos, tais esquemas de posigdes de
classe ou de estratos se assemelham sob dois aspectos distintos. Em primeiro lugar,
todos ecles empregam modelos dedutivos em que sdo utilizados critérios objetivos
definidos a priori pelo pesquisador para estabelecer as principais fronteiras ou divisdes
sociais que emergem do funcionamento do mercado de trabalho e/ou da esfera produtiva
e que, possivelmente, impactam sobre fendmenos sociais diversos.

Como vimos, os estudos de classe alinhados a perspectiva analitica neoweberiana
diferenciam posicdes de classe em termos das situagdes de trabalho e de mercado ou das
relacdes de emprego tipicas a determinados agregados ocupacionais. Com base nesses
critérios, tais estudos sublinham que as principais fronteiras de classe na sociedade
brasileira se localizam nas dicotomias entre o setor rural € o setor urbano, e entre
trabalho manual e trabalho ndo-manual. Além disso, as ocupagdes sdo distinguidas em
termos do nivel de qualificagdo e do grau de autonomia tipicamente associados ao
exercicio das tarefas de trabalho. Tais fronteiras de classe captariam as principais
divisdes geradas no ambito do mercado, divisdes essas que explicam os diferenciais de
chances de vida em nossa sociedade (ex.: probabilidade de obtencdo de ganhos
materiais crescentes e de promogdes ao longo da carreira, probabilidade de entrar em
situacdo de desemprego, condi¢des de vida, oportunidades de mobilidade social, etc.).
Em linhas gerais, esses estudos distinguem uma camada de profissionais e
administradores, inseridos em relagdes de emprego e/ou situagdes de emprego e de
trabalho relativamente privilegiadas; uma camada composta de trabalhadores vinculados

ao trabalho ndo-manual de rotina, posicdes que envolvem niveis menos elevados de
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autonomia e qualifica¢do na execugdo das tarefas de trabalho; uma camada formada de
pequenos proprietarios, com ou sem empregados; uma camada de trabalhadores
vinculados ao trabalho manual, caracterizada por relagdes de emprego em que
predominam niveis relativamente reduzidos de autonomia e que exigem qualificagdes
menos escassas; por fim, uma camada de trabalhadores e empregadores rurais, estes
basicamente compostos de auto-empregados agricolas. Sublinha-se que tais fronteiras
permitem revelar mais claramente os diferenciais de chances de vida que emergem do
funcionamento do mercado.

No estudo de Santos, mais alinhado a perspectiva analitica de Olin Wright, as
fronteiras de classe sdo definidas com base nas relacdes de propriedade de ativos
produtivos. A principal divisdo social baseia-se nas relagdes de propriedade de ativos de
capital, opondo proprietarios desses ativos a ndo-proprietarios. Outros dois tipos de
divisdo emergem das relagdes de propriedade de ativos de organizagdo e qualificagdo:
em um caso, opdem-se gerentes e supervisores, de um lado, a ndo-gerentes ou nao-
supervisores, de outro; em outro, opdem-se trabalhadores especialistas ou qualificados,
de um lado, a ndo-especialistas ou nao-qualificados, de outro. Tais fronteiras tentam
captar as possiveis oposi¢des em termos de interesses objetivos que emergem das
relacdes de producio.

Outro aspecto sob o qual tais esquemas se assemelham se refere aos critérios
utilizados para diferenciacdo das posicdes de classe: relagdo com os meios de producao,
qualificacdo e organizagdo (autonomia) sdo critérios importantes tanto na perspectiva
neoweberiana quanto na perspectiva neomarxista que informam os estudos de classe nas
Ciéncias Sociais brasileiras. Por isso, as fronteiras de classe definidas em tais estudos se

sobrepdem em alguma medida.
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Ao invés de utilizar um modelo dedutivo para a constru¢do da estrutura de classes
na sociedade brasileira, modelo em que sdo definidos critérios objetivos a priori pelo
pesquisador que informam onde se localizam as fronteiras de classe, este estudo utiliza
um modelo indutivo, em que as referidas fronteiras sdo tracadas a partir da observacdo
das praticas dos agentes sociais. Este modelo permite incluir a cultura — entendida como
o conjunto de praticas e escolhas de consumo dos agentes sociais em dominios diversos
da vida social — como um fator central a constitui¢do das relagdes de classe. As escolhas
de consumo expressam distintos padrdes — valores, normas, codigos, classificagdes —
que sdo diferenciados — esta € a hipotese neste estudo — segundo a classe e idade. Como
sublinham BENNETT et al. (2009), “a cultura ndo ¢ simplesmente um complemento as
posicdes de classe cuja logica ¢ dada pelas relagdes econdmicas representadas sob a
forma de uma estrutura de classes ocupacionais. [Ao invés], ela tem que ser levada em
conta para explicar como as posi¢des de classe sdo constituidas e onde as linhas de
divisdo entre as classes devem ser tragadas.” (Ibid., p. 2; tradugdo propria). A meu ver,
esse modelo ¢ mais adequado para a investigagdo do processo de formagao de classes
enquanto possiveis coletividades sociais que balizam a sociabilidade cotidiana,
configurando estilos de vida. Por mais relevantes, do ponto de vista sociologico, que
possam ser os critérios definidos pelo pesquisador para delinear as fronteiras de classe —
e, de fato, as posicdes de classe assim construidas tém se mostrado bastante Uteis na
investigagdo dos diferenciais de chances de vida na sociedade brasileira — tais critérios
podem ndo coincidir com aqueles mobilizados pelos agentes sociais em sua pratica
cotidiana. Consequentemente, os critérios objetivos definidos pelo pesquisador nos
estudos de classe no Brasil examinados anteriormente podem ndo captar as fronteiras
reais (simbolicas e/ou sociais) que separam os agentes sociais em dominios diversos da

vida social.
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Este estudo tenta ultrapassar restricdes usuais no campo da analise de classe —
referentes ao reduzido escopo de aplicabilidade do conceito de classe — mostrando que
as classes conformam padrdes de sociabilidade, configurando estilos de vida. Para tanto,
este estudo investigou inicialmente as oposi¢des que possivelmente estruturam o espago
dos estilos de vida (espaco simbolico) na sociedade brasileira. A Andlise de
Correspondéncias permitiu revelar a existéncia de um conjunto de oposi¢des simbolicas
que marcam diferentes estilos de vida. A analise dos dados da POF revelou a existéncia
de alguns conjuntos de oposi¢des simbdlicas articuladas em torno de um tnico eixo,
indicando, com toda probabilidade, uma homologia entre elas. Vimos que essas
oposi¢des diziam respeito a distancia a necessidade, a posse de bens materiais
(especialmente de bens durdveis) e engajamento em praticas culturais, de lazer e de
cuidados de si. A andlise dos dados da RMBH com base na referida técnica permitiu
revelar padroes de escolha distintos, mas parcialmente convergentes com aqueles
descritos anteriormente. Em um eixo do espaco simbolico identificado com base nos
dados desse banco, observam-se oposi¢cdes nas escolhas referentes a posse de bens
materiais (especialmente de bens duraveis), ao engajamento em praticas culturais e de
lazer, a0 engajamento politico e, por fim, a orientagdes normativas frente a questdes
morais. De forma similar, ¢ provavel que tais oposi¢cdes sejam homodlogas, pois se
articulam todas ao longo do mesmo eixo: cabe supor que a posse de bens duraveis
(inclusive tamanho das residéncias), o engajamento cultural (especialmente em
atividades realizadas fora da residéncia), interesse por politica e orientagdes normativas
“liberais” frente a questdes morais se articulem em estilos de vida. Outro conjunto de
oposi¢cdes pdde ser revelado com base na observacdo do segundo eixo do referido
espaco simbolico, oposi¢des em torno do engajamento em atividades de lazer que se ddo

no contexto da vizinhanga ou do bairro e/ou marcadas pela “cultura de massas”.
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A seguir, identificamos as posi¢des dos individuos nesses mapas simbolicos e os
caracterizamos segundo seus perfis “demograficos” (renda, educacdo, grupamento
ocupacional, idade, sexo, etc.). As evidéncias empiricas indicaram que a classe ¢ um
fator que conforma as praticas sociais. As categorias ocupacionais, além das
modalidades de renda e escolaridade, apresentaram padrdes de distribui¢do bem
definidos nos espacgos simbolicos. A distribuicdo das variaveis “demograficas” no plano
simbolico permite revelar os principios de organizacdo das praticas dos agentes e, de
forma mais geral, dos estilos de vida. Isso nos remete a nog¢ao de espago social. Como
vimos, com essa no¢ao, Bourdieu pretende representar o mundo social como um espago
multidimensional, “na base de principios de diferenciagdo ou de distribui¢do
constituidos pelo conjunto de propriedades que atuam no universo social considerado,
quer dizer, apropriadas a conferir, ao detentor delas, forca ou poder neste universo.”
(Ibid., 2005b, pp.133-4). Segundo o autor, as propriedades atuantes do espaco social
correspondem as diferentes espécies de capital que ocorrem nos diferentes campos,
especialmente capital econdmico e capital cultural. A posi¢do relativa dos agentes no
espaco social ¢ definida com base no volume e composi¢ao do capital: estas sdo as
propriedades fundamentais que explicariam os padrdoes de consumo observados no
plano simbolico. Neste estudo, as evidéncias apontam para a existéncia de principios
parcialmente distintos de organizacdo das praticas dos agentes sociais na sociedade
brasileira. Um deles corresponde ao volume global de capital, econdmico e cultural,
apreendido em termos sincronico e diacronico. O capital se refere a um trunfo, que
eleva as chances de ganho dos agentes em campos sociais diversos. As posi¢cdes
relativas dos agentes na distribuicdo do capital sdo indicadas por grupamentos
ocupacionais, pois as ocupagdes sdo os principais mecanismos de acumulacao de capital

em sociedades capitalistas. Ademais, a probabilidade de entrada em uma dada ocupagao
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ou posicao no mercado depende da quantidade de capital acumulado pelo agente. Dizer
que o volume do capital (cultural e econdmico) é um principio importante de
organizagdo das praticas sociais implica que a probabilidade dos agentes de se
apropriarem dos objetos socialmente disponiveis ¢ conformada pela posi¢ao relativa do
agente na distribui¢do do capital (por exemplo: a apropriacdo da tradicdo cultural da
sociedade depende da familiarizacdo com essa tradi¢do no seio da familia e no sistema
escolar). A diacronia aponta para a importincia da trajetdria (enquanto modo de
apropriacdo do capital) para a conformagao das praticas sociais. Vimos, por exemplo,
que os profissionais “estabelecidos” ocupam uma posi¢do claramente distinta no espago
simbolico do que os profissionais ascendentes: aqueles tém maior probabilidade de se
engajarem em praticas culturais, se interessarem por politica e se orientarem de forma
mais liberal em relagdo a questdes morais do que os profissionais de “primeira geracao”.
Entre os profissionais “estabelecidos”, ¢ provavel que a familiarizagdo precoce em
praticas culturais (por meio do incentivo e, mesmo, participacao direta dos pais) leve a
formagao de um “gosto pela cultura”, orientando o agente para o consumo de bens e
praticas culturais mais frequentemente.

A idade ¢ outro principio que conforma as praticas dos agentes,
independentemente do primeiro principio mencionado anteriormente, o que sugere,
contrariamente aos argumentos de Bourdieu, que a idade ndo ¢ um principio secundério
de organizacdo das praticas, quer dizer, que conforma aquelas simplesmente pela
mediagdo da posicdo do agente no sistema de distribuicdo de capital. Ao invés, vé-se
que os mais jovens tendem a se engajar em atividades culturais mais frequentemente
que os mais velhos, especialmente em atividades que ocorrem no contexto da
vizinhan¢a ou do bairro, como ir a pragas, a casa de amigos ou a festas, e que sdo

influenciadas pela cultura de massas, como ouvir radio por véarias horas ao longo do
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dia."™ E provavel que o género seja outro fator que conforma as praticas sociais
segundo uma légica propria, embora os dados utilizados ndo permitam investigar desse
fenomeno. H4, ainda, evidéncias que sugerem a importancia da composi¢ao ou estrutura
do capital para a conformagao de estilos de vida (voltarei a isso adiante).

Como ressaltei anteriormente, a AMC constroi os espagos simbdlicos com base
nas relacdes mutuas das modalidades de consumo ou de outro tipo utilizadas no estudo.
Ou seja, inicialmente, a AMC ndo pressupde nenhum tipo de causalidade que explica as
tomadas de posi¢do no plano simbolico. Uma vez construidos os espagos simbolicos, ¢
possivel posicionar os individuos relativamente uns aos outros com base no conjunto de
respostas as modalidades utilizadas. Além disso, podemos caracterizé-los segundo seus
perfis e agrupé-los em torno de elipses tragadas ao redor do ponto médio das categorias
“demograficas”. O formato, extensdo e posi¢ao das elipses revelam como os individuos,
caracterizados segundo um dado perfil, estdo posicionados relativamente uns aos outros
no plano simbolico em termos de suas praticas (quer dizer, das escolhas nos dominios
da pratica apreendidas através das modalidades de consumo), além do grau de
homogeneidade de uma categoria em termos das escolhas de seus “membros”. Mais
fundamentalmente, a observagdo das posi¢des e formatos das elipses permite tragar as
provaveis fronteiras simbdlicas e sociais que separam conjuntos de agentes sociais com
base em suas praticas.

Com base na observagao da posicao relativa e formato das elipses que agrupam as
categorias ocupacionais (capitulo 2), cabe supor que a estrutura de classe da sociedade

brasileira possua trés grandes classes, posicionadas diferentemente ao longo do eixo que

14 Infelizmente, os dados ndo nos permitiram investigar essa questdo mais profundamente. Para tanto,
seria necessario que houvesse dados que revelassem o componente do gosto por diferentes bens culturais.
Como mostra o estudo de Bennett et al. (2009), os mais jovens possuem um gosto que se orienta mais
frequentemente para os bens da “cultura de massa”, enquanto, entre os mais velhos, predomina um gosto
por bens culturais “estabelecidos”.
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expressa o volume global de capital possuido pelos agentes sociais (em termos
sincronicos e diacronicos).'"

Na regido “superior” do espago, ha uma classe executivo-profissional, composta
por profissionais (entre os quais, incluem-se professores universitarios), que exercem
predominantemente ocupagdes credenciadas, administradores que ocupam cargos
hierarquicos elevados (diretores, gerentes e supervisores) em organiza¢des de grande e,
talvez, de médio porte, e de grandes empregadores (e de médios empregadores mais
capitalizados). O formato e posi¢ao relativa da elipse que agrupa os profissionais
indicam que essa categoria ¢ relativamente homogénea em termos das praticas de seus
membros investigadas neste estudo (posses materiais, engajamento cultural, relagdo
com o corpo e com a alimentagdo, criacdo dos filhos, interesse por politica, etc.), uma
vez que essa elipse se localiza predominantemente em um dos lados do espago
simbolico.

Diferentemente, as elipses que agrupam administradores e empregadores ocupam
por¢des maiores do espaco — estendendo-se pelos dois lados do primeiro eixo —
indicando que tais categorias sdo bastante heterogéneas em relagdo as praticas de seus
membros. Tais diferencas no plano simbdlico decorrem, provavelmente, das distintas
trajetorias dos membros dessas categorias ocupacionais. No caso da categoria dos
administradores, individuos em cargos hieradrquicos superiores em grandes ou, mesmo,
médias organiza¢des sdo, com freqiiéncia, profissionais credenciados recrutados para
funcdes que exigem maior responsabilidade decisoria e que oferecem maior autonomia
na execucdo de tarefas. Diferentemente, individuos em cargos gerenciais ou de
supervisdo em niveis hierdrquicos inferiores sdo recrutados mais frequentemente de

cargos ndo-gerenciais dentro da propria organizagdo. Aqueles tém, portanto, maior

115 ’ . ~ . . . ,
Caso fosse possivel caracterizar os padrdes de escolha dos agentes de forma mais minuciosa, ¢é

provavel que pudéssemos encontrar divisdes sociais mais sutis entre os agentes sociais, diferenciando as
fragdes de classe.
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capital cultural e econdmico acumulado, além de maiores chances de acumular capital
ao longo da vida e de transmiti-lo do ponto de vista intergeracional. Cabe supor que
gerentes e supervisores em niveis inferiores estejam relativamente mais préximos aos
trabalhadores ndo-manuais de rotina (além de técnicos e artistas) do que de
administradores em niveis hierarquicos superiores. De forma semelhante, os
empregadores podem ser distinguidos em termos de suas trajetorias sociais. Os grandes
empregadores ou médios empregadores com alto nivel de capitalizagdo tendem a ter
maior capital cultural e econdomico (por ex.: maior escolaridade, credenciamento) do
que pequenos empregadores.''® Caso os dados permitissem diferenciar os quadros
administrativos e empregadores segundo o tamanho da organizacdo e nivel hierarquico,
¢ provavel que encontrassemos fronteiras simbolicas e, possivelmente, sociais
separando individuos nessas categorias.''’ Na verdade, o banco da RMBH permite
diferenciar empregadores segundo o niimero de empregados (mais e menos do que 10
empregados). Como a amostra ¢ relativamente pequena, uma subdivisdo dos
empregadores segundo o numero de empregados resultaria em categorias muito
pequenas.''® Por isso, escolheu-se utilizar a categoria de empregadores sem
diferencia¢do em termos do nimero de empregados ao longo do estudo.

No entanto, de modo a verificar a hipotese anterior, pode-se realizar a referida

diferenciagdo, estabelecendo como critério de distingdo a existéncia de mais ou menos

¢ De fato, dados da regido metropolitana de Belo Horizonte indicam que, entre os empregadores com
mais de 10 empregados, quase 38% tém, pelo menos, o ensino superior completo. Entre os empregadores
com menos de 10 empregados, diferentemente, apenas 6% possuem esse nivel de escolarizagao.

""7"A POF permite diferenciar quadros administrativos médios (supervisores, gerentes) de quadros
administrativos superiores (diretores, superintendentes, etc.). No entanto, ndo ¢ possivel diferencia-los
segundo o tamanho das organizacdes. Adicionalmente, a POF diferencia entre empregadores urbanos com
mais e com menos de cinco empregados. Como tentei mostrar no capitulo 2, a analise dos dados desse
banco com base na AMC ndo revelou padrdes de escolha que distinguissem os individuos nessas
categorias. Ao invés, as elipses que agrupam tais categorias ocupam posicdes relativas bastante similares
no espago. A meu ver, isso decorre da qualidade dos dados, que nos impediu de identificar os padrdes
escolha dos agentes sociais de forma mais detalhada, revelando as fronteiras simbdlicas sutis que os
distinguem.

18 A literatura sobre Analise de Correspondéncias sugere que as categorias com freqiiéncias muitas
reduzidas sejam agrupadas a outras, de modo que atinjam uma freqiiéncia de aproximadamente 5% (LE
ROUX; ROUANET, 2004).
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do que 10 empregados na empresa. Tem-se, entdo, uma categoria de empregadores com
mais de 10 empregados (oito ao todo) e outra com menos de 10 empregados (33 ao
todo). Por sua vez, os administradores podem ser diferenciados segundo a escolaridade
e rendimento domiciliar, critérios que buscam apreender — de forma aproximada — uma
diferenciagdo em termos de niveis hierarquicos. Assim, temos uma categoria de
administradores com, no minimo, ensino superior completo ¢ com mais de 10 salérios-
minimos mensais de rendimentos domiciliares (oito ao todo) e outra composta de
administradores com escolaridade e rendimentos inferiores (29 ao todo).

Quando se projetam as categorias ocupacionais (com essas novas subdivisodes)
sobre o espaco simbdlico construido com base nos dados da RMBH, vemos que os
administradores mais escolarizados e com maior renda posicionam-se mais a direita do
primeiro eixo que os demais administradores. De forma semelhante, os empregadores
com mais de 10 empregados estdo localizados mais a direita do referido eixo do que os
empregadores com menos de 10 empregados.'”” Essas posi¢des relativas distintas no
espago simbolico indicam que as diferenciacdes feitas nas categorias dos
administradores e empregadores sdo relevantes para revelar distintos padrdes de

consumo e, portanto, estilos de vida.

"9 No caso do referido espaco simbolico, localizar-se mais & direita do primeiro eixo significa maior
probabilidade de o individuo engajar-se em praticas culturais fora da esfera doméstica, de orientar-se de
modo liberal em relagdo a questdes morais, de expressar interesse por politica e de possuir bens materiais
escassos ¢ valorizados (inclusive domicilios).
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Figura 1 — Elipses agrupando as categorias ocupacionais no espaco simbolico

(eixo 1 versus eixo 2):
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Como se vé, as categorias se distribuem claramente ao longo do primeiro eixo,
mas ndo do segundo, o que implica que tais diferencas podem ser explicadas pela
operacdo de apenas um principio de organizacdo das praticas, que, como argumentei
anteriormente, se refere ao volume global de capital possuido pelo agente.

No entanto, ¢ bem provavel que haja principios adicionais de organizacdo das
praticas que distingam mais sutilmente os agentes posicionados especialmente na regido
“superior” do espaco. Em seu estudo sobre a sociedade francesa, Bourdieu argumentou
que o volume global do capital e a composi¢do do capital eram as propriedades mais
fundamentais do espago social, porque conformavam as praticas dos agentes mais
fortemente do que qualquer outro principio de diferenciacdo. Diferentemente, o estudo
de Bennett et al. (2009) mostrou que a composi¢do do capital ndo parece ser um
principio de diferenciagdo relevante das praticas sociais na sociedade britinica atual.

Neste estudo, as evidéncias empiricas obtidas com a AMC apontam para uma conclusdo
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parcialmente semelhante a essa. Parcialmente porque este estudo ndo conseguiu revelar
diferengas entre conjuntos de agentes — em termos de suas praticas sociais — com base
na composi¢do do capital social (é isso o que mostram o0s espagos simbolicos
investigados aqui). No entanto, quando se observam mais detidamente os gastos
(relativos e absolutos) com itens determinados (especialmente com cultura e bens
materiais), encontramos uma clara diferenciacdo no seio da classe executivo-
profissional, possivelmente apontando para a importincia da composi¢ao do capital
como um fator conformador das escolhas dos agentes sociais. As evidéncias da tabela
abaixo indicam a existéncia de um padrao inverso de gastos entre as categorias
ocupacionais alocadas a referida classe. Professores universitarios e profissionais
gastam mais (em termos absolutos e relativos) com cultura do que as demais categorias.
Contrariamente, quadros administrativos (especialmente os quadros médios) e
empregadores tém despesas materiais mais elevadas do que aqueles. Essa estrutura
inversa de despesas expressa, possivelmente, diferencas na composi¢do do capital
possuido pelos agentes sociais, além da operacdo de diferentes mecanismos de
distin¢do, baseados no capital econdmico e no capital cultural. Quer dizer, ¢ provavel
que professores universitarios e profissionais reivindiquem distingdo com base em suas
praticas culturais mais frequentemente do que as demais fragdes da classe executivo-
profissional, que se orientariam predominantemente para o consumo de bens duraveis
valorizados. Pesquisas mais minuciosas que produzissem evidéncias qualitativas

permitiriam avangar nosso entendimento acerca desse fendmeno.



Tabela 4 — Montante absoluto e relativo de despesas culturais e materiais:
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PRF PROF.UNI QAS QAM EMP>5 EMP<5
1. Cultura (R$) 6475,94 | 7160,32 | 4973,10 | 3718,54 | 2827,57 | 4646,61
1. Cultura (%) 11,13 11,33 9,53 9,23 7,40 9,47
1.1 Leitura (R$) 171,25 230,89 178,76 101,58 64,92 101,20
1.1 Leitura (%) 0,29 0,37 0,34 0,25 0,17 0,21
1.2 Cinema (R$) 218,59 249,40 190,39 84,71 74,23 110,92
1.2 Cinema (%) 0,38 0,39 0,36 0,21 0,19 0,23
1.3 Educacéo (R$) 3633,23 3761,93 2408,21 | 2108,87 1542,02 | 2706,32
1.3 Educacao (%) 6,24 5,95 4,61 5,23 4,03 5,51
2. Gastos Materiais (R$) | 27820,92 | 28890,80 | 27207,95 | 23663,29 | 22588,79 | 24644,73
2. Gastos Materiais (%) 47,81 45,70 52,13 58,73 59,09 50,21
2.1 Habitagdo (R$) 20226,67 | 22892,32 | 17280,19 | 18042,29 | 17129,18 | 16296,24
2.1 Habitacdo (%) 34,76 36,21 33,11 44,78 44,81 33,20
2.2 Veiculos (R$) 5857,57 3572,36 8369,12 4230,13 4007,16 6666,81
2.2 Veiculos (%) 10,07 5,65 16,03 10,50 10,48 13,58

Fonte: POF

Notas: Gastos anualizados e deflacionados;

Legenda: PRF (profissionais); PROF.UNI (professores universitarios); QAS (quadros administrativos
superiores); QAM (quadros administrativos médios); EMP>5 (empregadores urbanos com mais de cinco
empregados); EMP<5 (empregadores urbanos com menos de cinco empregados).

Na regido intermediaria do espago, localizam-se pequenos empregadores ou
médios empregadores menos capitalizados, administradores em niveis hierarquicos
inferiores e/ou em organizagdes de pequeno porte (quadros médios), trabalhadores que
executam trabalho ndo-manual de rotina, técnicos e professores (ndo-universitarios). 120

Por fim, na regido inferior do espago, encontram-se as fragdes manuais, inclusive
supervisores de trabalho manual, ao lado de trabalhadores qualificados, trabalhadores
por conta-propria (e, possivelmente, pequenos empregadores pouco capitalizados),
trabalhadores nao-qualificados, e, por fim, trabalhadores por conta-propria e
empregados agricolas. Algumas subdivisdes podem ser delineadas, especialmente entre

os setores manuais mais qualificados e aqueles menos qualificados, e entre os setores

urbanos € os rurais.

2% Utilizando dados que permitam apreender mais detalhadamente os padrdes de consumo e estilos de

vida dos agentes sociais, ¢ provavel que encontremos fragdes claramente distintas nessa regido do espago
social, diferenciando uma frag¢ao de professores ¢ outros trabalhadores nas areas da cultura e da satde,
uma fragdo de pequenos empregadores ¢ administradores de niveis hierarquicos inferiores, e outra
formada por trabalhadores de rotina e técnicos.
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A estrutura de classes aqui definida se assemelha sob alguns aspectos com os
esquemas de posicdes de classe definidos nos estudos citados no inicio deste capitulo,
especialmente no que diz respeito a fronteira que separa trabalhadores vinculados ao
trabalho manual e aqueles vinculados ao trabalho ndo-manual e a divisdo dentro da
camada de trabalhadores ndo-manuais. No entanto, hd algumas diferencas importantes,
essencialmente no que concerne ao posicionamento da camada de administradores:
enquanto aqueles que ocupam cargos hierarquicos elevados (geralmente em grandes e
médias organizagdes) sdao alocados aqui a classe executivo-profissional, aqueles em
cargos gerenciais ou de supervisdo em niveis hierarquicos inferiores (geralmente em
organizagdes de menor porte) sdo alocados a classe intermedidria.'”' Nos esquemas
neoweberianos, essas fragdes tendem a ser alocadas a “classe de servicos”. De forma
similar, pequenos empregadores e médios empregadores menos capitalizados estdo
localizados, provavelmente, na regido intermedidria do espago, enquanto que os grandes
empregadores estdo na regido superior. Ao contrario dos esquemas neomarxistas, as
evidéncias aqui ndo apontam para uma clara separacdo entre detentores de meios de
produgdo, profissionais credenciados, e gerentes ou diretores. Ressalte-se que a
delineagdo dessa estrutura de classes se baseia na observacdo das praticas dos agentes
sociais e nos modos como elas demarcam fronteiras nas relagcdes sociais — o formato da
estrutura de classes aqui sugerido ¢ dependente, portanto, dos dados de consumo

utilizados.

121 . : Y r ~ . A
Ressalto que essa ¢ uma diferenciag@o provavel, uma vez que os dados ndo permitem fazé-la.
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Figura 2 — Distribuicéo das classes sociais no espa¢o simbolico:

Axis 2 - 3.94 %
0.4t
. .'_manl..lal. T
R
[ e R e L e e L] EE R e PR
N *
executiva
04T
clasze_recod
count % est. ecoc. area
+ ewecutiva 45 178 081 084
el o inter 155 84 070 1.20
' manual 330 112 066 117
—DI.S —UI.4 6 074 UTB
Axis 1 - 8.15 %
Notas
1. Fonte: RMBH
2. Executiva: classe executiva-profissional (composta por profissionais,

empregadores com mais de 10 empregadores ¢ quadros administrativos com ensino superior ¢
com renda de mais de 10 sm domiciliar per capita);

3. Inter: classe intermediaria (composta por técnicos ¢ trabalhadores ndo-manuais
de rotina, quadros administrativos que ndo se enquadram nos critérios anteriores, e
empregadores com menos de 10 empregados);

4, Manual: classe manual (composta de trabalhadores qualificados e ndo-
qualificados, supervisores de trabalho manual).
5. Nota: Utilizo o banco da RMBH porque este permite diferenciar os

empregadores mais adequadamente. O banco da POF diferencia empregadores com mais ou
menos do que cinco empregados.

Talvez por conta da técnica estatistica utilizada neste estudo, que tende a enfatizar
as (possiveis) oposigoes existentes nos dados, foi possivel caracterizar mais claramente
a formagdo da classe executivo-profissional e da classe manual enquanto coletividades
sociais do que a classe intermediaria. A formacao da classe executivo-profissional como
coletividade social provavelmente configura estilos de vida com as seguintes

caracteristicas:
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1. Apropriagdo de bens materiais escassos, especialmente de bens
duraveis, como aparelhos de televisao, carros, computadores, aparelhos de DVD
ou lava-lougas, além de residéncias maiores (com mais comodos, dormitérios e
banheiros). A importancia dessas modalidades para a organizagdo do espago
simbolico indica que a apropriagdo de bens materiais €, provavelmente, um
mecanismo de distingdo relevante na sociedade brasileira, quer dizer, a posse de
certos bens duraveis adquire valor simbolico com base no qual os agentes
reivindicam distingdo ou superioridade, estabelecendo fronteiras nas relagdes
sociais;

2. Engajamento mais frequente em atividades culturais ou de lazer,
especialmente aquelas realizadas fora da esfera doméstica, como visitas mais
constantes ao cinema, teatro e restaurantes, etc. Vale ressaltar que tais
modalidades contribuem de forma igualmente importante para a organizacao do
espaco simbolico, o que indica que constituem mecanismos de distingdo em
nossa sociedade. Na verdade, ¢ provavel que o engajamento cultural e a
apropriacdo material converjam sob vdrios aspectos, como, por exemplo, na
pratica de ir ao cinema de carro e comer fora apds a sessdo. Pesquisas
qualitativas minuciosas poderiam investigar a provavel relacdo entre o
engajamento cultural e a formacdo de capital cultural e de capital social na
sociedade brasileira;

3. Mobilizagdo mais intensiva e frequente de praticas de
modificacdo e manutencdo do corpo (como a pratica de esportes, a ingestao de
alimentagcdo mais “leve” e “saudavel” ou o uso de servigos estéticos, etc.), que

impode niveis elevados de privagdo sobre o corpo. Na regido “superior” do
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espago, 0 corpo encontra contextos mais numerosos de exposi¢do e
possibilidades mais amplas de valorizagao;

4. Interesse relativamente elevado por questdes politicas, o que
pressupde capacidade para se apropriar desses temas e opinar sobre eles,
capacidade essa adquirida, cabe supor, através da escolarizagio e da
familiarizagdo com esses temas na socializacdo familiar;

5. OrientagOes mais liberais em relacdo a criagdo dos filhos e
questdes morais, como o aborto ou o trabalho. No que concerne a criagao dos
filhos, vimos que as familias da classe executivo-profissional se caracterizam
por sistemas de controle que promovem a individualizagdo da crianca abrindo
maior espaco para a negociagdo das expectativas de comportamento e,
possivelmente, promovendo a interagcdo mais frequente entre pais e filhos no uso

do tempo livre.

Comparativamente, o processo de formagdo da classe manual como coletividade

social se caracteriza pelos seguintes elementos:

1. Privacdao material relativa: os individuos nessa regido do espago
estdo geralmente privados dos bens materiais valorizados (mencionados
anteriormente). Na verdade, quanto mais se desce a hierarquia social, maior o
nivel de privacdo em relacdo a bens basicos, como alimentagdo, vestudrio, etc.
Isso indica que os agentes localizados nessa regido do espaco podem se
constituir como “referentes negativos” nas disputas pela apropriagdo de bens

materiais valorizados na sociedade;
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2. Desengajamento cultural, como participa¢do rara ou inexistente
em atividades culturais ou de lazer (leitura, visitas a cinemas ou teatros, idas a
restaurantes, etc.) realizadas especialmente fora da esfera doméstica, com
excegdo, talvez, do bar ou do boteco. As categorias manuais apresentam
despesas relativamente mais elevadas com bares, e com bebidas como propor¢ao
dos gastos com alimentacdo fora. Esse padrio de gastos expressa,
provavelmente, a disposi¢do mais frequente desses individuos para entrar em
relacdes de convivéncia indulgente e para evitar os formalismos. O contexto do
bar ou boteco “popular” proporciona justamente informalidade e indulgéncia:
raramente ha garcons, pois os individuos “se servem” diretamente no balcao,
evitando, portanto, a relacdo de status implicada no ato de servir e ser servido; o
balcdo ou a mesa de bilhar sdo os lugares de interacdo por exceléncia, pois as
mesas raramente sao utilizadas para delimitar fronteiras sociais; valoriza-se o ato
de beber junto e de entrar em conversas “jocosas’” das quais, em principio, todos
podem participar, etc. O oposto estd implicado no ato de consumir uma refei¢ao
em um restaurante, do qual as camadas manuais estao largamente desengajadas.
Em um restaurante (dependendo do tipo considerado), as formalidades tendem a
se impor mais frequentemente aos agentes: as mesas delimitam mais claramente
zonas de interagdo social que ndo podem ser ultrapassadas sem o consentimento
alheio; a presenga de gargons objetiva uma relagdo de status e supde uma
disposi¢do dos participantes para ‘“‘entrar” em tal relagdo. A meu ver, o
desengajamento das camadas manuais em relacdo a pratica da alimentagdo fora
(e, de forma mais geral, de certas praticas culturais), especialmente quando se
trata de refeicdes a la carte em restaurantes, tem a ver ndo apenas com a

escassez de recursos financeiros, mas com a sensa¢ao desses individuos de se
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“estar fora de lugar” em contextos de agdo desse tipo, que exigem formas de
controle mais rigorosas sobre o comportamento, em que prevalecem os
formalismos, etc. 12

3. Relagdo com o corpo que incorpora o padrao cultural existente na
sociedade e que, portanto, ndo apresenta tragos distintivos. Nessa regido do
espaco, impdem-se niveis menores de privagdo sobre o corpo por conta de
preocupagdes estéticas ou dietéticas. A apresentacdo do corpo segundo as
normas sociais compartilhadas (que informam o uso do vestuario, a limpeza
corporal, etc.) ndo se integra muito fortemente a outras praticas sociais, como a
preocupagdo com uma alimentagdo “saudavel” ou a pratica de esportes;

4. Alienacdo politica, que se expressa pelo reduzido interesse sobre
questdes politicas. Os individuos ai raramente leem ou conversam sobre politica,
além de ndo considerarem o aumento da participagdo da sociedade uma questdo
tdo relevante;

5. Orientagdes mais “tradicionais” em relacdo a criacdo dos filhos e
a questdes morais. Nas familias de classe manual, predominam sistema de
controle posicional, em que se enfatiza a obediéncia a expectativas de
comportamento delimitadas com base no status atribuido no seio familiar. Abre-
se menor espaco para a individualizagdo da crianga e, por isso, tende a haver
uma separacdo mais rigorosa entre o “mundo dos adultos” e o “mundo das
criangas”, do que resulta, possivelmente, uma interacdo menos intensa entre pais
e filhos no uso do tempo livre. Quer dizer, as criangas crescem “mais soltas”,
dedicando uma parte maior do tempo livre para brincadeiras informais com seus

pares.

122 De fato, como mostram as evidéncias qualitativas do estudo de Bennett et al. (2009), os individuos de
classe manual ndo se sentem a vontade no cinema, especialmente por conta das regras que restringem o
consumo de alimentos e proibem o barulho excessivo, as conversas, etc. (Ibid., pp. 132-151).
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Ha muitas semelhangas entre a provavel estrutura de classes na sociedade
brasileira delineada neste estudo e aquela da sociedade britanica atual delineada no
estudo de Bennett et al. (2009). Isso sugere, entre outras coisas, que, em sociedades
capitalistas, ha principios similares de organizagdo das praticas dos agentes sociais,
especialmente o volume de capital possuido, indicado por meio de grupamentos
ocupacionais. Isso ndo quer dizer, no entanto, que o modo como as praticas se articulam
no plano simbdlico sejam semelhantes. Em outros termos, embora os padrdes que
regulem as escolhas dos agentes possam ser semelhantes em sociedades diferentes
(padroes que variam segundo a classe, idade, género, etc.), os dominios da pratica ndo
estdo organizados da mesma maneira. Isso implica que os mecanismos de distingdo nao
se baseiam na apropriagdo dos mesmos objetos. Por exemplo, na sociedade francesa, o
consumo de formas culturais abstratas ou estabelecidas ¢ uma pratica altamente
distintiva de conjuntos de agentes no plano simbdlico. Isso ndo ocorre na sociedade
norte-americana e ¢ improvavel que ocorra no Brasil.

Cabe supor, ainda, a existéncia de diversidades regionais na formacgao das classes
como coletividades sociais no Brasil. Isso decorre ndo apenas dos diferenciais regionais
de desenvolvimento econdmico, resultando em estruturas ocupacionais bastante
diversas entre as regides (KON, 1995). Além disso, a formacdo dos campos sociais &,
com toda a probabilidade, bastante distinta segundo a regido considerada. Um exemplo
diz respeito ao numero de salas de cinema pelo pais. Assim, enquanto o estado de Sao
Paulo possuia 722 salas de cinema em 2007, o estado de Roraima possuia apenas 2. O
nimero de teatros varia bastante também: Sdo Paulo possuia 306 teatros nesse ano,
enquanto Tocantins possuia apenas um (MINC, 2009). Com base nesses dados, cabe
supor que o engajamento cultural tenha importancia bastante distinta enquanto pratica

distintiva de conjuntos de agentes sociais no plano simboélico dependendo da regido do
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pais considerada. E importante, entdo, que estudos posteriores sobre a formagdo das
classes sociais no Brasil atentem para as especificidades regionais desse processo.

Por fim, gostaria de sublinhar que este estudo reforca argumentos existentes na
literatura acerca da utilidade do conceito de classe para explicar as escolhas de consumo
dos agentes e, de forma mais geral, os padrdes de sociabilidade cotidiana. Com base nas
evidéncias obtidas, este estudo revelou que os padrdes que regulam as escolhas dos
agentes sociais e conformam seus estilos de vida variam segundo a classe ¢ a idade dos
agentes. Estudos posteriores sobre o tema poderiam explorar dimensdes do consumo
ndo investigadas neste estudo devido as limitagdes dos dados. Quanto as dimensdes do
consumo, argumentei que elas se referem a participag¢do, gosto e conhecimento acerca
dos bens sociais. Dessas dimensdes, este estudo examinou apenas a primeira. E
provavel que a investigagdo das outras dimensdes revele “novos” padrdes de escolha
que diferenciam conjuntos de agentes sociais. Adicionalmente, ¢ essencial investigar as
modalidades da pratica, ou seja, os modos como os agentes se apropriam de bens e
praticas socialmente disponiveis e os integram a estilos de vida. Nas sociedades
contemporaneas marcadas pela cultura de consumo, ¢ bem provavel que as estratégias
de disting@o se baseiem mais nos modos de se apropriar de um objeto (nos modos de se
orientar em relacdo a eles) do que propriamente no conteudo das pautas de consumo.
Esse ¢ um argumento central ao estudo de Bennett et al. (2009), segundo o qual uma
orienta¢do onivora, que leva os agentes a se apropriar seletivamente dos bens culturais
disponiveis, ¢ valorizada na sociedade britanica atual. Principios semelhantes podem
regular as escolhas dos agentes em nossa sociedade. Para que os estudos sobre a
formacao de coletividades de classe no Brasil possam avangar nessas diregdes, € preciso
superar as limitagdes impostas pelos dados de survey disponiveis, talvez produzindo

fontes de dados primarias, quer dizer, construidas especialmente para lidar com os
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problemas colocados por esse tipo de pesquisa. Caso os dados permitam realizar as
diferenciagdes socioldgicas necessarias e apreender as modalidades da pratica, ¢
provavel que encontremos principios adicionais que organizam as praticas sociais, como

o género e a composi¢ao do capital.
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