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EPIGRAFE

“o crédito incorpora, ao universo das trocas,
mercadorias a serem produzidas, servigos a

’71

serem  prestados e  atos  futuros”.

' VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sao Paulo: Ed. Revista dos Tribunais,
1977, p. 176.
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RESUMO

CORDIOLI, Maximilian Hagl. Juros na venda a prazo. 156 p. Dissertacdo (Mestrado em
Direito). Faculdade de Direito da Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 2010.

A presente dissertacdo trata dos aspectos juridicos dos juros na venda a prazo e das
peculiaridades de seu regime juridico em relagcdo as outras hipoteses em que os juros se
verificam. Para tanto, buscou-se situar os juros como preco exigido pelo vendedor em razao
da dagdo de crédito do preco da coisa no contexto da relagdo juridica da compra e venda.
Foi enfatizada a distingdo entre o crédito como elemento integrante de negdcios juridicos,
facilitando sua realizagdo, como na venda a prazo, e nos negocios de crédito em que este ¢
o proprio objeto negociado, pois essa apreciacdo ¢ imprescindivel para a identificacdo do
regime juridico aplicavel a cada caso, reservando-se o primeiro capitulo para este tema. O
segundo capitulo ressalta os principios que informam a dindmica dos contratos de
intercambio na exposi¢do de Rudolf von Jhering que, considerada a fun¢do da moeda nesse
ambito, orienta a identificacdo das nogdes de equivaléncia, equilibrio contratual e preco a
serem consideradas para o desenvolvimento do tema em referéncia. O terceiro capitulo trata
inicialmente do crédito no contrato de compra e venda que caracteriza a venda a prazo e,
em seguida, trata das peculiaridades do preco que nela se apresenta, em vista da pressuposta
onerosidade decorrente da dacdo de crédito do prego coisa e, por fim, trata especificamente
dos juros na venda a prazo. O ultimo capitulo distingue o regime juridico a que os juros na
venda a prazo se sujeitam do regime geral de juros remuneratorios, e salienta as
especificidades que nesse contexto se apresentam nas hipoteses em que a venda com a

dagdo de crédito do preco se d4 no contexto de uma relacdo de consumo.

PALAVRAS-CHAVE: crédito, juros remuneratorios, venda a prazo, pre¢o, nocdo de

equivaléncia, equilibrio contratual, taxa de juros, regime juridico.
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ZUSAMMENFASSUNG

Die vorliegende Abhandlung befasst sich mit den rechtlichen Aspekten von Zinsen auf
Zahlungsaufschub und den Besonderheiten seiner gesetzlichen Regelung in bezug auf
andere Hypothesen in denen sich Zinsen verifizieren. Man suchte die Zinsen darzustellen,
als den vom Verkdufer geforderten Preis im Tausch fiir die Gewédhrung von Kredit
beziiglich des Preises des Objektes im gesetzlichen Rahmen des Kaufvertrages. Es wurde
ausdriicklich der Unterschied hervorgehoben zwischen dem Kredit als integriertes Element
gesetzlicher Vertrdge, so deren Verwirklichung erleichternt,wie beim Kaufvertrag auf
Zahlungsaufschub und zwischen Kreditvertrigen, in denen der Kredit das eigentliche
gehandelte Objekt darstellt; denn diese Bewertung ist unentbehrlich fiir die gesetzliche
Regelung, die sich je nach Fall anwendet. Es ist das erste Kapitel, das dieses Thema
behandelt. Das zweite Kapitel hebt die Prinzipien hervor, welche die Dynamik der Vertrdge
des Tauschverkehrs informieren, laut der Darstellung von Rudolf von Jhering,
beriicksichtigt die Funktion der Wahrung in diesem Rahmen, orientiert die Identifikation
der Begriffe von Gleichwertigkeit, Vertragsgleichgewicht und Preis, was ausschlaggebend
ist flir den Verlauf des behandelten Themas. Das dritte Kapitel handelt anfidnglich vom
Kredit beim Kaufvertrag, der den Verkauf auf Zahlungsaufschub kennzeichnet. Danach
befasst es sich mit den Eigenheiten des Preises, der sich in ihm zeigt,voraussehend die
vermutliche Belastung, die sich aus dem Gewihren des Kredits des Preise des Objektes
ergibt und schliesslich handelt es von speziellen Aspekten der Zinsen beim Verkauf auf
Zahlungsaufschub. Das letzte Kapitel unterscheidet die gesetzliche Regelung, die sich auf
den Verkauf auf Zahlungaufschub bezieht, von der allgemeinen Regelung  von
Gewinnzinsen und hebt hervor die Besonderheiten, die sich in diesem Zusammenhang
ergeben, in der Annahme, dass das Gewéhren von Kredit des Preises sich im Rahmen eines

Konsumverhalten vollzieht.

Schliisselworter: Kredit, Gewinnzinsen, Verkauf auf Zahlungsaufschub, Preis, Begriff von

Gleichwertigkeit, Vertragsgleichgewicht, Zinssatz, gesetzliche Regelung.
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INTRODUCAO

O estudo dos juros na venda a prazo abrange dois dos mais importantes
instrumentos que contribuem para a circulacdo de riquezas na sociedade. Um deles € o
contrato de compra e venda, que permite a transferéncia dos bens de forma eficiente e que
permeia praticamente a integralidade do processo produtivo, desde a aquisi¢do de matérias
primas, até o escoamento da producdo ao consumidor final. O outro é o crédito, que
permite a incorporagdo ao universo das trocas presentes mercadorias a serem produzidas,

. 1 J . ~ , .
servigos a serem prestados e atos futuros,” facilitando a realizagdo de negocios.

O crédito possibilita o exercicio de direitos de cunho patrimonial no presente
contra uma divida futura, quer mediante a investidura do creditado na situag¢do de liquidez
que expressa o poder de exercer direitos de cunho patrimonial, hipotese que caracteriza os
negocios de crédito, quer legitimando o exercicio de tais direitos independentemente do
imediato pagamento do preco, cuja divida resta diferida para momento posterior em razao

do crédito, caso em que o crédito se manifesta como elemento do negécio.

A exposi¢ao acerca do fenomeno crediticio precede a apreciacdao da nogdo de
juros, que se apresenta como contraprestacdo pela dagdo de crédito, pois em ambos os
casos acima mencionados o creditado resta beneficiado pelo crédito em detrimento do
creditante, que resulta tolhido durante o prazo do contrato quer da situagdo de liquidez
transferia ao creditado nos casos de negdcios de crédito, quer do recebimento do preco,
quando o crédito é elemento do negoécio. Nesse contexto, 0os juros se apresentam como

preco exigido pelo creditante para realizar a dacdo de crédito.

2~ . , . ~
Como destacado por Joseph A. Schumpeter,” ndo seria possivel a realizagdo
de investimentos sem comprometimento de parte da riqueza existente se a economia

funcionasse apenas por meio das trocas presentes. Isso ressalta a importancia do crédito

" VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 176.

? SCHUMPETER. Joseph A.. Teoria do desenvolvimento econdémico. Editora Fundo de Cultura: Rio de
Janeiro, 1961.
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para o desenvolvimento econdmico, eis que, ao possibilitar a realizacdo de negdcios no
presente contra pagamentos futuros, o crédito opera a antecipagdo de riquezas e se coloca

como instrumento fundamental para o desenvolvimento econdmico.

Enquanto nos contratos de venda a vista a exigéncia de que o comprador
transfira imediatamente o dinheiro para o vendedor requer que o comprador possua
disponibilidade monetaria e afasta todos aqueles que ndo a possuem, a possibilidade de o
comprador adquirir tal disponibilidade monetéria por meio de uma operacao de crédito ou
de adquirir o bem mediante promessa de pagamento futuro por meio da dag¢ao de crédito
do preco na venda a prazo consiste enorme facilitador para a realizacdo dos negdcios no
comércio, o que ressalta a importancia do tema do presente estudo, notadamente em razao
da contrapartida que se expressa no endividamento do creditado que sucede a dacdo de

crédito.

O fato de nas relagdes envolvendo juros remuneratorios tanto o capital quanto
0s juros serem expressos em termos de unidades monetarias e a expressdo do preco pela
dagdo de crédito por meio da denominada taxa de juros, da ensejo a um intenso debate
sobre a forma de célculo dos juros e o alcance das limitagdes legais a cobranga de juros
associado ao aspecto de endividamento que deflui do crédito acima mencionado ressalta a
importancia deste trabalho, que se propde a ressaltar os aspectos a serem observados na

apreciagdo desses temas.

Ao longo da exposicao serd ressaltada a contraposi¢cdo que se apresenta entre
o interesse do creditado, a quem a dagdo de crédito beneficia, e o interesse do creditante,
que visa receber os juros que a dagdo de crédito se contrapde. Essa consideragdo ¢
fundamental na disting@o entre os juros na venda a prazo e as demais hipoteses em que os
juros remuneratdrios se apresentam, pois os elementos que compdem o interesse das partes
na dagdo de crédito quando esta se coloca como objeto do negoécio sdo distintos dos
verificados nos casos em que o crédito € apenas elemento do negocio, como na venda a

prazo, por exemplo.



12

Diferentemente do que ocorre nos negocios de crédito, na venda a prazo, a
composi¢ao dos interesses gira em torno do negdcio de compra e venda, e ndo da dacdo de
crédito. Ao invés de renincia a uma situagdo de liquidez existente antes da dacdo de
crédito, na venda a prazo a renuncia refere-se ao ndo recebimento do prego a vista, mas
deve ser sopesada com o fato de permitir a realizagdo da venda, fazendo com que a
configuragdo do equilibrio contratual entre o interesse das partes respeite outros
pressupostos que os verificados nos negdcios de crédito, em que a situacdo de liquidez se

coloca como objeto do negdbcio.

O debate sobre o equilibrio contratual, sera inserido no contexto da exposi¢ao
de Rudolf von Jhering’ a respeito do egoismo como motor do movimento social, e sua
manifestagdo nos negodcios de intercambio, caracterizados pela contraposi¢ao de interesses
das partes. Com base nessa exposi¢do e considerada a moeda no sistema de trocas sera

abordada a nog¢ao de equivaléncia, equilibrio contratual e, finalmente, de preco.

Nao obstante o crédito na venda a prazo viabilizar o negocio de compra e
venda e ndo implicar rentincia a uma situagdo de liquidez anterior a dagdo de crédito, o nao
recebimento do prego onera o vendedor, principalmente no contexto do comércio, em vista
da necessidade de disponibilidade monetaria para cobrir as despesas da atividade, a
reposicdo de estoque ¢ o lucro. Como o suprimento das necessidades monetarias em
referéncia se d4, em regra, pelo mercado financeiro, ou por financiamento direto, ou pela
negociacao dos recebiveis via desconto de duplicatas, e considerando que esses custos de
financiamento influenciam no pre¢o do bem vendido a prazo, ¢ necessario tratar também

do crédito financeiro nesse trabalho.

Embora se possa tratar dos juros na venda a prazo de forma pontual, mediante
a identificacdo de seu regime juridico e da posicao jurisprudencial relacionada com a
matéria, optou-se por concentrar o estudo nos pressupostos a serem observados na analise

dos casos concretos em que a venda a prazo se configura. Assim, em vista da relagdo entre

* JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : S.N., 19-2
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os juros e o crédito, buscou-se identificar os diversos aspectos do crédito, despendendo-se
um capitulo para tanto. Em atencdo a necessidade de observancia do equilibrio da relagdo
contratual, foi verificada a configuracdo dos interesses das partes e sua composi¢do nas
relagdes envolvendo a fluéncia de juros, contexto no qual inclui o debate sobre o principio
do egoismo nos contratos de intercadmbio inserido no titulo sobre o equilibrio contratual e a

noc¢ao de equivaléncia.

Em conseqiiéncia da abrangéncia dos temas abordados decorrentes dessa
opcdo, a pesquisa ndo pretende esgotar os pontos em que se estrutura, buscando destacar os
aspectos a serem observados na analise da tematica pertinente aos juros remuneratorios e
as peculiaridades que se apresentam quando estes se contrapdem ao crédito na venda a
prazo. Como metodologia foi analisada a bibliografia relacionada com os pontos
relacionados com os juros na venda a prazo, a legislagio que regula a matéria e a

jurisprudéncia dos tribunais.

O primeiro capitulo trata das acep¢des do termo “crédito” e do conceito de
crédito, que ilustra o desenvolvimento do proprio sistema econOmico, para
contextualizacdo do estudo em vista da importancia desse tema como fundamento dos
juros e em vista de sua importancia no contexto da circulagdo de riquezas. Conforme
assevera Fabio Konder Comparato, a histéria econdmica pode ser dividida em trés grandes
idades: a da troca imediata, a da moeda e a do crédito. O crédito “tornou-se nos dias que

, . A . 4
correm o grande veiculo das trocas no sistema econdmico”.

Nesse capitulo serd diferenciado o crédito na venda a prazo e o crédito
financeiro, sendo destacados alguns aspectos desse ultimo no funcionamento do sistema
bancério, a criagdo de moeda escritural. O capitulo seguinte trata dos juros remuneratorios

como contraprestacao do creditante pela dagdo do crédito.

4 COMPARATO, Fabio Konder. O seguro de crédito. Sao Paulo: Max Limonad, 1968, p. 9.
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Ainda no segundo capitulo, sera abordado o tema relativo ao prego, ao
equilibrio contratual e a nog¢do de equivaléncia, de forma a permitir a identificagdo dos
elementos a que se referem os juros enquanto preco cobrado para a disponibilizacdo do
crédito e, no caso da venda a prazo, como prego exigido pelo comerciante para renunciar
ao recebimento imediato do prego da coisa. Nesse contexto, ganha destaque a relagdo entre
os negocios juridicos e sua causa, que fornece os critérios para a mencionada identificagao
dos juros como preco e sua diferenciacdo dos chamados acréscimos legais ao prego a que

se refere o inciso 111 do art. 52 da Lei 8.078/90.

Em seguida, o terceiro capitulo se ocupa do crédito verificado na compra e
venda que caracteriza a venda a prazo e da configuragdo do preco nessas hipoteses, em
vista da justaposi¢do do preco da coisa e do preco exigido pela dagdo de crédito. Por fim,
sdo tratados alguns aspetos especificos dos juros na venda a prazo e a distingdo entre a
venda a prazo e a venda financiada, bem como a relacdo entre os juros na venda a prazo € o

crédito financeiro.

O quarto capitulo trata do regime juridico dos juros na venda a prazo, a partir
da evolucdo legislativa sobre as limitacdes as taxas de juros e os acréscimos legais
permitidos, destacando as peculiaridades dos casos em que a venda a prazo se d4 no varejo

e as regras especificas aplicaveis em caso de se configurar uma relacdo de consumo.
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CAPITULO 1- O CREDITO

1.1. — INTRODUCAO E PLANO DO CAPITULO

A abordagem do tema relativos aos juros na venda a prazo requer a
considera¢do dos juros remuneratdrios que, por sua vez, sdo a contraprestagdo exigida pelo
creditante para realizar a dagdo de crédito. Em vista disso, ¢ necessario discorrer sobre os
elementos que compde a nocao de crédito a fim de identificar os interesses em razdo dos
quais os juros sdo exigidos e pagos e, por fim, verificar como se compde tais interesses na

venda a prazo especificamente.

O vocadbulo “crédito” ¢ plurivoco e andlogo, o que dificulta
consideravelmente o discurso em razdo da falta da multiplicidade de sentidos que a palavra
em questdo pode a apresentar. Mesmo no contexto juridico a possivel confusdo de
significados ¢ expressiva. Assim, o inicio deste capitulo trata do termo crédito e suas
diversas acepgoes, identificando, por fim, o sentido de crédito como direito subjetivo que
serve de base para a manifestacdo do crédito no sentido de instrumento que permite o
exercicio de direitos de cunho patrimonial no presente e que se contrapde a uma divida

futura.

O titulo seguinte, salienta que a manifestacdo do fendmeno crediticio acima
mencionado pode ocorrer de duas formas. A primeira delas ¢ permitindo o diferimento do
preco de determinada prestacdo, considerada a no¢do de preco em sentido amplo, como
contraprestacdo paga em dinheiro para a obtencdo de determinada satisfagdo. O crédito se
apresenta nessas hipdteses como elemento do negécio juridico que facilita sua realizagdo e
¢ essa a forma como o crédito se manifesta na venda a prazo, por permitir o diferimento no

pagamento do preco.
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Por fim, o crédito pode ser objeto de negdcios juridicos, por meio dos quais
permite ndo o exercicio de direitos de cunho patrimonial sem a imediata contraprestagdo,
mas a propria transferéncia temporaria do poder de exercitar tais direitos, investindo o
creditado da situagdo de liquidez. Sobre esse tema trata o ltimo titulo deste capitulo, em
que ¢ salientada a integragdo do crédito como objeto de negdcios juridicos no contexto do
sistema bancario, em vista do efeito multiplicativo da moeda que integra definitivamente o
crédito como instrumento de pagamento que se traduz na nogdo de moeda escritural,

expressdo maxima da desmaterializagdo da moeda.

1.2. — ACEPCOES DO TERMO “CREDITO”

Antes de tratar do crédito e sua relagdo com os juros remuneratdrios, ¢
necessario discorrer sobre os diversos significados com que o termo ¢ empregado.
Inicialmente “crédito” tem sentido moral e religioso revelado pela etimologia, creditum,
filiado a credere, relacionado com crenga e confianca, sendo o creditor o que confia, o
crente, o que tem f€. Tal sentido praticamente desapareceu na linguagem atual, possuindo o

termo conotagio predominantemente econdémica.’

Assevera o professor Fabio Konder Comparato que no sentido econdomico, o

crédito foi concebido pelas “doutrinas do uso” Nutzungstheorie, inicialmente apenas do
: s « . A e

ponto de vista de seu beneficidrio, como sendo “o uso e gozo de uma riqueza economica’”.
Tal acepcdo considera o crédito de forma unilateral, como coisa produtiva ou capital ou,
ainda, como simples valor econdmico. Nessa otica, o crédito ¢ visto exclusivamente como

a riqueza econdmica de que o creditado usufrui.

> COMPARATO, Fabio Konder. O seguro de crédito. Sao Paulo: Max Limonad, 1968, p. 28.
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Em reagdo a concepcdo unilateral, formou-se a corrente que se funda no
carater bilateral da operacdo, segundo a qual o crédito seria uma troca de bens atuais por
bens futuros.® Como sera visto adiante, nio se pode dizer que o crédito resulte na troca em
sentido juridico. Entretanto, a referéncia a bens futuros revela um aspecto essencial que

decorre do fendomeno crediticio a ser oportunamente abordado.

A teoria do crédito como troca de bens atuais por bens futuros ¢ objeto de
criticas e consiste uma simplificacdo, s6 podendo ser admitida se considerado o termo
“troca” em sentido amplo. O diferimento no tempo entre a dacdo e a devolugdo
descaracterizam a figura da troca, assim como a falta de identidade entre as presta¢des do
creditante e as do creditado, mesmo no mutuo de moeda, eis que a devolucao do dinheiro,

em regra, ndo corresponde ao valor inicial, pois se d4 com acréscimo de juros.’

Geraldo Ataliba também afasta a definicdo do crédito como troca e cita a
posicao contraria de Oliveira Salazar, para quem “ha no crédito publico, como no crédito
em geral, trés momentos diversos: transmissdo presente de bens; restituicao futura; tempo
intermédio em que tem lugar o emprego do capital empregado e subsistem a obrigacdo do
devedor e o direito do credor. H4, assim, uma troca dividida pelo tempo, em que a
prestacao se realiza no momento atual e a contraprestacdo em momento futuro... (Li¢oes de
finangas, compilacdo de NETTO, Jodo Pereira. Coimbra: Coimbra Editora Ltda., pag.
248”8

A inadequagdo do contrato de troca para abranger a nog¢do de crédito ¢
evidenciada quando o crédito envolve obrigacdes de pagamento em dinheiro, pois a troca
pressupde permuta de coisas, ¢ o dinheiro nio tem natureza juridica de coisa’. Enquanto no

contrato de troca ou permuta as obrigagdes sdo de dar, a obrigagdo de entregar dinheiro ¢

6 COMPARATO, Fabio Konder. O seguro de crédito. Sdo Paulo: Max Limonad, 1968, p. 28 e ss.

" Ibid., p. 30.

¥ NOGUEIRA, José Geraldo de Ataliba. Empréstimos piiblicos e seu regime juridico. Sio Paulo: Ed. Revista
dos Tribunais, 1973, p. 4.

? Sobre a impossibilidade de troca de moeda cabe esclarecer que no contrato de cimbio a moeda estrangeira
tem natureza de coisa que, por sinal, ¢ comprada ou vendida, e ndo “permutada” por moeda corrente, ja que a
entrega de moeda corrente representa pagamento e ndo tradi¢do de coisa.
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. . ~ 10 , . ..

definida como obrigagdo de pagar. ~ Como sera adiante explicitado quando das
consideragdes sobre o preco, a prestacao consistente em moeda ndo traduz uma satisfagao,
mas apenas um meio para obté-la, ressaltando a fungdo monetaria de intermediario de troca,

donde se distingue a compra e venda da troca, inclusive.

A fung¢do da moeda como intermediario de trocas permite cisdo do contrato
de troca em dois de compra e venda, entdo denominada “forma superior de troca”, em que
“uma das partes satisfaz imediatamente suas necessidades, enquanto a outra recebe moeda
para posteriormente buscar a satisfagdo, num outro ato de troca, por via da moeda”."
Diante disso, resta afastada a consideragdo do crédito como troca em sentido juridico, pois
a mencionada “forma superior de troca”, como dito, se completa com dois contratos de

compra e venda, completamente autonomos entre si, nos quais inclusive as partes

raramente coincidem.

Normalmente, quem vende a um utiliza a moeda recebida para comprar o que
possa precisar de outrem, de modo que o conjunto dos negocios nao pode ser considerado
como uma troca pela auséncia de identidade das partes e de objeto. Além disso, em se
verificando pagamento em dinheiro, resta afastada a hipotese de se ter um contrato de
permuta, eis que as peculiaridades da moeda como prestacdo qualificam a prestacdo de
modo que no caso de haver pagamento em dinheiro contra entrega de determinado bem,

restara caracterizado o contrato de compra e venda.

Além disso, ha inimeras situagdes em que se verifica o crédito sem que o
creditante entregue coisa alguma ao creditado. Em uma compra realizada com cartdo de

crédito, por exemplo, o preco ¢ quitado pela administradora de cartdo, remanescendo a

" Ressalta Arthur Nussbaum que “a importancia da conceituagdo do dinheiro ndo se limita a interpretacao
das normas legais que se referem ao dinheiro, mas permitir o entendimento de diversos outros conceitos que
se baseiam no conceito de dinheiro, como o contrato de compra e venda, que se diferencia da troca por conter
obrigacao de pagar. Outros exemplos sdo as sociedades andnima e limitada, que pressupde a existéncia de um
capital expresso monetariamente, a hipoteca, que pressupde divida em dinheiro...” NUSSBAUM, Arthur.
Teoria Juridica del Dinero. Traduzido por Luis Sancho Real. Madrid: Imprenta Helénica, 1929, p. 25,
traducao livre.

""DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 23.
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obrigagdo do comprador de restituir o crédito concedido quando da quitagdo do preco, ou
seja, o comprador adquire o bem contra uma divida a ser liquidada no futuro, de modo que
se verifica um negdcio de crédito entre a operadora do cartdo e o comprador sem que se

vislumbre qualquer obrigag¢ao de dar nessa operagao.

Em Direito Financeiro, a expressdo “crédito publico” pode ser empregada
como potencial que o Estado possui para contrair dividas na forma de empréstimos, em
sintonia com o sentido de confianga que o termo “crédito” apresenta: “... todas as vezes
que o Estado tem deixado de pagar seus débitos, ou tem retardado este pagamento, a
conseqiiéncia desastrosa tem sido uma fantéstica retragdo dos emprestadores potenciais e,

o C o~ T r11: 12
portanto, uma diminui¢@o no crédito publico”.

Adicionalmente, ha largo emprego do termo em questdo como sinénimo de
empréstimo publico nas hipdteses em que o Estado ¢ o tomador, conforme empregado por
Geraldo Ataliba em estudo com o titulo: “Empréstimos publicos e seu regime juridico”. A
seguinte citacdo ilustra a utilizacdo do termo “crédito” como possibilidade de adquirir
empréstimo: “nada tem de inusitado ou extraordinario o recurso ao crédito, pelo poder
publico. A experiéncia especialmente dos tltimos cem anos demonstra cabalmente que esta
forma ¢ tdo ordindria e corriqueira quanto qualquer outra”... “o uso do crédito assumiu

, . L. . 1
carater de absoluta normalidade na pratica financeira, em todo o mundo.”"

No referido estudo, Geraldo Ataliba ressalta, ainda, o emprego do termo
“crédito” na Constituicdo como “autorizagdo que o Legislativo d4 ao Executivo, por lei,
para realizacdo de uma determinada despesa” conforme leitura do inc. II do art. 167 da CR..
Além disso, ainda ha o sentido de “verba” e de “dotagdo orgamentaria”, valendo mencionar
a critica de Geraldo Ataliba ao emprego do termo em sentidos diferentes pelo legislador,
atualmente aplicavel a redagdo do § 8° do art. 165 da CR, no qual “crédito” é mencionado

duas vezes em sentidos diferentes, a primeira expressao no sentido de autorizacdo para

2 NOGUEIRA, José¢ Geraldo de Ataliba. Empréstimos publicos e seu regime juridico. Sio Paulo: Ed.
Revista dos Tribunais, 1973, p. 21.
B 1bid.,, p. 24.
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. ~ g , . 14
realizacdo de despesa, e a segunda expressando a idéia de “empréstimo”.

A nogio de crédito piblico como autorizagdo para realizagio de despesa'” se
insere no contexto do or¢amento do estado, que orienta a contabilidade estatal e supde, em
linhas gerais, que haja a previsdo dos recursos necessarios a realizagdo das despesas. Nesse
sentido, para que determinada despesa seja autorizada, ¢ necessaria a existéncia do
respectivo “crédito”, que nesse contexto refere-se as receitas publicas previstas para o

exercicio financeiro.

Como acima mencionado, o termo crédito também pode ser empregado como
qualificativo - “ter crédito”, merecer confianca -, o que do ponto de vista econdmico se
traduz confianga que o devedor inspira de que terd meios e disposi¢do de cumprir com suas
obrigagdes. Aquele que tem crédito estd apto a realizar negdcios ainda que ndo possua
disponibilidade monetaria, eis que se utiliza do crédito que possui no mercado (confianga
que o mercado lhe dispensa) para, por exemplo, comprar a prazo, ou contrair um
empréstimo. Nesse contexto se inserem os chamados servigos de protecdo ao crédito, cuja
finalidade ¢ informar o mercado sobre o historico de inadimplemento daqueles que
recorrem ao crédito para comprar a prazo, ou que solicitam empréstimos em bancos ou
financeiras, por exemplo. Assim, na teoria do patrimonio, o crédito ¢ um dos elementos do

. : 1
aviamento do comerciante. 6

E comum, ainda, a referéncia a crédito no sentido de incentivo a determinada
atividade, como no caso das expressdes ‘“crédito para agricultura”, “crédito para
exportacdo” e “crédito para microempresa”. Tais expressdes costumam ser empregadas no

sentido da concessdao de financiamento para compra de mdaquinas ou mesmo no de

" NOGUEIRA, Jos¢ Geraldo de Ataliba. Empréstimos publicos e seu regime juridico. Sio Paulo: Ed.
Revista dos Tribunais, 1973, p. 37 e ss. O § 8° do art. 165 da CR tem a seguinte redagdo: “A lei orgamentaria
anual ndo conterd dispositivo estranho a previsdo da receita e a fixa¢do da despesa, ndo se incluindo na
proibi¢do a autorizagdo para abertura de créditos suplementares e contratagdo de operagdes de crédito, ainda
que por antecipagao de receita, nos termo da lei”.

" VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sdo Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 191.

' Ibid., p. 191.



21

concessao de empréstimos para capital de giro para as atividades beneficiadas.

Em aten¢do aos objetivos do presente estudo, importa tratar do crédito como
instrumento facilitador de negdcios juridicos, quer como um elemento do negbcio, quer
como mecanismo que permite a investidura do creditado na situagdo de liquidez que lhe
permita realizar negdcios de cunho patrimonial. Para tanto, ¢ necessario tratar do sentido
de crédito no contexto da relagdo juridica, pois essa no¢do embasa o sentido de crédito a

seguir tratado, que se relaciona com a fluéncia de juros remuneratorios.

Inicialmente, ¢ necessario ressaltar que o termo “crédito” em sentido juridico
estd fundamentalmente relacionado com a nogdo de relagdo e obrigacdo juridicas. Na
teoria geral do direito privado o “crédito... designa o direito do sujeito ativo numa relagdo
obrigacional, ou, mais precisamente, o direto a prestacdo do devedor. Segundo a andlise
dualista da obrigagdo, o crédito ¢ um direito de pura fruicao: credor é aquele em proveito

~ 7 1
de quem a prestagio ¢é executada”.'’

Em conseqiiéncia disso, o elemento confianga frequentemente mencionado
como inerente ao tema do crédito ¢ absolutamente secundario e ndo transcende a nogao
genérica de boa-fé contratual. Como serd visto, o que suporta os negdcios envolvendo
crédito ndo ¢ a confianga, mas o poder de exigir o cumprimento de determinada obrigagao.
Por ora, ¢ de se ressaltar que o crédito no contexto da relacdo juridica, como direito
subjetivo, também nao tem relagdo com confianga, mas decorre da existéncia de uma
obrigagdo juridica que ndo surge necessariamente de um contrato em que o credor confia

no devedor, podendo ter origem inclusive na lei como no caso do crédito tributério.

A nogdo de crédito como direito do credor ao cumprimento de determinada
obrigagdo, ou seja, na prestacdo a que se obrigou o devedor é o ponto de partida para a
analise do tema relativo ao crédito. E a partir dessa apreciagdo que se desenvolve a
possibilidade de diferimento de prestagdes, a possibilidade de ser objeto de cessdo, os

titulos de crédito, entre outros aspectos relacionado com o fenomeno crediticio.

7 COMPARATO, Fabio Konder. O seguro de crédito. Sdo Paulo: Max Limonad, 1968, p. 30.
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Esta nocao elementar do crédito, como direito de exigir imediatamente o
cumprimento de determinada prestagdo, deve ser tratada porque € a negociagdo sobre esse
direito, em termos do quantum exigido pelo credor para renunciar temporariamente a
possibilidade de exigir o cumprimento da dita obrigacdo, que langa as bases para a

disciplina dos juros, adiante pormenorizada.

Em atengdo ao elemento temporal, os juros na venda a prazo sao
proporcionais ao tempo transcorrido entre 0 momento em que o credor tem legitimidade
para aproveitar a prestacdo, ou seja, quando tem direito ao recebimento do preco, € o
momento em que se convenciona que este sera efetivamente pago. A logica negocial
remete a consideragdo dos juros proporcionalmente ao periodo compreendido entre o
momento no qual o vendedor receberia o prego em caso de venda a vista, e o momento do

seu efetivo recebimento, conforme esclarecedoras consideragdes de Rudolf von Jhering:

Para transformar a divida de venda em divida de empréstimo, e dar assim
a negociacdo aludida a sua expressdo exata em direito, € preciso admitir a
interferéncia de uma operacgdo juridica particular. O direito romano nao
faltou a esta necessidade. A transmissdo solene da propriedade (macipatio)
ndo se prestava a isso; mas a dacdo de crédito tomava ora a forma do
nexum, que corresponde a nossa letra de cambio, ora a de um contrato
literal ou de estipulacdo (contrato verbal). Logo que o contrato de venda
sem formalidades foi provido de uma acdo, estendeu-se a sua forga
obrigatoéria até & convencdo acessoria da dacdo a crédito do preco; a
intervencdo de uma operagdo especial, de um empréstimo acessorio
tornou-se entdo supérflua. Em termos de processo, a reclamacdo do prego
de venda creditado fazia-se por meio da actio venditi. A antiga concepgao
de que o comprador tinha recebido o pre¢o de venda por empréstimo,
deixou os seus vestigios na regra que estabelece que ele deve juros desde
o momento da tradi¢io da coisa."®

Também no caso de mutuo oneroso de dinheiro, ¢ a entrega dos valores ao
devedor que, além de implicar a obriga¢do de devolugdo por parte do devedor, é o marco
inicial da fluéncia dos juros, pois ¢ 0 momento a partir do qual o credor se vé tolhido do

direito de usufruir da situagdo de liquidez que lhe proporcionava o dinheiro emprestado e

'8 JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 149.
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corresponde ao momento de nascimento do direito subjetivo do credor de exigir a

devolugdo da quantia emprestada.

A referéncia a mutuo de dinheiro se presta tdo somente a exemplificar uma
das hipoteses em que os juros se manifestam, mas ndo se presta para determinar a nogao de
juros, os quais sdo exigidos em razdo da rentincia a uma pretensao de crédito, qualquer que
seja sua origem. Veja-se que no¢do de juros abrange o preco exigido pela renuncia
temporaria ao preco na venda a prazo, onde ndo existe mutuo, e ainda assim pode-se
estipular juros. Essa ressalva ¢ importante porquanto ¢ corrente a referéncia aos juros
remuneratorios como contraprestagdo do mutuo, o que consiste um equivoco. O mutuo ¢

somente uma das muitas hipoteses em que se pode estabelecer a fluéncia de juros, ndo a

unica e sequer a principal.

O sentido de crédito como sendo um direito do credor a determinada
prestacdo a ser realizada pelo devedor, apontam para a matriz do fendmeno crediticio que,
repita-se, se funda muito mais no poder do credor de coagir o devedor a cumprir sua
obrigacdo do que propriamente em confianga. A relagdo do termo “crédito” com o verbo
“crer” ¢ uma reminiscéncia historica oriunda da comparacao entre a hipotese de dagdo da
coisa para posterior devolugdo, que em Roma implicava transferéncia de propriedade e a
hipotese de depodsito, em que apenas a posse era transferida. Como a transferéncia da
propriedade na dagdo excluia o recurso do credor as a¢des reivindicatorias em caso de ndo
devolugdo da coisa, a dagdo exigia uma confianca adicional do creditante no creditado, em

relagdo a hipotese de deposito.

Como ressaltado, atualmente a dacao de crédito nao se funda na confianga do
credor no devedor, mas no poder que o sistema juridico confere ao credor de reaver seu
capital coativamente, por meio de medidas judiciais que podem levar a expropriacdo de
parte do patrimoénio do devedor, quando ndo na execucdo de eventuais garantias dadas por

terceiros. Rudolf von Jhering descreve o mecanismo do crédito como objeto do negodcio

' JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 146.
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que sera adiante abordado, e destaca que a benevoléncia, a qual ¢ relacionada com os
negocios realizados em razao da confianga, ndo integra as razdes da dagdo de crédito, que ¢

feita pelo interesse do creditante:

toda dagdo de crédito contém um empréstimo necessario, feito por
ocasido de um contrato principal. O comprador que ndo tem o dinheiro
necessario para pagar o preco da venda tem de procurar alguém que lho
empreste. E o empréstimo o que deve tornar possivel o contrato de venda.
Ora o vendedor pode consentir nesse empréstimo tanto como um terceiro,
e ¢ o que ele faz creditando o preco da venda ao comprador. A
benevoléncia nada tem que ver com esta operacdo: o vendedor procede
no seu proprio interesse, com o fim de tornar possivel a venda pelo
proprio preco exigido. Procederia de outro modo se achasse comprador
que lhe tomasse a coisa pelo mesmo prego e mediante dinheiro de
contado.”

Assim se coloca a primeira e fundamental nocdo de crédito, inserida no
contexto da relacdo juridica, como direito subjetivo reflexo da obrigacdo do devedor de
cumprir determinada prestagdo e se expressa no poder do credor de exigir do devedor
imediatamente o cumprimento da dita prestacdo. O crédito nesse sentido, enquanto ausente
o elemento tempo, ainda ndo traduz, porém, o sentido que o termo crédito possui enquanto
instrumento que contribui para a circulagdo de riquezas na sociedade por permitir o

exercicio de direitos no presente contra uma divida futura, como adiante sera visto.

1.3. — CREDITO COMO ELEMENTO DO NEGOCIO

A partir do sentido de crédito como direito subjetivo no contexto de uma
relacdo juridica na qual o credor pode exigir determinada prestacdo do devedor, coloca-se a
possibilidade de as partes negociarem sobre o prazo de cumprimento da prestacdo. Surge,
entdo, o elemento temporal que caracteriza a no¢do de crédito no sentido que importa

considerar para os fins deste trabalho e que se manifesta tanto de forma integrada a um

Y JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 148
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negocio juridico principal, como de forma autdnoma e que se completa com a consideragdo

da moeda como sera visto.

Para destacar o avanco que o crédito representa no ambito do funcionamento
do sistema de trocas, deve-se imaginar, hipoteticamente, uma situacdo em que todas as
prestacdes contraprestagdes possiveis s pudesse ser executadas de forma imediata. A
legitimagdo da obtengdo da prestagdo por uma parte se fundaria no cumprimento da
contraprestacdo. A partir disso, nos negocios em que o fenomeno crediticio se apresenta, o

crédito funciona como que substituindo uma das prestagdes.

Verificada a causa em que se fundamenta o direito do credor de exigir o
cumprimento da obrigagdo pelo devedor (crédito no sentido de poder de exigir
coativamente determinada prestagdo), o acordo quanto ao diferimento da obrigacdo a que o
credor tem direito obsta a possibilidade de exercicio desse direito durante o prazo
estabelecido. Embora o credor permaneca com o poder de exigir coativamente o

cumprimento da prestagdo pelo devedor®', ha que esperar o transcurso do prazo estipulado.

O termo crédito nesse contexto possui sentido de instrumento que viabiliza a
realizacdo de negdcios como que em substituigdo a prestagdo do devedor. Contra a
prestacdo do credor coloca-se o crédito concedido ao devedor legitimando o ganho do
creditado, que se beneficia de determinada prestacdo sem a contrapartida. Passado do prazo
estipulado, o crédito ¢ liquidado com o pagamento feito pelo devedor, completando a

operagao de troca.

Essa abordagem esta relacionada com a nog¢do de causa no negécio juridico.
A aquisicdo da propriedade por meio de um contrato de compra e venda reclama o
pagamento do preco, o qual legitima a propriedade. Em linhas gerais, se a aquisicdo da
propriedade ndo ¢ acompanhada do pagamento do prego, tem-se um enriquecimento que o

direito ndo tolera. O crédito, entdo, legitima a propriedade, mantendo-se a comutatividade

! VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 191.
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em vista da divida relativa ao crédito que remanesce até o vencimento, quando devera ser

liquidada.

O crédito nesse sentido substitui a prestagdo do devedor diferindo a obrigagao
e impedindo que o credor a exija antes de decorrido o prazo estabelecido. E como se em
lugar da prestacdo correspondente a prestacio do credor o devedor desse o crédito,
perfazendo o negocio.”> Assim, ¢ de se ressaltar a ligdio de Rudolf von Jhering, o qual
considera que “a dagdo a crédito do preco da venda deve portanto conceber-se no sentido
de que o vendedor, como emprestador, paga a si proprio como vendedor, o preco da venda,

e com tal fica indenizado.”*

Verifica-se uma crescente autonomia do crédito em relagao ao sentido restrito
inicialmente referido de direito subjetivo reflexo a uma obrigagio juridica.** A partir do
momento em que o elemento temporal se integra a esse sentido de crédito, obstando a
imediata execucdo da obrigacdo, o termo ganha nova significacdo que reflete o
reconhecimento pelo sistema juridico da possibilidade de manuten¢do de uma obrigacao,

que quando expressa em termos monetarios adquire novos contornos.

Em razdo da possibilidade de executar a divida apos o prazo estabelecido, ¢
possivel estabelecer o valor presente de uma divida futura e com base nesse valor presente
realizar negdcios. Nesse sentido, em um contrato de compra e venda, por exemplo, o
comprador pode adquirir determinada coisa assumindo divida futura correspondente ao
preco da coisa acrescido da diferenca entre o valor presente e o valor futuro da divida, que

¢ proporcional a remuneragdo do capital no periodo, como sera visto. Sobre o assunto, vale

2 Pode vislumbrar um paralelo entre o crédito e a moeda, j4 que ambos sdo intermediarios no negdcio. A
moeda, porém, pode ser utilizada pelo vendedor para realizagdo de outros negécios, enquanto que o crédito
nesse ponto ainda ndo, em razdo da falta de liquidez. Mais adiante, considerando-se o crédito no contexto do
sistema bancario, como moeda escritural, a fun¢do de intermedidrio de trocas se evidencia a ponto de se
denominar o crédito frente ao sistema bancéario como moeda escritural.

» JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : S.N., 19-2, p. 149.

** Hans Kelsen ao tratar do direito subjetivo reflexo exemplifica que “o direito do credor é — de acordo com a
teoria do interesse — 0 seu interesse no reembolso do empréstimo, interesse este protegido através do dever
juridico em que € constituido o devedor. Mas o seu direito — como direito reflexo - ndo € outra coisa sendo
este dever juridico do devedor”. KELSEN, Hans. Teoria Pura do Direito. 4" Ed.. Sdo Paulo: Martins Fontes,
1994, p. 149.
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transcrever a explicacdo de Wilhelm Lexis a respeito da dagdo de crédito por meio da qual

o crédito se manifesta;:

El sujeto activo del crédito transfiere al sujeto pasivo del mismo una
cantidad de dinero, el capital prestado, o bien le otorga crédito a un cierto
vencimiento, en ambos casos bajo la condicion de que, en el porvenir, le
sea devuelta la misma suma de dinero — pudiendo agregarse a este
con;fsenio otros relativos al plazo y especie de la devolucion, intereses,
etc.

Jos¢ Tadeu De Chiara discorre sobre a importancia do crédito no
funcionamento da sociedade e destaca “no direito romano o crédito ¢ inicialmente
considerado em termos da dacdo de uma coisa com a obrigagdo de posterior devolugdo...”
e que “esse sentido ¢ paulatinamente ampliado, abrangendo de forma generalizada os
vinculos obrigacionais em cuja constitui¢do prescindia-se da entrega de um bem para que

~ r1: r1e: 2
se estabelecesse a relacdo entre crédito e débito”.*°

O elemento temporal inerente ao sentido de crédito no contexto do
funcionamento da sociedade ressalta nas consideragdes acerca da origem e evolucdo do
crédito na previsao da obrigacdo de “posterior devolu¢ao”, bem como no fato de que os
vinculos obrigacionais cuja constituicdo prescindia da entrega de um bem abrangido na
ampliacdo do sentido de crédito mencionado por Jos¢ Tadeu De Chiara se referem a
obrigagdes a serem cumpridas no futuro, eis que, como visto, a relacdo presente de débito e
crédito refere-se ao outro sentido do termo crédito como poder presente de exigir

imediatamente o cumprimento de uma obrigagao.

A introdugdo do elemento temporal expressa no prazo para o devedor cumprir
sua obriga¢do confere ao crédito o atributo de facilitar a realizagdo de negocios, que
transcende ao sentido antes referido de espécie de direito subjetivo do credor, conferindo

conotagdo diversa ao termo crédito, que nesse caso ¢ um elemento que se integra a

2 LEXIS, Wilhelm. EI Crédito y La Banca. Barcelona/Buenos Aires: Editorial Labor S.A., 1928, p. 10.

** DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de S@o Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 84, fazendo referéncia a JHERING, Rudolf von. 4 evolugdo
do direito. 2" Ed., Bahia: Livraria Progresso Editora, 1956, p. 145.



28

estrutura do negoécio juridico para viabilizar a consecucdo de seu objeto. Nesse contexto,
vale transcrever a classificacdo dos negocios quanto a sua execugao no tempo proposta por

Eugénio Gudin:

As transagdes econdOmicas podem-se dividir em trés grupos: 1) Se a
prestacdo ¢ a contraprestacdo sdo contemporaneas no presente, ¢ uma

\

operagdo a vista. 2) Se a prestacio e a contraprestacdo sdo
contemporaneas no futuro, ¢ uma operacdo a termo. 3) Se a prestacdo e a
contraprestacdo sdo separadas por um intervalo de tempo, ¢ uma operagao
de crédito. (...). A operacdo de crédito pode ser definida como a troca de
bens presentes por bens futuros. Nao é, porém, bem exata a referéncia a
bens futuros, ja que os bens da contraprestacdo podem existir desde o
inicio. Seria melhor dizer que a operacdo consiste em “conceder a
disposicdo efetiva e imediata de um bem econdémico, em vista de uma
contraprestagdo futura.”’

\

O tema relativo a manifestagdo do fenomeno crediticio considerado na
transcri¢do acima sera retomado quando das consideragdes do crédito na compra e venda,
capitulo 3.2. Nao obstante, ¢ necessario consignar dois aspectos essenciais sobre o crédito
como elemento do negdcio. O primeiro diz respeito a necessidade de a obrigagdo objeto da

dagdo de crédito, ou seja, a obrigagdo diferida, ter natureza monetéaria.

O segundo aspecto esta relacionado com o sentido restrito de operagdo de
crédito, que além de exigir a natureza monetaria da prestacao diferida, pressupde, ainda,
que o crédito seja objeto do negdcio e nido apenas elemento e que, adicionalmente, se

. . .2
efetive no contexto do sistema financeiro.”®

J4

E de se reconhecer, porém, que a locucdo “operacdo de crédito” é muitas
vezes referida em sentido amplo como negécio de crédito, ou mesmo para designar simples
diferimento de uma obrigacdo a qual, caso ndo tenha natureza monetaria ndo encerra

sequer o sentido de crédito como elemento de negocios juridicos, conforme referido.

*’GUDIN, Eugénio. Principios de Economia Monetdria. Vol. 1, 3* Ed. Rio de Janeiro: Livraria Agir Editora,
1954, p. 67.

B pE CHIARA, José Tadeu. Operagoes de Crédito: Disciplina das Obrigagoes. Rev. de Dir. Publico n 49-
50. Sao Paulo: RT, 1979, p. 303 a 311.
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A quantificacdo da obrigagdo diferida em termos monetarios ¢ da esséncia do
fenomeno crediticio que se discute no debate relativo aos juros, pois ¢ a apreciagdo da
prestacdo enquanto representacdo de poder de compra que pode ensejar a obrigacdao de

pagar juros.

Caso seja entregue determinada coisa com a obrigacao de posterior devolugdo,
ndo se tem o sentido de crédito como se pretende destacar. O uso da coisa pelo devedor
durante o prazo estipulado pode ensejar, eventualmente, o pagamento de aluguel, preco do

uso da coisa, mas ndo o pagamento de juros.

Situagdo diferente se configura quando contra o recebimento da coisa
remanes¢a a obrigacdo futura de pagamento em moeda, hipotese na qual se verifica o
crédito como elemento do negodcio que enseja a fluéncia de juros se as partes assim

acordarem.

O fato de a prestacdo diferida ser monetaria, uma divida, repercute nos
pressupostos que informam o nivel de remunerag¢do exigido pelo credor para se colocar
nessa situagdo. Entre outros aspectos, o mercado estabelece um nivel de remuneragdo para
o capital no sentido de soma de moeda, que pode facilmente ser aplicado a juros. Em vista
disso, o simples fato de o titular de uma soma de moeda permanecer um lapso de tempo

tolhido da possibilidade de aplicar o seu capital implica perda patrimonial.

A nogdo de crédito no direito privado como nucleo da relagdo juridica entre
credor e devedor ndo se confunde, pois, com a nocdo de crédito como elemento
viabilizador de negdcios juridicos, que se verifica quando o crédito se coloca como
substituto da obrigacdo do devedor, permitindo o seu diferimento, devendo ser repetido,
adicionalmente, que o sentido de crédito que ressalta diz respeito as hipdteses em que a
obrigagdo do devedor consiste na obrigagdo de pagar o preco, pois a no¢ao de preco, como

sera visto, pressupde pagamento em dinheiro, ou avaliagdo em termos de moeda.

Ao longo do trabalho serdo abordados temas que precedem a analise de
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muitos aspectos do crédito como elemento do negdcio juridico, como a exposi¢ao sobre a
contraposi¢do de interesses nos contratos de intercambio e a explicitacdo da nocdo de
preco necessarias para situar os juros remuneratérios como prego € o crédito na venda a

prazo como elemento do negdcio.

O tema do crédito como elemento do negocio sera retomado no capitulo 3.2,
de modo que importa tratar neste ponto do crédito enquanto objeto de negocios juridicos,
nos quais se da a investidura do creditado em situagdo de liquidez. Em vista das
peculiaridades das duas formas de manifestacdo do crédito, como elemento ou como objeto
de negdbcios, os negocios em que o crédito € elemento sdo denominados de “negocios a
crédito”, enquanto que os negocios em que o crédito objeto sdo referidos como “negocios

de crédito”.

Assim, em ateng¢do a importancia dos negocios chamados “de crédito” para o
funcionamento do sistema de pagamentos, ¢ necessario tratar especificamente do crédito
como objeto do negbcio, embora no caso da venda a prazo este se apresente como

elemento do negdcio cujo objeto € o bem vendido.

1.4. — CREDITO FINANCEIRO

O crédito como objeto de negdcios juridicos abrange duas situagdes distintas
conforme o negocio se realize dentro ou fora do contexto do sistema financeiro, de modo

que pode ser financeiro ou ndo financeiro, respectivamente.

Neste titulo importa ressaltar a importancia do crédito financeiro, pois sdo os
juros que se manifestam nesse ambito que influem no funcionamento dos mercados e do
fluxo monetario e repercutem, ainda que indiretamente, sobre os juros na venda a prazo,
que se contrapde, como mencionado, a hipotese de crédito como elemento do negocio e,
em razao disso, respeitam outros pressupostos com relacdo a formagao da taxa de juros que

os juros do mercado financeiro.
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Nao obstante, a exposicdo sobre os negocios de crédito ndo financeiros
(crédito como objeto do negécio fora do sistema financeiro) se justifica na medida em que
possui muitos pontos em comum com 0s negocios financeiros, ja que em ambos 0s casos
se d4 a investidura do creditado em situacdo de liquidez e a respectiva renincia do

creditante a essa situa¢do durante o prazo do contrato.

A referéncia ao crédito como objeto do negdcio esté relacionada com a nogao
de crédito como poder de exercitar direitos qualificada pelo funcionamento do sistema
bancério, como sera visto a seguir. Nesse contexto, quando o crédito ¢ aceito como forma
de pagamento, se coloca o negocio “de crédito” como meio de o creditado obter o poder de

realizar negocios no presente contra a promessa futura de prestagdo para com o creditante.

A considera¢do do crédito ndo como elemento que permite ao creditado
receber determinada prestacdo contra a obrigagdo de realizar a contraprestacdo no futuro,
mas como o proprio objeto do negdcio permite que o creditado obtenha por meio do
crédito ndo determinada coisa ou servigo, mas a propria situagdo de liquidez (poder de

exercitar direitos).

Enquanto nos negocios “a crédito” o devedor usufrui de um bem ou servigo
em troca de assumir a obrigacdo de pagar no futuro, contrapondo-se o crédito a prestagdo
do credor, nos negdcios “de crédito” o que ¢ transferido ndo € um bem ou servigo, mas sim
o proprio crédito, de modo que se traduz em poder de exercitar direitos. Essa consideragao
tem relevancia pelas consequéncias da transferéncia de créditos, na medida em que “o gozo

g o 2
do crédito confere aos beneficiarios poder de compra atual”.*’

A consideragdo do crédito ndo como elemento facilitador de negdcios, mas
como o seu proprio objeto, evidencia a fun¢do do crédito como instrumento de circulagdo
de riquezas e implica expressiva sofisticacdo na no¢ao de crédito, na medida em que, nas

hipoteses em que o crédito € o proprio objeto do negocio, o devedor resulta investido de

* VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 193.
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situacdo de liquidez, que se traduz na possibilidade de optar entre todos os diferentes bens
existentes no mercado ou exercer direitos de cunho patrimonial, ao contrario do que
acontece quando o objeto do negdcio ¢ um bem, que ndo serd necessariamente aceito em
troca de outro. Em vista da importancia da no¢do de liquidez, vale transcrever a ligdo de

José Tadeu De Chiara a respeito:

O devedor uma vez instrumentado por moeda pode atuar nos mercados
adquirindo bens e servigos independentemente de qualquer vinculagdo
com outro negdcio em relacdo ao credor. Esse ¢ o crédito normalmente
concedido pelo sistema bancario e do qual resulta a expansdo dos meios
de pagamento, ampliando-se a liquidez nos mercados, ¢ o poder de
compra que expande a procura efetiva. *°

Disso decorrem conseqiiéncias relevantes para a andlise das hipdteses de
negocios “de crédito”, notadamente quando o crédito ¢ negociado por bancos em que o
efeito multiplicativo dos depositos bancarios se verifica, em razdo da “criacdo de moeda,
de forma escritural, pelo mecanismo da repeticdo dos depdsitos a vista e dos

ro4e 1 ’ . .
empréstimos”,’ o que ser4 adiante analisado.

Em atencdo a distingdo de significados do termo crédito ja salientados,
Comparato destaca que “é preciso nao confundir (...) o conceito geral de crédito em Direito,
com a nogao especifica de negocio de crédito ou contrato de crédito” e define o negocio de
crédito como “negocio juridico bilateral em que héd necessariamente um intervalo de tempo
entre prestagio e contra-prestagio, como ocorre no mutuo e na venda a crédito”.”’E de se
repetir, por oportuno, que a contraprestacdo em referéncia deve ser expressa em termos

monetarios, como nos exemplos mencionados na definicao.

Ressaltando o elemento tempo nos negécios envolvendo o crédito, Carvalho

de Mendonga refere-se a operacdo de crédito como “a operacdo mediante a qual alguém

**DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 86.

! VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 195.

2 COMPARATO, Fabio Konder. O seguro de crédito. Sio Paulo: Max Limonad, 1968, p. 33
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efetua uma prestago presente, contra a promessa de uma prestacao futura” e complementa,
corroborando o que se disse sobre a natureza monetaria da prestagdo que a “operagdo de
crédito por exceléncia ¢ aquela em que a prestagdo se faz e a contraprestagdo se promete
em dinheiro™. Nesse ponto ¢ de se ressaltar que a necessidade de a contraprestagio se
prometer em dinheiro ndo se estende a prestagdo para que verifique o fendomeno crediticio,
hipotese em que se teria um negocio “a crédito”. Para a configuracdo de um negocio “de
crédito”, porém ¢ necessario que tanto prestagdo como contraprestagdo sejam referidas em

termos monetarios.

Ressalta nesse contexto a importancia da nocdo de moeda como conceito
juridico e da fung¢do do crédito como instrumento de pagamento em meio ao
funcionamento do sistema bancario, como adiante salientado. Superada a associagdo da
nocao de moeda como instrumento fisico apenas, e reconhecido que o crédito perante o
sistema bancario (depositos a vista) exerce as mesmas fungdes que a moeda (nogdo de
moeda escritural), a disponibilidade de saldos em conta bancéria contra uma divida futura
constante num titulo de crédito, por exemplo, traduz uma operagcdo de crédito. Nao ¢
necessario, portanto, que se verifique um contrato de matuo para que se caracterize um

negocio de crédito.

Os contratos “de crédito” e “a crédito” estdo abrangidos pela nogao de atos de
crédito, referidos por Geraldo Vidigal como “aqueles pelos quais alguém transfere ou
promete transferir coisas, presta ou promete prestar servicos mediante estipulacdo de
contraprestagdo futura,”*sendo importante frisar que se particularizam pela natureza
monetaria da contraprestagdo e distinguem-se entre si pela prestagdo a que o crédito se

contrapde, que necessita ser também monetaria para caracterizar os negécios de crédito.

Assim, as hipdteses em que o crédito envolve a estipulagdo de prestagdes

¥ MENDONCA, José Xavier Carvalho de. Tratado de direito comercial brasileiro. 7* Edi¢do, Vol. V. Livro
II1.: Freitas Bastos, 1963, p. 51.

** VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 191.
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futuras refletem trés situacdes distintas. A primeira, quando o crédito aparece como
acessorio do outro negécio, como na venda a prazo. A segunda, quando o préoprio crédito €
objeto da relacdo, ou seja, uma pretensao de crédito contraposta a uma prestagdo de
natureza monetaria, ¢ a terceira quando, sendo o crédito objeto da relacdo juridica, se
verifica a participacdo de bancos nos quais ocorre o fenomeno multiplicativo dos depositos

bancarios possibilita a criagdo de moeda escritural.

Essa ultima hipdtese qualifica o crédito financeiro, sobre o qual é necessario
tecer algumas consideragdes, pois, como ressaltado, o crédito financeiro ¢ um dos meios de
financiamento de que os comerciantes se utilizam para repor eventuais deficiéncias de
caixa decorrentes da venda a prazo, sendo um dos elementos a serem considerados quando

da analise dos juros nesse negocio:

O crédito operado no sistema bancario, dado que a prestacdo e
contraprestacdo revestem-se da mesma natureza, cumprindo-se pela
entrega de moeda, denomina-se crédito financeiro. Este, na verdade,
assegura a regularidade do crédito comercial e com este interfere de
forma quase que imediata, sendo que em situacdes de restri¢cdo de crédito
financeiro, limita-se por via de conseqiiéncia a possibilidade do crédito
comercial na proporgio direta que este dependa daquele.*

No contexto do funcionamento do sistema bancario o crédito se estabelece de
forma definitiva na mecanica da circulagdo de bens e servicos na medida em que integra o
sistema de pagamentos como instrumento de pagamento e traduz o grau maximo de

desmaterializacio da moeda:.*°

*DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 86.
**Ibid., p. 83.
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“A liquidagdo das obrigagoes de pagamento em dinheiro em sua grande
maioria se efetiva mediante transferéncias de crédito junto ao sistema
bancario, pela utilizagdo dos mecanismos dos cheques, ordens de

pagamento, documentos de crédito, além de outros papéis que transitam

. ~ 3
pelo sistema de compensagio”.”’

José Tadeu De Chiara destaca, sobre o crédito como instrumento de
pagamento no ambito do sistema bancério, que os pagamentos em regra consistem em
113 ~ r 1 . 7 ;1 .

troca de pretensdes de crédito, isto €, o credor recebe em pagamento do crédito que possui
junto a um devedor, um crédito deste junto a um banco” e explica fazendo referéncia a
Olivecrona que “isso ¢ possivel pelo diferente grau de seguranca e liquidez que
diferenciam os dois devedores. Normalmente ¢ preferivel ser credor de um banco do que

de qualquer outro agente de mercado”.*®

Considerando a importancia do tema para a apreciagdo do funcionamento do

sistema de pagamentos, vale transcrever a li¢ao de Olivecrona:

Pero ;jcomo ¢és esto posible? ;Como puede el pago consistir en el
intercambio de una pretension por otra, sin ningin pago final? La razén
es que las pretensiones difierem en cuanto a su liquidez. Es ventajoso
canjear una pretension con un bajo grado de liquidez, por una con un
grado superior. Las pretensiones frente a bancos cuentan con el mas alto
grado de liquidez, y por ello son aceptadas sin dificuldad com pago de
deudas menos liquidas.®

Na medida em que pagamentos sdo feitos por meio da transferéncia para o
credor de créditos que o devedor possui frente ao sistema bancério, e ainda considerando

que em regra os titulares de disponibilidade monetéria possuem em realidade o direito de

*"DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 81.

¥ Ibid., p. 81.

39 OLIVECRONA, Karl. El derecho como hecho. Barcelona: Labor Universitaria Manuales, 1980, p. 286.
apud DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 82.
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crédito originado dos depodsitos a vista™ perante o sistema bancdrio, verifica-se que o

crédito nesse contexto exerce efetivamente fungdes proprias de moeda.

A fung¢do monetaria do crédito justifica a denominagdo dos direitos
consubstanciados na titularidade direitos de saque a vista perante o sistema bancario como
moeda escritural. Tal denominacgdo decorre do fato de a totalidade dos direitos de saque se

encontrar prevista na escrituracao contabil dos bancos.

Os bancos que recebem depositos a vista podem dar crédito com respaldo no
dinheiro depositado, sem que haja comprometimento de sua capacidade de responder a
eventuais solicitacdes de saque por parte dos depositarios. Esse fato foi historicamente
verificado quando da utilizagdo das chamadas notas de banco que representavam depositos
em ouro. Nessa ocasido constatou-se os depositos ndo eram exigidos em sua integralidade,
j& que os pagamentos eram feitos com as proprias notas. Ainda que um depositante
decidisse retirar a integralidade de seu deposito, havia outros depositos nao resgatados com

parte dos quais o banco podia atender ao pedido de levantamento.

Nesse sentido Geraldo de Camargo Vidigal discorre sobre o mecanismo de

criacao da moeda escritural e de aumento da moeda em circulacdo dele decorrente:

** Embora no contrato de depésito ndo se verifique a transmissio da propriedade do bem depositado, o
chamado deposito a vista no contexto do sistema bancério ndo respeita essa regra, notadamente pela natureza
fungivel do dinheiro que ¢ utilizado nas subseqiientes operacdes bancérias. No depdsito de dinheiro a vista ha
a efetiva transferéncia da propriedade da moeda para o banco.
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apenas uma fracdo do montante da moeda circulante se mantém em maos

da populagdo, confiando-se a maior parte das disponibilidades em moeda
a guarda dos bancos, mediante operacdes de depdsito; para financiar o
custo da guarda dos depositos e, ainda, com vistas a lucro, os bancos
realizam empréstimos da parcela maior dos valores depositados,
conservando apenas o encaixe que, a seu critério, consideram necessario
ao servico do giro dos depdsitos, isto €, ao acolhimento de saques e ao
custeio de sua propria atividade; os empréstimos concedidos geram novos
depositos — e estes geram novos empréstimos — até que toda moeda
circulante, deduzida a fracdo retida pela populacdo se transforma em
encaixe do sistema bancario, necessario a garantia do giro dos depdsitos
globais do sistema; em resumo, a moeda circulante, menos a fragdo retida
pela populagdo, tende a transformar-se em encaixe dos bancos, gerando
moeda escritural em obediéncia a um multiplicador correspondentes a
peculiar relagdo depositos/encaixe adotada pelo sistema bancério.*

A peculiaridade do crédito no contexto do funcionamento do sistema bancario
¢ marcante quando se considera que no crédito em que ndo ha participacdo de bancos ndo
h4 aumento na possibilidade de exercicio de direitos de cunho patrimonial, na medida em
que quem déa o crédito abdica da frui¢do do dinheiro enquanto o creditado usufrui da
situacdo de liquidez. Nesses casos, o poder de compra consubstanciado na moeda ¢
simplesmente transferido. A nog¢ao de negocio de crédito ndo integrada ao sistema bancario,
como instrumento que permite a transmissao do poder de compra entre o creditante - que
abdica da situagdo de liquidez que a propriedade de moeda lhe proporciona, para o devedor,
que podera usufruir desse poder de compra até o0 momento da devolucdo - ndo interfere na

relacdo entre os bens e servigos existentes e os direitos a sua aquisi¢ao.

Nesse ponto ressalta a fundamental distingao entre o crédito financeiro e nao
financeiro, no qual ndo ha a criacdo de poder de compra, mas apenas de sua transferéncia,
na medida em que a situacdo de liquidez do creditado corresponde exatamente a parcela
abdicada pelo creditante. Quando a dacdo de crédito ¢é realizada por bancos que recebem
depositos a vista, hd mais que a simples transferéncia de poder de compra, eis que tanto o
creditado quanto o titular dos depdsitos a vista que possibilitaram a dagdo de crédito

resultam investidos na situacdo de liquidez. Tanto o titular de depdsitos a vista quanto o

' VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sdo Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 180.
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titular dos valores recebidos em empréstimo estdo aptos a exercer os direitos de compra

que a titularidade de moeda lhes proporciona.

A expansdo e ndo simples transferéncia de poder de compra verificada no
crédito financeiro se traduz em aumento geral dos meios de pagamento, que abrange tanto
a moeda fisica (meio circulante) quanto a moeda escritural.* H4 um aumento na
possibilidade total de exercicio de poder de compra, ja que a dacdo de crédito pelo banco
ndo lhe retira a totalidade da situagdo de liquidez, sendo uma pequena parte, em razao da
peculiaridade de sua posicao de depositario natural de moeda. O banco da mais crédito do

que a disponibilidade monetaria que possui

Conquanto refira-se ao mutuo como negocio de crédito financeiro, o que
restringe consideravelmente o sentido de crédito financeiro, o qual se expressa
normalmente por meio de outros negdcios de crédito que ndo o mutuo, a seguinte

transcri¢do € instrutiva para exemplificar o efeito multiplicativo dos depoésitos bancarios:

0s mutuarios, ao tomarem posse dos recursos a eles cedidos, irdo fazer
uma série de pagamentos a terceiros, e estes, por sua vez, depositardo tais
pagamentos nos seus respectivos bancos, os quais, com esse crescimento
nos seus depositos, procederdo de maneira idéntica ao primeiro banqueiro,
isto ¢, manterdo em caixa uma parcela e emprestardo o restante. E assim
sucessivamente. Por essa forma, percebe-se ter o sistema bancario
multiplicado a moeda inicialmente depositada no primeiro banco,
concluindo-se dai terem os bancos no seu conjunto a capacidade de criar
moeda, pela simples seqiiéncia: empréstimos — depdsitos —
empréstimos — depositos e assim por diante.(...) Admitindo-se, em cada
passagem de numerario por um banco a retencdo a titulo de encaixe de
0,25 e o empréstimo de 0,75, um simples célculo matematico revelara
que um deposito original de 100 reais terminou multiplicado por quatro,
tendo gerado depositos globais no montante de 400. Dai o conceito de
multiplicador dos meios de pagamento, extremamente importante em
economia monetaria(...)."

*2 NUSDEO, Fébio, Curso de Economia. 4 Ed. Sdo Paulo: RT, 2005, p. 327.
* NUSDEO, Fabio, Curso de Economia. 4 Ed. Sdo Paulo: RT, 2005, p. 308. (destaques no original). Para

maior aprofundamento sobre o mecanismo de multiplicagio dos depositos bancérios confira-se GUDIN,
Eugénio. Principios de Economia Monetaria. Vol. 1, 3" Ed.. Rio de Janeiro: Livraria Agir Editora, 1954, p.
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As consideracdes acerca da integracdo do crédito financeiro no sistema de
pagamentos ¢ do mecanismo de criacdo de moeda escritural evidenciam que as operacdes
de crédito financeiro geram efeitos que repercutem para além da esfera juridica particular
dos que contratam o crédito financeiro, notadamente porque as oscilagdes na quantidade de

meios de pagamento disponiveis afeta diretamente o valor da moeda.

A teoria quantitativa do valor da moeda,** além de outros aspectos, revela que
a quantidade de moeda disponivel ¢ uma das variaveis que influi no poder de compra de
cada unidade monetaria. Sendo a unidade monetaria uma unidade de medida de valor, é,
em linhas gerais, a divisao da totalidade dos direitos patrimoniais existentes pela moeda
disponivel que resulta no valor de cada unidade monetaria. Embora ndo considere alguns
aspectos da dinamica do funcionamento da determinacdo do valor da moeda, ¢ ilustrativa a
considera¢do de Karl Olivecrona no sentido de que a moeda na sua unidade basica ¢ a

. . .. . 4
quantidade de bens e servigos que podem ser adquiridos por essa mesma unidade.*’

A influéncia do crédito financeiro no volume de meios de pagamento, por sua
integracdo no mecanismo de criagdo de moeda escritural, torna necessario um controle
governamental sobre a atividade bancaria, do que decorre que seu regime ¢ permeado por
normas cogentes. Nesse sentido Haroldo Vergosa ressalta que a atividade bancéria embora

. . . , . yq qe 4
seja exercida por particulares, é de interesse publico.*

83 e ss.

* A teoria quantitativa relaciona os meios de pagamento e o “/ado real” da economia, representado pelo PIB
na férmula de Fischer: MV=PQ, onde M sdo os meios de pagamento, V a velocidade de sua circulagdo, P o
preco médio do conjunto da produ¢do e Q o conjunto da producdo global, conforme NUSDEO, Fabio, Curso
de Economia. 4* Ed. Sao Paulo: RT, 2005, p. 310 e ss.

3 As consideragdes acerca do valor da moeda consistem uma simplificagio. Nesse sentido, José Tadeu De
Chiara ressalta que ndo existe uma perfeita correlagdo entre a quantidade de moeda e o volume de bens, pois
“as situacdes dos diferentes agentes nos mercados implica inumeras alternativas de relagdes de troca, que se
estabelecem em razdo da dominagdo entre os parceiros. DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica.
Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da Universidade de Sdo Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 58.
OLIVECRONA, Karl. El derecho como echo. Barcelona: Labor Universitaria Manuales, 1980, p. 298.

* VERCOSA, Harolodo Malheiros Duclerc. Bancos Centrais no Direito Comparado. Brasil: Malheiros
Editores, 2005, p. 72.
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Além da relagdo com o valor da moeda, o crédito financeiro afeta diretamente
o funcionamento da economia, na medida em que influencia na propensao a poupanga, ao

consumo ou a realizacao de investimento:

A maior ou menor disponibilidade de moeda numa economia, o seu grau
de liquidez, influi poderosamente nas propensdes da populagdo em
poupar ou em consumir, em assumir riscos para o futuro, em planejar a
longo ou a curto prazo. Em outras palavras, a moeda ndo ¢ neutra no
processo decisério da economia, ela ¢ um de seus fatores mais
importantes, nele agindo mediante uma variavel importantissima para o
sistema: a taxa de juros. ¥’

Os negdcios de crédito nao financeiro influenciam menos o funcionamento do
mercado que os negocios de crédito financeiro pela ndo ocorréncia do efeito multiplicativo
dos depositos bancarios, ou seja, ndo ha uma ampliacdo da possibilidade de exercicio de

direitos de cunho patrimonial.

Adicionalmente, ha que se considerar a func¢do destacada do crédito
financeiro como instrumento de desenvolvimento, na medida em que permite a realizagdo
de investimentos presente contra obrigacdes futuras. Isso porque embora o crédito ndo
possa ser considerado juridicamente como troca, conforme ja mencionado, ele permite o
exercicio no presente de direitos que o sujeito ndo seria legitimado a exercer sendo
contraindo divida futura. Nesse sentido o professor Geraldo Vidigal, em atencdo a esse
efeito pratico, menciona que “o crédito incorpora, ao universo das trocas, mercadorias a

. . 4
serem produzidas, servigos a serem prestados e atos futuros”.*®

O fato de o crédito possibilitar o “uso e gozo de uma riqueza econémica” e de
incorporar ao universo das trocas presentes bens, servicos e atos futuros diz com efeitos do
crédito fundamentais para o desenvolvimento, ja que possibilita o investimento presente

contra a promessa de prestagdo futura.

*"NUSDEO, Fébio, Curso de Economia. 4 Ed. Sio Paulo: RT, 2005, p. 307.
* VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econdmico. Sio Paulo: Ed. Revista dos
Tribunais, 1977, p. 176.
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Como, em regra, a circulagdo da riqueza se da por meio de negdcios em que os
interesses das partes ¢ contraposta conforme serd salientado no capitulo 2.2, ou seja, a
prestacao de uma das partes se contrapoe a prestacdo da outra. Dessa forma considerando a
hipdtese proposta por Joseph A. Schumpeter ¥, em uma situa¢do ideal de todos em que
todos os recursos estejam aplicados, ndo ¢ possivel a realizacdo de novos investimentos
sem o comprometimento de recursos ja aplicados. Nessa situacdo hipotética o crédito

permitiria o investimento sem o comprometimento dos recursos aplicados, pois os

investimentos seriam feitos mediante divida a ser paga no futuro.

Comentando a situacdo hipotética descrita acima, José Tadeu De Chiara
destaca que “somente pela incorporacdo de recursos futuros, entendidos estes no aspecto
monetario (para efeito deste estudo, mas ndo necessariamente do ponto de vista teorico da
economia), ao universo dos bens e recursos presentes, se poderia pensar em poder dispor
de meios para inovar sem comprometimento do consumo atual. Essa possibilidade de
incorporagdo, da disposi¢ao de bens e recurso ainda ndo produzidos, é concretizada pelo

crédito”.

Isso posto, importa tratar dos juros remuneratorios que a dacdo de crédito se
contrapoe, tanto nas hipoteses de negdcios “de crédito” quanto nas de negocios “a crédito”,
eis que a dagdo de crédito implica rentincia ao creditante ou da situacdo de liquidez, no

caso dos negdcios de crédito, ou a recebimento do preco, como sera visto a seguir.

* SCHUMPETER. Joseph A., Teoria do desenvolvimento econémico. Editora Fundo de Cultura: Rio de
Janeiro, 1961.

" DE CHIARA, José Tadeu. Disciplina Juridica das Institui¢des Financeiras. Revista de Direito Publico n.
41-42. Sdo Paulo: RT, 1978, p. 290.
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CAPITULO 2 — OS JUROS REMUNERATORIOS

2.1. -~ INTRODUCAO E PLANO DO CAPITULO

A doutrina com freqiiéncia refere-se a no¢do de juros remuneratdrios como

proveito do capital emprestado, remuneragdo do capital no contexto de um contrato de

mutuo, compensacao devida ao credor pela privagao do capital, ou aluguel do capital como

bem resume a seguinte transcri¢ao:

Denomina-se juro, embora seja sempre usado o termo no plural, o
proveito tirado de um capital emprestado, ou ainda, a remuneragdo do
capital, representando a prestacdo devida ao credor como compensagao
ou indenizagdo pela temporaria privagdo. (...) Ou ainda, como esclarece
CARVALHO DE MENDONCA: ‘o juro ¢ o preco do uso do capital e um
prémio do risco que corre o credor’ (Doutrina e pratica das obrigacdes,
Editora Francisco Alves, vol. II, p. 78), de forma que, em ultima anélise,
0 juro ¢ o aluguel do dinheiro, como a renda, ou o aluguel ¢ o preco do
uso da coisa no contrato de locacdo (...) ‘A economia conceitua os juros
como sendo a remuneragdo paga pelo tomador de um empréstimo perante
o detentor do capital’ '

A referéncia aos juros como remuneracao do capital emprestado, embora seja

uma aproxima¢ao da noc¢ao de juros remuneratorios, ndo ¢ completa, pois ha diversas

outras situagdes em que ha fluéncia de juros sem que haja empréstimo. Definir os juros

como compensacdo também ndo traduz completamente o conceito, porquanto mais que

uma compensagdo, o credor pressupostamente busca obter vantagem na operagio, sendo

que o termo “compensa¢do”, por traduzir a idéia de equivaléncia, que ndo alberga o

mencionado aspecto de vantagem pressuposta na operagao.

ST RAMOS, P. A.; RAMOS, M. M. A. Juros nos Contratos Bancdrios. Curitiba: Jurua Editora, 2002, p. 18-

19.
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A analogia sugerida na transcri¢ao entre juros aluguel tem a virtude de revelar
alguns aspectos da divida de juros, como a relevancia do periodo de tempo para sua
estipulagdo, mas se mostra inadequada em vista da natureza fungivel do dinheiro.
Enquanto o objeto da locacdo permanece como propriedade do locador, nas dividas de
juros o credor ndo tem propriedade sobre o dinheiro. No caso especifico do mutuo de
dinheiro, o direito do credor a restitui¢ao ndo ¢ real, mas pessoal tdo somente. Em vista da
ndo permanéncia da propriedade sobre o capital emprestado descabe também conceituar
juros como remuneracao do tomador ao detentor do capital, quer porque com o empréstimo
o credor deixa de ser detentor do capital, quer porque, como dito, ha diversas outras
situacdes em que Os juros remuneratérios se apresentam sem que se configure o

empréstimo em sua modalidade mutuo.

Para que sejam abrangidas as diversas hipdteses em que o0s juros
remuneratorios se apresentam, ¢ necessario recorrer a nogao de crédito de que se ocupou o
primeiro capitulo deste estudo que, em linhas gerais, permite a fruicdo pelo creditado
durante determinado periodo de tempo do poder de exercer direitos de cunho patrimonial
no presente contra obrigacdo de pagamento futuro, direitos esses expressos em unidades
monetarias. Dessa forma, pretende-se albergar tanto as hipdteses de imediato exercicio de
um direito de compra, por exemplo, com o diferimento do prego (crédito como elemento
do negdcio), quanto as hipdteses em que o creditado € investido da situacao de liquidez e

se torna apto a pagar o preco de qualquer bem ou servigo disponivel.

A contribuicdo de Carvalho de Mendonga para esse tema contida na
transcri¢do em comento destaca os juros como precgo pelo uso do capital e orienta o estudo
que se desenvolve nesse capitulo no sentido de identificar a no¢ao de preco e de verificar
as peculiaridades do objeto das relacdes em que os juros remuneratdrios se podem

apresentar, genericamente referido como “capital”.

A nocdo de preco colhe seu significado no conceito mais amplo de
“prestagdo” ou, como serd visto, de “contraprestacdo” se analisada a relagdo juridica sob a
Otica de quem pressupostamente tem a iniciativa no negocio, com a peculiaridade de que

nos juros remuneratorios tanto o quantum de juros, quanto o crédito concedido a que se
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referem sdo considerados em termos de moeda, de onde surge a possibilidade de expressar

o equilibrio contratual por meio da taxa de juros.

Para suportar a exposicdo acerca dos aspectos envolvendo os termos
prestagdo, contraprestagdo, preco e, finalmente, juros, ¢ necessdrio fazer referéncia aos
contratos de intercadmbio, pois ¢ nesse contexto que tais termos encontram significagao.
Tais contratos distinguem-se dos contratos de comunhdo de escopo no que tange a posi¢ao
dos interesses das partes. Enquanto nos de intercambio, como dito, os interesses sao
contrapostos (compra e venda, troca, aluguel, por ex.) e cada parte quer obter o0 maximo de
vantagem, nos contratos de comunhdo de escopo as partes visam um objetivo comum,
como nos contratos de sociedade e parceria. A contraposi¢do de interesses dos contratos de
intercambio fornece importantes elementos da tematica relativa ao equilibrio contratual e a
nocao de equivaléncia que também merecem aten¢do, em vista das hipoteses de limitagao
dos juros remuneratorios e para orientar a analise da adequacdo das formas de célculo que

se apresentam para apura-los.

Convém alertar que o debate sobre os juros chamados moratérios, devidos em
razdo da mora no cumprimento de obrigagdes, regulados pelos artigos 406 e 407 do CC
2002 ¢ dissociado do tema relativo aos juros remuneratdrios, razao porque nao serdo objeto

de andlise neste capitulo, mas no capitulo 4.2.

A despeito de os juros remuneratérios € moratorios resultarem da
multiplicagdo de determinada soma monetaria por uma taxa € serem proporcionais a um
periodo de tempo, enquanto os juros remuneratdrios tém carater contraprestacional,
resultam de um ajuste entre as partes relacionado com o uso do capital em meio a uma
dagdo de crédito, os juros moratdrios integram o conjunto de efeitos atribuidos pelo

ordenamento juridico a fim de desestimular a ilicitude:
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“Os juros moratdrios, convencionais ou legais, sdo aqueles que decorrem
do descumprimento das obrigacdes e, mais frequentemente, do
retardamento na restituicdo do capital ou do pagamento em dinheiro. Em
verdade, além do retardamento no cumprimento da obrigagdo, surgem,
ainda, do pagamento em outro lugar e por outra forma que ndo os
convencionados. (...) Decorrem, portanto, da mora, ou seja, da
imperfeicdo no cumprimento da obrigacdo, principalmente quanto ao

tempo, sem descartar o lugar e a forma convencionados,

independentemente da prova do dano”.*

Pretende-se ao longo do capitulo identificar as conseqiiéncias de se considerar
0s juros remuneratorios como preco exigido pelo credor para a concessao do crédito, tendo
em mente que ¢ o crédito que investe o devedor na situagao de liquidez que lhe permite
exercer o poder de compra em que se traduz a titularidade de moeda ou, como no caso da
venda a prazo, que lhe permite exercer direitos de cunho patrimonial sem pagamento
imediato da contraprestacdo (crédito como elemento do negocio). Adicionalmente,
enquanto o creditado se beneficia pela dagdo de crédito, o creditante se mantém privado do
valor creditado exigindo, para tanto, uma contraprestagdo, do que resulta a contraposi¢ao
de interesses que inclui os juros remuneratérios no contexto dos contratos de intercambio
cujo estudo, por sua vez, orienta a andlise das nog¢des de equilibrio contratual e da

equivaléncia.

O primeiro titulo inicia-se com base nas ligdes de Rudolf von Jhering a
respeito do funcionamento do que denomina “comercio juridico” em que se realiza a
circulagdo de bens e servicos na sociedade, para destacar a importancia dos contratos de
intercaAmbio, que sdo pressuposto para o desenvolvimento dos pontos que se pretende
destacar a respeito dos juros remuneratérios, em atencdo a licdo de Eros Grau, no sentido

[{ P4

de que “é impossivel penetrarmos o sentido de uma norma juridica se ndo nos

apropriarmos do conhecimento relacionado a matéria que nela se normatiza...”.”

2 SCAVONE Junior, Luiz Anonio. Juros no Direito Brasileiro. Sdo Paulo: Editora Revista dos Tribunais,
2003, p. 95-96.
53 GRAU, Eros Roberto. Elementos de Direito Economico. Sdo Paulo: Revista dos Tribunais, 1981, p. 5
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Em seguida, serdo tecidas algumas considera¢cdes sobre nocdo de
equivaléncia que pressupostamente se verifica nos contratos de intercAmbio e, por fim,
sobre equilibrio contratual, que servird de suporte para a analise das questdes envolvendo
alegacdes de onerosidade excessiva e a interferéncia do judiciario para reequilibrar

relagdes contratuais em que tal equilibrio tenha sito eventualmente rompido.

No segundo titulo do capitulo os juros remuneratdrios sdo conceituados como
preco exigido pelo creditante para conceder o crédito, do que resulta a necessidade
discorrer sobre o conceito de preco como contraprestagdo em um contrato de intercAmbio e
a relevancia da moeda nesse ambito. Conceituado o preco em linhas gerais como
contraprestacdo realizada em moeda para obtencdo de determinada satisfacdo em um
contrato de intercambio, passa-se a ressaltar os efeitos do crédito e as razdes pelas quais o
creditante pode exigir juros para concedé-lo para, entdo, tratar especificamente dos juros

remuneratorios e dos elementos que integram a obrigacdo de pagar juros.

A possibilidade de expressar o equilibrio nas relagdes envolvendo juros
remuneratorio por meio da taxa de juros ¢ objeto do terceiro titulo, onde se comentara as
diferentes formas de calculo dos juros e a possibilidade de controle da onerosidade nesses
casos. Também sera discutida a proibicao de cobranga de juros sobre juros, capitalizagdo
de juros e outros temas correlatos. Por fim, as considera¢des sobre a taxa de juros sdo

inseridas na temadtica do equilibrio contratual.

2.2. - EQUIVALENCIA E EQUILI{BRIO CONTRATUAL

A consideracdo de alguns aspectos da “mecanica social”, que explica a
circulagdo de bens e servigos com vistas a suprir as necessidades humanas, tal como

exposta por Rudolf von Jhering™* é indispensavel para contextualizar a nogdo de prego e,

> Trata-se do capitulo sétimo — “A mecanica social ou os motores do movimento social” da obra “A
Evolugao do Direito”, de JHERING, Rudolf von. S.1. : S.N., 19-?,
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por conseqiiéncia, a de juros remuneratorios, que abrange os juros na venda a prazo.
Segundo Jhering, a mecanica social pode ser compreendida segundo o que denominou de

2 G

“teoria dos motores”, “que faz mover a sociedade para dirigir a vontade para os seus fins,
ou em termos mais breves, a teoria dos motores do movimento social”.>®

Segundo a exposi¢ao de Jhering, o movimento social seria impulsionado por
quatro motores, dois inferiores ou egoistas, baseados no interesse puramente individual, e
dois superiores, chamados de morais ou éticos. Os dois motores superiores seriam o
sentimento do dever ¢ o amor, de onde se originam as agdes gratuitas. Os motores
inferiores ou egoistas sdo a coagdo, em que o direito manifesta papel fundamental na
imposicdo de sangdes, sendo o meio pelo qual a sociedade obriga os individuos a
determinadas condutas independentemente de sua vontade (as ag¢des sdo realizadas no
interesse proprio de ndo sofrer determinada sangdo) e, por fim, o motor relevante para os

fins deste estudo: o salario.

Afora as agdes gratuitas originadas do sentimento do dever e do amor e das
decorrentes de coacdo, que o individuo realiza para evitar determinada sancdo, destaca-se o
salario como principal motor do movimento social. As agdes originadas do motor salario
tém por finalidade a obtengdo de uma vantagem, a satisfagio de uma necessidade. E nesse
ambito que se encontra a no¢do de preco. Conforme Jhering, o saldrio, dentre os quatro
motores mencionados, ¢ 0 que maior importancia pratica possui e “dirige-se a liberdade do

individuo, de cujo livre arbitrio unicamente recebe o seu prego”. >

A importancia pratica do salario decorre da insuficiéncia das a¢des gratuitas
para mover a contento a “maquina social” por dependerem um carater pessoal que nao se
coaduna com a complexidade das relagdes sociais que requer a realizagdo dos negdcios de
forma impessoal. Ressalta, assim, a importancia dos contratos onerosos, em que a
prestacdo se d4 ndo em razdo de benevoléncia, mas com vistas a contraprestagao. O salario

seria a razdo que move os individuos a agir com fundamento em seu interesse proprio ou,

> JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : S.N., 19-2, p. 98.
% Ibid., p. 99.
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em outras palavras o que estes exigem para abdicar do seu “livre arbitrio”.

Evidentemente a nog¢do de salario tal como apresentada por Jhering ¢€
abrangente e representa ndo s6 o preco do trabalho, como normalmente se considera, mas
também o preco da venda e os alugueres ao lado dos quais Jhering expressamente inclui os

juros,”’o que destaca seu carater contraprestacional.

A organizagdo social do saldrio considerado nesse sentido abrangente resulta

no que Jhering denomina “comércio juridico”, considerado como ‘“a organizacdo da
. ~ . . , . 8

satisfagdo de todas as necessidades humanas asseguradas por meio do salario”,”® e que se

estrutura segundo o principio fundamental de que “todo o funcionamento do comércio

juridico ou social é um sistema, perfeitamente ordenado do egoismo”.”’

A referéncia a egoismo nio ¢ usada em sentido pejorativo, mas realga o
carater individualista que prevalece no contexto do comércio juridico, em que as agdes sao
realizadas pela busca de vantagens. Ao lado dos contratos de comunhdo de escopo, em que
as partes concorrem para um objetivo comum, como no contrato de sociedade, se colocam
os contratos chamados de intercambio, que se caracterizam pela contraposi¢ao de

interesses. Eros Roberto Grau bem resume a exposi¢ao de Jhering nesse ponto:

Nos contratos de intercambio os interesses das partes estdo em
contraposicdo, polarizados. Cada parte persegue os seus proprios
interesses; quanto mais desvantajosa for a compra para o comprador,
mais vantajosa serd para o vendedor, e vice-versa. A politica de cada
parte pode ser sumariada na seguinte frase: o prejuizo dele € o meu lucro.
(...) Nos contratos de comunhdo de escopo — von Jhering refere-se aos
contratos de sociedade — os interesses dos contratantes sdo paralelos. Se
um dos contratantes sofre prejuizo, os outros também o suportam. Do
espirito de solidariedade de interesses que os caracteriza, o lema: a
vantagem dele ¢ a minha vantagem, minha vantagem ¢ a sua vantagem.”

" JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : S.N., 19-2, p. 124.
¥ Ibid., p. 100.
% JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 114.

60 GRAU, Eros Roberto. Principio da equivaléncia e o equilibrio econémico e financeiro dos contratos.
Revista de Direito Pablico, v. 24, n. 96, p. 61-80, out/dez 1990, p. 61.
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No que pertine aos juros remuneratorios, importa concentrar a analise no
contrato de intercdmbio, onde o egoismo encontra o grau maximo de expressdo, por
expressar a relagdo verificada nas hipdteses em que estes se apresentam. Os contratos de
intercAmbio sdo contratos a titulo oneroso e, segundo Emilio Betti, ¢ da natureza desses
contratos que as partes procurem sempre uma vantagem ou compensagdo.’'De fato, ¢ de se
observar que o credor sempre pretenderd que os juros sejam maiores ¢ o devedor o
contrario, sendo o pagamento dos juros a obrigacdo a que se submetera o devedor para

aproveitar o crédito concedido pelo credor, como adiante explicitado.

Mais do que a compensag¢ao mencionada por Emilio Betti, prevalece a busca
de uma efetiva vantagem nos contratos de intercimbio, j4 que ao levar em conta seu
interesse proprio, cada parte s6 participard do negdcio se considerar que isso lhe traz
alguma vantagem, sendo a mera compensa¢do insuficiente para vencer a inércia natural

dos individuos, como bem observado por Jhering:

Cada um deles ndo s6 procura ganhar no mercado, mas esta
inclusivamente convencido de que ganha nele. Sem esta condigdo, ainda
que ecla seja objetivamente mal fundada a troca é impossivel. A
designagdo objetiva da contraprestacdio como equivalente, ainda que
exata sob o ponto de vista das relagdes sociais, como veremos adiante,
ndo o ¢ no ponto de vista de cada contratante individualmente
considerado. Uma contraprestacdo que nao rende ao individuo mais que o
equivalente, isto ¢, que s6 vale tanto como a prestacdo, ndo tem
psicologicamente o poder de provocar uma mudanca na situacdo das
coisas. Para obter este resultado, ¢ preciso que haja um excedente, um
aumento de valor, ndo objetivamente, ¢ claro, mas sob o ponto de vista
individual dos contratantes. Estes precisam estar convencidos, cada um
por seu lado, de que lucraram na troca.®

A transcri¢do acima introduz o tema da equivaléncia pressuposta entre as
prestacdes nos contratos onerosos sob o ponto de vista das relagdes sociais, a ser destacado
por ser um principio de funcionamento do sistema e que, a0 mesmo tempo, ¢

aparentemente contraditdrio com o fato de as partes visarem sempre uma vantagem, € nao

8 BETTI, Emilio. Teoria Geral do Negécio Juridico. Trad. Fernando de Miranda. 1* Ed.. Tomo I, Vol. 1.
Coimbra: Coimbra Editora, 1970, p. 336.
62 JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 117.
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compensagado (equivaléncia).

Nesse ponto, mais uma vez, ¢ a licdo de Jhering que apresenta importantes
esclarecimentos sobre a aparente contradi¢dao entre um contrato que sé se realiza quando as
partes estdo convencidas de que obterdo vantagem, situagdo essa qualificada pelo fato de a
vantagem de uma parte implicar desvantagem para a outra, a0 mesmo tempo em que se
pressupde que as prestacdes sdo equivalentes. Diante disso, ressalta-se da transcri¢do que a
vantagem buscada por cada parte no contrato ¢ considerada de um ponto de vista
individual, enquanto que a equivaléncia entre as prestacdes ¢ assumida sob ponto de vista
objetivo: “um elemento psicologico que aparece como condi¢do necessaria dos primeiros
(contratos de intercambio), ¢ a convicgdo em que cada um dos contratantes esta de que

aquilo que recebe vale mais do que aquilo que da”.”

A composicdo dos interesses de forma que o negocio seja vantajoso para
ambas as partes € possivel porque a valoracdo das presta¢des por cada uma se da conforme
sua Otica propria. Cada parte valora as prestagdes segundo seus interesses € sua situagdo
particular. A equivaléncia, como sera visto, ¢ resultante da realizagao de diversos negdcios
no contexto do funcionamento do sistema de trocas e ndo se verifica necessariamente em

um negdcio em particular.

A nog¢do de que o valor de uso prevalece e sobre o valor de troca contribui
para o entendimento da forma como um negocio em que os interesses sao contrapostos
pode ser vantajoso para ambas as partes. Em linhas gerais, as mercadorias em estoque sio
consideradas pelo vendedor segundo seu valor de troca (menor) e pelo comprador por seu
valor de uso (maior). Se o negocio ocorre na média entre os dois valores, tanto o vendedor,
quanto o comprador sairdo satisfeitos, considerando que levaram vantagem. Para o
vendedor, o prego foi superior ao por ele considerado com base no valor de troca e, para o

comprador, menor que o valor de uso.

% JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : S.N., 19-2, p. 117. (esclarecemos nos paréntesis).
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A idéia central que auxilia a andlise da contradicdo entre a pressuposta
vantagem que as partes buscam nos contratos de intercambio e a equivaléncia como justa
propor¢do entre prestagdo e contraprestacdo estd contida no fato de tal equilibrio ser
inferido através da experiéncia e ndo ser uma decorréncia imediata da realizagdo de um
contrato de intercAmbio individualmente considerado.Se as partes concordaram em
contratar, sob o ponto de vista de cada uma delas a sua prestacao ¢ inferior a da outra parte,

ndo sendo, pois, equivalentes as prestagdes sob a 6tica de nenhuma delas.

Ainda considerando um contrato individualmente, ¢ de se notar que do ponto
de vista objetivo ¢ ainda mais dificil que se verifique a efetiva equivaléncia entre as
prestacdes, inclusive pela dificuldade de determina¢do de um critério de comparagdo,
mesmo porque quem decide contratar o faz ndo com base em critérios objetivos, mas em
sua situacao peculiar. Trata-se do “encontro de egoismos”, como transparece na seguinte
transcri¢do da “monumental obra de Jhering”, conforme a opinido de Eros Roberto Grau®

com a qual compartilhamos:

O egoismo daquele que quer alcangar o mais possivel, choca-se contra
idéntico sentimento do que procura dar o menos possivel. O equilibrio
que se produz em tal ponto de indiferenca, é que € o equivalente. (...) O
equivalente realiza a idéia de justica no dominio em que se move o
comércio juridico.”

Diante da impossibilidade de avaliar objetivamente o equilibrio entre os
interesses das partes em cada contrato individualmente considerado, ja que a medida desse
interesse resulta da situacdo particular de cada contratante, sob seu ponto de vista subjetivo,
o equivalente a que se refere Jhering se apresenta como um pressuposto que decorre do

funcionamento do sistema de trocas que ndo garante a perfeita equivaléncia entre as

prestacoes.

64 GRAU, Eros Roberto. Principio da equivaléncia e o equilibrio econémico e financeiro dos contratos.
Revista de Direito Pablico, v. 24, n. 96, p. 61-80, out/dez 1990, p. 61.
% JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1.: SN., 19-2, p. 126.
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E de se notar, por oportuno que mesmo quando uma das partes resulta mais
favorecida pelo contrato, ou seja, quando ndo se pode dizer que sdo equivalentes as
prestacdes, o contrato presumivelmente ¢ vantajoso também para a parte menos favorecida,
porquanto se ndo o fosse, e supondo a premissa da liberdade de decidir quanto a contratar,

ndo havendo vantagem para uma das partes, ¢ de se supor que esta nao contrataria.

O tema da equivaléncia ndo se esgota, pois, na simples afirmagdo de que as
prestacdes nos contratos de intercdmbio sdo equivalentes e exige algumas consideragdes
complementares. Impde-se, pois, considerar o sistema de trocas de forma abrangente, a fim
de colher o sentido da equivaléncia como “a justa propor¢do entre prestacdo e
contraprestagdo, o equilibrio entre ambas, inferido através da experiéncia”, °® nas palavras
de Eros Grau baseadas na licdo de Jhering, o qual pontua com precisdo que a nog¢ao de
equivaléncia decorre das relagdes sociais, mas que ndo se verifica sob a otica de cada
contratante: “a designacdo objetiva da contraprestacdo como equivalente, ainda que exata
sob o ponto de vista das relagdes sociais, como veremos adiante, ndo o ¢ no ponto de vista

de cada contratante individualmente considerado”. ®’

Nesse ponto se coloca a importancia da moeda como intermediario de trocas,
conforme adiante ressaltado quando da significa¢io de preco. E por meio da moeda que as
satisfacdes das partes em um contrato de intercambio podem ser alcangadas apds a
dissociacdo do processo de troca em duas etapas. Na primeira uma das partes obtém sua
satisfacdo contra o pagamento em dinheiro, o qual serd, ao depois, utilizado pela outra
parte para obter o que pretende no mercado. Em cada etapa individualmente considerada,
apresenta-se a mencionada dificuldade de se verificar a equivaléncia, pois cada parte
pretenderd obter o maximo de vantagem, mas a analise do conjunto da operacdo permite
visualizar o principio regente das relagdes de troca intermediada por moeda no sentido de

revelar a discutida equivaléncia.

66 GRAU, Eros Roberto. Principio da equivaléncia e o equilibrio econémico e financeiro dos contratos.
Revista de Direito Publico, v. 24, n. 96, p. 61-80, out/dez 1990, p. 61
7 JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 117
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A nogao de equivaléncia sé € possivel a partir de um denominador comum
que permita a comparacdo entre diferentes elementos patrimoniais e ndo se da
necessariamente em um contrato individualmente considerado. Quando da estipula¢do do
preco na primeira etapa do processo, a parte que recebera o dinheiro exigird a quantia
necessaria para a obtengdo da satisfacdo a que aspira. Assim, se uma parte tem X e quer Y,
exigira para entregar X o valor necessario para adquirir Y, e sendo a quantia recebida por
X igual a quantia a ser pagar por Y frente o mercado, resulta que no contexto das relagdes
sociais X equivale a Y, na medida em que ambos podem ser adquiridos pela mesma soma

de moeda.

A substituicao do exemplo da troca direta pela troca instrumentada por moeda
consiste evidentemente uma simplificacdo, pois quem vende determinado bem em geral se
utiliza da disponibilidade monetaria ndo para adquirir outro bem que com o vendido
gostaria de trocar, mas para realizar pagamentos, fazer investimentos ou até mesmo manter
a liquidez. Nao obstante, o principio ¢ 0 mesmo. A equivaléncia se da pela possibilidade de

comparagdo entre os diversos elementos sujeitos a avaliacdo patrimonial disponiveis.

Nesse contexto, a moeda desponta como “unidade ideal definida como tal no
ambito de uma ordem juridica considerada (...) cuja fungdo ¢ expressar pregos e quantificar
relagdes de crédito e débito”, *® cuja titularidade assegura o exercicio de direitos de cunho
patrimonial em vista de sua funcdo de intermediaria de trocas. O poder de exercer direitos
que se expressa em cada unidade monetaria ¢ uma decorréncia da relagdo de troca que se

estabelece no mercado e independe, pois, do nimero de unidades monetarias disponiveis.

Sobre esse aspecto relativo ao valor da moeda veja-se a li¢gao de Joseph A. Schumpeter:

% DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 58.
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O valor de troca da moeda, para cada um, depende do valor de uso dos
bens de consumo que possa obter com a sua renda. A procura efetiva total,
em termos de bens, numa etapa, serve de escala de valor para as unidades
de renda disponiveis nesse processo econdmico. Portanto, sob
determinadas condi¢des, ha para cada individuo uma escala de valor
inequivocamente estabelecida e uma definida utilidade marginal do seu
estoque monetario. A magnitude absoluta desse estoque de moeda ¢
irrelevante. Em tese, um total menor presta o mesmo servico que outro
maior. Se presumirmos ser constante a quantidade de moeda existente,
entdo havera, entra ano sai ano, idéntica procura de moeda ¢ o mesmo
valor monetario emergird para cada individuo. A moeda estara de tal
modo distribuida no sistema econdmico que um preco monetario
uniforme surgira.”

Por fim, ¢ de se ressaltar a importancia da concorréncia que induz a formagao

dos pregos segundo o menor valor aceito para a venda de determinado bem ou prestagdo de

determinado servigo na medida em que os compradores ou tomadores buscardo pagar o

minimo possivel:

(...) por esse modo (concorréncia) o egoismo converte-se em corretivo de
si proprio, e isto por dois titulos. Primeiramente por motivo da
concorréncia. O egoismo do vendedor que exagera o seu preco ¢
paralisado pelo de outro mercador que prefere vender por um prego
modico a ndo vender de maneira nenhuma; o egoismo do comprador que
oferece muitissimo pouco, ¢ paralisado pelo de um outro que oferece
mais — A concorréncia é o regulador espontineo do egoismo.”

De acordo com o principio do egoismo expresso no interesse de cada parte

obter o maximo de ganho, se desconsiderada a concorréncia, prego variaria exclusivamente

conforme os interesses e necessidades das partes, e a parte necessitada sucumbiria ao

arbitrio da outra. Assim, a existéncia de alternativas aos interessados em determinada

prestacdo evita a formagdo do preco exclusivamente segundo os interesses e necessidades

das partes, pois representa um parametro externo a relacdo negocial. Revela-se, entdo, a

importancia do mercado para o tema e apreco, como bem sintetiza Jos¢ Tadeu De Chiara,

quando trata exatamente da relagc@o entre os pregos € a nogao de equivaléncia:

% SCHUMPETER. Joseph A., Teoria do desenvolvimento econémico. Editora Fundo de Cultura: Rio de

Janeiro, 1961, p. 73.

" JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 127. (esclarecemos nos paréntesis)
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Sdo as relagdes de mercado que asseguram a equivaléncia entre as
obrigacdes das partes nos contratos de intercambio, sendo aqui
empregadas tais relagcdes tal como expusemos no capitulo II, no sentido
de comércio juridico (...). O encontro de ‘egoismos’ completa a no¢ado de
equivaléncia, pois o nivel de precos ajustado em cada relagdo de troca ¢
limitado pela concorréncia nos mercados, na medida em que condicionam
os limites maximo e minimo que cada parte respectivamente podera
atingir no seu movel egoista definindo-se, destarte, o ponto de equilibrio
considerado satisfatério na busca do maximo de vantagens pelas partes.”’

Em vista dessas consideragdes, se coloca a necessidade de disciplina dos
mercados, para o fim de garantir a permanéncia da concorréncia e outros elementos que
podem resultar em oscila¢des artificiais no nivel de pregos, eis que “a idéia de justica no
dominio em que se move o comércio juridico” a que se refere Jhering pressupde a auséncia
de manipulagdo de precos no mercado. Nesse ponto se apresenta entre inimeros outros
diplomas legais, a Lei Delegada n° 4, que trata da intervengdo da Unido, no dominio
econdmico “para assegurar a livre distribui¢do de mercadorias e servigos essenciais ao
consumo ¢ uso do povo”, conforme seu art. 1°, em vista da relagdo entre os estoques
existentes e os niveis de precos, que autoriza a Unido desde a intervir nos estoques, até

tabelar pregos.

Situada a nogdo de equivaléncia como um resultado das relagdes que se
estabelecem nos mercados em conseqiiéncia dos inumeros negocios realizados por
intermédio de moeda e ndo como um elemento inerente a relagdo contratual, onde, como
visto, impera o principio do egoismo, cabe tratar do tema pertinente ao equilibrio
contratual para individualizar essas duas nogdes que muitas vezes sdo tratadas

indistintamente, como exemplifica a seguinte transcrig¢do:

""DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 113.



56

Os contratos de intercambio, pois, instalam uma relacdo de equivaléncia
patrimonial entre prestacdes, relacdo que configura trago fundamental no
bojo do vinculo que une as partes contratantes. (...) O rompimento dessa
equivaléncia reclama recomposi¢do, de modo que o equilibrio inicial
entre prestagdes, desde o qual os contratantes entram em acordo, seja
reinstalado.”

Sendo a nogdo de equivaléncia uma decorréncia do funcionamento dos
mercados, conforme ressaltado, trata-se de uma tendéncia resultante das alternativas
presentes ¢ da mencionada comparacdo entre o prego a ser recebido em determinado
negocio com outros elementos passiveis de avaliagdo patrimonial disponiveis que faz com
que o sistema as trate como equivalentes, mas isso ndo garante que as prestagcdes sejam
efetivamente equivalentes sob um ponto de vista objetivo. A equivaléncia é apenas
pressuposta e ndo se verifica necessariamente no caso concreto, onde as partes buscam

obter o maximo de vantagem possivel.

A equivaléncia patrimonial entre prestagdes mencionada na transcri¢do deve
ser entendida no sentido de equilibrio contratual, notadamente porque se discute a
possibilidade de recomposi¢do de um equilibrio rompido, tema que ndo teria lugar caso se
tratasse da equivaléncia como “a justa propor¢do entre prestagdo e contraprestacdo, o
equilibrio entre ambas, inferido através da experiéncia.” Da confusdo entre o sentido de
equivaléncia e de equilibrio contratual resulta, ainda, a menc¢do a equilibrio entre
prestacdes, que como acima ressaltado, ndo pode ser auferido porquanto a relagio entre as
prestacdes ¢ resultado da avaliagdo subjetiva de cada parte, sendo que a logica dos
contratos de intercambio sugere, inclusive, que as prestagdes pressupostamente nao sao
equivalentes sob o ponto de vista das partes, pois se fossem, as partes ndo teriam incentivo

para contratar.

O acordo de vontades que estabelece o equilibrio contratual, embora ndo seja
exclusivamente a fonte da nocdo de equivaléncia, a qual ¢ informada pelo funcionamento

dos mercados, conforme acima ressaltado, pode sofrer limitacdes com base na nogdo de

"> GRAU, Eros Roberto. Principio da equivaléncia e o equilibrio econdmico e financeiro dos contratos.
Revista de Direito Publico, v. 24, n. 96, p. 61-80, out/dez 1990, p. 62.
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equivaléncia, como no caso da usura real prevista na alinea “b” do art. 4 da Lei 1.521/517

que se baseia no valor corrente ou justo das prestacdes para impor limitagdes a liberdade
das partes de contratar.”* Também a figura da receptagdo culposa tipificada como a
aquisi¢do de coisa com “desproporc¢do entre o valor e o preco” prevista na mesma lei ¢
informada pela nogao de equivaléncia. Sendo respeitados os limites legais, porém, pode-se
validamente estabelecer uma relagdo em que as prestacdes ndo correspondam ao preco
“corrente, ou justo”, sem prejuizo do equilibrio contratual instaurado quando do acordo de

vontades expresso no contrato.

A nocao de equilibrio contratual e a necessidade de sua manuten¢do ¢ uma
decorréncia da relagdo que se estabelece entre as obrigacdes assumidas pelas partes que se
expressa nas prestagdes que cada uma, em vista do fato de que cada parte s6 se obrigou em
razdo da prestacdo que pretende que a outra parte realize. A importancia de cada uma das
prestacdes e a relagdo entre elas, por ser subjetiva, s6 pode ser avaliada por cada parte

sendo justamente essa avaliagdo subjetiva que informa o equilibrio contratual.

Mesmo nos casos envolvendo possivel violagdo a equivaléncia mediante uma
despropor¢do excessiva entre as prestagdes, a qual s6 pode ser verificada com base na
noc¢do de equivaléncia, a avaliacdo subjetiva das partes deve ser levada em consideracao,

conforme Caio Mario da Silva Pereira:

73 «Art. 4°. Constitui crime da mesma natureza a usura pecunidria ou real, assim se considerando: a) cobrar
juros, comissdes ou descontos percentuais, sobre dividas em dinheiro superiores a taxa permitida por lei;
cobrar 4gio superior a taxa oficial de cambio, sobre quantia permutada por moeda estrangeira; ou, ainda,
emprestar sob penhor que seja privativo de institui¢do oficial de crédito; b) obter, ou estipular, em qualquer
contrato, abusando da premente necessidade, inexperiéncia ou leviandade de outra parte, lucro patrimonial
que exceda o quinto do valor corrente ou justo da prestacdo feita ou prometida.” (Sem sublinhado no original.
A usura pecunidria serd oportunamente analisada).

" A nogio de equivaléncia ¢ um dos elementos considerados para a analise da lesdo nos contratos, mas nao
deve ser considerado isoladamente: “Dai ndo poder a lesdo ficar conceituada apenas como a verificacdo de
um desequilibrio entre o ganho e o recebido. Dai ndo poder o critério objetivista servir de base ao instituto. A
aplicagdo pura e simples da equivaléncia ¢ insuficiente para o restabelecimento da justica no contrato.” Cf.
SILVA PEREIRA, Caio Mario da. Lesdo nos contratos. Rio de Janeiro: Forense, 1999, p. 115.
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O direito positivo (...) ndo pode desprezar uma parcela subjetiva na
formacdo do contrato, e, repelindo como deve repelir a
desproporcionalidade das prestacdes, via da qual uma das partes retira do
negocio vantagem manifestamente superior ao valor que oferece ao co-
contratante, terd de articular o contetido objetivo com o intencional, para
compor a formula do desfazimento do negécio usurario. "

Se a apreciagdo de eventual desequilibrio no contrato deve ser feita sob a
Otica dos contratantes, ja que ¢ segundo essa Otica que o equilibrio se estabelece, ¢
necessario considerar os elementos que formaram a convicgdo das partes, ndo se pode
aceitar a pura e simples comparagdo entre prestacdo e contraprestagdo como critério apto

para avaliar pretenso desequilibrio.

O interesse dos contratantes ¢ manifestado quando da contratacdo, sendo que
a simples existéncia de um contrato implica reconhecer que ambas as partes o consideram
vantajoso sob seu ponto de vista subjetivo. Se isso ¢ assim, a decisdo de contratar prejudica
posterior alegagdo de desvantagem no contrato de modo que o acordo de vontades se
mostra suficiente para obrigar as partes, independentemente da questdo sobre a
equivaléncia entre as prestagdes.”’Em outras palavras, nenhuma das partes pode alegar
prejuizo, pois o fato de ter contratado ¢ a prova de que, sob sua dtica subjetiva, considerou

que o negocio lhe era vantajoso.

Em vista da impossibilidade de contrariar a propria declara¢do de vontade, a
legitima alegacdo de desequilibrio contratual deve se fundar em elementos que ndo foram
considerados pelas partes no momento da contratagdo, ou seja, o que nao foi objeto de

considera¢do quando da formagdo da vontade. Isso porque o desequilibrio implica ou a

S SILVA PEREIRA, Caio Mario da. Lesdo nos contratos. Rio de Janeiro: Forense, 1999, p. 118.

"® Neste contexto se destaca a importancia da declaracdo de vontade, que quando viciada implica defeito no
negocio, nos casos de erro, dolo e coagdo, a teor dos artigos. 138 e ss. do CC de 2002. Decorre também de ser
a declaragdo de vontade o elemento a ser considerado para a andlise do negodcio sua importancia para
delimitar a base objetiva do contrato, que se apresenta, em linhas gerais, como o conjunto de circunstancias
considerado pelas partes para contratarem. Como serd visto, ¢ a base objetiva do contrato que orienta a
andlise do equilibrio contratual na medida em que permite identificar se uma modificagdo superveniente
integra o contrato por ter sido prevista (ainda que presumivelmente) e, portanto ndo interfere no equilibrio
contratual (antes o integra), ou se € fato exdgeno ao contrato e, assim sendo, pode ser legitimamente alegado
para fins de restituicdo desse equilibrio.
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parte ter que prestar uma obrigacdo maior do que aquela a que se obrigou ou receber em
troca de sua prestagdo uma contraprestacdo menor do que a por ela prevista, de modo que
se eventual mudanca na relagdo quantitativa entre as prestagdes estava prevista no contrato,

ndo ha que se falar em desequilibrio contratual.

Essas consideragdes sdo relevantes para a apreciacdo do equilibrio contratual,
notadamente nos casos da chamada “onerosidade excessiva”, de que trata o inciso V do art.
6° da Lei 8.078/90,”" em razdo do qual é permitida a revisdo do contrato em razdo de fato
superveniente que torne as prestagdes excessivamente onerosas, no sentido salientar que
tais “fatos supervenientes” nao podem, por obvio, ter sido objeto de consideragdo pelas
partes quando da contratacdo, sob pena de serem elementos integrantes do equilibrio

contratual.’®

Assim, enquanto a no¢do de equivaléncia ¢ uma decorréncia do
funcionamento dos mercados, a nog¢do de equilibrio contratual tem relagdo com a
manuten¢do do acordo de vontades e temas como a autonomia privada, liberdade
contratual, onerosidade excessiva, base objetiva do contrato, teoria da imprevisao e outros,

sendo, portanto, nog¢des distintas.

"TnArt. 6° - Sdo direitos basicos do consumidor: (...) V — a modificacio de clausulas contratuais que
estabelecam prestagdes desproporcionais ou sua revisdo em razdo de fatos supervenientes que as tornem
excessivamente onerosas;"

" Nesse contexto se mostra equivocada, por exemplo, a fundamentagio da decisio monocratica no AG
479629-SP, STJ, Rel. Ministra NANCY ANDRIGHI, em 03/04/2003, sobre a desvalorizagdo cambial que
repercutiu no valor das parcelas referenciadas em doélar devidas nos contratos de leasing de veiculos
automotivos, porquanto a possibilidade de variagdo do dolar integrava o conjunto de elementos considerados
pelas partes quando da contratagdo informando, portanto, o equilibrio contratual. Se integrava a base do
contrato, a variacdo cambial ndo interferiu no equilibrio do contrato. Nao obstante, no agravo em questao
considerou-se “o aumento do ddlar norte-americano em janeiro de 1999 consistiu em fato novo, ensejador de
revisdo do contrato, visto que provocou desequilibrio na relagdo contratual. Contudo, tal fato novo atingiu a
todos os contratantes, devendo, assim, ser dividido entre o consumidor ¢ o credor, meio a meio”.
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2.3. — JUROS REMUNERATORIOS COMO PRECO

Na exposi¢do acerca dos contratos de intercAmbio, nos quais cada parte
apenas se obriga a determinada presta¢ao para que consiga obter da outra parte aquilo que
deseja (e vice-versa) foi mencionada a importancia da moeda no contexto da nogdo de
equivalente. Nesse ponto cabe complementar as consideragdes sobre a moeda com o fim de
situar a no¢do de preco que abrange os juros remuneratdrios em consonancia com a
mencionada contribui¢do de Carvalho de Mendonga no sentido de os juros serem “o preco

do uso do dinheiro” transcrita no inicio da introdugao deste capitulo.

Um dos grandes obstaculos a circulagdo de riquezas que resultou superado
pela introducdo da moeda em conseqiiéncia de sua fun¢do de intermedidrio de trocas nos
contratos de intercdmbio foi a necessidade de aglutinar em um unico negécio a satisfagdo
imediata de ambas as partes. Esse entrave se verifica no contrato de permuta, onde ¢
necessario que alguém que queira algo e tenha outra coisa para dar em troca encontre
outrem que possua o que este alguém necessita e que, adicionalmente, aceite o que este
alguém tem para dar em troca. Ou seja, o negocio depende da imediata satisfacdo de ambas

as partes em um Ginico momento.

Em razdo da caracteristica de liquidez da moeda, decorrente da fun¢do da
moeda como intermedidrio de trocas e em vista de ser o meio de pagamento legalmente
estabelecido,” a troca acima mencionada pode ser cindida em dois momentos: no primeiro
momento aquele que pretende determinada coisa a obtém mediante o pagamento em

dinheiro, o qual serd utilizado posteriormente pela outra parte para adquirir perante

O poder liberatorio estabelecidos pelo curso legal da moeda garante sua liquidez, em vista da
impossibilidade de sua recusa como pagamento. Atualmente o curso legal do real estd previsto no artigo
primeiro da lei que instituiu o plano real, Lei 9.069/95.
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. 0
terceiros o que pretende.8

O segundo entrave que a troca direta apresenta ¢ a dificuldade de comparar a
importancia das prestagdes, bem como a impossibilidade de composi¢do quando as coisas
a serem permutadas tém caracteristicas muito distintas. Também isso ¢ resolvido pela
utilizacdo da moeda, por representar um padrdo de valor e pela sua caracteristica
divisibilidade. O padrdo de valor permite tanto a determinag¢do precisa de quanto vale
determinado bem ou servico em comparacdo com outros elementos monetariamente
apreciaveis e a divisibilidade possibilita a precisdo no ajuste dos interesses nas relagdes de

troca intermediadas por moeda.

Em vista das peculiaridades do instrumento monetario, a entrega de
determinado bem contra pagamento em dinheiro ndo se qualifica como troca em sentido
juridico, mas como compra e venda, estrutura importantissima para a circulagdo de
riquezas dada a facilitacdio da composi¢do de interesses nesse contrato que decorre da
ampla aceitacdo do instrumento monetario como contraprestacdo. Por essas razdes a
compra e venda é considerada uma “forma superior de troca™' sendo que o pagamento em
dinheiro, conquanto mantenha sua caracteristica de contraprestagdo, ¢ qualificado pelas
peculiaridades do instrumento monetéario refletidas no tratamento juridico diferenciado
atribuido as obrigacdes de pagar, que tém regime distinto das obrigacdes de dar que

caracterizam as prestagdes no contrato de permuta.

Por essas razdes, Eros Grau destaca o prego como “elemento primordial dos
contratos de intercambio, aos quais alude von Jhering como Vertrige des

Tauschverkehrs” e o define como “prestacdo consistente em dinheiro, que corresponde a

% Essa consideragdo integra o processo de formagdo da nogdo de equivaléncia acima comentado, eis que o
preco do bem alienado ¢ estabelecido a partir do prego daquilo que o vendedor gostaria de receber em troca
daquilo que dé no raciocinio simplista em que o dinheiro substitui uma das prestagdes da troca direta, ou em
vista da liquidez da moeda, pela quantia necessaria para remunerar os custos e despesas do vendedor e
garantir o maximo de lucro que possa auferir na operagao.

! THERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 121 a 123.
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~ 2 . .
uma contraprestagio de outra natureza”.®” De forma mais apurada no sentido de que o

preco tem por fim assegurar uma satisfagdo, José Tadeu De Chiara destaca que o prego
pode ser considerado como “o ‘quantum’ do pagamento em moeda que se constitui na
prestacao pela qual se assegura a satisfagdo a ser obtida pela contraprestacdo de natureza

diversa da prestacdo”.*’

A natureza monetaria da prestacdo consistente no prego a distingue da
prestacao que lhe ¢ contraposta, sendo de ressaltar, pois, que a soma de moeda entregue em
pagamento traduz o preco do bem (no caso da compra e venda), mas nao se diz que o bem
seja o preco do pagamento, pois se trata de contraprestacdo qualificada pela natureza

distinta da moeda.

A nocdo de preco estd relacionada com aquilo que ¢ exigido em termos
monetarios para a realizagdo de determinada prestagdo e ndo se resume, pois, na hipotese
da compra e venda, adquirindo outras denominagdes conforme o caso, consoante a

fundamentagdo de José Tadeu De Chiara que precede a nogao de preco acima transcrita:

A linguagem corrente conceitua como prego os pagamentos em moeda
que sdo exigidos para a obten¢do de mercadorias ou servigos. O sentido
comum do conceito encerra, pois, a idéia daquilo que se paga para
satisfacdo de necessidade. (...) Contudo, em diferentes relagdes juridicas
o direito positivo designa distintamente as contraprestagdes. Assim, na
locacao paga-se aluguel; nos contratos de trabalho, salario, vencimentos
ou saldos; nos empréstimos, juros; na prestacao de servigos, remuneragao
ou honorérios. ¥

82 GRAU, Eros Roberto. Principio da equivaléncia e o equilibrio econémico e financeiro dos contratos.
Revista de Direito Pablico, v. 24, n. 96, p. 61-80, out/dez 1990, p. 61.

% DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 112.

¥ 1bid., p. 111. A corroborar a defini¢io de prego, veja-se Prego. In: DE PLACIDO E SILVA. Vocabuldrio
Juridico, v. 1II. Rio/Sao Paulo: Forense, 1973, p. 1198: “PRECO. Do latim pretium, entende-se o valor ou a
avalia¢do pecunidria atribuida a uma coisa, isto é, o valor dela determinado por uma soma em dinheiro. (...)
entende-se toda avaliagdo monetaria ou todo valor pecunidrio, atribuido a coisa. (...) Representa a soma em
dinheiro, em que se determina o valor da coisa para que sirva de base & operagio de que sera objeto. E assim
que, nas vendas, ¢ a quantia ou a soma pecunidria a ser paga pelo comprador. Nas locagdes, ¢ também a soma
em dinheiro a ser paga pelo locatéario. Designa, sempre, um valor expresso em dinheiro.
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Cabe observar que o pagamento do preco se coloca mais como uma
contraprestacdo que como uma prestacao (embora em sentido genérico, do ponto de vista
do pagador, o pagamento seja a prestagdo que lhe cabe cumprir). Isso porque o dinheiro
ndo traduz satisfagdo imediata, mas um meio para sua obten¢do. Esse aspecto da falta da
utilidade em si da moeda motivou os autores classicos inclusive a considerar que o Unico
motivo racional para conserva-la como saldo seria para facilitar as transagdes. *> Como sera
visto, porém, John Maynard Keynes destaca que a conservacdo da moeda, que em suas
palavras se traduz na preferéncia pela liquidez, se motiva pelo negdcio, renda, precaucdo e

especulagio.

Nao obstante uma soma de dinheiro possa traduzir indiretamente uma
satisfagdo, em atencao aos motivos que justificam sua manutengdo, inclusive em razao da
fungdo monetaria de reserva de valor, a fungdo de intermediario de trocas sobressai. Assim,
tomado o exemplo da compra e venda, considerando que em geral ¢ o comprador que tem
interesse no bem, justifica-se denominar a entrega do bem de prestagdo e o pagamento do
preco de contraprestacdo, pois embora pela 6tica do vendedor o recebimento do preco
constitua a prestacdo do comprador, como dito, este ndo traduz a satisfagdo de uma

necessidade, mas apenas um meio para tanto.

Veja-se que na troca essa distingdo ndo ocorre, eis que para ambas as partes a
prestacdao da outra parte traduz a satisfacdo de uma necessidade, ou seja, as partes buscam
na prestacdo da contraparte uma satisfacdo. Na compra e venda, ao revés, o prego se
apresenta ndo como prestagdo (no sentido de satisfagdo), mas como exigéncia para a

entrega da coisa, uma contraprestacdo, portanto. Este raciocinio outros contratos em que a

85 VILLACA, Maria José. Liquidez, Moeda e Crédito. Sao Paulo: Cadeira XX, 1967, p. 27.

% KEYNES, John Maynard. Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda. 1* Ed.. Sdo Paulo: Atlas, 1982,
p- 229.
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prestagdo de uma parte se da contra pagamento em moeda.”’

Também em conseqiiéncia de a moeda ndo traduzir uma satisfagdo imediata
por ser um intermediario de troca, pode-se intuir que a iniciativa na compra e venda em
regra ¢ do comprador, do que resulta sua natural posi¢ao de proponente do negdcio. Nesse
sentido, a explicitagdo de precos de mercadorias ofertadas ao publico ndo ¢ considerada
propriamente uma proposta, mas um convite a proposta. Assim, 0 preco expressa em
termos monetarios a exigéncia que deve ser cumprida para que se obtenha determinada

prestagdo.

Para situar a no¢ao de juros remuneratorios como prego, ¢ necessario recorrer
a exposicao sobre o crédito do primeiro capitulo, no titulo 1.2, no qual, em linhas gerais, se
ressaltou o sentido do termo crédito como direito subjetivo a determinada prestacio, que se
expressa no poder de exigir coativamente o seu cumprimento e, em seguida, a
possibilidade de as partes estabelecerem um prazo durante o qual o credor se abstém de

exercer o referido poder, enquanto o devedor se beneficia dessa situagdo, no item 1.3.

87 Conquanto nao seja conclusiva, a defini¢do de DE PLACIDO E SILVA, 1973, do termo “prestacdo” revela
a predominancia do sentido satisfagio de uma necessidade: “PRESTACAOQ: “Do latim praestatio, de
praestare (fornecer, dar, contribuir), exprime geralmente, a agdo de dar, de satisfazer ou de cumprir alguma
coisa. E, assim, por sua etimologia, tomado na acepgdo de desobrigagio, pagamento, ou satisfagio do que é
devido. Juridicamente, na terminologia das obrigacdes, prestagdo entende-se o objeto da obrigagdo, ou seja
aquilo que o devedor estd obrigado a cumprir, a fim de que se libere da obrigacdo assumida. E a prestacao
tanto pode consistir na entrega de uma coisa, como na pratica ou execu¢do de um ato. Na linguagem técnica
do Direito Romano, praestatio, de praestare, significava propriamente o fornecimento que o devedor deveria
fazer ao credor de certa coisa, sem que esta mesma coisa entrasse no patrimonio dele devedor. Praestare
tinha o sentido de facere. Mas, prestagdo, no sentido juridico moderno, tanto se refere a prestacao de coisas,
nas obrigagdes de dar, como a prestagao de fato, nas obrigagdes de fazer ou ndo fazer. E, em ambos os casos,
a prestagdo exprime necessariamente o fornecimento a ser feito pelo devedor ao credor, seja dando uma coisa
ou realizando um fato, concernente ao objeto da obrigagdo (...)”. Prestagio. In: DE PLACIDO E SILVA.
Vocabulario Juridico, v. 111. Rio/Sao Paulo: Forense, 1973, p. 1213-1214. Por outro lado, também ¢é corrente
a inclusdo do pagamento do preco como prestacio: PRESTACAO: “objeto ou contetdo da obrigacio, por
meio do qual se realiza o pagamento ou cumprimento desta. A prestagdo pode ser de fatos, abstencdo,
omissao, comissdao, bem como de coisas ou de uma soma certa de dinheiro.” Presta¢do. In: NUNES, Pedro.
Diciondrio de Tecnologia Juridica, v. 1. Sdo Paulo: Livraria Freitas Bastos S.A., 1961, p. 278. Por fim,
corroborando a posi¢do do preco como contraprestacdo, veja-se que os exemplos de contraprestagdo de
NUNES, 1961 se coincidem com a noc¢o de prego: CONTRAPRESTACAO: “Prestagdio a que uma das
partes se obriga, nos contratos bilaterais, correlativa a prestacdo da outra parte: o pre¢o da coisa comprada, a
remuneragdo dum servigo, etc”. Contraprestagdo. In: NUNES, Pedro. Diciondrio de Tecnologia Juridica, v.
I. Sdo Paulo: Livraria Freitas Bastos S.A., 1961, p. 271.
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Quando o direito do credor ndo se refere a uma prestacdo qualquer, mas a
determinada quantia de dinheiro, 0 mecanismo acima descrito se configura por meio da
dagdo de crédito, em razdo da qual o creditante fica impedido de exigir o pagamento da
divida durante o prazo do contrato em favor do creditado, de onde se distinguem as
hipoteses em que a divida tem sua origem em um contrato principal e a dacdo de crédito
apenas facilita sua realizacdo ao estabelecer o diferimento do preco, das hipdteses em o
negocio tem por finalidade investir o creditado na titularidade da quantia creditada, que

caracterizam os negdcios a crédito e de crédito respectivamente.

Dessa forma, a dacdo de crédito de um lado permite ao creditado exercer
direitos de cunho patrimonial no presente, no caso dos negocios a crédito ou, nos negocios
de crédito, permite que este seja investido do poder de exercer os direitos no presente que a
titularidade de moeda lhe proporciona, ao passo que de outro lado o creditante resta
privado do preco no primeiro caso ou da situagdo de liquidez transferida ao creditado no
segundo, sendo essa situacdo temporaria, eis que remanesce a divida a ser quitada ao fim
do prazo estabelecido, momento em que o creditante vé seu crédito tornar-se liquido
novamente. O crédito legitima o exercicio de direitos no presente contra promessa de

pagamento futuro.

A expressdo em termos de moeda da dacdo de crédito enquanto preco nao
recebido a vista pelo creditante ou quando quantifica a situagdo de liquidez transferida ao
creditado nos negocios de crédito, ¢ a medida do poder de exercer direitos patrimoniais que
decorre da funcdo monetaria de intermediario de trocas e que pode ser genericamente
denominado “capital”, o qual pode ser temporariamente transferido entre creditante e
creditado. Como resultado pratico da transferéncia temporaria do capital tem-se a
referéncia a expressdo “uso do capital”, ainda que o termo “uso” esteja relacionado com

bens infungiveis.®

% Nesse sentido, a referéncia a “consumo” ao invés de “uso” seria mais adequada, embora também ndo se
possa definir a moeda como bem consumivel, eis que a moeda é um conceito de direito, e ndo um objeto
corporeo.
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Ocorre que em conseqiiéncia do poder de exercitar direitos que a titularidade
de moeda representa, a transferéncia temporaria do capital de creditante para creditado em
regra ndo ¢ realizada gratuitamente, eis que além de o creditado se beneficiar de tal

transferéncia, o creditado resta tolhido do poder que titularidade de moeda lhe proporciona.

Nesse quadro se apresentam os juros como contraprestagdo exigida pelo
creditante para permitir que o creditado “use” o capital durante o prazo do contrato,
contraprestacdo essa que, sendo estabelecida em termos de unidades monetérias, se

qualifica como preco.

Vé-se que ha dois elementos nesta operacdo: quantia em moeda e decurso
de tempo. Diz-se por isso que a sua realizagdo envolve a troca de poder
de compra atual por poder de compra futuro. Nesta troca, ha evidente
vantagem para quem recebe atualmente, para devolver no futuro, e
desvantagem para quem cede agora, para s6 receber em data vindoura.
Essa desvantagem deve ser compensada, de outra forma ninguém prestar-
se-ia a ceder. A compensagdo ¢ o juro que o devedor paga ao credor. Por
esse motivo diz-se que o juro € o preco que se deve pagar pelo uso atual
de um poder de compra que se desenvolvera no futuro (...) *.

E necessario consignar nesse ponto que a contraprestagio pelo uso do capital
também se expressa por outras denominagdes que ndo a de juros, como no desconto
bancério e, por vezes, ndo se manifesta sequer de forma destacada, como no caso
especifico da venda a prazo na hipdtese em que ndo sdo estabelecidos juros e o prego do
uso do capital se integra no preco da coisa como acréscimos ao prego a vista, ou seja, ao
invés de exigir juros, o vendedor estabelece um preco maior para vender a prazo, como

sera visto adiante.

Bomfim Viana em estudo especifico sobre o desconto bancario ressalta que

\ ~ . . 0
“a taxa de desconto corresponde & contraprestagio do gozo do capital concedido”,”’o que

ressalta a coincidéncia entre desconto e os juros remuneratorios no que diz respeito a sua

% SOUZA, Roberto Pinto de. Crédito ao Consumo. 1959. 287 f. Tese (Concurso da Catedra n. XXI).
Faculdade de Ciéncias Econdmicas e Administrativas, Universidade de Sao Paulo, 1959, p. 76-77.
% VIANA, Bomfim. Desconto bancdrio. Fortaleza: Fundagio Raul Barbosa, 1984, p- 112.
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quantificagdo, eis que ambos expressam a remuneragao do uso do capital.

Nelson Abrao define o desconto como ‘“contrato pelo qual o banco, com
prévia deducdo do juro, comissdo e despesas, antecipa ao cliente a importancia
representada por um titulo de crédito (...)”, e menciona a posi¢do de Carvalho de
Mendonga no sentido de que o banco deduz do valor nominal do titulo os juros pelo espago
de tempo intercorrente desde a data da antecipagio até o vencimento,’'do que transparece a
relacdo entre o desconto no valor do titulo e os juros. Por fim, Nelson Abrdo ressalta que
“o cliente descontatdrio ficard com a obrigagdo residual de pagar ao banco o principal,

2 . . .
%2 Veja-se, pois, que ainda

juros, e custos da operacdo, caso nao o faca o devedor cedido
que sob denominag¢des diversas, verifica-se que o equilibrio contratual expresso na taxa de

desconto se reflete na fluéncia de juros apds o inadimplemento.

Em contraste com o desconto bancéario no aspecto relativo ao equilibrio
contratual acima mencionado, se apresenta a operagdo de factoring, em que a propor¢do do
desagio em relacdo ao valor do titulo ndo se expressa em termos de uma taxa de juros em
caso de inadimplemento, o que indica que uma configura¢do diferente do equilibrio
contratual e, nesse sentido, para Carlos Renato de Azevedo Ferreira, representa uma forma

distinta de expressao do prego do uso do capital:

Desperta real interesse em qualquer area de atividade humana, porque
elimina o problema dos juros, eis que na operagdo de “factoring” ndo
existem juros, pois a “factor house”, s6 pode cobrar um preco fixo,
previamente determinado, pela aquisicdo dos créditos das empresas. Por
outro lado, mais aumenta o seu interesse as P.M.E., visto que,
diferentemente do desconto bancario, ndo podem as empresas de
“factoring” voltar-se contra as P.M.E. que lhes transferiram os créditos
para exercer o direito de regresso, que inexiste nas operagdes de
“factoring”, salvo se o crédito foi constituido irregularmente.”

* ABRAO. Nelson. Direito Bancdrio. 3* Ed., Sdo Paulo: RT, 1996, p. 90.

2 Ibid., p. 94.

93 FERREIRA, Carlos Renato de Azevedo. Factoring. Sdo Paulo, 1985, In: Revista de Direito Mercantil,
Industrial, Econdmico e Financeiro. n. 59, jul./set. p. 68-94. Sao Paulo: RT, 1985, pag. 68 (P.M.E. é
abreviatura de “Pequenas e Médias Empresas™).
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E de se notar, a propésito, que a Lei da Usura, Decreto 22.626/33, ao
estabelecer os limites maximos de cobranga de juros no seu ambito de aplicagdo, proibe
também que se recebam taxas maiores que as autorizadas a pretexto de comissdo, artigo
segundo, ** e tipifica como delito de usura a simulagdo da taxa de juro ou fraude aos

dispositivos da lei, conforme art. 13°%

, evidenciando que a nog¢do de juros pode revestir-se
de outras denominagdes. Nesse sentido, a Lei de Crimes contra a Economia Popular, Lei
1.528/51, menciona além dos juros exagerados, também a comissdo e os descontos

percentuais ao tipificar os crimes de usura pecuniaria.

Na venda a prazo, a alternativa a estipulacao de juros como contrapartida pela
dagdo de crédito que se apresenta pela possibilidade de ser praticado um prego a vista e
outro maior a prazo. Tal pratica ndo caracteriza, porém, a cobranga de juros, eis que estes,
como dito, sdo a expressdo do prego do crédito por unidade de tempo. Evidentemente que ¢
possivel calcular a que taxa de juros corresponderia a diferenga, mas isso ndo implica a
existéncia de juros, mesmo considerando que o acréscimo ao pre¢o que seria praticado a

vista esteja relacionado com o prazo para pagamento do preco.

Esse tema serd abordado no capitulo trés, no titulo que trata do preco na
venda a prazo, cabendo, por ora, exemplificar, ainda na hipotese de diferenca entre o preco
menor a vista e 0 maior a prazo, que se tal prazo for de um més, o preco a vista for 100 e o
a prazo for 110 (aumento no pre¢o de 10% em um més), ndo pode o credor em caso de
inadimplemento exigir a fluéncia de juros de 10% ao més enquanto a divida ndo for
quitada, pois o contrato ndo prevé a fluéncia de juros e ndo ha dispositivo legal
estabelecendo que sdo presumivelmente devidos, ja que o acréscimo integra o prego da

venda.

% «Art. 2°. E vedado, a pretexto de comissdo; receber taxas maiores do que as permitidas por esta lei.”

9% «Art. 13. E considerado delito de usura, toda a simulag@o ou pratica tendente a ocultar a verdadeira taxa do
juro ou a fraudar os dispositivos desta lei, para o fim de sujeitar o devedor a maiores prestagdes ou encargos,
além dos estabelecidos no respectivo titulo ou instrumento”.
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Situados os juros como pre¢o do uso do capital ou “gozo do capital
concedido”, importa tratar dos aspectos considerados pelas partes nos negdcios em que
estes se apresentam, eis que isso ¢ um dos elementos que distingue os juros na venda a

prazo dos juros devidos em razdo da dacdo de crédito em outros casos.

Estando os juros inseridos na no¢ao de prego, ¢ de se observar que a dacdo de
crédito se da no interesse do creditado, o qual se beneficia do crédito e, para tanto, se
sujeita ao pagamento dos juros exigidos pelo creditante, estabelecendo-se a contraposi¢do
de interesses na medida em que este pretende receber o maximo possivel de juros,
enquanto aquele busca pagar o minimo, estabelecendo-se o equilibrio da relagdo contratual

quando as partes entram em acordo.

Conforme as ligdes de Jhering ja transcritas, a concorréncia como “regulador
~ , 96 .. .. , . L.
espontaneo do egoismo””” condiciona “os limites maximo e minimo que cada parte

»97 Considerando a premissa de que o

respectivamente podera atingir no seu movel egoista
creditado buscaréd pagar o minimo de juros possivel, ndo conseguira o creditante, em regra,

exigir juros maiores que os praticados pelo mercado.

No outro extremo, se coloca o nivel minimo de remuneragdo do capital que
convence o creditante a realizar a dagdo de crédito, sendo que esse minimo também ¢
influenciado pelas alternativas de investimento, de modo que o creditante ndo concordara
com juros menores que os que lhe sdo oferecidos pelo mercado, consideradas as mesmas

condigoes.

A andlise dos fatores que influenciam a variacdo da taxa de juros no mercado,
juros financeiros, e a forma como esses fatores se relacionam escapa ao objetivo desse
estudo, eis que, como serd visto, a influéncia dos juros financeiros sobre os juros na venda

a prazo ¢ apenas indireta, pois a remuneracdo do vendedor na operagdo se concentra no

% JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 127. (esclarecemos nos paréntesis)
" DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 113.
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preco da coisa vendida, e ndo nos juros eventualmente estabelecidos e, além disso ha

limitacdo legal aos juros na venda a prazo.

A obra “Teoria geral do emprego do juro e da moeda” de John Maynard
Keynes discorre sobre os fatores que relacionados com a taxa de juros de mercado e, entre

1.”® Em linhas gerais,

inimeros outros aspectos, relaciona os juros com a eficiéncia do capita
como os elementos necessarios para a atividade econdmica (matérias primas, mao de obra,
instalacdes fisicas, etc.) podem ser expressos em termos de unidades monetarias, ou seja,
em termos de capital (preco das matérias primas, saldrio, aluguel etc.), o rendimento da
atividade econdmica concorre com a remuneragdo do uso do capital, os juros. “A partir

dessa concepgdo keynesiana, os juros passaram a ser instrumentos de politicas de

desenvolvimento econdmico, através da manipulagio da oferta monetéria disponivel.” *°

Quanto mais baixos os juros, maior o incentivo de aplicagdo do capital na
atividade econdmica e vice-versa, do que ressalta a importancia da politica monetéria
operacionalizada, basicamente, pela interferéncia no mecanismo de criacio de moeda
escritural em razdo do efeito multiplicativo dos depdsitos bancarios, conforme exposto no
primeiro capitulo, pelo aumento ou reducdo do percentual de encaixe minimo, e da maior
ou menor absorc¢ao de capital diretamente no mercado, pela negociacdo de titulos publicos

por meio do mecanismo chamado de “open market”, dentre outras formas.

Em contraposicdo a possibilidade de dispor do capital por determinado
periodo e auferir os juros oferecidos pelo mercado segundo a taxa resultante dos inimeros
fatores dentre os quais alguns foram citados acima, coloca-se a possibilidade de

manutengdo da liquidez.

Nesse contexto, Thais Park ressalta que “Ascarelli e Pontes de Miranda

explicam (os juros) como a renuncia da liquidez e renda do capital, sob o aspecto

% KEYNES, John Maynard. Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda. 1* Ed.. Sdo Paulo: Atlas, 1982,
p. 229.

% RAMOS, P. A.; RAMOS, M. M. A. Juros nos Contratos Bancdrios. Curitiba: Jurua Editora, 2002, p. 18-
19.
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econdmico, respectivamente e, como fruto civil, sob o aspecto juridico; Vidigal como “o

7’77100

preco da liquidez e, em seguida, resume a licdo de John Maynard Keynes sobre as

consideragdes que motivam a manutenc¢do da liquidez:

No tocante a preferéncia pela liquidez, Keynes, ao analisar a dindmica da
utilizagdo da moeda nos mercados, esclarece que a liquidez, motiva-se
em razdo da renda, do negdcio, da precaucdo e da especulagdo. O motivo
renda ¢ aquele que leva o titular a conservar a moeda como
disponibilidade imediata para suas necessidades em razdo do hiato de
tempo compreendido entre o recebimento e o desembolso da renda; o
motivo negoécio por necessidade de giro, garantindo a renda entre o
intervalo de compra e de realizagdo; ainda, o motivo precaugdo para
manter recursos liquidos para atender contingéncias inesperadas como
oportunidade extraordinaria para obter ganho de forma imediata ou em
curto espaco de tempo; e por fim o motivo especulagdo para buscar a
melhor alternativa num conjunto de relagdes disponiveis no mercado,
adquirindo vantagem em razdo do custo de conservacdo em face do custo
de seguranga.'”!

Os motivos que levam a preferéncia pela liquidez adquirem especial
relevancia em se tratando de juros porquanto no caso concreto ¢ exclusivamente a
avaliag¢do subjetiva do creditante quanto a auferir vantagem na operagdo que determina a
realizacdo do negocio, o que fornece mais elementos para analise dos juros na venda a
prazo em comparagdo com os juros em negocios de crédito, em vista da peculiaridade da

situacdo do creditante em cada caso.

No negdcio de crédito, como o creditante pressupostamente estd investido da
situacdo de liquidez antes de transferi-la ao creditado, todas as alternativas de ganho que a
liquidez lhe proporciona sao levadas em consideracdo, inclusive a possibilidade de auferir
os juros praticados no mercado, que estabelece um nivel de remuneragdo para o capital. No
caso da venda a prazo, ao revés, o creditante ndo possui disponibilidade monetaria, mas a
propriedade da coisa a ser vendida. Em razdo disso, sua avaliacdo subjetiva quanto aos

juros a serem cobrados pela dagdo de crédito do prego € completamente distinta da que

1 PARK, Thais Hae Ok Brandini. O regime juridico do juro em negécio financeiro. Dissertagio (Mestrado

em Direito). Faculdade de Direito, Universidade de Sao Paulo, Sao Paulo. 2009, p. 34.
" Tbid., p. 37.
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pressupostamente se realiza nos negécios de crédito.

Veja-se que enquanto o creditante em um negocio de crédito inicia sua
avaliagdo sobre a conveniéncia de renunciar a situagdo de liquidez considerando qual a
remuneragdo que o capital lhe garante se aplicado no mercado, o comerciante nao pode
considerar isso, porquanto ndo dispde da alternativa de aplicar o capital porquanto ainda
ndo dispde dele. O capital para o comerciante sé surge quando da realizagdo do negocio.
Enquanto ndo realizado o negdcio, o rendimento que poderia auferir corresponde a
eventual aluguel do bem a ser vendido, o que dificilmente se opera na pratica, eis que o
bem em geral ¢ destinado a venda. Adicionalmente, ¢ de se notar que a ndo realizacdo da
venda implica custos de armazenagem entre outros, de modo que o interesse em vender o
bem interfere no sentido da redu¢do da taxa de juros em relagdo aos juros em um negocio

de crédito financeiro.

2.4.— ATAXA DE JUROS

Situados os juros remuneratorios como preco exigido pelo credor para
renunciar a situagio de liquidez'**durante o intervalo de tempo contratado, despontam
esses dois principais aspectos presumivelmente considerados pelo credor para estabelecer o
“quantum” de juros a ser pago pelo devedor: a magnitude da rentincia a situagdo de
liquidez e o tempo. Quanto maior a renuncia a liquidez e quanto mais longo o tempo do

contrato, mais juros o credor tendera a exigir.

O tempo do contrato e a magnitude da situa¢do de liquidez renunciada pelo

credor encerram os elementos fundamentais que constituem a base objetiva dos contratos

192 Quem da ou concede crédito renuncia a situagio de liquidez e, para tanto, exige uma contraprestagio, que

quando ¢ realizada em termos de moeda constitui prego. Dessa forma a defini¢do de juros abrange tanto os
decorrentes de negdcios de crédito, como negdcios a crédito dentre os quais a venda a prazo.
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. ;. 10
em que Os juros remuneratorios se apresentam, tal como ressaltado por Karl Larentz, '*
vez que a finalidade essencial desses contratos ¢ investir o creditado no poder de exercer
direitos de cunho patrimonial no presente contra a obrigacdo de devolucdo no futuro, sendo

que ¢ tal rentincia que orienta a exigéncia de juros.

Os mencionados elementos que integram a base objetiva do contrato
informam, por sua vez, a no¢do de equilibrio nos contratos em questdo, cuja apreciagdo
ganha especial dimensdo em vista de sua peculiaridade quanto ao objeto negociado (poder
de exercitar direitos de cunho patrimonial) e dos efeitos que tais relacdes causam no
funcionamento da economia e em termos de endividamento da massa consumidora, entre
outros aspectos. Em vista disso, nas relagdes envolvendo juros remuneratorios, a liberdade
de estipulag@o do preco pode softrer interferéncia do Estado, como as previstas no Decreto

22.626/33, no Codigo Civil no sentido de limitar a estipulagao de juros.

Neste ponto se destaca a importancia da taxa de juros, que por sintetizar a
relacdo entre o crédito e os juros remuneratdrios em termos de propor¢do expressa em
porcentagem do crédito pelo tempo, permite a identificagdo da onerosidade do contrato

independentemente da quantia creditada ou do tempo do contrato.

Sendo a expressdo em termos de unidades monetarias uma caracteristica dos
precos, cuja no¢ao abrange os juros remuneratorios, € tendo em vista que a magnitude da
situacdo de liquidez renunciada pelo credor (capital) também se expressa em termos de
moeda, ¢ possivel comparar em termos de porcentagem os juros com a magnitude do poder
de compra decorrente da liquidez renunciada pelo credor. A partir disso, os juros podem
ser matematicamente expressos pela multiplicagdo do capital com referida porcentagem e
com o tempo de duragdo do contrato, sendo o fator de multiplicagdo a chamada taxa de

juros.

"% L ARENTZ, Karl. Derecho de Obligaciones. Version espandla y notas de Jaime Santos Briz. Tomo 1.

Madrid: Ed. Revista de Direito Privado, 1958, p. 316.
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Dessa forma, a taxa de juros se expressa como resultado percentual divisao
dos juros pela apreciagdo em termos de unidades monetarias da renuncia ao poder de
compra relativo ao quantum creditado a que se submete o credor (capital) e o periodo que
perdurar a contrato em unidades de tempo, de modo que por representar matematicamente
os elementos fundamentais levados em consideragdo na estipulagdo dos juros, traduz em
termos percentuais o equilibrio da relacdo contratual que se estabelece a partir da relagdo

entre a prestagcdo consubstanciada na dacao de crédito (capital) e a contraprestacdo (juros).

A formula matemadtica que expressa a relagdo entre os juros, o capital, o
tempo e a relacdo de equivaléncia estabelecida no negocio (taxa de juros) ¢ a formula dos

juros simples:

j=K*i*tei=j/K*t

Onde:

j = juros (total exigido pelo credor)

K = capital (quantum creditado)

i = taxa de juros (medida da onerosidade)

n = numero de periodos (tempo em que perdurar o crédito)

Embora a féormula dos juros simples traduza a esséncia da relagdo entre juros,
capital e tempo, algumas adaptagdes matematicas foram implementadas para expressar as
especificidades das operagdes que se podem apresentar, dentre as quais a férmula dos juros
compostos e a Tabela Price. Em linhas gerais, o calculo dos juros segundo a formula dos
juros compostos decorre da consideragdo ndo apenas da rentincia a liquidez decorrente da
operacao de crédito, mas também da rentincia aos juros que o capital renderia no periodo.
A Tabela Price por sua vez, tem por fim informar o valor da parcela nas hipoteses em que

se pretende o pagamento do capital e juros em varias parcelas de igual valor.

Considerando a hipdtese de as partes acordam uma operagdo de crédito que
represente X reais a uma taxa de 1% ao més, com vencimento apds doze meses, tem-se que
o devedor pagara de juros no vencimento o total de 12% de X, sendo essa a hipotese tipica
dos juros simples. Nada impede, porém, que o vencimento dos juros seja estabelecido a

cada més, de modo que no primeiro més sera pago 1% de X, no segundo mais 1% de X e
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assim sucessivamente, até que, findos os doze meses, serdo devolvidos os X reais e o total

de juros pagos no periodo sera também de 12%.

Em ambas as hipoteses os juros sdo calculados de forma simples, mas o
vencimento més a més do segundo exemplo implica a possibilidade de o credor aplicar a
primeira parcela dos juros recebidos ja no segundo més. Se, por hipotese o credor
conseguisse aplicar os juros recebidos no mercado a mesma taxa de 1% ao més, no
segundo més o credor receberia os juros do contrato de doze meses e também os

decorrentes da aplicacdo da primeira parcela de juros no mercado e assim por diante.

Prosseguindo o raciocinio, no primeiro més o credor teria os juros da primeira
parcela do contrato de doze meses (1% de X); no segundo més teria além da primeira,
também a segunda parcela de juros (1% de X) + (1% de X) e, ainda, o rendimento da
aplicacdo da primeira parcela no mercado [1% de (1% de X)] e assim sucessivamente. O
calculo do total de juros recebidos pelo credor da aplicacdo de seu capital, abrangendo a
operacao de crédito em questdo e os juros decorrentes da aplicagdo dos juros no mercado
(soma dos juros de cada parcela somada a soma dos juros decorrentes da aplicagdo no
mercado das parcelas na medida em que foram sendo recebidas) pode ser feito por meio de
uma Unica formula, a qual ¢ denominada pela matematica financeira de formula dos juros

compostos, expressa da seguinte maneira:

j=K*[(1+i)n—-1]

Onde:

j = juros

K = capital

1= taxa de juros

n = numero de periodos

No exemplo considerado para ilustrar a razdo do céalculo dos juros de forma
composta, parte dos juros seria obtida pelo credor no mercado, sem afetar o devedor, que
continuaria a pagar os 12% (1% a cada més), de modo que o resultado do calculo indicaria
o valor total do rendimento do capital na otica do creditante. E exatamente esse rendimento

possivel do capital que o creditante levara em conta na estipulacdo dos juros que exigira
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para dispor do capital, ja que pressupostamente busca 0 maximo de ganho.

Pretendendo o capitalista determinado nivel de remuneragdo, cuja apuracao
pode ser feita, como no exemplo acima, pela aplicagdo da taxa de juros praticada no
mercado pelo método dos juros compostos, eis que a cada vencimento 0s juros serao
reaplicados, exigird que o contrato lhe garanta tal remunera¢do, ndo importando se
resultante de uma taxa menor calculada de forma capitalizada, uma taxa maior calculada de
forma simples, uma taxa menor combinada com pagamento de juros adiantadamente, ou
qualquer alternativa de célculo que se possa apresentar, desde que lhe seja garantida a

remuneragao pretendida.

A chamada Tabela Price, por exemplo, ¢ um dos métodos de célculo que se
apresentam, sendo 1til nos casos de pagamento dos juros e capital em parcelas pois permite
determinar o valor de cada parcela a ser paga pelo devedor de modo que todas elas sejam
iguais. Trata-se, em linhas gerais, do resultado da soma entre capital e juros divido pelo
nimero de parcelas. As parcelas sdo fixas e correspondem ao pagamento da integralidade
dos juros incidentes a cada data de vencimento e a amortizacdo (pagamento do principal)
do restante do valor da parcela. Com isso, na medida em que as parcelas vao sendo pagas,
os juros contidos em cada parcela vao sendo cada vez menores (pois incidem sobre o
principal que diminui a cada parcela paga) e a amortizacdo (correspondente a diferenga
entre os juros ¢ o valor da parcela) vai aumentando, de modo que o valor das parcelas

mantém-se constante, como dito, o que facilita sobremaneira o planejamento financeiro.

Ainda em casos de se acordar o pagamento parcelado do principal, pode-se
estabelecer constante o valor da amortizagdo. Assim, divide-se o total da divida pelo
nimero de parcelas e encontra-se quanto sera amortizado a cada parcela paga. O valor de
cada parcela resulta da quantia correspondente a uma parte do principal (amortiza¢ao) e
dos juros incididos sobre o principal no periodo. Como o principal vai ficando menor a
cada parcela paga, os juros vao diminuindo também, do que resulta progressiva diminui¢ao
do valor da parcela, j4& que a quantia a titulo de amortizacdo ¢ constante. Assim, hd o

inconveniente de o valor das parcelas ser diferente a cada més.
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Convém observar que a forma de calculo das parcelas e acordo quanto a
forma de amortizacdo ¢ relevante em razdo de serem distintos os regimes juridicos dos
juros e do principal, eis que, entre outros aspectos, os juros remuneratérios incidem sobre o
principal, e ndo sobre juros. Em vista disso, duas dividas formadas de juros e principal cujo
total seja 0 mesmo e cuja taxa de juros prevista também seja a mesma podem traduzir
situacdes diferentes conforme a propor¢ao entre juros e principal nelas contidas, ja que a
divida formada preponderantemente de principal vencerd mais juros, os quais ndo incidem

sobre os juros.

Em meio as alternativas de calculo dos juros, se colocam dois principais
temas: a efetividade das limitagdes legais impostas a estipulagdo de juros acima de
determinado patamar e o equilibrio na relagdo contratual. Adicionalmente, o fato de tanto o
capital como os juros serem expressos em termos de unidades monetarias enseja alguma
confusdo que se reflete no debate acerca da nocdo de capitalizacdo de juros e sua relagao

com o célculo de juros compostos.

Quanto as limitagdes legais a cobranca de juros acima de determinado
patamar, dentre as quais se destacam as previstas na Lei da Usura, Decreto 22.626/33, ¢ de
se observar que visam limitar a onerosidade que se manifesta na propor¢ao entre os juros e
o capital, considerando-se o tempo, evidentemente. Como essa propor¢do € expressa em
termos de taxa de juros, ¢ justamente este o parametro considerado pela limitacdo legal,
como preve a Lei da Usura, aplicavel a quaisquer contratos, com as exce¢des mencionadas

no capitulo 4.2, que proibe juros acima de duas vezes a taxa legal.

Os juros resultantes da utilizagdo de uma mesma taxa podem, porém, variar
conforme o tipo de calculo que se utilize, como acima demonstrado, de modo que a
limitacdo da taxa reclama para sua efetividade a determinacdo do tipo do calculo a ser
utilizado, sendo certo que uma mesma taxa considerada na formula de juros compostos
resulta, a partir do primeiro periodo de vencimento, juros maiores que os resultantes do
calculo da taxa em referéncia de forma simples, eis que os juros compostos consideram
também os rendimentos que os juros vencidos representam se aplicados & mesma taxa,

razao porque na linguagem comum muitas vezes confunde o calculo denominado de juros
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compostos, com a incidéncia de juros sobre juros e também a expressdo juros capitalizados.

A fidelidade aos conceitos, porém, permite que a limitacdo da onerosidade na
dagdo de crédito se resuma a fixacdo de uma taxa maxima, desde que respeitada a premissa
de que juros sdo contraprestacdo e, portanto, ndo se confundem, jamais, com o capital a
que correspondem. Enquanto o capital decorre da dacdo de crédito, os juros sdo o prego a
ser pago em razao desta. Observado isso, ndo ha como juros incidirem sobre juros, em
conseqiiéncia da propria definicdo, o que nao impede, evidentemente, que tendo o
creditante a disponibilidade dos juros, faca nova dagao de crédito no valor correspondente

em beneficio do creditado contra a exigéncia de juros, como observa Cunha Gongalves:

Nao sdo exigiveis interesses de interesses, o que os antigos designavam
por anatocismo, mas podem os pactuantes capitalizar por novo contrato
os interesses vencidos, que seria novo contrato e estaria sujeito a mesma
forma externa exigida para o contrato principal. '**

Deve ser ressaltado, por oportuno, que os juros incidentes na dagdo de crédito
correspondente aos juros disponibilizados ao creditante ndo incidem sobre juros, mas sobre
capital. Nesses casos, o céalculo do total de juros de forma simples necessita considerar
além do capital objeto da primeira operagdo, também a incidéncia de juros sobre o capital
das dacdes de crédito subseqiientes. Tanto o total dos juros serd maior, como o capital
considerado serd maior de modo que se mantém a mesma propor¢ao entre juros e capital.
Ou seja, o célculo de determinada taxa de juros na formula dos juros compostos apenas
sobre o capital inicial resulta no mesmo resultado que o encontrado pelo calculo de juros
da forma simples a mesma taxa determinada considerando, evidentemente, ndo sé a

primeira dagdo de crédito, mas também as subseqiientes.

Em outras palavras, o argumento de que o calculo de juros compostos resulta
superior ao calculo de juros simples deve ser visto com ressalvas. Se no caso concreto se

verifica além da dagdo de crédito inicial a dagdo de crédito correspondente aos juros, o

" GONCALVES, Luiz da Cunha. Tratado de Direito Civil em comentério ao Codigo Civil Portugués. V. 8.
T. 1. Sdo Paulo: Max Limonad, 1956, p. 356
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calculo de juros simples deve considerar esse aspecto, somando-se aos juros da operagdo
inicial os juros devidos em razdo das dagdes de crédito (no valor dos juros vencidos)
subseqiientes. Como dito, o resultado final do célculo de juros simples da totalidade do
crédito serd igual ao fornecido pelo célculo de juros compostos, do que resulta a limitagdo

da taxa de juros suficiente para o controle da onerosidade nos negocios de juros.

Caso ndo se verifique o vencimento de juros durante o periodo contratado ou,
caso vencidos, os juros ndo sejam objeto de nova dagdo de crédito em favor do devedor,
obviamente ndo se podera utilizar a formula de juros compostos para calcular o total de
juros devidos, eis que ndo se verifica na hipotese o pressuposto do progressivo aumento do
capital que sua utilizacdo. Nesse contexto se coloca o art.4° do Decreto 22.626/33, que
apenas explicita a necessidade de os juros estarem contrapostos a uma dacao de credito: “¢
proibido contar juros dos juros: esta proibicdo ndo compreende a acumulag¢do de juros

vencidos aos saldos liquidos em conta corrente de ano a ano.”

A parte final do dispositivo transcrito introduz a nogdo de capitaliza¢do dos
juros, que consiste na conversao da divida de juros em capital, de modo que a divida de
juros passa a integrar o capital ficando sujeita ao regime juridico deste. Dentre outras
conseqiiéncias, a capitalizacdo de juros resulta no aumento da base de calculo sobre a qual
os juros contratados incidem, sem que isso configure, no entanto, incidéncia de juros sobre
juros. Os juros incidem sempre sobre o capital, nunca sobre os juros. Na hipotese, tendo a
divida de juros sido convertida em capital, tem-se um aumento no capital e o

desaparecimento da divida de juros, o que afasta a incidéncia de juros sobre juros.

A capitaliza¢do dos juros resulta no mesmo efeito ja descrito que decorre da
verificagcdo de sucessivas dagdes de crédito em favor do creditado no valor das dividas de
juros vencidas em um contrato em vigor e, em razao disso, a expressdo juros capitalizados
¢ utilizada também como sinénima de juros compostos. A rigor, porém, enquanto a
capitalizagdo refere-se ao fendmeno juridico descrito de transmutagdo da divida de juros
em capital, com repercussao no regime juridico aplicavel, os juros compostos consistem

tdo somente em uma forma de calculo.
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Veja-se, a proposito, que na hipotese de vencimento mensal de juros quando
permitida a capitalizagdo de cada parcela vencida, ao fim do contrato ndo se teria, a rigor,
divida de juros, apenas de capital, ao passo que o calculo dos juros na mesma hipdtese pela
formula dos juros compostos resultaria numa divida de juros que ndo se confunde com o
capital e ¢ sujeita a um regime juridico distinto deste, muito embora o total dos juros
compostos seja numericamente igual ao acréscimo verificado no capital na hipotese em

que os juros foram capitalizados.

O que importa ressaltar em termos de limitagdo de juros, é que
independentemente da forma de calculo que se utilize para determinar o quantum de juros
devidos, a limitacdo legal a cobranca de se d4 mediante a comparacio entre o quantum de
juros e o capital a que se contrapde, pois ¢ a propor¢ao entre os juros € o capital em termos
de taxa de juros o que a lei considera para estabelecer o limite dos juros, como acima
ressaltado. A forma de calculo ¢ secundaria, desde que a propor¢do verificada ao final se

coloque abaixo da taxa maxima permitida.

Ainda com relagdo a verificagdo da proporg¢do entre juros e capital, deve-se
observar, evidentemente, que quando ha vencimento de juros no interregno do contrato e
estes sdo creditados em favor do devedor, hd aumento do capital em questdo que se
contrapde ao aumento nos juros quando essa hipotese se apresenta, sem implicar
modifica¢do na proporg¢do entre os juros e o capital, do que resulta, como acima ressaltado,
que nem sempre o calculo de juros compostos implica aumento crescente dos juros, pois se
o capital também aumenta, a propor¢ao se mantém, sem implicar excesso de juros, ou

onerosidade excessiva.

Quanto ao calculo de juros compostos, ¢ de se notar, inclusive, que nas
hipoteses em que o creditado usufrui da situagdo de liquidez que lhe garante o capital na
primeira operacao e também ¢ beneficiado pelo credito dos juros que a ela se contrapde na
medida em que forem vencendo, o pagamento de juros sobre a liquidez decorrente do
crédito dos juros se impde em razao da necessidade de manutenc¢do do equilibrio contratual.
Isso porque a conversdo dos juros em capital por meio de nova dagdo de crédito tanto

beneficia o creditado, como implica abstengdo do creditante a disponibilidade desses
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valores. Em meio a essas consideragoes, ¢ de se ressaltar a extrema relevancia do momento
do vencimento dos juros, eis que o vencimento ¢ pressuposto para que o credor possa

credita-los em beneficio do devedor.

Esses aspectos envolvendo a taxa de juros remuneratdrios em geral servirao
de base para a analise das hipoteses em que os juros se contrapdem ao crédito na venda a
prazo, com as devidas adaptacdes em vista da peculiaridade do crédito que nela se

apresenta, conforme sera oportunamente salientado.
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CAPITULO 3- A VENDA A PRAZO

3.1.— INTRODUCAO E PLANO DO CAPITULO

O primeiro capitulo a respeito do crédito analisou a possibilidade de
transferéncia temporaria do poder de exercer direitos de cunho patrimonial que se resume
na possibilidade de alguém usufruir do capital de outrem durante determinado periodo e
outros aspectos relacionados com essa situagdo, ou seja, da possibilidade de transferéncia
temporaria do capital. O segundo capitulo tratou da remuneracdo exigida para a realizagdo
da referida transferéncia temporaria de capital, ou seja, dos juros como pre¢o do uso do
capital em meio a onerosidade inerente aos contratos de intercambio em que se inserem as
hipoteses em que os juros remuneratorios se apresentam. Com base nos aspectos abordados
nesses dois primeiros capitulos, importa tratar do crédito no contrato de compra e venda a

fim alcangar os aspectos de que se compdem os juros na venda a prazo.

A identificacdo das especificidades do crédito que se pode manifestar no
contrato de compra e venda se impde, pois repercute no regime juridico dos juros a ele
contraposto, conforme ressaltado no primeiro capitulo quando da disting@o entre o crédito
como elemento de negdcios juridicos, como no caso da venda a prazo, e o crédito como
objeto de negocios juridicos, notadamente quando este se manifesta no contexto do
funcionamento do sistema bancario em que se opera o mecanismo de criagdo de moeda

escritural.

Como ja& mencionado, a variacdo na quantidade de moeda disponivel,
considerada a moeda tanto na sua forma fisica quanto escritural, implica variacdes no
poder de compra da moeda e, conseqiientemente, interfere na esfera patrimonial de todos
aqueles que detenham somas monetdrias, na medida em que a valorizagdo da moeda
implica incremento da possibilidade de exercer direitos de cunho patrimonial e a
desvalorizagdo, ao revés, resulta em empobrecimento. Em vista disso, ha uma notéavel

distingdo no regime de juros quando estes decorrem de uma operagao de crédito financeiro,
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em que ha repercussdo na massa monetaria e quando isso ndo ocorre, como no caso do

crédito na venda a prazo, conforme serd explicitado no ultimo capitulo.

Em vista das sensiveis diferencas entre os regimes juridicos dos juros
financeiros e dos nao financeiros, impoe-se o alerta de que o presente estudo ndo se ocupa
das hipoteses em que se verifica um negoécio de crédito que investe o comprador da
situacdo de liquidez com a qual este realiza uma compra a vista e hipoteses assemelhadas.
Essas hipoteses encerram a no¢do de venda financiada e ndo de venda a prazo, que resta
descaracterizada quando se toem o contrato de crédito destacado da relacdo juridica da
compra ¢ venda. Esse e outros aspectos especificos sobre os juros na venda a prazo serdo

tratados no fim deste capitulo.

O primeiro titulo deste capitulo trata de aspectos do contrato de compra e
venda que se mostram relevantes para o desenvolvimento do tema, notadamente o fato de
tratar-se de um contrato consensual que admite em sua estrutura o diferimento no
adimplemento das prestacdes e se concentra na manifestacdo do fendmeno crediticio nesse

contexto.

Em seguida, o segundo titulo ressalta o elemento preco na hipotese da venda
a prazo, em atencdo a pressuposta onerosidade que permeia a dag¢do de crédito que se
manifesta quando o pagamento do preco ¢ diferido em relagao ao recebimento da coisa e as
formas como o preco do crédito se pode apresentar. Por fim, o terceiro titulo trata dos juros
na venda a prazo, fazendo-se a distingdo com as hipdteses em que o crédito que permite a
realizacdo da venda ndo se coloca na propria estrutura do contrato de compra e venda, mas

em um contrato outro, que serdo referidas como venda financiada, como mencionado.
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3.2.— O CREDITO NA COMPRA E VENDA

A exposicdo do Capitulo II ressaltou a importancia dos contratos de
intercAmbio no funcionamento do “comércio juridico” e a sua caracteristica contraposi¢ao
de interesses segundo a qual cada parte apenas se obriga a determinada prestacdo com
vistas a obter da outra parte outra prestacio de modo a obter uma vantagem, em

observancia ao principio do egoismo que permeia esses contratos.

Em seguida, verificou-se a notavel sofisticacdo no sistema de trocas resultante
da participagdo da moeda nos negécios como intermedidrio de trocas tanto pela
consideravel facilitagdo na composi¢do dos interesses operada pelo instrumento monetario
em conseqiiéncia de sua ampla aceitagdo, como na formagdo da no¢do de equivaléncia
decorrente de ser a unidade padrdo que informa a relacdo de troca entre os direitos de

cunho patrimonial que se reflete na comparacdo entre os pregos.

Neste ponto chegou-se a primeira aproximacdo do contrato de compra e
venda como uma das etapas da chamada “forma superior de troca” derivada da cisdo do
contrato de permuta por dois contratos de compra e venda, em que num primeiro momento
uma das partes obtém sua satisfagdo mediante pagamento do preco que serd, ao depois,

utilizado pelo vendedor para pagar pelo que precisa.

A referéncia a forma superior de troca em dois contratos de compra e venda
reflete a importancia deste contrato no contexto do “comércio juridico”, mas o fendémeno
da substitui¢do de uma prestacdo pela moeda ndo se restringe a hipotese do contrato de
troca, e pode se manifestar em todas as hipoteses em que se pretende determinada
prestacdo. Assim, se determinado prestador de servigo pretende adquirir determinado bem
ou pagar determinada divida com os frutos de seu trabalho, exigird a quantia de moeda
necessaria para tanto como remuneracao do servico prestado, do que resulta a nogdo ampla
de preco como a quantidade de moeda necessaria para obter determinada prestacdo, seja a
propriedade de um bem, seja a prestagdo de terminado servigo ou qualquer prestacio

monetariamente apreciavel.
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A aquisi¢cdo de bens contra pagamento em moeda caracteriza o contrato de
compra e venda que, na redacdo do art. 481 do CC de 2002 ¢ aquele pelo qual “um dos
contratantes se obriga a transferir o dominio de certa coisa, € o outro, a pagar-lhe certo

preco em dinheiro”.

A referéncia ao pagamento de “certo preco em dinheiro” requer a breve
observagao no sentido de que o preco ¢ a referéncia de valor estabelecido no contrato em
termos de unidades monetarias, de modo em se tratando de preco, a referéncia a dinheiro
estad subentendida, eis que como ja ressaltado, se determinada soma de dinheiro pode ser
considerada pre¢o de um bem o contrario ndo € possivel, ou seja, ndo se diz que o referido

bem ¢ o preco da soma de dinheiro.

Além disso, a men¢do ao pagamento em dinheiro também merece
comentarios, ja que o pre¢o embora traduza a referéncia ao valor da coisa em termos de
unidades monetaria, ndo implica a obrigatoriedade de o pagamento ser feito efetivamente

em dinheiro, podendo o vendedor aceitar outras prestagdes como pagamento. E

esclarecedora a licdo de Luiz da Cunha Gongalves a esse respeito:

(...) ndo se deve concluir, porém, que o preco deve ser necessariamente
pago em dinheiro ou moeda de qualquer espécie; pois uma cousa ¢ a
estipulacdo em dinheiro e outra bem diversa ¢ o modo de pagamento (...)
O essencial ¢ que as cousas dadas em pagamento o sejam como
representativas de dinheiro e ndo dadas em atencdo a sua natureza, como
na troca.'®

A possibilidade de pagamento de uma divida em dinheiro mediante prestagao
diversa ¢ prevista no art. 356 e seguintes do CC de 2002, quando regula a dacdo em
pagamento, a qual ¢ condicionada a aceitacdo do credor. Em consonancia com a licdo de
Luiz da Cunha Gongalves, a redacao do art. 357 prevé que “determinado o prego da coisa
dada em pagamento, as relacdes entre as partes regular-se-ao pelas normas do contrato de

compra e venda”, do que ressalta a fun¢do referencial do preco. Ou seja, ndo ¢ o

1% GONCALVES, Luiz da Cunha. Tratado de Direito Civil em comentdrio ao Cédigo Civil Portugués. V. 8.
T. 1. Sdo Paulo: Max Limonad, 1956, p. 449.
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pagamento em dinheiro que qualifica o contrato de compra e venda, mas o fato de a divida
do comprador ser referenciada em termos de unidades monetarias, razdo porque a dagdo

em pagamento ndo descaracteriza a compra e venda.

Um segundo aspecto a ser observado estéd relacionado com o surgimento das
obrigagdes de entrega de certa coisa e de pagamento de certo pre¢o em decorréncia do
contrato, de modo que a simples contratagdo implica o reconhecimento pela ordem juridica
das obrigagdes assumidas pelas partes, independentemente da realizacdo de qualquer

prestagdo, do que se conclui tratar-se de um contrato consensual.

Diferentemente do empréstimo, em que a obrigacdo de restituir que nele se
apresenta nao surge da simples contratacdo, mas depende da efetiva entrega da coisa, sem
o que ndo se aperfeicoa (contrato real), a compra e venda comporta a existéncia da
obrigagdo de dar antes de recebido o preco, ou a de pagar antes de recebida a coisa ou,

ainda, o diferimento de ambas as obrigagdes para momento posterior.

Embora a ordem juridica admita a independéncia entre as prestacdes na
compra e venda, no sentido da possibilidade de diferimento do pagamento ou da entrega da
coisa, que torna possivel a transferéncia da propriedade sem que necessariamente o prego
ja tenha sido pago, ndo descuida de considerar o fato de que cada parte assume a obrigacao
que lhe cabe unica e exclusivamente com o fim de obter da contraparte a prestagdo
acordada ou o recebimento do preco, estabelecendo uma relagdo entre as prestacdes, que €

discutida na doutrina, como ressalta Luiz da Cunha Gongalves:

Segundo alguns escritores, dos contratos bilaterais deriva uma tnica
obrigacao, constituida por prestagcdes e contra-prestagdes, e, portanto, ndo
entra na controvérsia s6 a prestacdo singular visada pelo autor, mas todo
contrato. Por outras palavras, o comprador ndo pode pedir a entrega da
cousa, sem pagar primeiro o pre¢o; o vendedor ndo pode exigir o prego,
sem entregar primeiro a cousa.'*

% GONCALVES, Luiz da Cunha. Da compra e venda no direito comercial brasileiro. 2°* ed., Sio Paulo:
Max Limonad, 1950, p. 29.
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A mencionada impossibilidade de o comprador ndo poder pedir a entrega da
coisa sem pagar primeiro o prego ressalta a relagdo entre as obrigagdes assumidas pelas
partes, mas deve ser considerada com ressalvas, pois, como mencionado, a compra ¢ venda
comporta eventual diferimento de uma ou até de ambas as obrigacdes, sem o que a propria

possibilidade da venda a prazo seria afastada.

E oportuno observar que, diferente do sentido considerado na transcricao,
assumimos no presente estudo o sentido de obrigagdo como promessa de cumprimento de
determinada prestagdo, em consonancia com li¢ao de Geraldo Ataliba no sentido de que “¢
dominante a corrente que conceitua obrigagdo como ‘relacdo juridica pessoal em que se
estabelece um vinculo entre credor e devedor, pelo qual uma das partes adquire o direito a
exigir determinada prestagdo e a outra assume a obrigagdo de cumpri-la”,'”’do que resulta

que na compra e venda haveria duas obrigagdes € ndo apenas uma.

Quanto a referéncia a aquisi¢do de um direito quando do surgimento de uma
obrigag¢do juridica, embora a questdo seja preponderantemente terminologica, ¢ de se notar
que assunc¢do do compromisso por uma parte de cumprir a obrigacao precede logicamente
o surgimento do direito da outra parte de exigi-la pois tal direito é reflexo da obrigagdo
assumida, em consondncia com o conceito auxiliar de direito reflexo de que trata Hans

Kelsen.!*®

Corroborando a existéncia de duas obrigagdes na compra e venda como
contrato bilateral e, a0 mesmo tempo, reconhecendo a relagdo entre as prestagdes, ¢ de se
mencionar a chamada “excecdo do contrato ndo cumprido” contida no art. 476 do CC de
2002 onde se 1€: “nos contratos bilaterais, nenhum dos contratantes, antes de cumprida a
sua obrigacdo, pode exigir o implemento da do outro”. Verifica-se que o referido

dispositivo expressamente admite a existéncia de duas obrigacdes nos contratos bilaterais,

""”NOGUEIRA, Jos¢ Geraldo de Ataliba. Empréstimos piblicos e seu regime juridico. Sio Paulo: Ed.
Revisa dos Tribunais, 1973, p. 2, citando Orlando Gomes. Transformagdes gerais do direito das obrigacoes.
Sdo Paulo: RT, 1968, p.149.

108 KELSEN, Hans. Teoria Pura do Direito. 4* Ed.. Sdo Paulo: Martins Fontes, 1994, p. 150.
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dentre os quais o de compra e venda e impede a execuc¢dao de uma das obrigacdes sem que
a outra tenha sido cumprida, de modo a reconhecer que o direito a uma das prestagdes tem

como pressuposto o cumprimento da outra prestacdo.

A intima relagdo entre as prestacdes na compra e venda, melhor referidas
como prestacdo e prego, consoante a natureza peculiar da obrigacdo de pagamento em
dinheiro, conquanto impeg¢a a exigéncia de uma obrigacdo sem o cumprimento da outra,
ndo impede que as partes convencionem um prazo para adimplemento de uma, outra, ou
até ambas as obriga¢des, conforme ja ressaltado. A excecdo do contrato ndo cumprido ndo
desautoriza o pleito de perdas e danos quando, em caso de inadimplemento, a parte
prejudicada ndo queira cumprir sua obrigacdo para entdo exigir o cumprimento da

obriga¢do inadimplida.

Cumprida uma das prestagdes na compra e venda, tem-se que o direito de
quem cumpriu a dita prestacdo de exigir que a contraparte cumpra a sua ndo pode ser
obstado pela excecdo do contrato ndo cumprido, caracterizando a hipotese de crédito no
sentido de direito subjetivo e, havendo acordo quanto ao prazo para que a contraparte
cumpra sua prestagdo, tem-se o incremento do elemento temporal que atribui outro sentido
ao termo “‘crédito”, particularizando a situacdo como operacao de crédito, segundo a ja

referida licdo de Eugénio Gudin:

As transagdes econdOmicas podem-se dividir em trés grupos: 1) Se a
prestacdo ¢ a contraprestacdo sdo contemporaneas no presente, ¢ uma
operagdo a vista. 2) Se a prestacdio e a contraprestacdo sdo
contemporaneas no futuro, ¢ uma operacdo a termo. 3) Se a prestacdo e a
contraprestacdo sdo separadas por um intervalo de tempo, ¢ uma operagao
de crédito. (...)” A operagao de crédito pode ser definida como a troca de
bens presentes por bens futuros. Nao é, porém, bem exata a referéncia a
bens futuros, ja que os bens da contraprestacdo podem existir desde o
inicio. Seria melhor dizer que a operacdo consiste em “conceder a
disposicdo efetiva e imediata de um bem econdémico, em vista de uma

contraprestagdo futura.'”

1% GUDIN, Eugénio. Principios de Economia Monetdria. Vol. I, 3* Ed. Rio de Janeiro: Livraria Agir Editora,
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Nesse ponto € necessario admitir que a complexidade do fendomeno crediticio
e a caracteristica plurivoca do termo “crédito” para exprimir as inumeras situacdes que se
apresentam nesse contexto dificulta consideravelmente a clareza dos conceitos, porquanto
a locugdo “operacdo de crédito” ¢ melhor empregada no contexto do funcionamento do
sistema financeiro, no sentido de ‘“conjugacdo sistemdtica de negocios juridicos de
natureza cambiaria ou contratual, por intermédio de instituicdo financeira, pela qual se

. . ;o . . . 110
realiza suprimento de recursos monetarios para instrumentar consumo ou investimento”.

Em vista disso, a hipotese referida por Eugénio Gudin como sendo uma
operacao de crédito serd referida como “operacdo a crédito”, em consondncia com a
exposicao acerca desse tema no primeiro capitulo, em vista de o crédito nesse caso ser um

elemento do negdcio, e ndo seu objeto.

E de se notar que, assim como na operagdo a crédito, na opera¢do a termo
também se verifica a ocorréncia do crédito como negdcio em que remanesce ao creditante
um direito a uma prestagdo futura, com a distingdo de que ndo s6 uma das partes tera o
crédito, mas as duas. Nesse caso, ndo se tem, porém, a fruigdo de determinada prestagdo
por uma das partes contra o crédito da outra nesse sentido de prestacdo futura, que encerra
o efeito principal do crédito de permitir o exercicio de um direito no presente contra divida
futura, eis que também o direito que se adquire na operacao a termo depende da fluéncia

do prazo para ser exercido.

Adicionalmente, em atenc¢do a excecdo do contrato ndo cumprido, verifica-se
que o crédito de cada parte expresso no poder de exigir que a contraparte cumpra sua
obrigagdo se mostra condicionado ao prévio cumprimento da sua prestagdo, razao porque
ndo se justifica qualificar a operagdo a termo como sendo uma operagdo a crédito. Na
operacao a crédito, tem-se uma prestacao, contra a qual se apresenta o crédito. Na operagao

a termo nao ha prestacdo no presente.

1954, p. 67.

HO0pE CHIARA, José Tadeu. Operacgées de Crédito: Disciplina das Obrigagdes. Rev. de Dir. Publico n 49-
50. Sao Paulo: RT, 1979, p. 303 a 311.
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Quanto a operacdo a crédito especificamente, ¢ necessario destacar que
apenas o diferimento do prego traduz o sentido de crédito que se ressalta no contexto da
venda a prazo, porquanto o diferimento da prestagdo (entrega da coisa, no caso da compra
e venda), ndo encerra uma divida em dinheiro, do que resultam expressivas diferengas
quanto aos efeitos da existéncia de tal crédito, em vista da peculiaridade do prego perante
prestagdes nao monetarias, valendo mencionar comentdrio de Karl Larentz nesse sentido:
“por negocio o contrato a plazos entendemos el contrato de compraventa de cosas muebles
en el que se estipula que el precio (en todo o en parte) se apagado una vez realizada la

. . T 111
entrega en prestaciones parciales (plazos) periddicas”.

Considerando a hipétese de compra e venda com pagamento antecipado,
conquanto apos o adiantamento do pre¢o remanes¢a ao comprador o direito de exigir a
entrega da coisa apds o prazo estipulado, o que também expressa a no¢ao de crédito, o
direito de exigir a tal prestacdo ndo goza da mesma liquidez que se verifica quando a
prestacdo a que o crédito se refere ¢ de natureza monetaria. Em razao disso, o diferimento
do preco apos a tradicdo da coisa ¢ sujeito a um regime juridico diferente do aplicével as

hipoteses de diferimento da tradicdo da coisa apds o pagamento antecipado do preco.

As diferencgas entre o acordo quanto ao diferimento de uma obrigagdo de
entrega de uma coisa e o acordo quanto ao diferimento de uma obrigagdo de pagamento em
dinheiro se reflete nos pressupostos que informam o estabelecimento da contraprestagao
que se pode estabelecer para que o credor admita o diferimento da prestacdo, pois afetam
tanto a consideragcdo do credor no que concerne a renincia a prestacdo devida, quanto o
interesse do devedor de aproveitar o diferimento de sua prestacdo, consideragdes essas

determinantes na fixa¢ao de eventual remuneragao pela dagdo de crédito.

No caso da venda com pagamento antecipado, o diferimento da obrigagdo de
dar ndo ¢ interessante para o vendedor que, em regra, ndo usara a coisa e tera o 6nus de sua

guarda até o momento da entrega, do que resulta improvavel que se sujeite a obrigacao de

"L ARENTZ, Karl. Derecho de Obligaciones. Version espandla y notas de Jaime Santos Briz. Tomo II.

Madrid: Ed. Revista de Direito Privado, 1958, p. 134.
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remunerar essa situacdo. Quando o diferimento refere-se a obrigacdo de pagamento na
hipotese da venda a prazo, ao revés, o comprador, que nesse caso se apresenta como
devedor, tem interesse em manter a situacao de liquidez que o ndo pagamento do preco a
vista lhe proporciona, razdo porque possivelmente se sujeite a pagar para tanto,
notadamente porque no mais das vezes o comprador sequer possui disponibilidade
monetaria para pagar o prego a vista, s0 lhe restando sujeitar-se as exigéncias do vendedor

para conceder-lhe o crédito.

Esses e outros aspectos tornam o crédito relacionado com a manutenciao de
uma divida em dinheiro especial em relacdo as hipdteses em que o diferimento se refere a
uma obrigacdo nao monetaria e justifica a esclarecedora assertiva de Rudolf von Jhering no
sentido de que “hoje o dinheiro constitui o objeto exclusivo do crédito”.' *Assim, o crédito
na compra e venda caracteriza exclusivamente a hipdtese de venda a prazo, ja que nos
casos de pagamento antecipado a obrigacdo diferida ndo é monetéria e na venda a termo o
direito a obrigagdo monetdria diferida ndo ¢ pleno, eis que condicionado a0 cumprimento

da obrigagao contraposta, em vista da exce¢@o do contrato ndo cumprido.

Identificado o crédito na venda a prazo como a concessdo pelo vendedor de
prazo para o pagamento do prego, prestacdo em moeda, resta caracterizado o exercicio pelo
comprador do direito de compra que se efetiva no presente, contra a promessa de
pagamento futuro e o referido efeito sistémico de inclusdo ao universo das trocas presentes
de bens a serem produzidos e servigos a serem prestados, na medida em que, quando do
vencimento, o comprador poderd quitar a venda com rendimentos auferidos durante o
prazo concedido, aumentando consideravelmente a possibilidade de realizacdo de negbcios
que caracteriza a importancia econdomica da venda a prazo, conforme destacado por Karl

Larentz:

"2 JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 146.
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Su importancia econdémica radica, en primer lugar, en que facilita al
comprador, que es casi siempre persona que adquiere para si, la obtencion
de ciertos objetos, como, p. €j., muebles, vehiculos, instrumentos de
musica, maquinas de escribir, neveras, etc. cuyos gastos de adquisicion
sobrepasan la parte libremente disponible de sus ingresos mensuales, de
forma que s6lo puede adquirirlos si ahorra antes su importe o si el pago
de los mismos es distribuido en un lapso mas largo de tiempo.'"

Ressalta, entdo, a importancia do crédito na venda a prazo como viabilizador
do negocio de venda, do qual o crédito participa apenas como elemento. Essa consideragdo
remete a distingdo tratada no primeiro capitulo entre o crédito como elemento de negécios,
que caracteriza os negocios “a crédito”, dentre os quais a venda a prazo, e o crédito como

proprio objeto de negocios, entdo denominados “de crédito”.

Por ser um negbcio a crédito, a venda a prazo ndo implica investidura do
creditado na situacdo de liquidez, como ocorre nos negbdcios de crédito. O efeito
relacionado com a situagdo de liquidez pode se verificar sendo por via indireta, na hipotese
em que o comprador possua disponibilidade monetaria desde o momento da celebracdo da
venda a prazo e, em razdo do crédito, mantém esta situagdio por ndo pagar o prego a vista''*.
A nog¢do do crédito na venda a prazo ¢, pois, a delineada quando dos comentarios ao
sentido de crédito como elemento de negocios juridicos, em que o crédito se contrapde a

entrega da coisa pelo vendedor, justificando a propriedade do bem pelo comprador.

O efeito relacionado com a situagdo de liquidez mencionado, porém, além de
nem sempre se verificar porquanto o comprador nem sempre possui disponibilidade
monetaria no momento da compra, ndo implica sua investidura em situa¢do de liquidez
nova, apenas na manutencdo da situacdo em que j4 se encontrava, o que afasta a

caracterizagdo da venda a prazo como negodcio de crédito. A distingdo € relevante, pois

"STARENTZ, Karl. Derecho de Obligaciones. Version espandla y notas de Jaime Santos Briz. Tomo II.

Madrid: Ed. Revista de Direito Privado, 1958, p. 134.

A respeito de efeitos indiretos do negdcio veja-se BETTI, Emilio, Teoria Geral do Negdcio Juridico,
Coimbra: Coimbra Editora, 1969, p.75: “aqueles efeitos que s6 acidentalmente andam ligados ao negdcio e
que, neste sentido, podem qualificar-se de indirectos ou reflexos (Jhering). Trata-se, neste caso, de efeitos
que andam ligados a situagdes ou relagdes juridicas que, por sua vez, sdo produzidas por um negocio
juridico.”
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repercute nos pressupostos que informam a estrutura da relagdo negocial, notadamente
quando do estabelecimento do equilibrio contratual relativo a remuneracdo para concessao

do crédito.

Nos negocios de crédito, a investidura do creditado na situacdo de liquidez
implica rentncia de tal situagdo pelo creditante, razdo porque exige uma contrapartida que
abrange a nocdo de juros. Nesse contexto, José Tadeu De Chiara destaca a ligao de Keynes
que, assim como Tulio Ascharelli'’® e Geraldo Vidigal''’, relaciona a taxa de juros com
liquidez: “na exposicdo de Keynes, que trata dos juros a partir das consideragdes sobre

liquidez, a taxa de juros ¢ a recompensa da renuncia pela liquidez, da transferéncia do

poder de compra do titular da poupanca em favor dos que recebem o crédito”.""”

Em se tratando de venda a prazo, outros elementos sdo considerados pelas
partes para o estabelecimento da taxa de juros exigida para a concessdo do crédito, eis que
os interesses que levam a realizagdo do contrato ndo giram em torno da situagdo de
liquidez, mas sim da transferéncia da propriedade do objeto da compra e venda. Assim, o
vendedor pode considerar que a manutengdo da mercadoria em estoque lhe traz custos que
compensam a venda a prazo inclusive sem acréscimo ou juros e outros tipos de analise que
ndo integram o ambito de reflexdo das partes quando da formagao da taxa de juros em um

negocio de crédito.

E de se repetir que as taxas de juros nos negécios de crédito sofrem influéncia
direta das taxas praticadas no mercado em vista da relevancia das alternativas presentes
para a formac¢ao dos pregos, no contexto da importancia da concorréncia como regulador
natural do egoismo, que permite inclusive a interferéncia nas taxas de juros do mercado

pelo Estado por meio da manipulacdo da taxa basica de juros.

15 ASCARELLI, Tulio. Obbligazioni pecuniarie. Bologna: Zanichelli, 1959. p. 575-577 apud PARK, Thais
Hae Ok Brandini. O regime juridico do juro em negocio financeiro. Dissertagdo (Mestrado em Direito).
Faculdade de Direito, Universidade de Sao Paulo, Sao Paulo. 2009, p. 34.

"6 VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Teoria Geral do Direito Econémico. Sio Paulo: Revista dos Tribunais,
1977, p. 203.

"7 DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sao Paulo: 1986, p. 138.



94

As taxas de juros na venda a prazo, ao revés, ndo sofrem a influéncia direta
das taxas do mercado financeiro, porquanto além da limitagcdo legal a sua estipulacdo, os
custos financeiros a que estd sujeito o vendedor, no caso das vendas a consumidor, ndo
integram a taxa de juros eventualmente praticada, mas tdo somente 0s acréscimos ao preco
a vista permitidos pela Lei 6.463/77, como sera visto ao longo do quarto capitulo. Ou seja,
o aumento nos juros financeiros em decorréncia do aumento da taxa basica de juros, por
exemplo, pode implicar incremento no prego a prazo da mercadoria, mas ndo acréscimo na

taxa de juros exigida pelo crédito do preco concedido ao comprador.

Embora a taxa de juros financeiros ndo repercuta diretamente nos juros na
venda a prazo, € necessario reconhecer sua influéncia em outros aspectos da venda a prazo,
notadamente a realizada no contexto do comércio em vista da necessidade de capital do
giro que decorre do ndo recebimento do preco. E de se notar que o comerciante adquire na
venda a prazo, em contrapartida da diminuicdo de seu estoque, um direito de crédito com
vencimento futuro, contabilizado na rubrica contabil contas a receber. Tal crédito, porém,
ndo partilha da mesma liquidez que o crédito financeiro, a qual decorre da seguranga que o
sistema bancario proporciona no sentido de saldar suas obriga¢des. Em razdo disso, o
comerciante ¢ forcado a negociar o crédito decorrente de uma venda a prazo para meios
mais liquidos de pagamento, a fim de repor o seu estoque e o seu capital de giro,

sucumbindo as taxas praticadas no mercado financeiro.

Ainda que o crédito na venda a prazo seja um elemento do negocio e dagdo de
crédito pelo vendedor tenha por finalidade pressuposta viabilizar o negdcio de compra e
venda e ndo necessariamente remunerar diretamente o vendedor por via dos juros, a
referéncia a necessidade de reposicdo do capital de giro que decorre da dagao de crédito do
preco da coisa revela que tal dagdo de crédito implica um custo adicional para o vendedor
que pode impactar o resultado de sua atividade. Em vista disso, o elemento pre¢o na venda
a prazo apresenta novos contornos em razao ao pre¢o na venda a vista que devem ser

verificados.
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3.3.— O PRECO NA VENDA A PRAZO

Para tratar do pre¢o na venda a prazo, deve ser retomada a exposi¢do do
segundo capitulo, em que o preco foi conceituado como soma de moeda necessaria e
suficiente para a obtencdo de determinada prestacdo de forma abrangente, incluindo ndo s6
o usual sentido do termo como contraprestacio em dinheiro para a aquisi¢do de
determinado bem, mas também para a loca¢ao ou contratagdo de um servigo, hipoteses em
que o preco ¢ referido por outras denominagdes como aluguel, remuneragdo, honorarios,
dentre outros''®, de modo que a nogio de juros se apresenta também como prego, com as
peculiaridades decorrentes do fato de que tanto prestacdo como contraprestagao apreciados

em termos de unidades monetarias.

Em meio a exposi¢do sobre o preco, foi destacada sua distingdo com relagao
as contraprestacdes ndo monetarias e a especialidade da obrigagdo de pagar que distingue,
por exemplo, a compra e venda da troca. Nesse contexto, vale mencionar a licdo de Luiz da
Cunha Gongalves no sentido da importancia do preco para a caracteriza¢do do contrato de
compra ¢ venda de onde se extrai, ainda, uma referéncia indireta relacionada com
comutatividade que permeia este contrato, eis que o vendedor deve receber uma

contrapartida para abdicar da coisa:

O elemento especifico e, como tal, essencialissimo da compra e venda ¢ o
preco, isto ¢, a soma de dinheiro, que o comprador paga ou se obriga a
pagar ao vendedor em troca da cousa comprada. Nulla emptio sine pretio.
Faltando a estipulagdo do preco, ndo ha compra e venda; e, por isso,
quem consumir cousa alheia antes da fixacdo do seu preco, mas durante
as negocia¢des da compra e venda, tera de a pagar pelo seu valor, ndo
porque a houvesse comprado, mas sim porque ndo lhe ¢é licito locupletar-
se a custa alheia.’”’

" DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 111 e 112.

" GONCALVES, Luiz da Cunha. Tratado de Direito Civil em comentdrio ao Cédigo Civil Portugués. V. 8.
T. 1. Sdo Paulo: Max Limonad, 1956, p. 449.
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A relacdo entre a entrega do bem e o pagamento do preco, por sua vez, remete
a exposicdo acerca da equivaléncia e do equilibrio contratual, sendo aquela a rela¢do de
troca que se estabelece entre os direitos de cunho patrimonial como conseqiiéncia dos
negocios intermediados por moeda realizados no mercado, que ¢ assumida como
pressuposto de funcionamento do sistema e que, em uma situacao ideal, “realiza a idéia de

” 120 enquanto que este, o equilibrio

justi¢a no dominio em que se move o comércio juridico
contratual, ¢ a expressdo do acordo de vontades das partes em contratar e respeita o

principio do egoismo segundo o qual as partes buscam o maximo de vantagem possivel.

A nogdo de equivaléncia seria um resultado dos egoismos em meio a
concorréncia, no processo descrito por Rudolf von Jhering em que o egoismo € o proprio
regulador do egoismo. Embora tal mecanismo ja tenha sido referido, justifica-se repetir a
transcri¢do por resumir o mecanismo que informa a tendéncia de aproximagdo dos pregos

de um ideal a partir do ajuste de interesses dos que participam do mercado:

(...) por esse modo (concorréncia) o egoismo converte-se em corretivo de
si proprio, e isto por dois titulos. Primeiramente por motivo da
concorréncia. O egoismo do vendedor que exagera o seu preco ¢
paralisado pelo de outro mercador que prefere vender por um prego
modico a ndo vender de maneira nenhuma; o egoismo do comprador que
oferece muitissimo pouco, ¢ paralisado pelo de um outro que oferece
mais — A concorréncia é o regulador espontineo do egoismo.’”’

No contexto da formagdo da no¢do de equivaléncia, ¢ de se notar influéncia
dos negdcios instrumentados por moeda realizados no mercado em outros negdcios resulta
da variagdo de pregos em razdo do aumento da procura por determinado bem (oferta e
procura), razdo pela qual é possivel dizer, ainda que indiretamente, que os negocios de
compra ¢ venda geram efeitos para além das partes contratantes, eis que as decisdes de
adquirir determinado bem pode implicar aumento em seu preco, influindo na esfera

patrimonial de terceiros, os quais terdo que pagar mais para adquirir o bem em questao.

120 JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1.: SN., 19-2, p. 126.
2 bid., p. 127. (esclarecemos nos paréntesis)
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O debate sobre a equivaléncia ser um pressuposto do sistema e, a0 mesmo
tempo, ndo ser necessariamente verificado no caso concreto, em que a relagdo de troca
entre as prestacdes se estabelece em conseqiiéncia do acordo de vontades das partes na
busca da maxima vantagem possivel, se repete na continuacdo da exposi¢do de Luiz da

Cunha Gongalves acerca da nocao de pre¢o no contrato de compra e venda:

Sendo a compra e venda um contrato comutativo, ¢ claro que, em
principio, o prego deve ser equivalente ao valor da cousa. Mas, este valor
raramente € o intrinseco ou o do custo; numerosos fatores influem neste e

7

produzem o valor mercantil, que ¢ correspondente ao justo preco, por
exemplo, as leis da oferta e da procura, a raridade ou a abundancia da
mercadoria ou do numerdrio, as circunstancias politicas ou econdmicas...,
a mudanca das modas e dos gostos, a especulagdo, a pressdo da
necessidade de obter dinheiro.'*

A equivaléncia entre o preco e o valor da coisa, como mencionado no
segundo capitulo, ¢ apenas pressuposta e assumida pelo sistema, por ser decorrente do
acatamento das partes em realizar o negocio nos termos ajustados, segundo seus interesses.
A comparagdo objetiva das prestagdes, entretanto, dificilmente revelard prestacdes
equivalentes, pois sequer as partes as consideram equivalentes, porquanto presumem estar

levando vantagem no negdcio.

Desta forma, o preco em cada contrato expressa a relagdo de trocas no caso
concreto e se estabelece segundo valoragdo das prestagdes decorrente da apreciagdo
subjetiva das partes que estabelece o equilibrio contratual. Assim, em se tratando de
compra e venda, de um lado o vendedor busca vender a coisa pelo maior preco possivel e o
comprador pagar o minimo, estabelecendo-se, quando do acordo, o preco da coisa, que
serd tanto mais proximo da equivaléncia, quanto mais proximo do ideal se apresente a

configuracdo do mercado em termos de concorréncia, informagao etc.

22 GONCALVES, Luiz da Cunha. Tratado de Direito Civil em comentdrio ao Cédigo Civil Portugués. V. 8.
T. 1. Sdo Paulo: Max Limonad, 1956, p. 455.
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Na compra e venda a prazo, além dos elementos que contribuem para o
estabelecimento do prego da coisa objeto do contrato, o crédito do preco se apresenta como
dado adicional a influir no processo de formagao do preco, eis que a concessao do crédito
além de ir ao encontro do interesse do comprador, facilitando a compra, pode implicar
custos adicionais ao vendedor, em vista da necessidade de obter disponibilidade monetéria
para repor seu estoque, por exemplo, do que resulta a possibilidade de exigéncia de uma

remuneragdo para a concessao do crédito.

Em vista da verificagdo na venda a prazo de dois elementos passiveis de
serem precificados, quais sejam a coisa e o crédito do preco, ¢ como se na consideracao do
equilibrio contratual que se instaura nesse negocio se apresentassem dois precos, o da coisa,
e o outro do crédito, sendo de se notar que enquanto o preco da coisa ¢ fixo, por contrapor-
se a transferéncia da propriedade que independe do aspecto temporal, o prego do crédito
varia conforme o prazo estabelecido no contrato. Assim, contrapartida na venda a prazo se

expressa no preco que se compde do preco da coisa e do prego do crédito.

Para situar essa peculiaridade em relagdo a composi¢ao do preco na venda a
prazo no contexto da exposicao acerca da equivaléncia e do equilibrio contratual, importa
mencionar as duas formas de que o vendedor dispde para estruturar o negdcio, que consiste
na possibilidade acrescer o preco do crédito no preco da coisa ou, alternativamente, exigir
paralelamente ao preco da coisa a remunerac¢do do crédito na venda a prazo, hipdtese em
que se expressam os juros na venda a prazo. Nesse sentido, veja-se o comentario de Pontes

de Miranda:
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Nas épocas de industrializagdo e crescimento do nivel de vida, ha
interesse das empresas em que os compradores sejam também os que
somente podem comprar a prazo. Por isso mesmo, j4 se prevéem oS
precos a vista e pregos a prestagoes. Para a determinagdo desses precos
contam-se o juros desejados, ou os usuais, ou os convencionados que se
somam aos pre¢os, s6 se mencionando a prestacao total, ou se referem em
separado.’”

No caso de se estabelecer uma determinada quantia a ser paga no futuro como
contraprestacdo para a aquisi¢do da coisa, em geral superior ao que se cobraria se a venda
fosse a vista, ja que em vista da dagdo de crédito ¢ presumivel a cobranga de uma
contraprestacdo, ndo se tem juros, muito embora seja presumivel que o preco da dagdo de
crédito tenha sido incorporado pelo vendedor ao preco da coisa. “Este (vendedor) exige
juros que para aquele (comprador), quando ndo foram expressamente estipulados, estdo
compreendidos no preco da venda, porque esse preco ha de elevar-se na propor¢do do

r1: : 124
crédito concedido”.

O fato de presumivelmente o prego relativo ao crédito estar incluido no prego
da venda quando o pagamento do preco ¢ diferido ndo implica, porém, a existéncia de
juros remuneratorios, que ndo podem ser presumidos por nao estipulados, notadamente
porque a divida de juros implica um elemento temporal integrante do equilibrio contratual

que o preco na compra ¢ venda ndo comporta.

Em se verificando a mora no pagamento do prego a prazo, ndo se pode
pleitear a fluéncia de juros remuneratorios, ao contrario do que aconteceria se 0s juros
fossem expressamente estipulados. Além disso, ndo se pode admitir o aumento do preco da
venda se sua contrapartida (a propriedade da coisa transferida ao comprador) permanece
inalterada, sob pena de quebra do equilibrio contratual, que nesse caso ndo contempla o

elemento crédito.

' PONTES DE MIRANDA. Tratado de Direito Privado. 3" Ed. Tomo XLII Rio de Janeiro: Borsoi, 1972,
p. 29.
124 JHERING, Rudolf von. Evolu¢do do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 155. (esclarecemos no paréntesis).
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Adicionalmente, ndo sendo o crédito na veda a prazo objeto do negocio, mas
tdo somente um elemento facilitador, a fluéncia de juros ndo pode ser presumida,
diferentemente do que se verifica em algumas hipdteses de negocios de crédito (em que o
creditado resulta investido na situagdo de liquidez). Nesse sentido, veja-se que o art. 591
do CC de 2002'* estabelece a presuncdo da fluéncia de juros no matuo para fins
econdmicos, que se traduz em mutuo de dinheiro. Tal regra ndo se coaduna, pois, com a
hipotese da venda a prazo, em que muitas vezes sequer € estabelecido acréscimo ao preco a

vista.

Ainda na hipdtese de preco a prazo superior ao preco a vista, ¢ de se notar que
nos casos de vendas a consumidor a legislacdo trata de forma distinta os juros
remuneratorios, referidos como taxa efetiva anual de juros e os acréscimos ao prego a vista,
estabelecendo uma limitacdo aos tais acréscimos, conforme artigo 52 da Lei 9.078/90
(Codigo de Defesa do Consumidor) e o art. 2° da Lei 6.463/77 a seguir transcritos em

seqiiéncia:

Art. 52. No fornecimento de produtos ou servigos que envolva
outorga de crédito ou concessdo de financiamento ao consumidor, o
fornecedor deverd, entre outros requisitos, informé-lo prévia e
adequadamente sobre:

I - preco do produto ou servico em moeda corrente nacional;

II - montante dos juros de mora e da taxa efetiva anual de juros;

III - acréscimos legalmente previstos;

IV - niimero e periodicidade das prestacdes;

V - soma total a pagar, com e sem financiamento.

§ 1° As multas de mora decorrentes do inadimplemento de
obrigacdes no seu termo ndo poderdo ser superiores a dois por cento do
valor da prestacdo.(Redacdo dada pela Lei n® 9.298, de 1°.8.1996)

§ 2° E assegurado ao consumidor a liquidagdo antecipada do débito,
total ou parcialmente, mediante redugdo proporcional dos juros e demais
acréscimos.

X X X

125 «Art. 591. Destinando-se o mutuo a fins econdmicos, presumem-se devidos juros, os quais, sob pena de
redugdo, ndo poderdo exceder a taxa a que se refere o art. 406, permitida a capitalizagdo anual”.
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Art. 2° - O valor do acréscimo cobrado nas vendas a prestagdo, em
relagdo ao prego de venda a vista da mercadoria, ndo podera ser superior
ao estritamente necessario para a empresa atender as despesas de
operagdo com seu departamento de crédito, adicionada a taxa de custo
dos financiamentos das institui¢des de crédito autorizadas a funcionar no
Pais.

A possibilidade de o vendedor exigir acréscimos ao preco a vista no caso de
diferimento do preco inclui a consideracdo do crédito na defini¢do dos limites impostos
pela usura real a possibilidade de variagdo de precos prevista na alinea “b” do art. 4 da Lei
1.521/51'%° que toma por base a nogio de equivaléncia como “valor corrente ou justo da
prestacdo”. Assim, ainda que “abusando da premente necessidade, inexperiéncia ou
leviandade de outra parte”, o vendedor ndo incorreria no crime de usura real se mantivesse
o aumento do preco dentro do limite de um quinto do valor corrente ou justo da prestagao

somado aos acréscimos legalmente previstos pelo art. 2° da Lei 6.463/77 acima transcrito.

Na ceara civel, porém, em havendo possibilidade de verificar o preco a vista
praticado, a possibilidade de acréscimos ¢ limitada pelo proprio art. 2° da Lei 6.463, e ndo
pode ultrapassar o “estritamente necessario para a empresa atender as despesas de operacao
com seu departamento de crédito, adicionada a taxa de custo dos financiamentos das
instituicdes de crédito autorizadas a funcionar no Pais”. Isso posto, tem-se que no caso de
ndo estipulacdo de juros na venda a prazo, o prego estabelecido, ainda que com acréscimos
em relagdo ao preco a vista, deve ser considerado para todos os efeitos como sendo o prego

do bem adquirido e nesses termos se estabelece o equilibrio do contrato.

Em se tratando da segunda forma de cobranca do preco exigido pela
concessao do crédito na venda a prazo, qual seja a estipulacdo de uma taxa de juros ao lado
do pre¢o da coisa, tem-se a inclusdo do elemento crédito na composi¢do do equilibrio
contratual, de modo que o transcurso do tempo passa a ser relevante para a apreciagdo

desse equilibrio, na medida em que a divida cresce constantemente em vista da fluéncia

126, . . . A

b) obter, ou estipular, em qualquer contrato, abusando da premente necessidade, inexperiéncia ou
leviandade de (sic) outra parte, lucro patrimonial que exceda o quinto do valor corrente ou justo da prestacao
feita ou prometida”.
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dos juros.

Nesse sentido, pode-se dizer que a consideraciao do preco da coisa para efeito
do equilibrio contratual, que impera na hipotese em que sdo previstos somente acréscimos
ao preco a vista ¢ substituida pela consideracdo da dagdo de crédito, na qual o preco da
coisa se coloca como indicativo do valor creditado valendo repetir a licdo de Rudolf von
Jhering no sentido de que “a dagdo a crédito do preco da venda deve portanto conceber-se
no sentido de que o vendedor, como emprestador, paga a si proprio como vendedor, o

. . 12
preco da venda, e com tal fica indenizado”.'*’

A substituicdo do preco da coisa pelo crédito e a sugerida quitagdo do
contrato de compra e venda nao implicam, porém, extingdo da relagdo estabelecida nesse
contrato, porquanto a dagdo de crédito permanece como acessorio do contrato principal,
que continua sendo o de compra e venda. Portanto, devendo-se levar em conta o alerta de
que o “empréstimo” a que se refere Jhering ndo se dd “como o capitalista sob a forma de
um contrato independente, mas sob a de um empréstimo acessério que vem a juntar-se ao

. . 12
contrato de venda como parte constitutiva desse contrato™.'*®

Nao obstante o fato de a relacdo juridica na venda a prazo permanecer sujeita
ao regime juridico da compra e venda, a possibilidade de expressdo em termos de taxa de
juros da contrapartida pela dacdo de crédito do preco que nela se opera estabelece um novo
contorno a relagdo negocial quando ha estipulagdo de juros, fazendo com que os juros
continuem a fluir em caso de mora, ao contrario do que ocorreria se uma quantia
equivalente aos juros simplesmente compusesse acréscimos ao prego a vista, em atengdo a

mencionada integrag¢ao do crédito no conjunto que compde o equilibrio contratual.

A verificagdo na venda a prazo com estipulagao de juros pelo crédito do preco
de caracteristicas inerentes a dag¢do de crédito ¢ explicada pela evolugdo historica dessa

forma negocial, que bem explica a fusdo da dacdo de crédito com a compra e venda, na

127 JHERING, Rudolf von. Evolucdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 149.
2 1bid., p. 154.
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esteira da exposicao de Rudolf von Jhering que vem sendo observada ao longo do trabalho:

Para transformar a divida de venda em divida de empréstimo, e dar assim
a negociacdo aludida a sua expressdo exata em direito, ¢ preciso admitir a
interferéncia de uma operagdo juridica particular. O direito romano ndo
faltou a esta necessidade. A transmissdo solene da propriedade (macipatio)
ndo se prestava a isso; mas a dacdo de crédito tomava ora a forma do
nexum, que corresponde a nossa letra de cambio, ora a de um contrato
literal ou de estipulacdo (contrato verbal). Logo que o contrato de venda
sem formalidades foi provido de uma acdo, estendeu-se a sua forga

\

obrigatoéria até & convencdo acessdria da dacdo a crédito do preco; a
intervencdo de uma operagdo especial, de um empréstimo acessorio
tornou-se entdo supérflua. Em termos de processo, a reclamacdo do prego
de venda creditado fazia-se por meio da actio venditi. A antiga concepgao
de que o comprador tinha recebido o prego de venda por empréstimo,
deixou os seus vestigios na regra que estabelece que ele deve juros desde
o momento da tradi¢do da coisa.'”

Da existéncia de um unico contrato no negocio de venda a prazo, no qual o
crédito ¢ um elemento, ¢ inapropriada a defini¢do por vezes encontrada na doutrina de que
a venda a prazo seria composta por dois contratos, sendo um de venda e outro de

empréstimo do preco.

A referéncia ao empréstimo na compra e venda a prazo, para além de
inapropriada repercute no regime juridico aplicavel, eis que se de empréstimo se tratasse,
estaria caracterizada a hipdtese de mituo para fins econdmicos de que trata o art. 591 do
CC 2002 (considerando a ndo participagdo de institui¢des financeiras no negocio) do que
resultaria, como mencionado, a presungdo de fluéncia de juros ainda que nao

convencionados, bem como sua limitacao a taxa legal, ambas previstas nesse dispositivo.

Além do fato de a venda a prazo constituir um Unico contrato, ¢ de se
mencionar que a hipdtese de caracterizagdo de mutuo nao ¢ sustentavel por diversos outros
motivos, como o fato de ndo haver a necessaria entrega do objeto do mutuo ao creditado,
em vista da natureza real desse contrato, ou o pressuposto de que no mutuo o mutudrio €

livre para escolher o destino do objeto do mutuo, o que na dagdo de crédito da venda a

12 JHERING, Rudolf von. Evolugdo do direito. S.1. : SN., 19-2, p. 149.
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prazo ndo ocorre. Também ndo ha a investidura do comprador na situa¢do de liquidez em
que o mutudrio restaria investido no caso de mutuo de dinheiro, quando muito a
manuten¢do de soma de dinheiro ndo afetada em razdo do crédito do preco do bem

comprado.

Por fim, é necessario destacar que a opcao do creditante na venda a prazo de
estabelecer juros permite que este aufira um ganho adicional pela concessdo do crédito nos
casos de venda para consumidor que ndo € possivel no caso de inclusdo desses juros em
termos de acréscimos ao prego a vista, eis que tais acréscimos sdo limitados legalmente e,
como ja mencionado ndo podem ultrapassar o “estritamente necessario para a empresa
atender as despesas de operacdo com seu departamento de crédito, adicionada a taxa de
custo dos financiamentos das institui¢des de crédito autorizadas a funcionar no Pais,” nos

termos do art. 2° da Lei 6.463/77.

Ou seja, os acréscimos legais sdo suficientes tdo somente para cobrir os
custos do financiamento, mas ndo permitem ao comerciante auferir ganho pela dacao de
crédito que, ainda assim, ¢ interessante em razao de viabilizar a venda da mercadoria. Para
obter um ganho especificamente com a dagdo de crédito, desconsiderado o resultado da

venda do bem, € necessario estabelecer a fluéncia dos juros.

Dessa forma, ¢ admissivel a estipulacdo do preco para pagamento a prazo
com acréscimos ao prego a vista e, adicionalmente, uma taxa de juros, dentro dos limites
legais estabelecidos pela Lei da Usura, conforme sera visto no quarto capitulo. E de se
notar que tais juros ndo devem incidir sobre os acréscimos ao preco a prazo pois estes

pressupostamente sao devidos no final e, portanto, ndo integram o crédito do precgo a vista.
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3.4. - JUROS NA VENDA A PRAZO

Ao longo do trabalho foi ressaltada a distin¢ao entre o crédito como elemento
do negdcio e o crédito como objeto do negocio, caracteristicos dos negocios “a crédito” e
“de crédito” respectivamente, desdobrando-se o crédito como objeto do negdcio ndo
financeiro e financeiro, por meio do qual se da o funcionamento do sistema financeiro em
que se verifica, entre outros aspectos, a criagdo da chamada moeda escritural em

conseqiiéncia do mecanismo multiplicativo dos depositos bancarios.

A exposicdo acerca dos pressupostos que informam a dagdo de crédito nas
duas modalidades acima mencionadas e as peculiaridades do crédito financeiro situa o
regime juridico que regula as relagcdes que se estabelecem nas hipoteses em comento que,
por sua vez, abrange as regras pertinentes aos juros remuneratorios que se apresentam

como preco exigido pelo creditante para proceder a dacdo de crédito.

Diante da distingdo entre crédito como elemento do negocio, caracteristico na
venda a prazo e o crédito financeiro, resultam distintos os regimes a que se submetem o0s
juros contrapostos a essas hipoteses de manifestagdo do fendomeno crediticio. Assim, em
linhas gerais, enquanto os juros na venda a prazo sdo limitados pela Lei da Usura, Decreto
22.626/33, os juros financeiros submetem-se ao regime da Lei 4.595/64 e ndo estdo
submetidos a limita¢ao da Lei da Usura, conforme Simula 596 do STF, como sera visto no

quarto capitulo.

Nao obstante, existe relagdo entre o crédito na venda a prazo e o crédito
financeiro na medida em que os juros praticados no mercado financeiro repercutem no
custo de financiamento a que o comerciante que vende a prazo estara sujeito caso necessite
de recursos financeiros para a reposicdo do seu estoque em conseqiiéncia da dacdo de
crédito ao consumidor, tanto no que diz respeito a obten¢do de empréstimos em termos de
taxa de juros, quanto no desconto de duplicatas, eis a taxa de desconto respeita a logica da

precifica¢do do crédito financeiro.
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Além disso, o efeito pratico que se pretende na venda a prazo, na qual o
comprador exerce seu poder de compra no presente contra uma divida a ser liquidada
apenas no futuro também pode se configurar por meio do crédito financeiro, embora
revestido de outra estrutura juridica, na medida em que a situacdo de liquidez em que o
creditado resulta investido em razdo do crédito financeiro lhe permite, dentre outros
direitos de cunho patrimonial, adquirir bens no presente, contrapondo-se a possibilidade de

adquirir tais bens no presente uma divida futura.

Assim, o comprador pode escolher entre comprar a prazo ou obter recursos no
mercado financeiro para a aquisicdo do bem, o que reclama algumas consideragdes no
sentido de distinguir a venda a prazo das hipéteses em que a venda ¢é viabilizada por uma
operacao de crédito, em regra financeiro, as quais serdo genericamente referidas como

venda financiada.

A distingdo entre a venda a prazo e a venda financiada deflui da configuracao
juridica que se apresenta em um e em outro caso € remete a exposi¢ao acerca da unicidade
da venda a prazo, composta pelo contrato principal de venda e contrato acessorio de dagdo
de crédito do preco. Na venda financiada, ao invés de um tnico contrato, verificam-se,
necessariamente, dois contratos distintos, um de compra e venda e outro de crédito, pelo
qual o comprador se investe da titularidade de moeda em quantidade necessaria para

realizar a compra.

Enquanto na venda a prazo existe uma unica relacdo juridica regulada pelo
contrato de compra e venda, ainda que com a previsdo de diferimento do pagamento do
preco e o efeito crédito que dai deflui, na venda financiada hd mais que uma tnica relacao
juridica, eis que os contratos que a compde sdo distintos. Nesse sentido, Pontes de Miranda
comenta que “se alguém compra e fica a dever o preco, pagavel, por partes, em diferentes
datas, hé a figura da compra e venda a prestagdes. Se, porém, o interessado entrega o bem

e o mutudrio, o valor, h4 dois contratos, o de compra ¢ venda ¢ o de mutuo, pois que se
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considerou concluido o contrato de compra e venda e satisfeita a divida do prego”. ***

A existéncia de dois contratos na venda financiada, sendo um de compra e
venda e outro de crédito, o qual ndo precisa ser necessariamente de mutuo, como nas
compras por meio de cartdo de crédito, possibilita a integragdo na operagdo de terceiros
estranhos ao contrato de compra e venda. Em conseqiiéncia disso, enquanto o ndo
pagamento do preco na venda a prazo implica conseqiiéncias nesse contrato, no caso da
venda financiada o ndo pagamento da operagdo de crédito que nela se verifica nao

necessariamente repercute no negocio de compra e venda.

Destaca-se, neste ponto, o fato de que na venda financiada o contrato de
compra ¢ venda se conclui mediante pagamento a vista, ¢ ndo a prazo. A divida que
remanesce refere-se a operagdo de crédito contratada pelo comprador, em geral com
terceiro que ndo participa do contrato de compra e venda. Ou seja, entregue a coisa e
recebido o pregco, a relagdo juridica decorrente da compra e venda extingue-se,

permanecendo a contrato de financiamento entre o comprador e o financiador.

Esse aspecto ¢ relevante para fins de comparacdo entre a venda a prazo e a
venda financiada por conta incidéncia do imposto sobre circulagdo de mercadorias - ICMS
a operagdo de venda. Sendo a venda financiada uma venda a vista, o ICMS incide apenas
sobre o valor a vista da mercadoria, ao passo que no caso da venda a prazo, os acréscimos

e juros integram o valor da operagio, o que repercute no total do imposto.""

130 MIRANDA, Francisco Cavalcanti Pontes de. Tratado de Direito Privado. 2* Ed. Tomo XLII. Rio de
Janeiro: Borsoi, 1965, p. 12.

31 Estabelece a respeito do ICMS a Lei Complementar 87/96, em seu art. 13, § 1°, II, "a": "Art. 13. (...) § 1°
Integra a base de célculo do imposto, inclusive na hipdtese do inciso V do caput deste artigo: II — o valor
correspondente a: a) seguros, juros e demais importancias pagas, recebidas ou debitadas, bem como
descontos concedidos sob condicao; (...)" (sem sublinhado no original). A ndo incidéncia do ICMS na venda
a prazo ¢ reconhecida pela jurisprudéncia, como no STJ. AgRg no REsp PL N° 848.723 - RS Votagdo
Unanime. Rel. Min. Eliana Calmon, Julgado em 16.10.08. EMENTA:“TRIBUTARIO - ICMS - VENDA A
PRAZO SEM INTERMEDIACAO DE INSTITUICAO FINANCEIRA - ART. 13 DA LC 8796 - BASE DE
CALCULO - INCLUSAO DE ENCARGOS DA VENDA NO VALOR DA OPERACAO - PRECEDENTES
DO STJ - SUCUMBENCIA - FIXACAO.1. Sobre a venda a prazo sem intermediagdo de instituigdo
financeira incide ICMS. Precedentes das Turmas da 1* Se¢do. (...)” .
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A dissociacdo entre o contrato de compra e venda e o financiamento
apresenta desdobramentos quanto a posi¢cdo do consumidor quando se trata de relagdo de
consumo, eis que realizada a venda, que se apresenta a vista, ndo hd mais relagdo entre a
divida de financiamento remanescente com o negocio de compra e venda. Tal dissociagdo

enfraquece a posi¢do do consumidor, como destaca a seguinte transcricao:

“A experiéncia no Brasil demonstra que a maioria das operagdes de
crédito ao consumidor estdo ligadas, vinculadas a realizagdo de um outro
contrato de consumo, seja para a venda de um bem a prestagdes, seja para
a aquisicdo de um servigo, um contrato de transporte por avido, por
exemplo. Trata-se, na terminologia de Calais-Auloy de crédito “affecté”,
afetado porque o consentimento (vontade) do consumidor destina-se a
financiar um produto ou servigo determinado, ou mesmo inicialmente
indeterminado, como ¢é o caso dos cartdes de crédito, usados livremente,
mas apds a sua utilizagdo a vinculagdo a determinado ato de consumo
serd certa. Essa técnica de vinculagdo do crédito ao consumo de produto
ou servigo presentes ou futuros ¢ muito comum na sociedade de massas
atual e sua importancia ndo pode mais ser desconsiderada pelo direito,
ainda mais que se tratam de complexas relagdes triangulares, as quais
afetam grande parte da populagdo. (...) Esta distingdo entre o contrato
principal (de compra e venda, por exemplo) e o contrato acessorio (de
crédito ao consumidor) tende a enfraquecer a posi¢cdo do consumidor, que
acredita no mais das vezes estar ligado a s6 um dos comerciantes. A
prote¢do da confianca do consumidor nestas relagdes triangulares ¢ o
atual desafio do direito privado brasileiro. (...) Infelizmente, o CDC ndo
contém uma norma expressa reconhecendo a relacdo de dependéncia
entre o contrato principal e o contrato de crédito. As solugdes possiveis
para estabelecer esta subordinagdo entre contratos sdo multiplas.” '**

O regime de juros aplicavel a venda financiada varia conforme a relagdo
estabelecida na dagdo de crédito. No caso de se configurar a hipotese mencionada por
Pontes de Miranda, de se ter como negdcio de crédito o mutuo e, sendo esse negdcio
realizado entre ndo participantes do sistema financeiro, tem-se a incidéncia do art. 591 do

CC de 2002, como ja ressaltado, que impde a limitacao de juros a taxa legal.

2 MARQUES, Claudia Lima. Os contratos de crédito na legislagdo brasileira de protegdo ao consumidor.

Revista de Direito do Consumidor, n. 17, p. 37-56, jan./mar. 1996.
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Em se tratando de dagdo de crédito financeiro (por instituicdo componente do
sistema financeiro) a matéria pertinente a juros fica sujeita a Lei 4.595/64, que trata da
reforma bancéria e prevé competéncia do Conselho Monetario Nacional para dispor sobre
essa matéria. E de se considerar, ainda, que inclusive o calculo de juros compostos pode
ser admitido quando expressamente autorizado, como no caso da Cédula de Crédito

Bancario, como autorizado pelo art. 28, § 1° da Lei 10.931/04, dentre outros casos.

Quanto a venda a prazo especificamente, a via de financiamento do
comerciante em regra também esta sujeita a juros apurados na forma composta, como no
caso de a operacao de crédito por meio das Cédulas de Crédito Comercial com base na Lei
6.840/80, combinado com o disposto no Del 413/69, art. 14, inciso VI. Esse 6nus do
comerciante para se capitalizar pode ser repassado para o pre¢o das mercadorias mediante

acréscimos ao preco a vista, conforme ja salientado.

Como se vé, a taxa de juros praticada no mercado financeiro interfere na
venda a prazo tanto por influenciar diretamente o custo do financiamento na venda
financiada, que concorre com a venda a prazo, quanto pela sua repercussdo no preco dos

produtos vendidos a prazo, pela via dos acréscimos no preco a vista.

Quanto a taxa de juros na venda a prazo, ¢ necessario destacar alguns aspectos
peculiares ao que foi tratado no capitulo 2.4, pois a posi¢do do crédito nesse caso, como
elemento do negdcio e ndo como seu objeto, repercute nas premissas que informam o
equilibrio contratual quanto aos juros. Além disso, a limitagdo legal quanto a taxa maxima
de juros na venda a prazo estabelecida pelo Decreto 22.626/33, conforme exposto no
ultimo capitulo traz a tona o debate sobre o controle da onerosidade nos negocios
envolvendo juros que deve ser retomado para abranger os elementos que compde a dagdo

de crédito na venda a prazo.
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O primeiro aspecto a ser observado ¢ a configuragcdo do interesse do creditante
e creditado na venda a prazo, ja que € o ajuste de interesses que estabelece o equilibrio
contratual dentro dos limites que defluem das alternativas apresentadas pelo
mercado.*’Enquanto nos negoécios de crédito a situagdo de liquidez do creditante lhe
permite avaliar as alternativas de investimento disponiveis no mercado, na venda a prazo a
dagdo de crédito depende da realizacdo da venda, ou seja, o creditante ndo dispde da
situacdo de liquidez antes da dagdo de crédito do preco, de modo que sua avaliagdo com

relacdo aos juros ¢ diferente que nos casos de negdcios de crédito.

Os aspectos considerados pelo creditado na venda a prazo com relagdo a
formacdo da taxa de juros nesse negocio também sdo distintos que os presumivelmente
considerados nos negodcios de crédito, eis que também o creditado na venda a prazo ndo
resta investido pelo crédito na venda a prazo em situagdo de liquidez. Assim, ndo integra o
seu interesse a possibilidade de aproveitar as alternativas decorrentes da situacdo de
liquidez, como ocorreria caso o crédito fosse o proprio objeto do negocio. Prevalece nesse
caso o interesse quanto a aquisicdo do bem, corroborando o fato de o crédito ser apenas

elemento do negocio, que facilita sua realizagao.

A exposicao sobre o preco na venda a prazo quando trata do preco do crédito
em relagdo ao preco do bem, capitulo 4.4, salienta que os interesses ligados ao contrato de
compra e venda prevalecem sobre os que envolvem a dacdo de crédito, do que resulta que
o equilibrio na relacdo contratual respeita mais aqueles do que estes, a ponto de muitas
vezes ndo serem estipulados juros para remunerar a da¢do de crédito, em vista da
possibilidade de o preco do crédito poder ser integrado no prego da coisa mediante

acréscimos ao prego a vista, ou até mesmo desconsiderado pelo creditante, no caso de

vendas parceladas sem juros e sem acréscimos.

133 A influéncia do mercado nas taxas de juros se d4 tanto em relagdo ao limite maximo, acima do qual o

creditado escolherd tomar crédito de um concorrente do creditante, quanto com relagdo ao preco minimo,
abaixo do qual ¢ o creditante que preferira aplicar seu capital no mercado
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Em caso de vendas a varejo, como ja mencionado, a possibilidade inclusdo do
preco do crédito no preco a vista ¢ regulado pela Lei 6.364/77, sendo que o acréscimo esta
limitado a recuperacao dos custos de financiamento e com departamento de crédito. Dessa
forma, o acréscimo ao prego a vista ndo ¢ suficiente para representar efetivamente o prego
do crédito, pois a nogdo de prego pressupde um ganho, o qual o diploma legal em comento

ndo contempla na forma acréscimos ao preco a vista.

Quando estabelecida uma taxa de juros para remunerar a dacdo de crédito do
preco na venda a prazo realizada no varejo, ¢ de se observar que os custos de
financiamento j& podem ter sido integralmente incluidos em eventuais acréscimos ao preco
a vista, hipdtese em que os juros representam efetivo ganho para o comerciante. Nesse caso,
a avaliacdo do comerciante quanto a taxa ndo abrange, em principio, os custos de
financiamento a que estd submetido caso recorra ao mercado para suprir deficiéncias de

caixa.

Estipulada a taxa de juros dentro dos limites legais estabelecidos pela Lei da
Usura, como serd visto no ultimo capitulo, tem-se o equilibrio do contrato em termos da
propor¢ao entre os juros o valor da dagdo de crédito do preco, conforme exposto no
capitulo 2.4, que devera ser observado enquanto perdurar o contrato de forma a ser mantida

a proporg¢ao entre os juros e o valor creditado.

A corroborar esse entendimento, vale transcrever o comentario relacionado
com a necessidade de manuten¢do do equilibrio contratual relacionado com negdcios de
crédito, mas que também se aplica ao crédito na venda a prazo, em vista da rentincia a
liquidez que também nessa hipdtese se apresenta, ainda que com a peculiaridade de o
crédito se colocar como elemento do negodcio: “Verificados os juros como o preco da
rentincia pela liquidez, tendo-se presentes a abrangéncia das fung¢des da moeda em
economias de mercado, serd imperioso retomar a no¢do de equivaléncia que preside a de
formagdo dos juros. Sendo o tempo elemento fundamental nos mecanismos de crédito, a

ndo de equivaléncia deve ser domada no sentido de prevalecer durante todo o prazo dos
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contratos de crédito”.!**

34 DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de S3o Paulo. Sdo Paulo: 1986, p. 144. Nesse contexto ¢ de salientar a relacdo entre
equivaléncia e equilibrio contratual, na medida em que com base na nog¢do de equivaléncia as partes
determinam a taxa de juros no contrato especifico estabelecendo o equilibrio contratual a ser respeitado .
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CAPITULO 4 — O REGIME JURIDICO DOS JUROS NA VENDA A
PRAZO

4.1.— INTRODUCAO E PLANO DO CAPITULO

Ao longo dos capitulos anteriores foram ressaltadas as peculiaridades da
configura¢do da relagcdo de juridica em que os juros na venda a prazo se apresentam em
relacdo as outras hipoteses que ensejam a fluéncia de juros remuneratérios, contexto em
que se destaca o fato de na venda a prazo o crédito se apresenta como elemento facilitador
no negdcio de compra e venda € ndo como seu objeto, como acontece nos negocios de

crédito, entre os quais se destaca o crédito financeiro.

O crédito financeiro ganha destaque em razdo da sua integracao no sistema de
pagamentos, permitindo a realizacdo de pagamentos por meio de trocas de pretensdes de
crédito, que traduz a no¢ao de moeda escritural criada a partir do efeito multiplicativo dos
depositos bancarios e que repercute no valor da moeda em vista da expansao dos meios de
pagamento que amplia a liquidez do mercado, investindo os creditados em situagdo de
liquidez o que, por sua vez, expande a procura efetiva impactando no nivel geral de

1
pregos.' >

Adicionalmente ao crédito financeiro, apresentam-se, ainda, outras hipoteses
de crédito como objeto do negodcio, que ndo apresentam tanta importincia no
funcionamento dos mercados quanto o crédito financeiro, mas que integram as hipdteses
em que se pode exigir juros como, por exemplo, a hipdtese de mutuo para fins econdmicos

de que trata o art. 591 do Cédigo Civil de 2002.

O primeiro titulo deste capitulo trata do regime geral de juros a fim de

3 DE CHIARA, José Tadeu. Moeda e Ordem Juridica. Tese de doutoramento. Faculdade de Direito da
Universidade de Sao Paulo. Sdo Paulo: 1986, p.86.
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identificar quais as regras aplicaveis a venda a prazo. Discute-se a interpretacdo dos
dispositivos que estabelecem a taxa legal de juros e a inaplicabilidade do art. 591 ao juros

na venda a prazo em vista da inexisténcia de mutuo neste caso.

Em seguida, o segundo titulo cuida da venda a prazo praticada no varejo, em
vista da possibilidade de acréscimos ao prego a vista dos custos financeiros € com
departamento de crédito a que o comerciante se sujeita quando realiza a dac¢ao de crédito

do preco.

Por fim, o terceiro titulo ressalta alguns aspectos relacionados com as
hipoteses em que a venda a prazo se da no contexto de uma relagdo de consumo e comenta
o debate quanto a possiveis abusos quando da pratica corrente no comércio de permitir o

pagamento parcelado e sem juros sem qualquer acréscimo ao preco a vista.

4.2. —JUROS NA VENDA A PRAZO E O REGIME GERAL DE JUROS

Como traco inicial do regime juridico dos juros na venda a prazo, deve ser
considerado o Decreto 22.626, de 1933, conhecido como Lei da Usura, cuja aplicagdo se
estendia a quaisquer contratos e que limitava os juros ao dobro da taxa legal, nos termos de
seu artigo primeiro'*®. A taxa legal era a estabelecida no artigo 1.062"%7 da Lei 3.071 de
1916, o Codigo Civil de 1916, pois o artigo primeiro da Lei da Usura fazia remissdo

expressa a esse dispositivo legal.

O art. 1.062 do Cddigo Civil de 1916 estabelece os juros moratérios em 6%

ao ano nas hipdteses em que as partes ndo convencionaram a esse respeito. Em seguida, o

B6«art. 1° E vedado, e serd punido nos termos desta lei, estipular em quaisquer contratos taxas de juros
superiores ao dobro da taxa legal (Codigo Civil, art. 1062).” Atualmente o Cddigo Civil de 2002 regula a
matéria de juros no art. 406, estabelecendo como referéncia a taxa que estiver em vigor para a mora do
pagamento de impostos devidos a Fazenda Nacional.

B7«Art. 1.062. A taxa dos juros moratdrios, quando ndo convencionada (art. 1.262), serd de 6% (seis por
cento) ao ano.”
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art. 1.063"** do mesmo c6digo estabelecia a mesma taxa quando os juros fossem devidos
por forca de lei ou quando as partes convencionassem a obrigacdo de pagamento de juros
sem estabelecer a taxa. Nesse sentido, seria de se supor mais apropriado que a Lei da Usura
adotasse o art. 1.063 como parametro para limitagdo dos juros em quaisquer contratos, por
ser este mais apropriado as hipoteses de juros remuneratorios. Na pratica, porém, a questao

perde relevancia, pois a taxa prevista em ambos os artigos ¢ a mesma.

Em complementagio, o art. 1.262'

também do Codigo Civil de 1916 previa
a possibilidade de estipulagdo de juros nas hipoteses de empréstimos de dinheiro acima ou
abaixo da taxa legal, com ou sem capitalizacdo e fazia referéncia também ao art. 1.062
como o dispositivo que estabelecia a taxa legal, sendo de se ressaltar uma certa confusao
entre taxa de juros remuneratdrios, como a prevista no art. 1.262, com a de juros

moratorios do art. 1.062 a qual o proprio art. 1.262 faz referéncia.

Embora o art. 1.262 fizesse referéncia a empréstimo de dinheiro, que ¢ uma
das possibilidades em que os juros remuneratorios podem estar contemplados, mas ndo a
unica, como salientado, ja que a fluéncia de juros decorre do crédito, o qual esta presente
em vdrias outras hipoteses que ndo a de mutuo de dinheiro, anteriormente ao Decreto
22.626 de 1933, o regime vigente no Brasil no tocante aos juros remuneratorios nao
estabelecia um limite maximo a sua estipulagdo, ndo havendo sequer restri¢ao sobre serem

capitalizados, desde que expressamente convencionado.

A limitag@o imposta pela Lei da Usura combinada com o art. 1.062 do Cddigo
Civil de 1916 foi um expressivo obstaculo a realizacdo de investimentos nos periodos de
grande desvalorizagao da moeda em razdo da prevaléncia da op¢ao normativa do critério
nominalista na estipulacdo das condi¢des dos contratos de crédito, na medida em que a

obrigacdo de restituir a quantia fixada em termos de unidades monetdrias que se

3% Art. 1.063. Serdo também de 6% (seis por cento) ao ano os juros devidos por forga de lei, ou quando as
partes se convencionarem sem taxa estipulada.

D9Art 1.262. B permitido, mas s6 por cldusula expressa, fixar juros ao empréstimo de dinheiro ou de outras
coisas fungiveis. Esses juros podem fixar-se abaixo ou acima da taxa legal (art. 1.062), com ou sem
capitalizacdo.
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desvalorizavam com o passar do tempo impedia que a devolu¢do da quantia contratada

. ~ L 1: 140
expressasse o poder de compra transferido quando da concessao do crédito.

A reforma bancdria instituida pela Lei 4.595 de 1964, que dispde sobre o
Sistema Financeiro Nacional - SFN e criou o Conselho Monetario Nacional - CMN em
substitui¢do a antiga Superintendéncia da Moeda e do Crédito - SUMOC, atribuiu ao CMN
a competéncia para limitar as taxas de juros, descontos, comissdes e qualquer outra forma
de remuneracdo de operagdes e servigos bancarios ou financeiros (inciso IX, art. 4°). Em
seguida, a jurisprudéncia firmou-se no sentido da inaplicabilidade da Lei da Usura em
operacdes realizadas por institui¢cdes integrantes do Sistema Financeiro Nacional, nos
termos da sumula 596'*' do Supremo Tribunal Federal, aprovada na Sessio Plenaria de
15/12/1976. Assim, tem-se que a disciplina dos juros em negocios financeiros fica apartada

das demais hipoteses de negocios envolvendo crédito entre ndo integrantes do SFN.

A disciplina especifica dos juros em negocios realizados no contexto do
sistema bancario complementa as consideracdes do primeiro capitulo acerca das diversas
situacdes em que a nocdo de crédito se apresenta e as peculiaridades dos negocios
financeiros, diante do efeito multiplicativo dos depositos bancérios, mecanismo de criagdo
de moeda escritural, que implica possibilidade de modificacdo na base monetaria, afetando
o poder de compra da moeda. Como um dos principais instrumentos que o Estado se utiliza
para influir na base monetaria ¢ o oferecimento de pagamento de juros para absorver o
crédito do mercado, sdo necessarias regras especificas aplicaveis nos negocios envolvendo

juros no contexto do SFN.

"0 Para contornar o problema gerado pela inflagdo, que inviabilizava a contratagdo de crédito em termos

nominais, foram criados mecanismos a partir da década de 50 por meio de sociedades de crédito e
financiamento. Os recursos eram captados pelas sociedades (socias ostensivas) que remuneravam os
investidores (s6cios ocultos) por meio de distribuicdo de lucros, ndo sujeitos as limitagcdes existentes a
estipulacdo de juros. As sociedades, por sua vez, usavam o mesmo mecanismo para aplicar os recursos,
figurando desta vez como so6cias ocultas dos que necessitassem de recursos, que as remuneravam pela via da
distribui¢@o de lucros, e outros sistemas operagdes em que o crédito era remunerado em forma de desagio e
ndo de juros, cf. De Chiara. p. 142 e 143.

"1 Samula 596. “As disposi¢des do Decreto 22.626/1933 ndo se aplicam as taxas de juro se aos outros
encargos cobrados nas operagdes realizadas por instituigdes publicas ou privadas, que integram o sistema
financeiro nacional”. DJ de 3/1/1977, p. 7;
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Veja-se que o mencionado prevalecimento do critério nominalista na
estipulagdo das obrigagcdes de pagamento em dinheiro implica grande entrave aos negocios
financeiros em épocas de inflagdo, pois a desvalorizacdo da moeda ao longo do tempo
resulta progressiva desvantagem para quem concede o crédito esperando receber a
devolugdo no futuro. Nesse contexto se apresentam os mecanismos de corre¢cao monetaria
para amenizar a distor¢do decorrente da inflacdo, como exce¢do ao critério nominalista de
mensuragdo das obriga¢des em dinheiro.'**Por ndo ser automatica e depender de previsio
legal que autorize sua utilizacdo a correcdo monetaria ndo integra a relacdo contratual, de
modo que a limitacdo dos juros prevista na Lei da Usura, se aplicada a negdcios
financeiros, impediria a estipulagdo de juros em termos reais,' " que seria uma alternativa

de recuperagdo das perdas com a desvalorizagdo da moeda pela via dos juros.

Nesse contexto, o professor Geraldo de Camargo Vidigal cita diversos
julgados da década de setenta relacionados com a prevaléncia da Lei 4.595 de 1964 sobre o
Dec. 22.626 de 1933 no que tange a disciplina, dentre os quais destaca o voto oferecido
pelo eminente Min. Xavier de Albuquerque, em sessao plenaria da Egrégia Suprema Corte,

no RE 78.953 de Sdo Paulo:

142 Nesse sentido, prevé o Codigo Civil de 2002: “Art. 315. As dividas em dinheiro deverdo ser pagas no
vencimento, em moeda corrente e pelo valor nominal, salvo o disposto nos artigos subseqiientes; Art. 316. E
licito convencionar o aumento progressivo de prestagdes sucessivas”. O Codigo Civil de 1916 também previa
como regra o critério nominalista, permitindo a desconsideracdo da oscilagdo de valor das unidades de moeda
na hipdteses de mutuo de moedas de ouro e prata: “Art. 1.258. No mutuo em moedas de ouro e prata pode
convencionar-se que o pagamento se efetue nas mesmas espécies e quantidades, qualquer que seja
ulteriormente a oscilacdo dos seus valores”.

'3 A base considerada no calculo dos juros reais leva em conta o poder de compra transferido, abrangendo
dessa forma a correcao monetaria, em caso de desvalorizacdo da moeda no periodo considerado.
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A recorrente sustenta a revogacdo do mencionado preceito da Lei de
Usura pela Lei 4.595, de 31.12.64, que dispds sobre a politica ¢ as
instituicdes monetarias, bancarias e crediticias, criou o Conselho
Monetario Nacional e deu outras providéncias. (...) O legislador do Dec.
22.626 de 1933 cuidou, ele mesmo, de limitar a taxa de juros, fazendo-o
ao maximo de 12% ao ano. O da Lei 4.595 de 64, porém, adotando nova
técnica para a formulagdo da politica da moeda e do crédito, criou o
Conselho Monetario Nacional e, conferindo-lhe poderes normativos
quase legislativos, cometeu-lhe o encargo de limitar, sempre que
necessario, as taxas de juros, descontos, comissdes e qualquer outra
forma de remuneracdo de operacdes e servigos bancarios ou financeiros
(art. 42, IX). A clausula “sempre que necessario” contida nesse preceito,
parece-me mostrar que deixou de prevalecer o limite genérico do Dec.
22.626 de 33; a ndo ser assim, jamais se mostraria necessaria, dada a
prevaléncia de um limite geral, Unico, constante, e permanente,
preestabelecido naquele velho diploma legal, a limitacdo que a nova lei
atribuiu ao Conselho. De resto, tal limite geral, Unico, constante e
permanente seria de todo incompativel com a filosofia que presidiu a
elaboracio da Lei da Reforma Bancaria, marcadamente conjuntural....'*

Como conseqiiéncia desse posicionamento jurisprudencial, que culminou na
Stimula 596 do Supremo Tribunal Federal ja referida, resultou derrogado o Decreto 22.626
no ambito das operacdes realizadas por integrantes do SFN. Nesse contexto, acentua Geral
de Camargo Vidigal, que “houve derroga¢do, e nao revogacao, pelo entendimento de que
continuou vigente, apos a Lei 4.595, o veto ao anatocismo, nascido do Decreto 22.626.” e
acrescenta que “mais tarde, foi novamente derrogado — mas nio revogado - o veto ao
anatocismo, pelas diferentes leis que, ao criarem as Cédulas de Crédito Rural, de Crédito
Industrial e de Crédito a Exportacdo, instituiram, para as operacdes cedulares praticadas, a

. , . . 14
validade das clausulas de anatocismo que estipulam”.'*

Assim, o primeiro corte no regime geral de juros para a delimitacdo das
regras aplicaveis especificamente a venda a prazo destaca os juros no contexto do sistema
bancério, sujeitos a Lei 4.595 de 64 dos juros nos demais negdcios, que se submetem, entre

outros dispositivos legais, a Lei da Usura devendo-se comentar que a hipdtese especifica

" VIDIGAL, Geraldo de Camargo. Taxas de juros no Brasil. Sio Paulo, 2000, In: Revista  de
Direito Bancario, do Mercado de Capitais e da Arbitragem. Sao Paulo. v. 3. n. 10, p. 35-43, out./dez. 2000,
p. 38.

3 Ibid.,. 40.
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do mutuo para fins econdmicos ou entre particulares tem disciplina especifica e que esta

ndo se aplica a venda a prazo.

Os juros no mutuo para fins econdmicos estdo disciplinados no art. 591 do
Cédigo Civil de 2002'*° s3o limitados 4 taxa legal referida pelo art. 406 do mesmo diploma,
sujeitos, pois, a uma limitacdo ainda maior que a prevista na Lei da Usura, onde o limite ¢

de duas vezes a taxa legal:

Art. 591. Destinando-se o mutuo a fins econdmicos, presumem-se
devidos juros, os quais, sob pena de reducdo, ndo poderdo exceder a taxa
a que se refere o art. 406, permitida a capitalizacdo anual.

Temos que a locucdo “fins econdmicos” utilizada pelo legislador refere-se a
mutuo de dinheiro, distinguindo-o do méituo de quaisquer bens fungiveis'*’. No CC de
1916 a referéncia a mutuo de dinheiro entre particulares era expressa e regulada pelo ja
mencionado art. 1.262, que a época ndo estabelecia qualquer limitagdo aos juros e permitia,

inclusive, sua capitalizacdo, desde que expressamente estipulada.

Essas regras, como dito, ndo se aplicam a venda a prazo, eis que nela nao ha
mutuo. Embora por vezes a doutrina relacione os juros a hipdtese de mutuo, ¢ necessario
destacar que o mutuo ¢ apenas uma das muitas hipoteses em que os juros se apresentam,
mas ndo a Unica. A matriz que suporta a cobranga de juros € o crédito, € ndo o mutuo. No
caso da venda a prazo hd o componente de crédito sem que haja a necessaria transferéncia

de bens fungiveis que caracterizam o contrato de mutuo.

A explicagdo dos juros na venda a prazo a partir da suposicao da existéncia de

um contrato de muatuo associado ao de venda ndo procede, quer porque a nogdo de juros

146 «Art. 591. Destinando-se o mutuo a fins econdmicos, presumem-se devidos juros, os quais, sob pena de
redugdo, ndo poderdo exceder a taxa a que se refere o art. 406, permitida a capitalizagdo anual”.

"7 Embora nesse contexto o dinheiro seja considerado como bem fungivel, é necessario destacar que
conceituar moeda como “coisa” ¢ uma reminiscéncia historica relacionada com sua representagdo fisica e s
se justifica em se tratando de moeda estrangeira. Atualmente, a moeda ¢ conceituada como unidade ideal
estabelecida pelo sistema. Em complementacdo, deve-se destacar que enquanto as coisas suprem
necessidades de quem delas precisa, a moeda ¢ um intermedidrio de troca, ¢ um meio para se obter satisfacdo,
e ndo um fim em si mesma.
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ndo estd adstrita a hipotese do mutuo, mas de crédito, presente muitas outras estruturas
contratuais, quer porque a possibilidade de pagamento a prazo na compra e venda decorre
do fato de ser um contrato consensual e estd expressamente prevista no art. 491'* ¢ no art.
495'"%do Cédigo Civil de 2002, no capitulo que trata da compra e venda, entre outros
dispositivos legais. Se a disciplina da compra e venda admite o diferimento nas obrigagdes,
inclusive prevendo expressamente essa hipdtese, ndo se sustenta o argumento de que
haveria um contrato de mutuo associado ao de venda e, por isso, ndo se pode pretender
aplicar a limitagdo do art. 591 do CC de 2002 a venda a prazo, ja que tal artigo trata

especificamente de mutuo.

Assim, ndo se aplicam a venda a prazo nem as regras instituidas pela reforma
bancéria de que trata a Lei 4.595/64, que regula as hipdteses de negocios realizados no
contexto do sistema bancario, nem a regra especifica do art. 591 do CC de 2002, que trata
de mutuo entre particulares ou, na redacdo do dispositivo, para fins econdmicos. A
disciplina dos juros na venda a prazo permanece, porém, submetida ao Decreto 22.626/33
que, como ressaltado, abrange quaisquer contratos, salvo as excecdes objeto de disciplina
especial. Em razdo disso, como regra geral, a remuneracdo correspondente ao crédito
verificado na venda a prazo ndo pode ultrapassar o dobro da taxa legal, conforme art. 1° da

Lei da Usura.

’

E de se mencionar a venda a prazo realizada no comércio possui
peculiaridades que justificam o regramento especial da Lei 6463/77, conhecida como Lei
Levi, que autoriza que no prego a prazo haja acréscimos ao preco a vista correspondentes
ao “estritamente necessario para a empresa atender as despesas de operacdo com seu
departamento de crédito, adicionada a taxa de custo dos financiamentos das institui¢des de

crédito autorizadas a funcionar no Pais”, e dispositivos do Codigo de Defesa do

148 ~ 4 < g .
“Art. 491. Nio sendo a venda a crédito, o vendedor nfio é obrigado a entregar a coisa antes de receber o

preco”.

149 «Art. 495. Ndo obstante o prazo ajustado para o pagamento, se antes da tradigdo o comprador cair em
insolvéncia, podera o vendedor sobrestar na entrega da coisa, até que o comprador lhe dé caugdo de pagar no
tempo ajustado.”
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Consumidor, que serdo adiante objeto de consideragdes.

Para complementar o sentido do art. 1° da Lei da Usura e do art. 591 do CC
de 2002, que também faz remissdo a taxa legal, é necessario tecer algumas consideragdes
sobre o regime que informa essa taxa de juros. Como mencionado, originalmente essa
funcdo era suportada pelo art. 1.062 do CC de 1916 que, a despeito de ndo se referir a juros
remuneratorios, previa como sendo de 6% (seis por cento) ao ano os juros moratdrios
quando ndo convencionados e foi adotado posteriormente como parametro para calculo do
limite de duas vezes a taxa legal estabelecido pela Lei da Usura, do que resultava uma taxa

maxima de 12% ao ano para juros remuneratorios.

O Codigo Civil de 2002 regulou a matéria no art. 406: “Quando os juros
moratorios ndo forem convencionados, ou o forem sem taxa estipulada, ou quando
provierem de determinacdo da lei, serdo fixados segundo a taxa que estiver em vigor para a
mora do pagamento de impostos devidos a Fazenda Nacional”. Tal dispositivo, embora
verse sobre juros moratorios, ¢ também adotado como parametro para a imposi¢do de
limitacdo de juros remuneratorios, pois, como ja salientado, o art. 591, que trata de juros
remuneratorios no mutuo entre particulares, estabelece que estes sdo limitados a taxa do art.

406.

A taxa de juros de mora dos impostos devidos para a Fazenda Nacional ¢
objeto da Lei 9.065/95, cujo art. 13 determina que “serdo equivalentes a taxa referencial do
Sistema Especial de Liquidacdo e de Custddia - SELIC para titulos federais, acumulada
mensalmente”. Assim, por forca do art. 406 do CC 2002, combinado com o art. 13 da Lei
9.065/95, ¢ a SELIC a taxa legal de juros.

Cabe aqui mencionar o posicionamento jurisprudencial que nega a aplicagao
da taxa SELIC como taxa legal estabelecida pelo art. 406 do CC de 2002 com base no
argumento de que prevaleceria o paragrafo primeiro do art. 161 do Codigo Tributério
Nacional, Lei 5.172/66, que prevé 1% (um por cento). Ocorre que a redagdo do paragrafo
primeiro do art. 161 do CTN seria aplicavel apenas se ndo houvesse lei especifica sobre a

matéria: “§ 1° Se a lei ndo dispuser de modo diverso, os juros de mora sdo calculados a
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taxa de um por cento ao més.” Como a Lei 9.065/95 trata dos juros de mora dos créditos
tributdrios em atraso, ndo ha espago para sustentar a aplicabilidade do referido paragrafo
primeiro do art. 161 do CTN, que sé se aplicaria na inexisténcia de lei dispondo em
contrario. Além disso, o art. 406 do CC de 2002 estabelece uma equivaléncia entre a taxa
juros de mora nos casos em que ndo estipulada com a taxa que estiver em vigor para a
mora do pagamento de impostos devidos a Fazenda Nacional, equivaléncia essa que deve

ser respeitada.

Ainda com relagdo a aplicagdo da taxa SELIC como taxa de juros moratorios,
um dos argumentos contrarios a sua aplicagdo sustenta que se trataria de taxa de juros que
incluiria a corre¢do monetaria em sua composicao e isso implicaria incompatibilidade de
aplicagdo da SELIC como juros de mora, pois a correcao monetaria nela integrada seria um
bis in idem por estar contemplada também no art. 389"°° do CC de 2002. Para evitar a
suposta dupla imposi¢do da correcdo monetaria, ou se retira da SELIC a parcela de
correcdo monetaria, considerando-se os juros apenas a parte remanescente, que passa a
somar a corre¢ao monetaria do art. 389 do CC de 2002, ou simplesmente considera-se a
corregdo do art. 389 integrada na SELIC. Diante do impasse, a jurisprudéncia tem
simplesmente adotado o paragrafo inico do art. 161 um parametro substituto a taxa SELIC,

calculando-se a corre¢do monetaria em separado.

A exposi¢do sobre a natureza dos juros moratdrios, que deve nortear a
discussdo sobre a taxa de juros aplicavel para os casos de mora, escapa ao objeto desse
estudo, eis que na venda a prazo os juros sdo remuneratérios, € ndo moratdrios. Entretanto,
0s juros moratorios tem natureza predominantemente sancionatoria, pois decorrem do
inadimplemento de obrigacdes no prazo estabelecido e porque na propria redagdo do art.
389 do CC de 2002 estdao contemplados juntamente com as perdas e danos e, ainda, porque
o inadimplemento ha que implicar 6nus adicional ao inadimplente, eis que se assim ndo

fosse, a possibilidade de ndo cumprir a obrigagdo consistiria hipotese de sujeicao dos

130«Art. 389. Nao cumprida a obrigagdo, responde o devedor por perdas e danos, mais juros e atualizagio
monetaria segundo indices oficiais regularmente estabelecidos, e honorarios de advogado™.
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efeitos do negdcio ao arbitrio do devedor, o que conflita com o disposto nos arts. 121 e 122
do CC de 2002, vez que a cldusula penal ndo integra necessariamente os negocios, sendo
sua previsdo facultativa. Se adotada a premissa de que os juros moratérios tem natureza
sancionatoria, quanto maior se admitir a taxa, maior incentivo para o cumprimento das
obrigagdes, sendo plausivel, inclusive, a cumula¢do da taxa SELIC com a corre¢do

monetaria.

A resisténcia jurisprudencial a aplicacdo da SELIC como taxa de juros
moratorios ndo impede, porém, que esta seja adotada como parametro para as limitagdes de
juros remuneratérios, pois a redagdo dos dispositivos legais sobre a matéria ndo deixam
duvidas de que a taxa legal estabelecida pelo sistema ¢ a SELIC, ja que ¢ a taxa aplicavel

na mora dos impostos devidos para a Fazenda Nacional.

Assim, em linhas gerais, os juros praticados no contexto do SFN ficam
sujeitos ao que dispuser 0 CMN (inc. IX, art. 4° da Lei 4.595/64), e os praticados entre ndo
integrantes desse sistema, em quaisquer contratos com exce¢do do mutuo do art. 591 do
CC de 2002, ficam limitados a duas vezes a taxa SELIC (art. 1° do Decreto 22.626/33
combinado com o 406 do CC de 2002 e com o art. 13 da Lei 9.065/95), sendo que a
hipotese do art. 591 fica limitada a taxa SELIC. Nao sendo a venda a prazo uma hipotese
de mutuo entre particulares, nem sendo operacdo realizada no contexto do SFN, resulta
sujeita ao regime da Lei da Usura, com a limitacdo dos juros a duas vezes a taxa SELIC,
devendo-se destacar que a venda a prazo realizada no comércio merece analise mais detida
a ser desenvolvida no préximo titulo, sendo de se mencionar que adicionalmente ao regime
da Lei da Usura, a hipotese reclama a consideragdo do disposto na Lei 6.463/77, bem como

das regras do Cédigo de Defesa do Consumidor.

Por fim, ¢ necessario mencionar que a Lei 1.521/51, que trata dos crimes
contra a economia popular, tipifica como conduta delituosa a usura financeira e a usura

’ : 151 .
real nas alineas “a” ¢ “b” de seu artigo quarto'’’, estabelecendo penas de 6 (seis) meses a 2

151 e S, . .
“Art. 4°. Constitui crime da mesma natureza a usura pecuniaria ou real, assim se considerando: a) cobrar
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(dois) anos, e multa para quem cobrar juros superiores a taxa estabelecida em lei ou obtiver
“em qualquer contrato, abusando da premente necessidade, inexperiéncia ou leviandade de
outra parte, lucro patrimonial que exceda o quinto do valor corrente ou justo da prestagdo
feita ou prometida” e prevé como agravante do crime de usura ser cometido por militar,
ministro de culto religioso ou por pessoa cuja condicdo econdmico-social seja

manifestamente superior a da vitima, o que indica uma aplicacdo abrangente do tipo.

4.3. - JUROS NA VENDA A PRAZO NO VAREJO

Situados os juros na venda a prazo no regime geral de juros como sujeitos a
limitacdo de duas vezes a taxa legal imposta pela Lei da Usura, cabe agora destacar as
peculiaridades da venda a prazo praticada no comércio, em vista das implicagdes que dai
decorrem para a interpretacdo das regras limitativas dos juros, pois nesses casos ha a
possibilidade legalmente prevista de estabelecimento de um pre¢o a prazo maior que o
precgo a vista, o que apresenta elementos novos a serem considerados para a verificagdo do

respeito ao limite legal de juros acima mencionado.

A possibilidade de exigéncia de um prego a prazo maior que o a vista, ¢
tratada pela Lei 6.463/77, que se aplica as vendas a prazo realizadas no comércio. O
ambito de aplicacdo dessa lei € restrito a operagdes comerciais, pois ¢ direcionada a
empresas € casas comerciais e as sujeita a penas de multa a serem fixadas pelo Ministério
da Fazenda (art. 3°). Além disso, ao tratar de vendas a prestagdes de mercadorias a lei se
refere a operacdo comercial, pois o termo “mercadoria” qualifica o objeto da venda no

contexto comercial.

juros, comissdes ou descontos percentuais, sobre dividas em dinheiro superiores a taxa permitida por lei;
cobrar 4gio superior a taxa oficial de cambio, sobre quantia permutada por moeda estrangeira; ou, ainda,
emprestar sob penhor que seja privativo de institui¢do oficial de crédito; b) obter, ou estipular, em qualquer
contrato, abusando da premente necessidade, inexperiéncia ou leviandade de outra parte, lucro patrimonial
que exceda o quinto do valor corrente ou justo da prestacao feita ou prometida.”



125

O artigo primeiro °* do diploma legal em referéncia estabelece a
obrigatoriedade de declaragdo na publicidade das “vendas a prestagdes” o valor a vista, o
nimero ¢ valor das prestagdes, a taxa de juros mensal e demais encargos financeiros e, no
seu paragrafo Unico, exige que a fatura contenha o valor total da operagdo e
discriminadamente o prego a vista e o valor referente ao financiamento. Dessa forma, tem-
se que ¢ admitido que o total do preco a prazo seja superior ao preco a vista, embora a lei

imponha limitagdes a esse acréscimo, como sera visto.

Neste ponto vale destacar que a obrigatoriedade de declaragdo dos juros
mensais constante do artigo primeiro da Lei 6.463/77 foi acrescido apenas em 1995 pela
Lei 8.979/1995. Na redagdo original, o artigo em questdo ndo continha a obrigatoriedade de
referéncia a juros mas, tdo somente, do total a prazo tratada em seu paragrafo Uinico que nao

sofreu modificagdo pela Lei 8.979/1995.

Em seguida, estabelece o artigo segundo' da Lei 6.463/77 uma limitagdo ao
acréscimo entre o preco a vista e o total a prazo nas vendas a prestagdo que ndo pode ser
superior as despesas com o departamento de crédito, adicionada a taxa de custo dos

financiamentos das institui¢oes de crédito.

A autorizagdo para adicionar ao preco a vista o custo de financiamento
referidos na lei expressamente como sendo os das instituigdes de crédito possibilita a
comunicagdo do sistema de crédito na venda a prazo com o crédito financeiro, cujos juros
ndo estdo sujeitos a Lei da Usura, mas a competéncia do CMN, como reconhecido pela

Samula 596 do STF.

Dessa forma, uma decisdo governamental de aumentar a taxa basica de juros

32 wArt. 1° Nas vendas a prestagio de artigos de qualquer natureza e na respectiva publicidade escrita e falada
serd obrigatéria a declaracao do preco de venda a vista da mercadoria, o nimero e o valor das prestagdes, a
taxa de juros mensal e demais encargos financeiros a serem pagos pelo comprador, incidentes sobre as
vendas a prestacdo”.

133 «Art. 2° - O valor do acréscimo cobrado nas vendas a prestacdo, em relagcdo ao preco de venda a vista da
mercadoria, ndo poderd ser superior ao estritamente necessario para a empresa atender as despesas de
operagdo com seu departamento de crédito, adicionada a taxa de custo dos financiamentos das institui¢des de
crédito autorizadas a funcionar no Pais”.
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que repercute sobre o custo do financiamento do comerciante pode ser licitamente
repassada para o pre¢o dos produtos vendidos a prazo na forma de acréscimo legalmente
previsto. A auséncia dessa possibilidade de repasse do custo financeiro na venda a prazo
seria um enorme entrave ao comércio na medida em que restariam apenas juros como
opc¢do do comerciante para se remunerar pelo crédito concedido e estes, estando limitados
pela Lei da Usura a duas vezes a taxa legal seriam insuficientes para permitir a realizacao

do negdbcio a prazo sem prejuizo do comerciante.

A expressa vedacao contida no art. 2° da Lei 6.463/77 a que o comerciante
acrescente ao preco a vista mais que suas despesas com departamento de crédito e seu
financiamento para vender a prazo ndo interfere, porém, na possibilidade de este além de
acrescer o preco da mercadoria, exigir juros pela concessao do crédito, desde que dentro do
limite legalmente previsto, eis que os acréscimos legais ndo se confundem com a nocao de

juros.

Repetindo o que ja foi ressaltado quando tratamos da nogdo de juros
remuneratorios, os juros integram a estrutura do contrato e, em razao disso, sdo elemento
do equilibrio pressuposto entre as prestacdes que caracteriza o contrato oneroso ¢ fluem
enquanto perdurar a frui¢do do crédito pelo creditado. Quando se trata de acréscimos ao
preco, havendo inadimplemento ndo se pode exigir a cada més que se acres¢a a divida a

diferenga entre o preco a vista € o preco a prazo.

No caso da venda a prazo, ¢ possivel que o prego a prazo seja estabelecido
com acréscimos ao pre¢o a vista, sem a estipulagdo de juros, ou o contrario, o preco a
prazo igual ao a vista, mas com a estipulacdo de juros. Caso ndo se esclarega a fluéncia de
juros, presume-se que os acréscimos sao os legalmente previstos e, por conseqiiéncia,
devem manter-se no limites legais. Por outro lado, ndo pode o comerciante estabelecer uma
taxa de juros superior a duas vezes a taxa legal a pretexto de cobrir despesas do

departamento de cobranca e o custo financeiro, sob pena de violar Lei da Usura.
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A distingdo entre os acréscimos legalmente previstos ¢ a taxa de juros ¢
mencionada também no artigo 52'°*da Lei 8.078/90, Codigo de Defesa do Consumidor —
CDC, que prevé a obrigatoriedade de o fornecedor de produtos com outorga de crédito ou
financiamento ao consumidor informar tanto o montante da taxa efetiva anual de juros
(inciso II), quanto os acréscimos legalmente previstos (inciso III). Assim, enquanto a Lei
da Usura estabelece a limitagdo dos juros de duas vezes a taxa legal e se aplica a venda a
prazo praticada fora do comércio, em se tratando de operacdo comercial, além dos juros
nos limites da Lei da Usura, ¢ facultado ao comerciante acrescer ao prego a vista tanto as
despesas com departamento de crédito, quanto os custos de seu financiamento, o qual

reflete a taxa de juros praticada no mercado financeiro.

4.4. — JUROS NA VENDA A PRAZO E RELACAO DE CONSUMO

O advento do Coédigo de Defesa do Consumidor - CDC, Lei 8.078/90,
complementa o regime juridico dos juros na venda a prazo quando a venda se dé& para
destinatario final no contexto de uma relagdo de consumo. O art. 2°, que trata da definigdo
de consumidor, como adquirente de um produto na qualidade de destinatario final, bem
como o art. 3°, que arrola diversas atividades que podem caracterizar o fornecedor, dentre
as quais o comércio, encerram as hipdteses de incidéncia do CDC, de modo que a venda

realizada no comércio para destinatério final a ele se sujeita.

Considerando as peculiaridades da venda a prazo, destacam-se o tema relativo
a diferenga de preco da mercadoria que pode ocorrer com relagdo a venda a vista,
conforme previsto na Lei 6.463/77 consistente nos chamados acréscimos legais relativos a

recuperagdo dos custos financeiro ¢ com departamento de crédito, bem como o tema

34 “Art. 52. No fornecimento de produtos ou servigos que envolva outorga de crédito ou concessio de

financiamento ao consumidor, o fornecedor dever4, entre outros requisitos, informa-lo prévia e
adequadamente sobre: I - preco do produto ou servico em moeda corrente nacional; II - montante dos juros de
mora e da taxa efetiva anual de juros; III - acréscimos legalmente previstos; IV - nimero e periodicidade das
prestagdes; V - soma total a pagar, com e sem financiamento”.
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decorrente da possibilidade da previsdo de fluéncia de juros em razdo da dacgdo de crédito

do preco.

A referida possibilidade de estipulacdo de juros na venda a prazo, por sua vez,
enseja discussoes relativas a possivel verificagdo de onerosidade excessiva e desequilibrio
contratual que devem ser analisadas a luz das regras estabelecidas no Cédigo de Defesa do
Consumidor, em complementacdo as consideracdes desenvolvidas no capitulo 2,
notadamente sobre as bases em que se funda a nocdo de equilibrio contratual e a forma
como este repercute no calculo dos juros, conforme comentado quando se tratou das taxa

de juros.

Antes de situar o tema da onerosidade excessiva ¢ sua relacdo com o
equilibrio contratual, cabe consignar que o artigo 52 do CDC impde ao fornecedor o dever
de informacdo nas hipoteses de fornecimento que envolva “outorga de crédito ou
concessdao de financiamento ao consumidor”, relacionando, destacadamente, além da
necessidade de explicitagdo do preco em moeda nacional, a informagdo sobre o “II -
montante dos juros de mora e da taxa efetiva anual de juros; III - acréscimos legalmente
previstos; IV - nimero e periodicidade das prestacdes; V - soma total a pagar, com e sem

financiamento”.

A previsdo legal dos itens a serem informados pelo fornecedor na venda a
prazo ressalta a distingdo entre os acréscimos ao prego a vista referidos no inciso III, e os
juros remuneratorios previstos no inciso II. Tal distingdo corrobora a possibilidade de
repasse dos custos de financiamento e departamento de crédito decorrentes da dacdo de
crédito para o consumidor, conforme autorizado pela Lei 6.463/77, adicionalmente a
possibilidade de exigéncia de juros, os quais como ressaltado, devem respeitar os limites

impostos pela Lei da Usura.

Embora a imposi¢do do dever de informa¢do ndo inove no regime juridico
aplicavel as vendas a prazo no varejo, a explicitacdo dos elementos relacionados com a
dagdo de crédito ao consumidor orienta a andlise dos casos concretos, sendo de se

mencionar, nesse sentido, que a obrigatoriedade de explicitagdo sobre a soma total a pagar
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com e sem financiamento, de que trata o inciso V do art. 52 do CDC, reduz a possibilidade
de discussdo sobre calculos de juros, que poderiam surgir em caso de previsdo apenas da

taxa, vez que ha diferentes formas possiveis de se calcularem juros.

Isso posto, cumpre observar como se relacionam os acréscimos legais, os
juros e o dever de informagdo no contexto do equilibrio contratual e da onerosidade
excessiva, notadamente em vista do disposto nos artigos 39 e 51 do CDC, que tratam das
praticas e cldusulas abusivas, respectivamente. Os dispositivos legais em referéncia sio
transcritos a seguir com omissdes em vista de sua extensdo, mantidos os incisos

relacionados com o tema em questao:

Art. 39. E vedado ao fornecedor de produtos ou servigos, dentre outras
praticas abusivas: (Redacdo dada pela Lei n°® 8.884, de 11.6.1994) (...) II -
recusar atendimento as demandas dos consumidores, na exata medida de
suas disponibilidades de estoque, e, ainda, de conformidade com os usos
e costumes; (...) V - exigir do consumidor vantagem manifestamente
excessiva; (...) X - elevar sem justa causa o pre¢o de produtos ou servigos.
(Incluido pela Lei n°® 8.884, de 11.6.1994) (...) XIII - aplicar féormula ou
indice de reajuste diverso do legal ou contratualmente estabelecido.
(Incluido pela Lei n® 9.870, de 23.11.1999) (...)

X X X

Art. 51. Sdo nulas de pleno direito, entre outras, as clausulas contratuais
relativas ao fornecimento de produtos e servigos que: (...) IV -
estabelecam obrigacdes consideradas iniquas, abusivas, que coloquem o
consumidor em desvantagem exagerada, ou sejam incompativeis com a
boa-f¢ ou a eqiiidade; (...) X - permitam ao fornecedor, direta ou
indiretamente, variagdo do preco de maneira unilateral; (...) XIII -
autorizem o fornecedor a modificar unilateralmente o contetdo ou a
qualidade do contrato, apos sua celebracdo; (...) § 1° Presume-se
exagerada, entre outros casos, a vantagem que: (...) II - restringe direitos
ou obrigacdes fundamentais inerentes a natureza do contrato, de tal modo
a ameacar seu objeto ou equilibrio contratual; III - se mostra
excessivamente onerosa para o consumidor, considerando-se a natureza e
conteudo do contrato, o interesse das partes e outras circunstancias
peculiares ao caso.(...) § 2° A nulidade de uma cldusula contratual
abusiva ndo invalida o contrato, exceto quando de sua auséncia, apesar
dos esforcos de integrag@o, decorrer dnus excessivo a qualquer das partes.

(..)



130

Dentre os dispositivos transcritos, destacam-se para fins da consideracdo da
onerosidade excessiva a vedagdo do art. 39, inc. V, “exigir do consumidor vantagem
manifestamente excessiva” e a proibicdo de cldusulas que “estabelecam obrigagdes
consideradas iniquas, abusivas, que coloquem o consumidor em desvantagem exagerada”,

constante do art. 51, inc. IV.

Considerando os termos “vantagem” e “desvantagem”, a redacdo dos
dispositivos indica que o legislador adotou como pressuposto que na relagdo de consumo o
fornecedor aufere uma vantagem em relagdo ao consumidor, a qual ¢ aceita em principio

como legitima, repudiando-se tdo somente o exagero.

Embora tal enfoque provavelmente tenha sido influenciado pela finalidade do
CDC de proteger o consumidor, ¢ necessario opor ressalvas e esse posicionamento. Tal
como ressaltado no capitulo 2.2, a simples existéncia de um contrato de intercambio tem
como pressuposto que ambas as partes consideraram que o contrato lhe seria vantajoso,
visto que de outra forma ndo teriam contratado. Se hd uma relacio de consumo
estabelecida, hd que se reconhecer que o consumidor, ainda que por motivos subjetivos e

segundo sua situagdo peculiar, considerou que o contrato lhe seria vantajoso.

Nesse ponto ¢ importante repetir que a “vantagem” em comento ndo decorre
da comparag¢do entre o beneficio de uma parte com relagdo ao beneficio da outra parte, mas
da avaliagdo subjetiva entre os beneficios da prestacdo que se pretende e a onerosidade

decorrente da necessidade de pagar o preco exigido para consegui-la.

E oportuno observar que ao contrario da suposi¢ao de que a vantagem de uma
parte implica prejuizo da outra, a principal razdo da realizagdo dos contratos de
intercaAmbio se sustenta no fato de ambas as partes obterem vantagem com o negdcio, o que

se explica pela forma diferente como avaliam as prestagdes que se contrapdem.

Em vista dessas consideragdes acerca da subjetividade que orienta a
composi¢ao dos interesses das partes quando da realiza¢dao de contratos de intercambio, foi
ressaltado, inclusive, que a equivaléncia entre as prestacdes pressuposta pelo sistema

decorre ndo do acordo de vontades expresso no contrato, mas da comparagdo entre as
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opcdes de exercicio de direitos subjetivos de cunho patrimonial disponiveis no mercado.
Como dito, do ponto das partes as prestagdes ndo sdo equivalentes, sendo a razdo de
contratar inclusive a crenga de cada parte no sentido que a prestagdo que recebera ¢ mais

valiosa que a contraprestagdo a ser cumprida.

Como conclusdo da reflexdo sobre os aspectos da estrutura dos contratos de
intercambio permeados pela fungdo da moeda como intermediario de trocas e como padrao
de valor, resulta que a analise objetiva entre as prestagdes se da no contexto da nogdo de
equivaléncia resultante das relacdes de troca instrumentadas por moeda, que permite a
comparagdo entre diferentes prestacdes a partir dos pregos que por elas sdo exigidos no

mercado.

A apreciagdo da nogdo de equivaléncia para fins da anélise da onerosidade no
contrato e seu eventual excesso ¢ importante por fornecer uma referéncia objetiva para a
avaliagdo das prestacdes que permite estabelecer eventuais limites a liberdade das partes de
contratar, como no caso ja mencionado da usura real, que se baseia no preco de mercado
como referéncia, criminaliza a exigéncia de prego superior a um quinto do valor corrente
ou justo da prestacdo, o qual se verifica no mercado, quando ha abuso da necessidade ou

leviandade da outra parte, conforme art. 4°, “b” da Lei. 1.531/51.

Além da possibilidade de verificacdio da onerosidade excessiva pela
inobservancia de limites objetivos que se fundam na nocdo de equivaléncia, ressalta a
importancia de tratar da hipotese de uma onerosidade excessiva resultar de um
desequilibrio na relagdo contratual, pois a onerosidade, conquanto seja inerente aos
contratos de intercdmbio, ha que respeitar a relagdo de troca entre prestagdo e

contraprestagdo conforme o acordo entre as partes.

’

E oportuno salientar que a legitimidade de receber determinada prestagao
como a aquisi¢do de determinada coisa no contexto de uma compra e venda, por exemplo,
se funda na contraprestagdo, no caso o preco. Nesse passo a aquisi¢cao de determinado bem
sem o pagamento do pre¢o implicaria enriquecimento do comprador em detrimento do

vendedor que o direito ndo tolera. O mesmo efeito ocorreria se o pagamento do preco fosse
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menor que o ajustado, sendo a onerosidade excessiva a outra face da moeda, qual seja, um

aumento do preco para além do previsto no contrato.

O aumento do preco de determinado bem no contexto de uma compra e venda
ndo enseja alegacdo de onerosidade excessiva, porém, se fora previsto no contrato tal
possibilidade, como na hipdtese em que as partes resolvem deixar a fixagdo do preco a taxa
de mercado ou de bolsa, em certo e determinado dia e lugar, conforme previsto pelo art.
486 do CC de 2002. Isso porque, nesse caso, possibilidade de variacao no preco foi objeto
de consideracdo no acordo entre as partes sobre as obrigacdes assumidas em troca da

obten¢ao dos direitos pretendidos.

O tema relativo ao desequilibrio contratual, pois, uma abordagem mais
refinada da relacdo que se estabelece entre as partes, exigindo a apreciacdo dos interesses
que foram considerados para a realiza¢do do contrato, os quais, em principio, se expressam

na manifestacao da vontade de contratar.

Nesse contexto, diante da impossibilidade pratica de apurar perfeitamente as
expectativas das partes com relacdo aos aspectos relacionados com o negocio, coloca-se a
nocdo de base objetiva do contrato que informa as circunstdncia pressupostamente
consideradas pelas partes a partir das quais se estrutura a manifestagdo da vontade de

contratar, consoante a licdo de Karl Larentz:
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“La finalidad objetivamente expresada en el contrato, es el sentido de éste
y su caracter general, p. ej., como contrato de intercambio (es decir,
caracter o ‘finalidad esencial”) son las circunstancias de las que en cada
caso concreto se deducira qué es lo que integra dicha base objetiva, y
sobre ellas la tarea de juez no es otra que le corresponde en supuesto de la
llamada interpretacion integradora do contrato (par. 157). De aquella base
ha de ser eliminados los fines puramente subjetivos que las partes
persigan y que no han llegado a formar contenido de contrato, aunque la
otra parte los conociese. El que, p. ej. compra un ajuar para su hija no
puede rescindir el contrato porque la boda no llegue a celebrarse, aunque
pode ello la compra hecha haya quedado ya sin objeto para él, pues esta
finalidad unicamente subjetiva del comprador no era el objetivo
perseguido por el contrato. Pero si es arrendado un inmueble bajo
inventario, extirpandose su uso para un fin determinado (p. e€j., para
ejercer en ¢l una industria de hospedaje o semejante) y éste es irrealizable
porque en esa region ha sido prohibido el turismo por las autoridades, ha

desaparecido de esta forma la base objetiva del contrato”."

A andlise da manifestacio da vontade a partir do consideragdo da base
objetiva do contrato ¢ que fornece os elementos necessario a apuracdo de eventual

desequilibrio contratual:

Todo contrato se estipula entre los que en €l participan teniendo en cuenta
determinadas circunstancias de cardcter general, ya sean conscientes o no
de ello en el caso concreto; como, por ejemplo, el orden social o
econdmico existente, el poder adquisitivo de una determinada moneda,
las condiciones normales del trafico u otras semejantes, sin las cuales el
contrato no cumple la finalidad para ¢l pensada ni puede realizarse la
intencion de las partes. Si en dichas relaciones necesarias para la
subsistencia del negocio (como base objetiva des mismo y
reglamentacion considerada justa e conveniente para ambas as partes) se
produce una alteracion total e imprevista, que en forma alguna no haya
sido considerada en el contrato, no seria conforme con la “buena fe” (par.
157, 242) someter inflexiblemente a la parte desproporcionadamente
perjudicada por la alteracion al contrato que fue concertado bajo
presupuestos completamente diferentes.'°

Observada a manutengdo da base objetiva do contrato e ndo havendo vicios

de vontade, a relagdo contratual se apresenta em principio perfeita e, tendo em vista a

ST ARENTZ, Karl. Derecho de Obligaciones. Version espandla y notas de Jaime Santos Briz. Tomo 1.

Madrid: Ed. Revista de Direito Privado, 1958, p. 316.
¢ bid., p. 314.
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participacdo da moeda como intermedidrio de trocas e padrido de valor que possibilita a
comparagdo entre as diferentes alternativas disponiveis pelas partes, e considerando, ainda,
a concorréncia, o resultado seria uma perfeita equivaléncia entre prestacido e

contrapresta¢do realizado o ideal de justica no dominio econémico.

Ocorre que a justica no dominio econdmico que pressupostamente resulta do
conjunto do funcionamento dos mercados a partir da plena liberdade de contratar, em meio
ao principio de que o egoismo ¢ o proprio regulador do egoismo discutido no capitulo 2.2,
como asseverado por Rudolf von Jhering ao se referir & importancia da concorréncia no
funcionamento dos mercados nem sempre se realiza na pratica porque os pressupostos em
que se funda ndo necessariamente se verificam, ja que a concorréncia ndo ¢ perfeita e a
necessidade de eventual contratante faz com que este se submeta a qualquer exigéncia da

contraparte.

Nesse contexto, o Codigo de Defesa do Consumidor estabelece limitagdes a
autonomia da vontade, quer restringindo a liberdade contratual, quer suprindo eventual
caréncia refletida em uma declaragdo de vontade que ndo expresse o resultado presumivel
da avaliagdo subjetiva realizada quando da comparagdo de importancia entre prestagdo e

contraprestacao.

A esse respeito vale transcrever parte dos comentarios de Cldudia Lima

Marques sobre o CDC e os limites ao pacta sunt servanda:

O Codigo de Defesa do Consumidor inova consideravelmente o espirito
das obrigagdes, e relativo a maxima pacta sunt servanda. A nova Lei vai
reduzir o espago antes reservado para a autonomia da vontade, proibindo
que se pactuem determinadas cldusulas, vai impor normas imperativas
que visam proteger o consumidor, reequilibrando o contrato, garantindo
as legitimas expectativas que depositou no vinculo contratual. Na
prote¢do do consumidor, o reequilibrio contratual vem a posteriori,
quando o contrato ja esta perfeito formalmente; quando o consumidor ja
manifestou a sua vontade livre e refletida, mas o resultado contratual
ainda esta inequitativo. (...)

Quanto ao debate dos juros na venda a prazo, as inovacdes do Codigo de

Defesa do Consumidor ndo geram, porém, muita repercussao, eis que este ndo interfere no
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limite objetivo a estipulagdo de juros de que trata a Lei da Usura, que se por um lado limita
a possibilidade de cobranga de juros acima de determinado limite, por outro indica que

respeitado o limite resta descartada a hipotese de exagero.

Quanto a possibilidade de se verificar uma onerosidade excessiva relacionada
com o desequilibrio do contrato, ¢ necessario retomar as consideragdes sobre a taxa de
juros e as formas de apuracdo dos juros devidos, ressaltando-se a necessidade de identificar

os elementos que estabelecem a comutatividade no caso da venda a prazo.

A dagdo de crédito na venda a prazo consiste na renincia temporaria do
vendedor a pretensdo ao preco da coisa. Tal rentincia beneficia o comprador permitindo
que este usufrua da propriedade do bem sem desembolsar o prego correspondente. Os juros
colocam-se como contrapartida a referida rentncia, e o acordo quanto a taxa de juros
estabelece o nivel de remuneracdo do capital que deve ser mantido sob pena de
rompimento do equilibrio contratual, observado o limite legal da Lei da Usura quanto a

taxa maxima de juros.

A possivel configuracdo de um desequilibrio nesse contexto se relaciona com
a modificacdo do nivel de remuneragdo do capital, que deve ser mantido constante. Sendo
a taxa de juros o elemento que estabelece o nivel de remuneragdo do capital que no caso da
venda a prazo corresponde ao pre¢o da coisa, a cada periodo previsto na taxa (se taxa
mensal, més; se anual, ano), serd devida a remuneragdo resultante da multiplicacdo do

capital pela taxa de juros.

Como nio se discute a varia¢ao na taxa de juros, o problema se concentra na
variagdo do capital que, por sua vez, traz a tona o debate sobre a possibilidade de
capitaliza¢do dos juros tratada no capitulo 2.4, em regra vedada salvo autorizacdo legal,
conforme simula 121 do STF: “¢ vedada a capitalizacdo de juros, ainda que expressamente
convencionada”, que tem como referéncia legislativa o art. 4° da Lei da Usura, que proibe

a cobranca de juros sobre juros.

Ressalta nesse ponto a importancia da consideragdo sobre o vencimento da

obrigagdo de juros, pois a informacdo que a taxa de juros oferece ndo abrange o
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vencimento, tdo somente o nivel de remuneracdo, sendo certo que uma mesma taxa de um
por cento ao més pode constar num contrato prevendo vencimento mensal do juros quanto

em outro em que os juros serdo devidos apenas no fim de um ano, por exemplo.

Como mencionado no capitulo 2.4, as situagdes sdo bem distintas, pois o
vencimento mensal implica a disponibilidade do capital relativo aos juros vencidos para o
creditante, o que lhe permite aplicar este capital & medida em que for recebendo os juros,

ao contrario da hipdtese de vencimento no fim de um ano.

Ainda na hipotese de vencimento mensal, vale repetir que se o nivel de
remunera¢do do capital no mercado for igual a taxa do contrato, o total de rendimento
auferido pelo creditante considerando o os juros do contrato e os recebidos nas aplicagdes
no mercado corresponderia ao calculo conhecido como juros compostos e também a
hipotese de capitalizagdo dos juros, caso ao invés do pagamento dos juros para posterior

aplicagdo no mercado o creditado os retivesse na qualidade de capital.

Essa consideragdo ilustra, de passagem, o disparate da proibicdo de
capitalizagdo dos juros vencidos, eis que, conforme salientado por Luiz da Cunha
Gongalves,"” resultado idéntico a capitalizagio dos juros seria licitamente auferido por
meio do recebimento dos juros vencidos e realiza¢do de nova dagdo de crédito em favor do
creditado no contrato original, valendo ressaltar que o aumento nos juros vincendos em
razdo tanto da capitalizacdo quando na hipdtese de dacdo em separado ndo implica
modificacdo no equilibrio do contrato, eis que o capital também aumentou na exata
propor¢do. O aumento dos juros antes de ser uma onerosidade excessiva nesse caso ¢ uma

exigéncia da necessidade de manter o equilibrio contratual, pois o capital aumentou.

De se ressaltar, por oportuno, que na outra possibilidade mencionada, de

7T GONCALVES, Luiz da Cunha. Tratado de Direito Civil em comentdrio ao Cédigo Civil Portugués. V. 8.
T. 1. Sdo Paulo: Max Limonad, 1956, p. 356.: “Nao sdo exigiveis interesses de interesses, 0 que os antigos
designavam por anatocismo, mas podem os pactuantes capitalizar por novo contrato os interesses vencidos,
que seria novo contrato e estaria sujeito a mesma forma externa exigida para o contrato principal”.
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vencimento dos juros apenas ao fim de um ano, ainda que com taxa mensal, ndo haveria
disponibilidade para o creditante sendo apds o vencimento no fim do ano e,
conseqiientemente, ndo seria possivel cogitar nem de recebimento de juros para fins de

aplicagdo no mercado, nem de capitalizagdo antes do vencimento.

Assim, a possibilidade de onerosidade excessiva decorrente de desequilibrio
contratual com relacdo a matéria de juros na venda a prazo se limita as hipoteses de ndo
observancia da propor¢do entre o capital e os juros, o que pode ocorrer no caso de
pagamento em parcelas caso o acordo sobre a amortizacao seja desrespeitado. Caso ndo se
considere a diminui¢do no capital proporcionalmente as parcelas pagas na forma
convencionada, a multiplicacdo da taxa sobre um capital superior ao qual o creditante

efetivamente renunciou resultara em excesso no calculo dos juros.

Nesse ponto, ¢ de observar a importancia do inciso V do art. 52 do CDC no
sentido de impor ao fornecedor o dever de informar a soma total a pagar, com e sem
financiamento, o que permite a identificacdo com maior facilidade eventuais tentativas de

exigir juros maiores que os pactuados por meio de manobras de calculo.

Embora ndo seja uma questdo exatamente relacionada com os juros na venda
a prazo, ¢ de se mencionar o debate sobre a suposta ilicitude na pratica corrente no
comércio de praticar o exigir preco a vista que o prego a prazo em diversas parcelas sem

juros, como que desconsiderando absolutamente o preco do uso do capital.

Marcos Tofani Baer Bahia e Adriana Fileto Couto e Silva de Oliveira'®
ressaltam em co-autoria os principais argumentos pelos quais a oferta de produtos a vista
a0 mesmo prego que o a prazo € sem juros estaria em dissonancia com o Codigo de Defesa

do Consumidor.

158 OLIVEIRA, A. F. C e S., BAHIA, M. T. B. As praticas abusivas dos financiamentos ditos sem juros e o
valor do dinheiro no tempo: um didlogo entre as ciéncias do direito e da matematica financeira. Revista de
Direito do Consumidor, n. 67, p. 34-49, jul.-set. 2008.
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Argumentam, em resumo, que sendo o custo do comerciante na venda a prazo
maior que verificado quando esta ¢ realizada a vista, em razdo da estrutura necessaria para
o controle da operagao e que, assim sendo, “o fato de as prestagdes serem fixas ndo implica

dizer que ndo existam juros”. Em seguida, esclarecem seu raciocinio:

Em verdade este ndo e o problema, porque o fornecedor, como dito, ¢
livre para estabelecer o preco do produto. O que se questiona € a pratica
abusiva de comerciante, em geral, de impor precos iguais nas vendas a
vista e a prazo, valendo-se de publicidade enganosa, veiculando
informacao falaciosa quanto a auséncia de juros nessa ultima modalidade
de pagamento, a par da vantagem manifestamente excessiva imposta ao
consumidor que paga a vista, sem o desconto correspondente aos juros
incidentes no parcelamento.

(--r)

pode-se obrigar o fornecedor, isto sim, a praticar precos diferentes entre
as compras a vista (com o desconto relativo aos juros incidentes no
financiamento) e a prazo, tomando por fundamento os principios da
logica que regem a Ciéncia da Matematica Financeira, o que ¢ bem
diferente de se fixar, arbitrariamente, determinado preco para o produto
(--r)

Levando-se em conta que o dinheiro tem valor no tempo, ndo ha razio
cientifica que sustente a afirmagdo de que os valores a vista e a prazo
podem ser iguais, quando o correto seria um valor a vista menor que o
valor a prazo, o que significa que o valor & vista deve corresponde ao
valor a prazo menos os juros decorrentes do financiamento."*

Em consondncia com o estudo desenvolvido no presente trabalho, ¢
necessario discordar de alguns dos argumentos acima transcritos, com a finalidade de

salientar pontos importantes para a apreciacao dos juros na venda a prazo.

A primeira consideracdo a ser feita refere-se a afirmacao de que “o fato de as
prestacdes serem fixas ndo implica dizer que ndo existam juros”. De fato, a utilizacdo da
chamada Tabela Price, por exemplo, consiste no calculo do principal e juros (com base na

formula de juros compostos, inclusive) e fornece o valor das parcelas fixas e iguais, ndo se

Y OLIVEIRA, A. F. C ¢ S., BAHIA, M. T. B. As praticas abusivas dos financiamentos ditos sem juros e o
valor do dinheiro no tempo: um didlogo entre as ciéncias do direito e da matematica financeira. Revista de
Direito do Consumidor, n. 67, p. 34-49, jul.-set. 2008, p. 37, 38 e 39.
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podendo negar a existéncia de juros nesse caso.

Pode-se, porém, dividir simplesmente o valor a vista em parcelas iguais e,
nesse caso, ndo ha que se falar em juros. Essa consideracdo, embora beire a obviedade, se
impoe diante da tese discutida de que o simples diferimento da obrigacdo implica a

existéncia de juros, que estariam incluidos no preco.

O reconhecimento de que “o dinheiro tem valor no tempo” esta relacionado
com o possivel rendimento que o capital pode proporcionar ao capitalista se aplicado ou,
por outro lado o custo do financiamento, dois lados da mesma moeda. Em vista disso, o
fornecedor tende exigir um prego a prazo maior que o a vista, ou 0 mesmo preg¢o com juros,

ou, ainda, um prego maior (acréscimos legalmente previstos) e juros.

Por outro lado, a autorizacdo ndo implica imposi¢do, de modo que ndo ¢é
obrigatdrio que se exija algum acréscimo ou juros para a realizacdo da venda a prazo, eis
que como bem observado na transcri¢do, “o fornecedor, como dito, ¢ livre para estabelecer

o prego do produto.” Se os acréscimos nao estdo expressos, ndo ha como presumi-los.

Quanto aos os argumentos de que (a) poder-se-ia obrigar o comerciante a
praticar o preco a vista com os descontos relativos a diferenga do juros em relagdo ao preco
a prazo, com base na matematica financeira, bem como o de que, (b) o valor a vista deve
ser menor que o prazo, ¢ de se notar que seriam da mesma forma validos para sustentar
posicao diametralmente oposta, qual seja, a de que ndo € o preco a vista que estd alto
demais, por conter juros embutidos, como sugere o estudo em referéncia, mas, pelo
contrario, o preco a prazo ¢ que deixa de considerar os custos do crédito e que, portanto,
poder-se-ia advogar a obrigatoriedade de aumento do preco a prazo, ou que o valor a prazo
corresponderia ao valor a vista mais os juros do financiamento a serem obrigatoriamente

acrescidos ao prego a vista em prejuizo do consumidor.

Adicionalmente, o estudo em referéncia lista as praticas abusivas que
estariam relacionadas com a oferta de venda de mercadorias pelo mesmo preco a prazo em
parcelas sem juros que o prego a vista, tanto no que diz respeito a venda a vista quanto a

venda a prazo, conforme seguinte transcri¢do, que também exige ser comentada:
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Para o consumidor que compra a prazo, o fornecedor:

a) pratica publicidade enganosa, pois o dinheiro tem valor no tempo,
incidindo, obrigatoriamente, os juros, contrariando os principios
universais da Matematica Financeira (Lei 8.978/90, art. 37, par. 1°);

b) subtrai do consumidor o direito de antecipar o pagamento da divida
com a redugdo proporcional dos juros, j4 que informa a ndo
incidéncia de juros (Lei 8.978/90, art. 52, par. 2°).

Para o consumidor que compra a vista, o fornecedor:

a) incorre em venda casada porque o consumidor esta adquirindo um
produto e a0 mesmo tempo um crédito que o fornecedor embute de
forma sub-repticia na venda, pagando por juros que ndo utilizard
jamais (Lei 8.978/90, art. 39,1);

b) incorre na pratica abusiva consistente em exigir vantagem
manifestamente excessiva, ofendendo os principios do equilibrio nas
relacdes de consumo e da boa-fé (Lei 8.978/90, art. 39, V). '®

Quanto ao item “a” relacionado com supostas praticas abusivas contra o
consumidor que compra a prazo, ¢ de se destacar que a possibilidade de o dinheiro render
juros, bem como de se apurar qual o nivel de remuneracdo que o capital pode experimentar
ndo implica que o fendmeno ocorra espontaneamente, como parece supor a transcrigao. O
capital pode render juros, mas isso por 6bvio ndo se verifica se o capital ndo estiver

aplicado.

Quanto a informacdo de ndo incidéncia de juros, ¢ de se notar que ndo implica
desconsiderar que o fornecedor esta sujeito a despesas financeiras em razdo da rentncia
temporaria ao preco do bem quando vende a prazo. A informacao sobre a existéncia ou nao
de juros e a taxa aplicada tem finalidade de explicitar se haverd exigéncia de juros em
razao do crédito ou ndo, sendo absolutamente licita a ndo exigéncia de juros, notadamente
porque o interesse prevalente no caso da venda a prazo gira em torno do negdcio de

compra e venda, e ndo da dacdo de crédito.

Com relacdo as praticas supostamente abusivas contra o consumidor que
compra a vista, ainda que se considere que o fornecedor pratique um prego a vista mais

alto para compensar a nao exigéncia de juros nas vendas que realiza a prazo, a aquisi¢do do

1OOLIVEIRA, A. F. C ¢ S., BAHIA, M. T. B. As praticas abusivas dos financiamentos ditos sem juros e o
valor do dinheiro no tempo: um didlogo entre as ciéncias do direito e da matematica financeira. Revista de
Direito do Consumidor, n. 67, p. 34-49, jul.-set. 2008, p.46.
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bem a vista pelo consumidor ndo implica que este tenha contratado crédito, de modo que
ndo parece ser a hipdtese de venda casada. Por fim, a alega¢do de vantagem excessiva

também ndo se sustenta, mesmo porque na hipdtese ¢ permitido ao consumidor adquirir o

produto a prazo.
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CONCLUSAO

1. O fundamento em que se estrutura o fenomeno crediticio como instrumento
integrado ao funcionamento dos mercados ¢ o sentido de crédito como direito subjetivo
que se traduz no poder de exigir coativamente determinada prestagdo. Essa consideragdo ¢
a matriz que suporta a nocdo de crédito como elemento e como objeto de negodcios
juridicos e ¢ nesse sentido que os depositos a vista frente a instituigdes bancarias (direito
de exigir imediatamente o levantamento do depdsito ou sua transferéncia) cumprem a
funcdo de moeda instrumentando pagamentos mediante transferéncias de pretensdes de
crédito contra instituicdes bancarias entre devedor e credor processadas por meio de
sistemas de compensag¢do. Esse sentido de crédito explica sua fun¢do como instrumento de

pagamentos.

2. A partir da no¢do de crédito como direito subjetivo, poder de exigir
imediatamente determinada prestacdo, coloca-se a possibilidade de o credor renunciar por
determinado periodo de tempo a pretensdo de crédito, que introduz a nocdo de ato de
crédito. A renlincia temporaria a pretensdo de crédito beneficia o devedor, que ndo
necessita cumprir imediatamente a obrigagdo diferida em razdo do crédito como rentincia

temporaria do credor ao poder de exigi-la.

3. A nogdo de crédito como elemento ou objeto de negdcios é complementada
quando a divida cujo diferimento se d4 em razdo do crédito se contrapde um direito
exercido pelo devedor. Nesses casos, o crédito permite que o devedor exerca um direito de
cunho patrimonial no presente sem realizar imediatamente a contraprestacdo que lhe cabe,

a qual fica diferida em razao da dagdo de crédito para momento futuro.

4. O contexto em que o crédito se insere esta relacionado com a contraposi¢ao
de interesses inerentes aos contratos de intercimbio que integram o funcionamento do
sistema de trocas instrumentado por moeda, o qual pressupde que para se obter
determinada prestagdo ¢ necessario pagar o preco exigido que legitima o recebimento da

prestacdo. Nesse sentido, a aquisi¢do da propriedade por meio de um contrato de compra e



143

venda exige o pagamento do preco. Caso o preco ndo seja pago, tem-se um enriquecimento
do comprador ndo admitido pelo direito. Em vista disso, sem o crédito como renuncia
temporaria a determinada contraprestagdo, as trocas estariam limitadas as disponibilidades

presentes.

5. Dessa forma, o crédito na venda a prazo legitima a propriedade da coisa pelo
comprador substituindo a contraprestacdo que consiste no prego. Assim, por meio do
crédito se da a incorporagdao ao universo das trocas presentes riquezas futuras, diante da
possibilidade do exercicio de direitos no presente contra uma divida futura, o que ¢
importantissimo para o desenvolvimento econdmico, na medida em que permite a

realizacdo de investimento sem o comprometimento das disponibilidades presentes.

6. Embora o ato de crédito represente a concessdo de um prazo para o
cumprimento de determinada prestagdo, seja ela expressa em termos de moeda ou ndo, o
crédito contraposto a uma obrigacdo monetaria ressalta frente as outras hipdteses, em razao
das fungdes da moeda como intermedidrio de trocas e padrdo de valor, de modo que o
sentido de crédito no contexto do sistema de trocas instrumentadas por moeda contrapde-se

necessariamente a uma obrigacao de pagar, ou seja, uma divida.

7. A essas considera¢des deve-se acrescentar o fato de a moeda conferir ao seu
titular o poder de exercer direitos de cunho patrimonial, na medida em que aqueles que
podem realizar determinada prestagdo exigem para tanto uma soma de moeda que lhes
permita obter no mercado aquilo que desejam, consoante a consideracdo da troca
instrumentada por moeda como a cisdo do contrato de troca em que as partes obtém sua
satisfacdo no mesmo momento, em dois contratos de compra e venda em que no primeiro
apenas o comprador obtém uma satisfacdo em troca do pagamento em moeda que sera

posteriormente utilizada pelo vendedor para obter no mercado aquilo que pretende.

8.  As funcdes da moeda de padrdo de valor e intermediario de troca permitem
apurar a relacdo de equivaléncia entre as diversas prestagcdes que se pode obter no mercado
na medida em que estas se traduzem na quantidade de moeda exigida por quem pode

presta-las para fazé-lo, ou seja, em preco. Assim, o preco ¢ a quantidade de moeda
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necessaria para obter determinada prestacdo no contexto do funcionamento do sistema de
trocas instrumento por moeda. Nesse contexto, a titularidade de moeda traduz uma situagado
de liquidez de poder exercer direitos de cunho patrimonial no mercado em vista do poder
de compra da moeda em sentido amplo, ndo s6 como possibilidade de adquirir bens, mas

qualquer prestagdo expressa em termos de moeda, ou seja, que tenha preco.

9.  Importa observar que a dagdo de crédito (renlincia temporaria a determinada
prestacao — pretensdo de crédito) pode referir-se ao prego a que o creditante tem direito em
razao de alguma prestacao por ele realizada em favor do creditado, que obtém determinada
satisfacdo em espécie, ou, por outro lado, pode referir-se a uma divida decorrente da
investidura do creditado em situacdo de liquidez contra o que o creditado fica a dever a
restituicdo. Na primeira hipotese, de dacdo de crédito do prego de determinada prestacao,
tém-se um negocio a crédito, em que o crédito se apresenta como elemento acessorio

viabilizando o negdcio principal.

10. No segundo caso, de transferéncia temporaria da situacdo de liquidez que a
titularidade de moeda proporciona entre creditante e creditado, tem-se um negocio de
crédito, cuja finalidade ¢ investir o creditado na situacao de liquidez. O negécio de crédito
se particulariza quando realizado no contexto do funcionamento do sistema bancario
encerrando a nogdo de crédito financeiro, pois permite a criagdo de moeda escritural em
razdo do efeito multiplicativo dos depdsitos bancarios, resulta na desmaterializacdo da

moeda, e possibilita a expansdo e retragdo da massa monetaria.

11. Ocorre que a rentncia do creditante a pretensdo de crédito ao passo que
beneficia o creditado, prejudica o creditante, que resulta tolhido da possibilidade de exercer
os direitos que a titularidade de moeda lhe proporciona, bem como dos rendimentos que o
mercado paga quando da aplicagdo do capital no sentido de soma de moeda. Em razdo
disso, para a realizagdo da dacdo de crédito o creditante exige uma contraprestagdo, que
quando se traduz em termos de unidades monetérias € pre¢o. Assim, 0s juros sao o prego
pela renuncia do creditante a determinada soma de moeda em razdo da dagdo de crédito
durante o prazo estipulado para liquidacao da divida mediante restitui¢do pelo creditado da

quantia devida ao creditante.
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12. Do ponto de vista do creditante, os juros como prego por ele exigido para
renunciar temporariamente a divida objeto da dacdo de crédito sdo resultado da
consideragdo da desvantagem que resulta da renlincia com a vantagem decorrente do
recebimento dos juros. Pelo lado do creditado, a avaliagdo se da em termos dos beneficios
que a dagdo de crédito lhe proporciona em comparagdo com 0 prego que por isso terd que
pagar. O acordo entre creditante e creditado sobre os juros estabelece o equilibrio na

relacdo contratual.

13. Nesse contexto, a taxa de juros em determinado contrato representa a
composi¢ao dos interesses das partes quanto ao uso do capital, pois a dacdo de crédito
implica rentncia tempordaria a uma pretensao de crédito e possui peculiaridades quanto aos

pressupostos que a informam conforme o negécio seja a crédito ou de crédito.

14. Nos negobcios de crédito a taxa de juros resulta da consideragdo das partes a
partir da situacdo de liquidez, pois tanto o creditante quanto o creditado consideram as
alternativas que a liquidez lhes proporciona. Na dag¢do de crédito na venda a prazo
(negdcio a crédito) a composicdo dos interesses ndo se relaciona somente com a liquidez,
mas respeita a composicao dos interesses no contrato de compra e venda, pois o creditante

ndo dispde de liquidez quando realiza a dag¢ao de crédito.

15. Enquanto no negdcio de crédito o creditante avalia todas as possibilidades de
aplicagdo da moeda a ser transferida ao creditado, inclusive os juros praticados no mercado,
na venda a prazo o creditante ndo possui a disponibilidade monetaria antes de realizar a
venda, de modo que ndo lhe aproveita essa consideragdo sendo como referéncia de custo
que tera para suprir necessidades monetarias em razao do nao recebimento do prego. Sua
consideragdo acerca da taxa de juros considera a vantagem de realizar o negocio de venda

viabilizado pela dagdo de crédito do preco.

16. Sendo realizada a venda e tendo o vendedor adquirido o direito ao pagamento
do preco, ao qual renuncia temporariamente por meio da dagdo de crédito do preco,
estabelece-se o equilibrio contratual entre os juros exigidos e o capital correspondente ao

preco da coisa, para o qual ¢ relevante o periodo até a liquidacdo. A analise do equilibrio
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contratual reclama, porém, a consideracdo da base objetiva do contrato que se relaciona
com a finalidade de cada contrato. Se o contrato ¢ de compra e venda e ndo se estipulam
juros, o equilibrio respeita os pressupostos da compra e venda. Nesse sentido, quando o
preco exigido em razdo da dagdo de crédito ¢ incorporado no preco da coisa mediante
acréscimos ao preco a vista, esses acréscimos ndo integram o equilibrio contratual na

qualidade de juros.

17. O equilibrio contratual ndo implica que as prestagdes sejam equivalentes uma
a outra, eis que cada parte considera que leva vantagem no contrato. A nogdo de
equivaléncia ¢ uma decorréncia do funcionamento do mercado em termos de trocas
instrumentadas por moeda, na medida em que € possivel comparar o contetido patrimonial
das diversas prestagdes disponiveis por meio do preco por elas exigido e ndo implica a
equivaléncia entre as prestagdes em um contrato especifico. Nesse sentido, o vinculo
obrigacional ndo decorre da suposicdo de equivaléncia entre as prestacdes, mas na
declaracdo de vontade das partes em se obrigar, sendo nos contratos de intercAmbio uma

prestacdo a causa que legitima a outra.

18. A pressuposta avaliagdo que as partes fazem sobre os direitos e obrigagdes no
contexto objetivamente abrangido pela finalidade do contrato encerra a nog¢do de base
objetiva do contrato a ser interpretada para a verificagdo do equilibrio contratual. Nos juros
dos negdcios de crédito a base objetiva do contrato respeita o acordo entre a rentincia a
liquidez pelo creditado e sua fruigdo pelo creditante, de um lado, e a taxa de juros como
preco exigido para sua realizagdo. Na venda a prazo, a base objetiva indica que os
interesses das partes se concentram no negécio de compra e venda, dessa forma, os juros
como preco do crédito sdo um elemento acessorio do negocio. Em vista disso, como
salientado, os juros na venda a prazo a taxa de juros na venda a prazo ndo traduz um
acordo quanto ao preco do capital exclusivamente, pois o interesse do creditante de realizar

a venda da coisa prevalece.

19. A taxa de juros expressa a relacdo entre a renlncia ao capital durante
determinado periodo de tempo e o prego exigido para tanto, sendo a férmula de juros

simples o que expressa tal relacdo, desde que os juros vencidos ndo sejam retidos pelo
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devedor. Em caso de reteng¢do dos juros vencidos pelo devedor sem acréscimo nos juros
incidentes, impde-se uma contraprestacao ao credor, em vista da privagdo aos juros a que

tem direito e considerando os frutos que deixa de auferir.

20. A capitalizacdo de juros vencidos consiste na transformacdo dos juros em
capital e resulta no acréscimo deste e extingdo daqueles. Em vista disso, o vencimento de
juros no periodo seguinte sobre o capital acrescido ndo representa incidéncia de juros sobre
juros. Nao obstante, a jurisprudéncia com base na proibi¢do de cobranga de juros sobre
juros considera que a capitalizacdo de juros depende de autorizagdo legal, muito embora
efeito idéntico a capitalizagdo possa ser obtido mediante o efetivo recebimento dos juros

pelo credor seguido de nova dagdo de crédito ao devedor.

21. E de se notar que ao contrario do que alguns sustentam, a capitalizagcdo de
juros vencidos nao implica desequilibrio contratual, pois o aumento dos juros vincendos ¢é
mera decorréncia do aumento no capital objeto do negocio, em vista da retengdo dos juros

vencidos pelo devedor.

22. A formula de célculo de juros compostos € 1til para apuracao do total devido
pelo creditado nos casos de capitalizagdo, mas induz ao equivoco de considerar-se a
incidéncia de juros sobre juros, que ndo ocorre em caso de capitalizagdo. Isso porque, o
total de juros resultante do calculo pela formula dos juros compostos ndo correspondem
aos juros devidos nas hipdteses de capitalizagdo de juros na medida em que no caso de

capitalizagdo os juros vao sendo incorporados ao capital, deixando de ser juros, pois.

23.  Os juros na venda a prazo estdo sujeitos ao regime estabelecido pela Lei da
Usura, Decreto 22.626/33, ndo podendo superar duas vezes a taxa legal, sendo que a
jurisprudéncia entende vedada a possibilidade de capitalizacdo, sendo que a taxa legal de
juros ¢ a chamada taxa SELIC, em vista de previsdo legal expressa nesse sentido, que
excepciona a regra do art. 161 do CTN, que prevé a taxa de 1%, salvo disposi¢do legal em

contrario, que na hipotese se verifica na no art. 13° da Lei 9.065/95.
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24. Quando a venda a prazo se realiza no varejo, ha a possibilidade de o
comerciante recuperar os custos de financiamento e com departamento de crédito

conforme previsto na Lei 6.463/77, independente dos juros remuneratorios.

25. A falta de estipulacdo de juros nas vendas a prazo implica a impossibilidade
de sua fluéncia e ndo se pode presumi-los, por falta de previsao legal nesse sentido, sendo
que parte do preco do crédito pode ser incluido no prego a vista no caso de vendas a prazo

no varejo.
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